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观望中的迁入者

目前的白沟是一片忙碌景象，面对情理之中又意料
之外的机遇，究竟政府、企业做哪些工作更有利于白沟
市场的发展？同时，哪些未完成、未实施的工作、工程关
乎着白沟对现有机遇的把控？

为了给商户吃定心丸，白沟方面也在努力做好商
贸配套服务 。白沟新城党工委书记杨建军表示 ，白沟
下一步将重点整合市场资源，实现商贸资源的优化配
置，建设中央商务区，加快现代新商贸区建设，引导企
业突破传统产业模式， 努力打造白沟旗舰商贸企业 ；
高起点培育大型商品交易市场，全面提升现有商品市
场档次。

在促进产业发展上，白沟新城管委会在2014年工作
谋划中提出，整合提升白沟箱包生产企业，探索建立集
产品研发、信息交流、产品检测、质量控制、市场开拓、技
能培训、 品牌运营等多项服务于一体的创业服务平台，
加快实施品牌战略。

白沟新城的产业规划不仅涉及旧有的箱包产业
升级，同时还为大红门服装市场的到来做了相应的配
套措施 。据了解 ，为了解决大红门地区商户入驻白沟
后的生活、教育、医疗等问题，白沟新城已经在相应片

区内规划建设了2所小学 、1所高中 。 杨建军表示 ，这
次总投资达5亿元， 投资建设的其中一所小学的主体
工程目前已经封顶。同时，计划建设的总投资2.1亿元
的京南医院 ，其主体工程也已经竣工 ，预计明年可投
入使用。

除此之外， 通往白沟的交通状况也会有所改变。据
了解，政府已经规划建设高碑店高铁站到白沟的快速路
以及首都第二机场到白沟的快速专线。同时，设有白沟
站的津保高铁也将于2015年通车。

事实上，对于公共服务的完善，白沟新城政府、保定
市政府都十分重视。11月下旬， 保定市市长马誉峰就针
对白沟大红门国际服装市场的商户“办证难”问题进行
调查、指导。马誉峰表示，白沟新城政府的各个部门要进
一步完善服务功能， 切实解决好商户们的具体问题，提
高承载能力，优化政务环境。

一位业内人士表示，白沟政府在公共设施方面的建
设包括学校、医院等都已经着手实施完善，而对于公共
服务的便捷程度、安全的保障程度都还有进一步完善的
空间，做好设施建设、服务完善白沟的相关产业发展才
能更加顺畅。

配套服务亟待对接

■ 专家观点

在京津冀一体化的大背景之下，北京批
发业态外迁是大趋势。不过，在河北工业大
学京津冀发展研究中心常务副主任张贵看
来，市场外迁也绝非简单的“交易搬家”，而
是重构商贸城的全新生态圈。批发市场外迁
并将同种业态的商业集中到一个区域，做影
响全国的批发市场是白沟发展的未来趋势。
白沟一旦做到不仅涵盖了多业态专业批发
市场， 还覆盖上下游全产业链的核心业务，
那么白沟就将成为众多外迁商户最心仪的
落户地点。那么这样的批发业态聚合也就带
来巨大的机遇。

事实上，白沟的未来发展如何与当地政
府和企业如何协调、 如何布局有着密切关
系。 河北大学经济学院院长王金营表示，对
于京津冀一体化背景下的白沟来说，政府所
能够提供的公共设施、公共服务完善程度是
至关重要的。做好设施建设、服务完善白沟
的相关产业发展才能更加顺畅。

当然， 为了实现京津冀协同发展这一
大目标，除了白沟政府、河北政府要投入精
力之外， 北京市政府也应该给予适时的配
合和支持。

张贵表示， 京津冀一体化战略下河北、
北京两地应该协同发展， 包括公共服务、卫
生、医疗、教育等方面，两地政府应相互合
作。一方面河北方要进一步提升，另一方面
北京市政府要给予更多协助。只有这样才能
形成合力，实现真正的京津冀一体化。

除了政府， 白沟企业也应顺应市场发
展。张贵说：“京津冀一体化战略让白沟企业
迎来巨大机遇。但新背景下，企业的盈利点
在哪里？是规模扩大获得收益，是产业链条
延伸占领市场，还是依靠品质、技术、品牌赢
得市场，企业如何操作、如何准备对企业的
未来、白沟的未来都至关重要。”

张贵表示，白沟箱包产业经过30年左右
的发展已经积累不少经验，这无疑会给新引
入的服装批发业态提供不少帮助。但从另一
方面看，白沟箱包产业这么多年发展下来还
依然缺乏互助、合作意识，那么新业态的到
来能否激发众多商户的合作意识还不好说。
因此，诸多批发业态的合作能否实现1+1＞
2的目标还有待时间的检验。

业态聚合效力待检验
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与企业拥有专业的调查团队、相对细致科学的数据
相比，商户们选择在白沟投资就显得更加主观化。在白
沟从事多年箱包生意的张金英认为京津冀一体化为白
沟带来了新的机遇，尤其是大红门服装市场迁移到白沟
之后，白沟市场上的机遇简直是触手可及。

张金英说：“第一，大红门服装市场过来以后，会带
来一些服装的客商， 购买服装的客商可能也来买皮具；
第二， 我们皮具的客商也能照顾到他们服装的生意，这
两个市场是相互依托的。”在张金英看来，京津冀一体化
对于打造品牌和市场的开发都将有一个大的引导和支
持作用。

不过，当一部分人觉得满眼机遇的时候，也有很多
人对白沟的未来感到十分迷茫。这些人背井离乡来到北
京做起了批发生意，将批发作为事业，视北京为第二故
乡。他们有的从起初的赔本买卖做到百万元甚至上亿元
后，找到了在第二故乡的踏实感。但在京津冀一体化的
格局下，车水马龙的批发市场成为重点外迁对象。面对
再次迁徙，这群有经历的人还是无所适从。

内蒙古的王先生2008年来到北京，与朋友一起在大
红门附近经营服装批发生意。起初生意不错，一年销售
额能达到二三百万元。不过，王先生发现这两年大红门
的生意越发难做。尤其在京津冀三地签署商务行动方案
后，低端业态批发市场外迁成为焦点，动物园、大红门附
近的众多低端服装批发市场成为外迁主体。

批发市场外迁的消息落实后，王先生也开始逐个考
察外迁地， 最终在9月底选择与白沟大红门国际服装城
签约。但王先生也透露，自己在大红门市场的摊位还在
经营。对于是否搬迁他也曾纠结过，如果早搬迁能够在
迁入地市场抢得先机， 同时也能享受不少优惠政策。但
迁入地与发展了几十年的大红门市场不可同日而语，短
时间内实现高回报并不现实。

“如果大红门市场内的商户并非大规模迁出， 其附
近的批发市场长期存在的话，白沟市场则会很难发展。”
王先生有些无奈。 与王先生有类似想法的商户不少，除
了担心市场前景外，很多商户更担心外迁会让自己的生
活变得支离破碎。事实上，很多商户都已将家建在北京，
其中一部分商户的孩子也在北京上学，“一切都很稳定，
突然搬迁，孩子、房子都变成难题。”一位即将外迁的商
户说。

2014年10月28日， 又有几百户原大红门服装批发
市场的商户签约白沟大红门国际服装城。 这一消息无
论对于企业、 政府还是已经入驻白沟的大红门商户而
言都是个喜讯。2014年，他们都倍感压力，为了谋划出
一个属于白沟的美好未来， 各方都在用自己的行动做
着尝试。

京津冀一体化给白沟带来的机遇不言而喻，但机遇
到来的同时必然也伴随着各种各样的挑战，如何应对这
些挑战将是白沟未来发展亟待解决的难题。


