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依傍于河北新发地5000余新商户的，还有日后需求
量巨大的劳动力———生鲜物流基地，少不了蔬菜、水果、
水产的加工。

魏树俭表示，园区正式开业后带来的新就业空缺将
包括装卸、包装、食品粗加工、保洁、保安等。“保守估计，
河北新发地将带动高碑店周边2万人就业， 加上间接拉
动就业的话，可达8万人。这些技术含量并不高的工作将
给周边闲散人员带来就业机会。”他说。

据了解 ， 高碑店市月人均收入 2000-3000元 ，
3000元已算较高水平 ，少数从事金融保险 、医院等高
薪行业的人员最高月均收入可达万元 。 魏树俭根据
以往经验预计 ， 开业后河北新发地装卸工预计月工
资可达5000-6000元 。张主任表示 ，高碑店市政府与
新发地达成合作协议 ， 园区将优先考虑本市居民安
排就业 。

此外，高碑店周边种植的农产品也可借此平台迅速
消化。据悉，河北新发地已与河北省供销社合作，开展河
北省农副产品种养基地资源整合工作，合作社直接对接
卖家，实现“当地收上来就能卖出去”。截至目前，河北省
已有600多家合作社与园区对接， 签约落地380多家，对
接农产品达310多万吨。

首都功能转移，不仅惠及北京与周边城市，对于商
户而言，在高碑店租用摊位租金、用工成本、生活成本都
远远低于北京。拿食品粗加工来说，在北京，包蒜工人每
包一斤蒜要要支付其1.1角钱， 在河北新发地的费用则
为5-8分钱，周边村子的村民还能找到一份兼职。对于

商户来讲，节约下来的成本就是利润，同时也有利于稳
定农产品价格。此外，河北新发地摊位租金每天每平方
米2元，相比北京地区约节省一半多成本；河北新发地用
电成为每度0.5元，比北京节省约一半成本。

“坐高铁来高碑店买菜”成为高碑店承接保障首都
蔬菜供应安全功能和购物便利的最乐观描述。不过，在
部分北京蔬菜需求方眼中， 这样的场景要想真正实现
还有难度。

北京市核心区五星级饭店的采购负责人告诉北京
商报记者，媒体报道所称“到高碑店来买菜”的情景在现
实当中可能并不会经常发生，并且酒店的采购也仍会保
留在北京新发地进行合作。

他预计，河北新发地将多是大型货运车辆以及几
十吨左右的蔬菜流转，但酒店的供应商多以多批量少
数量以保证菜品新鲜的节奏进行供货。如供货商每日
早晨要运送新鲜蔬菜到饭店，每天多种蔬菜的运量在
几百斤左右 。此外 ，早上8点之前就要配送完毕 。如果
与高碑店新发地合作则运输时间、 成本等恐将加大。
高碑店新发地的业务范围可能更加惠及京津冀周边
城市 ，如内蒙古等地的大批量蔬菜供应 ，可在那里进
行供货运输，数量都在几十吨左右。

据了解，新发地高碑店农产品物流园区建了21万
吨仓储能力的大型冷库，与北京新发地原有的12万吨
冷库协同，可保障首都北京10天的基本生活所需蔬菜
供应 。即便遇到极端恶劣天气 ，也不用担心首都市民
生活受到影响。

上下游产业拉动8万人就业

吴海成介绍，高碑店区域主要产业有汽车、箱包、
矿泉水 、食品 、建筑等 。其中汽车产业起步早 ，目前合
资组装奔驰供应北京特警用车，此外全国的长城皮卡
都在高碑店生产基地制造 ，年产量约12万辆 。箱包产
业是自主形成的 ，集中于白沟地区 ，目前白沟已从高
碑店市在经济管理上划拨出去，但仍有部分村镇依然
从事箱包加工 ， 但主要以30-40人的家庭式作坊为
主 。食品饮料行业方面 ，娃哈哈矿泉水厂 、八宝粥 、营
养快线和冰红茶的生产线都在高碑店 ，康师傅 、白象
也将方便面生产基地落户于此 。同时 ，在北京的不少
建筑商 、房地产开发商均为高碑店企业 ，高碑店建筑
行业劳务人员也特别多，基本都在北京打工。据悉 ，高
碑店市年财政收入10多亿元，市内第一大产业的汽车
业贡献了1个多亿税收。

据估计，新发地高碑店农产品物流园区未来将成为
高碑店地区的明星企业，其年销售额之巨大，可为高碑
店市贡献不少的GDP和财政收入。数据显示，北京新发
地市场年交易额已超过500亿元，年成交量1400余万吨。

不过，有分析人士表示，由于新发地高碑店农产品物流
园区的性质是物流基地，蔬菜水果主要从全国各地汇集
于此进行交易，最终要转运至购买方城市，因此部分货
品的成交未必放在高碑店完成， 很可能转运到内蒙古、
山西、辽宁等目标城市后完成销售流程，因此交易收入
的税收未必完全归属高碑店市。不过，即便如此，该项目
带动的周边产业发展的潜力仍是巨大的。

在《2014年高碑店市政府工作报告里 》这样提到 ：
“抓住京津冀协同发展的重大机遇，抢先谋划 、抢占机
遇，不可等待观望、坐失良机，不能留下历史的遗憾。”
此外，还提出将借势国家产业政策调整，以东部新区和
高铁新城为核心，建设高等教育、医疗卫生、养老服务
功能承接区，实现城市快速拓展扩容。

吴海成表示，高碑店政府在对接首都部分功能转
移项目时，在相关手续流程办理上给予最大程度的便
利，只需要企业把自己的项目在高碑店建设好就可以
了 ， 其他的手续都会有相关部门帮忙一站式办理妥
当，希望未来吸引更多的首都企业进驻。

老工业基地转身

■ 专家观点

高碑店能够吸引北京新发地将部分功
能转移， 首先缘于其天然的区位优势。商
务部研究院消费经济研究部副主任赵萍表
示，由于新发地市场在全国十大批发市场
中的地位和影响力，新建于高碑店地区的
新发地也将相对容易建立知名度。但是部
分功能转移也可能遇到不利因素，部分居
住于北京地区的商户可能不愿意将生意
和住所转移到高碑店地区，即便其距离北
京的交通比较便利，但也需要30分钟左右
的时间和交通支出。不过一些事业心较强
的企业是能够为此做出让步的，毕竟河北
新发地落户高碑店还是比落户其他更远
的区域更加合适。

新发地部分功能落户高碑店后， 依靠
其巨大的销售额必然带来GDP和纳税额
的提升，为当地政府增加财政收入。新发
地虽然是知名企业， 但首都北京产业丰
富， 其对北京GDP的贡献却并不明显，更
多是在改善民生方面的功劳，但放在高碑
店市则将成为名副其实的巨无霸明星企
业，也将带来配套的上下游产业、更多的人
流以及拉动当地的住宅、餐饮、娱乐等产业
的增加。

不过，赵萍认为，批发市场的异地重建
被历史上多个案例证明并不容易。 其中，最
难的部分在于吸引市场买方即采购商。因此
养商期的长短与市场运营者、相关政府的优
惠政策指引以及生活配套设施的完善与否
密切相关。 这就需要招商部门对市场的把
握，在引进商户和定位上有所考虑。

她建议， 企业的经营手段是自发行为，
但作为高碑店政府，除了在京津冀一体化政
策下抓住机遇，还需在配套设施建设上有所
作为。新发地批发市场的部分商户由于在北
京地区做生意多年，更习惯于北京的各项商
业、生活服务设施，高碑店虽然距离北京很
近，但其公共服务还需更加完善，同时周边
餐饮娱乐休闲等设施也需逐渐配套完整。此
外，新发地部分功能转移以后，还需做好产
业链的配套， 衔接好上下游的相关产业，才
能吸引采购商。
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