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百亿梦碎 河套酒业被传收购
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待价而沽

近日，有消息称川发展拟收购河套酒业

66.7%股份，且收购已进入了最后阶段。对此，

北京商报记者采访了河套酒业相关人员，但该

人士以对此次收购事件并不知悉为由拒绝了

采访。

之后，北京商报记者又致电川发展相关部

门，该部门工作人员表示，消息是否属实需询

问集团公司。但截至发稿，川发展集团电话并

未接通。

实际上，自2006年“孔府家”欲引入河套酒

业以来，在十余年间，河套酒业拟被收购的消息

不绝于耳，其中不乏金徽酒业、五粮液以及中粮

等上市企业，但并未取得实质性结果。在众多收

购中，最为接近成功的便是四川发展酒业投资

有限公司（以下简称“川酒投”）传出与河套等酒

企洽谈收购。

提及川酒投，便不得不说该公司背后第一

大股东及第二大股东四川发展（控股）有限责任

公司、泸州老窖股份有限公司。北京商报记者翻

阅资料发现，2018年10月，泸州老窖发布公告

称，出资收购四川发展（控股）有限责任公司在

西南联合产权交易所公开挂牌转让的川酒投

12%股权。与此同时，根据天眼查显示，川酒投

的第一大股东为四川发展（控股）有限责任公

司，其余两大股东为泸州老窖股份有限公司、四

川和道投资有限公司，三方持股比例分别为

49%、42%与9%。

白酒营销专家蔡学飞表示，收购其他地区

酒企，将有助于泸州老窖等四川酒企优化销售

区域布局。加之河套酒业作为内蒙较为知名酒

企，如成功收购，将直接做大泸州老窖体量，并

实现进一步增长。

昔日“内蒙王”

作为内蒙古区域酒企，河套酒业成立于

1952年，在2011年时销售收入曾超过30亿元。

在河套酒业2014年营销工作会议上，河套酒业

董事张庆义还曾提出“百亿梦想，北国酒都”的

远景目标：到2023年，销售突破100亿元，将河

套酒业打造成为“北国酒都”。

但是与丰满的理想相反的，是骨感的现实。

2016年，河套酒业白酒主业却仅实现营收约

12.64亿元，利润指标超额完成8000多万元。造

成现实与理想如此大差距的原因，主要是由于

内蒙古地理位置因素，同位于西北的众多白酒

企业纷纷将内蒙市场作为主要的样板市场。

如自2018年起，金徽酒业加快省外市场建

设，新开发内蒙古市场，并于2019年明确市场

开拓目标为提高省内市占率，在陕西、宁夏市场

全面推进，重点突破新疆、内蒙古、青海等西北

市场。除金徽外，对于西凤酒、青青稞以及一系

列全国化程度较高的酒企而言，内蒙市场更是

必争之地。因此，河套酒业在省内销售市场受到

严重挤压。

河套酒业还曾高举上市大旗。相关资料

显示，2011年，河套酒业便传出将上市的消

息。在随后的2016年，河套酒业又提出未来三

年之内年销售额恢复到20亿元，在五年之内

年销售额要达到30亿元的目标；又于2017年

提出“三年战略”规划，2017年实现销售额18

亿元，2018年实现销售额20亿元，2019年实

现销售额25亿元。

然而，按照如今的发展速度而言，欲达到该

目标仍面临一些挑战。对于2019年业绩是否达

到2017年规划预期，河套酒业相关部门人员并

未提供具体数据。

产品调整

为达到销售目标，河套王近年来主动调整

产品结构。今年8月，河套酒业“河套王系列”两

款新品上市，分别为52°典藏尊享河套王、河套

王喜宴用酒，该产品定价分别瞄准次高端价格

带以及终端价格带。

对此，北京卓鹏战略咨询机构董事长田卓

鹏表示，随着消费等级不断提升，以河套酒业为

代表的地域酒在迎合主流消费向省外扩展，深

度布局泛板块化市场，并将销量、收入、利润向

主流品牌核心单品集中。

针对河套酒业相关产品销量问题，北京

商报记者近日走访北京部分商超发现，在终

端市场难觅河套王相关产品。另外，记者通过

电商搜索河套酒业，仅在京东与酒仙网上发

现了河套酒业官方旗舰店，但产品销量均不

尽如人意。

尽管河套酒业顺应当下消费形式着手发力

中高端市场，但却收效甚微，背后隐藏着河套酒

业地域禁锢难破、省内外市场承压的不争事实。

对此，业内人士认为，尽管近年来河套酒业不断

调整产品品牌结构，但是由于省内市场受到名

优酒以及其他产地酒品牌挤压，加之无法进一

步拓展省外销售市场，使得品牌提及的百亿梦

想与上市之路终成泡影。

北京商报记者 刘一博 冯若男

北京商报讯（记者 陶凤 实习记者
吕银玲） 据北京应急官微消息，2020年
共许可北京市烟花爆竹零售点数量23

个，比去年减少14个，同比下降37.8%。

今年烟花爆竹将于1月19日开卖，继续

落实实名购买制度，确保市民安全有序

购买。

北京应急透露，按照《北京市2020

年春节烟花爆竹销售（储存）安全管理

工作方案》要求，在五环路以内（含五环

路）和北京城市副中心不设置烟花爆竹

零售点。五环路以外区域，在各区划定

的禁止燃放区域内不设置烟花爆竹零

售点，确保城市中心区、建成区和北京

城市副中心的安全。

近几年，北京市许可的烟花爆竹零

售点数量持续减少。2017年春节全市设

网点511个，2018年锐减至87个，2019

年仅有37个。今年的23个烟花爆竹零售

点中，包含海淀区1个、石景山区1个、门

头沟区1个、房山区4个、通州区2个、顺

义区1个、昌平区2个、平谷区2个、怀柔

区3个、密云区5个、延庆区1个。

除此之外，继2019年北京市首次实

行烟花爆竹实名购买制之后，今年春节

将继续落实实名购买制度，强化对烟花

爆竹实名购买信息系统运行管理和实

名购买数据分析运用，对比零售点实名

购买登记数据和批发单位出库数据，杜

绝零售点超量储存。

“我们将强化烟花爆竹实名购买数

据分析运用，对比零售点实名购买登记

数据和批发单位出库数据，督促零售点

严禁超量储存、严格实名登记。”北京市

应急管理局相关负责人表示。

“实名制购买能够避免商家过多

地储存、购进超标准的烟花，对烟花的

品种也会有所控制，限制过大、过响、

高排放的烟花。”北京公众环境研究中

心主任马军说，“经过严格的管控，在

北京由于烟花爆竹造成的污染情况有

所缓解。”

为做好烟花爆竹的安全管理，按

照要求，烟花爆竹批发和零售单位严

禁销售吐珠类、组合烟花类的烟花爆

竹。零售点要在经营场所及周边设置

明显的禁止烟火、禁止燃放烟花爆竹、

停车熄火等安全警示标志，严禁在周

边燃放烟花爆竹。各零售点还将采用

高清视频监控系统，确保视频保存时

间，并通过音频监控系统及时纠正违

规行为。

具体来说，烟花爆竹零售点使用面

积不应小于10平方米，且不应大于200

平方米；烟花爆竹最大允许存放数量不

超过300箱，总药量不超过300千克；烟

花爆竹长期零售点内任一点至安全出

口距离不应大于15米，顾客进出的门宽

不应小于1.5米；零售点使用面积大于

100平方米的，要至少配备4具磷酸盐干

粉灭火器且分为2个设置点。

此外，在市政府发布空气重污染橙

色、红色预警情况下，烟花爆竹批发和

零售单位还将暂停配送和销售。

马军在接受北京商报记者采访时

表示，从蔚蓝地图看到，2019年2月受烟

花燃放影响，除夕、春节两日大批城市

污染指数骤升，这很能反映烟花燃放给

大气带来的影响。

“燃烧时段集中，燃放量比较大，

污染物排放量也会比较大，二氧化碳、

二氧化硫等一般性污染物和有害物质

对空气产生污染，通过大气的沉降也

会对水、土壤造成污染。此外，人口密

集区域楼宇间还会产生噪声污染。”马

军说。

零售点减少14个

北京烟花爆竹今年仍需实名购买

作为内蒙古酒业头部企业，河套酒业却频频传出被收购的消息，从五粮液到中

粮，再到最近的四川发展投资有限公司（以下简称“川发展”）。业内人士认为，河套酒

业近年来业绩不断下滑，尽管河套酒业积极调整产业结构，但是由于省内市场受到

名优酒以及其他产地酒品牌挤压，加之无法进一步拓展省外销售市场，使得此前声

称的有意上市以及百亿梦想终将成为泡影。


