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安全隐患待解

根据教育部的统计，2018年，我国出国留学人员总

数达66.21万人，与2017年的统计数据相比较，再度增

加了5.37万人。同时，留学越发呈现低龄化、平民化和

常态化的特点。有数据显示，以中国赴美留学生为例，

2006年，攻读本科学位学生占比14.87%，攻读研究生

的比例为76.09%；至2015年，赴美攻读本科学位学生

比例为41.28%，攻读研究生比例为37.51%。同时，中小

学生留学数量从2006年的1000人左右上升到2016年

的3.3万人，呈现出指数级增长。且随着赴海外留学人

群的家庭收入和社会经济背景多元化，越来越多中产

阶级的子女寻求赴海外留学。

然而，庞大的数据背后却是一件件发人深思的安

全事件。“留学生包括其家长更多关注的都是上什么

学校、学什么专业、需要刷到多少分，而忽略了‘安全

教育’的重要性。”教育部职业学院教育类教学指导委

员会委员郭春燕说。如今，每4名留学生中就有1名来

自中国，但令人忧虑的是，中国留学生在出国前，对海

外社会的了解，大多是建立在零碎的、二手信息之上

的片面认识。很多时候，他们对自己身处的环境并没

有正确判断。

在加拿大读大三的学生王淼（化名）告诉北京商报

记者，他遇到过深夜从自习室回家遇到醉汉、在餐饮店

被抢包以及诈骗电话等事情，到底如何应对其实并不

了解，潜在危险就藏匿于身边。

原中国驻美国使馆教育处公使衔参赞岑建君谈

到，中国留学生在国外还存在很多安全隐患，面对陌

生的文化环境，如何在保证自身安全的前提下完成学

业，应该成为留学生反复思量的主要问题。相对而言，

学习国外先进的教育理念和教学方法固然重要，但凡

事安全大于天，了解安全常识和拥有自救能力是需要

一生学习的内容，不管是在国内还是国外。只有平安

留学，才能成功留学。

学校成主导力量

留学安全教育的重要性不言而喻，但到底应该怎

么做呢？北京王府学校总校长、法政集团董事长兼总裁

王广发表示，我国正在日益走近世界舞台的中央，在国

际组织中扮演越来越重要的角色，关注留学安全教育

要将教育的法治思维、治理现代化思维、留学的安全思

维纳入到国家教育的战略格局中。

据了解，日前，北京王府学校启动了留学安全基地

建设，通过平安留学课程建设、教材研发、打造国际学校

安全文化环境标准。同时，《留学系列教材：平安留学》正

式发布。该教材由理论篇和实操篇组成，是我国关于平

安留学比较完善、系统的教材，针对留学生海外学习生

活身心健康安全的需求，通过案例导入、探究学习等方

式，提升学生在海外留学的安全意识和安全技能。

事实上，留学安全教育不应只在出国前做突击，而

应是一项长期工程，学校逐渐成为留学安全教育的主

体。北京八十中国际部学生发展中心主任王晓静表示，

学校以往只关注在留学前对学生进行安全教育，其实

该从军训阶段逐渐渗透，以长时段课程方式，养成学生

的安全意识和习惯。

还有业内人士表示，安全教育该贯彻留学全学段，

在学生出去后持续跟踪、挖掘学生需求和碰到的问题，

利用大数据采集分析，不断更新学校的安全教育内容。

在留学安全教育教材内容上，除关注人身安全、心理安

全、国家政治安全等内容的同时，更该强调学术安全。

优质的留学安全教育课程应该具备全面性、系统性、专

业性、实操性、公益性、更新性、普及性和可持续性。

同时，业内也有观点认为，目前我国国际教育界还

没有形成系统化、体系化的国际安全教育课程，大家都

在摸石头过河。北京王府学校率先将平安留学融入到

学校课程体系内，起到了牵头示范作用。

培训市场渐起

除了学校该成为留学安全教育的主要参与者，北

京商报记者注意到，近年来，也有不少留学机构开始涉

猎安全教育培训内容。新东方前途出国跨境服务中心

总监左玮表示，在提供留学服务的同时，我们越来越多

地发现，留学生因文化差异造成的心理问题突显，在学

生出去后，除了不懂国外法律，甚至对自己国家的法律

都不知晓。所以我们成立的跨境服务中心关注在跨境

场景内，为留学生和家庭提供包括申请服务、学业规

划、安全教育、金融投资等全方位的产品，同时格外关

注市场上的留学安全教育产品。

不只留学机构开始重视安全教育内容，专注于留

学安全教育培训的机构也应运而生。国际安全教育专

家、时分安全创始人王学军告诉北京商报记者，留学

安全教育培训市场目前还很小众，但它是很重的服

务。因为对从业者的要求极高，既要熟识海外多国家

的文化风俗，又要懂安全教育的知识，还要有面对危

机的实战处理经验，把三者有机结合形成教育教学体

系，并能让学习者接受，这导致了留学安全教育培训

很难在短时间内规模化扩张。

“留学安全教育的特性决定了它目前只能做toB

市场，与学校结合打造校本课程体系，出版教材，或者

将军训和短期的研学活动穿插进安全教育主题，这都

会使学校形成安全文化的氛围，而且学生在长时段的

熏陶中，也将养成良好的安全意识和行为习惯。”王学

军分享道。其次，在出国前与留学机构等合作的短期培

训也是常见形式。“安全教育的线上化可作为未来探索

C端业务的切入点，比如在初期录制系列的视频课程，

有利于学习者的移动化、碎片化学习和品牌的建立。”

王学军补充道。

针对行业发展的痛点，王学军坦言，最大的问题还

是对留学安全教育包括全民安全教育重要性的认识不

足。绝大部分家长为孩子出国报名学科辅导班，却鲜少

有人会为孩子考虑如果出国后面对踩踏、爆炸、地震甚

至恐袭时该如何应对。其次就是师资供给问题，从业门

槛高决定了师资数量少、难培养，且行业缺乏标准。“不

过，我依然看好包括留学安全教育在内的整个国际安

全培训市场，这是每一位公民参与国际事务的重要保

障和必备的基本素养，也是未来国际化人才培养的重

要标准。”王学军强调。 北京商报记者 刘斯文

北京商报讯（记者 刘斯文）历经一年的交表和
等待，1月16日，上海建桥教育（1525.HK）成功登陆

港交所，成为2020年在港交所上市的第一只教育

股。同时，上海建桥教育实现“开门红”，上市首日

高开10.74%报6.7港元/股，股价最高时升至7.14港

元/股，较发行价涨幅约18%。有别于频受管辖的

K12及早幼教赛道，民办高校正以较高的交易频率

登陆二级市场，并开启高校并购潮。但也有业内人

士指出，虽然并购活跃，但民办高教依旧是重资产

行业，依靠并购的外延驱动实现的业绩高增长，是

否具有可持续性是高教企业必须面对的问题。

据了解，上海建桥学院是上海最大的民办大

学，是长江三角洲第四大的大学。学院于2000年

成立，前身是上海建桥职业技术学院，并于2005

年转型成为上海建桥学院。招股书显示，2016年

至2019年1-6月，上海建桥教育的营收分别为

2.92亿元、3.57亿元、4.25亿元及2.54亿元，期内溢

利分别为1288.5万元、4604.3万元、1.09亿元及

8099.8万元。收入来源主要是学费和住宿费，截至

2019年9月30日，上海建桥学院全日制收生人数

为19857名。

几何投资作为上海建桥教育首次公开发行

的基石投资者，表示对民办高校的未来发展充满

信心。项目负责人王能林认为，民办高校是我国

高等教育必不可少的重要组成部分，具有高资本

投入、高素质人才密集等特点，壁垒极高，优质民

办高校属于稀缺优质资产；同时，我国目前人才

供给与需求的失衡，产业需要的应用型人才供给

严重不足，而大学生找工作的难度指数却日益攀

升，相比公办高校，民办高校办学机制灵活，市场

化程度高，对社会需求的反应更加迅速，民办高

校将承担更多的应用型人才培养责任，是高等教

育重要的增长点。加之目前上海民办高等教育院

校不受政府定价所限，上海建桥学院拥有学费自

主定价权，未来业绩将进一步增长。

有别于K12及早幼教赛道频受政策规范与辖

制的局面，民办高校正已较高的交易频率登陆二

级市场。据不完全统计，在2019年10家登陆港股

的教育企业中，有6家为民办高教企业。

在登陆资本市场后，民办高教企业也拉开了

并购大潮的序幕。有数据显示，2019年前8个月，

港股教育企业并购民办高校案例已超12起，并购

交易金额突破80亿元。希望教育在上市一年之

际，公告并购及拟建设4所院校，展现强大的并购

能力。宇华教育以14.92亿元收购山东英才学院

90%股权，更是成为民办高等教育并购史上最大

的一笔单体校投资。

“有人才会带来营收。”中国民办教育家协会

秘书长钱绍东总结道。民办高校的收入从哪里

来？根据龙德燕园基金发布的《民办高校并购研

究报告》，民办高校收入以学费和住宿费为主，占

其总收入的90%以上。可见，要想达到营收增长，

必须要靠在校学生数量的增长才能实现学费和

住宿费的上涨。

当前，高等教育市场在加速整合。业内有观

点认为，民办高等教育学校的并购将会越来越

多，民促法分类管理的实施细则还没有真正落

地，按照现有规定进行并购并不会受到限制。高

校牌照存量有限，并购一家少一家，优质标的将

更为稀缺。

虽然并购活跃，但也有业内人士指出，民办

高教依旧是重资产行业，依靠并购的外延驱动实

现的业绩高增长，是否具有可持续性是民办高教

企业必须面对的问题。新高教集团董事总经理柯

霆钧曾表示，当高校第一曲线发展至成熟期，将

回归到外延为辅的内生增长，除了正常的学生及

学费的增长，如何围绕学生提供增值服务或通过

产教融合来提高学生的客户总价值或生命周期，

甚至于向其他高校输出服务或产品，这是新高教

集团正在研究的问题。

北京商报讯（记者 刘斯文）自去年8月宣布首席
财务官即将变动的消息后，1月18日，流利说（NYSE：

LAIX）发布公告称，CFO余滨已于1月16日正式辞去

该职位，但将继续担任公司财务顾问。流利说正寻找

首席财务官候选人，目前还没有继任者。过渡期间，公

司董事长兼首席执行官王翌将监督公司的财务和报

告事宜，直至找到替代人选为止。

事实上，距离流利说宣布寻找CFO的替代人选已

过了5个月。此前，余滨在流利说公布2019二季度财报

后，便提出因个人原因辞去公司首席财务官一职。

身披AI教育第一股光环的流利说成立于2012

年，以人工智能+教育为特色，以AI老师形式主打成

人市场，于2018年9月“流血”上市，过去三年营收增长

的同时净亏损持续扩大。

流利说的2019年过的依然不“流利”。公司2019

年三季度财报显示净收入人民币2.621亿元，同比增

长45.2%；净亏损同比翻倍至2.141亿元，去年同期为

1.424亿元。尤其值得注意的是，公司独立付费用户和

2019年二季度及去年同期相比增长停滞，去重后均为

90万。但流利说三季度的销售和营销费用却同比增长

了41.9%达2.892亿元。可见，在重金砸进营销后，并没

有得到用户的买账。

不仅如此，流利说2019年二季度的营业收入同

比增长104.44%，净亏损微缩。而2019年三季度营收

断崖式下跌至45.2%。财报预计，公司四季度预期营

收增长为2.4%-11.4%。这意味着“流血”上市一年

后，流利说从最高增速265%下降至个位数，业务存

在停滞风险。

此外，据了解，流利说从2018年开始加大业务布

局，尤其是在K12领域，相继推出少儿流利说和流利

阅读，并上线名为“Kion英语学习”的App，意图闯进

公立校。但目前来看还未给流利说带来实质性帮助。

寒假来临，出国游学、留学再次迎来高峰。随着近年来留学人数逐年上涨，令

人深省的安全危机不断发生，引发社会关注与讨论。相关专家指出，留学生的人身

安全、心理安全和政策安全是最为突出的问题，依托法治思维进校园的教育理念，

建立留学安全教育与法治教育多方合作平台迫在眉睫。 北京商报记者注意到，学

校作为学生受教育的主阵地，已开始通过校本课程、主题培训等形式开展留学安

全教育。同时，记者还留意到，留学安全教育的培训市场已经兴起，却又未成气候，

这背后的原因是什么？对从业者又有怎样的要求？又将面临何种挑战呢？

上海建桥教育近四年财务数据 营收

期内溢利

2016年 2017年 2018年 2019年1-6月

2.92亿元

1288.5万元

3.57亿元

4604.3万元

4.25亿元

2.54亿元

1.09亿元
8099.8万元

2015-2018年出国留学人数及涨幅

52.4万人
同比增长

13.9%

54.5万人
同比增长

4%

60.8万人
同比增长

11.7%

2015年

2016年

2017年

2018年

66.2万人
同比增长

8.8%


