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控股头号委外供应商 亚香股份另类IPO

北京商报2020.4.16

朝阳区消费者协会线上调解，
解决消费者难题

39家精选层“备考生”年报出炉
超七成业绩向好

第一大委外供应商变子公司

招股书显示，亚香股份主营香料的研

发、生产和销售。2016-2018年，亚香股份

实现的营业收入分别为30904.02万元、

37030.85万元、44900.83万元，对应归属母

公司的净利润分别为3167.98万元、

4896.71万元、5295.33万元。

亚香股份报告期内的整体业绩还是不

错的，但江西亚香作为亚香股份的首要委

外供应商却成了亚香股份的“自家人”，这

点存在争议。

由于亚香股份产能限制、精益化生产

等原因，其将委外加工、外购中间体、粗成

品作为补充生产能力的重要手段。据亚香

股份介绍，公司会委托外协加工商生产香

料产品中间体及粗成品，公司主要外协加

工商生产所用的主要原材料由公司采购提

供，由公司对其进行工艺技术指导，最终由

公司进行后续处理完成香料产品的生产。

从亚香股份披露的报告期内公司前五

大委外加工供应商情况来看，江西亚香是杀

出来的一匹黑马。具体而言，2017年亚香股

份的前五大委外供应商的名单中，亚香股

份当年对江西亚香委外采购金额为1803.82

万元，占当期委外总额的比例为33.46%。在

2017年之前，江西亚香并没有“名分”。江西

亚香凭借一笔1800万元的委外订单，一举

成为亚香股份2017年委外供应商榜上的冠

军。2018年，江西亚香再度蝉联冠军。

不过，北京商报记者通过与亚香股份报

告期内其他几大委外供应商对比，江西亚香

的“资历”尚浅。据招股书，江西亚香成立于

2016年11月15日，注册资本4500万元，主营

业务为香料的研发、生产和销售。在2018年8

月，亚香股份又完成对江西亚香100%股权

的收购。

关于江西亚香设立后即成为亚香股份

委外采购第一大供应商的原因、双方合作

如何促成的问题，亚香股份在回复的采访

函中称“近年来昆山当地环保政策逐渐趋

严，为满足持续增长的客户订单需求，公司

需要与委托加工厂商进行合作。江西金溪

地区香精香料产业环境良好，具有完备的

产业配套和稳定的产业政策。江西亚香生

产经营团队拥有香精香料生产加工经验，

设立后即形成了稳定、充足的生产能力，满

足公司的加工■购需求。江西亚香原股东

顾菊明长期从事香精香料的生产经营，与

亚香有限进行过业务合作，因此在设立后

了解到双方的合作需求，在过往成功合作

经历基础上即展开合作”。

对于首发反馈意见中，收购江西亚香

的价格、定价依据是否公允的问题，亚香股

份在回复采访函中表示“亚香股份以1500

万元的总对价收购江西亚香100%的股权，

收购价格系双方在评估净资产值的基础上

考虑行业发展情况、当地产业环境以及江

西亚香资产和经营情况等因素最终确定，

因此价格公允”。

其他供应商变动明显

相比之下，报告期内，亚香股份其他委

外供应商（以下统称“供应商”，供应商均指

委外加工模式项下），则变动十分明显。

据招股书，2016年亚香股份的第一大供

应商为江苏多元化工有限公司，亚香股份对

该公司当年的委外采购金额为928.25万元，

占当期委外总额的比例为20.28%。到了2017

年，江苏多元化工有限公司的委外采购金额

降至681.74万元。2018年，江苏多元化工有

限公司则从五大供应商名单中退出。

洪泽前程香料香精厂曾为亚香股份

2016年的第二大供应商，彼时对应的委外采

购金额为794.57万元。然而自此之后，该公司

再未出现在前五大供应商的名单之列。

招股书显示，2016年，亚香股份向前

五大供应商委外采购金额合计约3623.28

万元，当年的第二大至第五大供应商分别

占当期委外总额的比例为 17.36%、

15.62%、15.12%、10.78%。整体来看，比例

较为均匀。但是，自从江西亚香出现后，前

述这一模式的业务格局被打破。

2017年、2018年亚香股份向前五大供

应商委外采购的金额分别为4529.68万元、

6314.99万元，呈现逐年走高态势。2018年，

亚香股份向江西亚香实现的委外采购金额

激增至4559.4万元，占到当期委外总额的

比例为69.21%。2018年，亚香股份其他4名

供应商分别为江西金顿香料有限公司、武

穴山缘化工有限公司、邯郸市永年区惠丰

化工有限公司以及巨野富兴精细化工有限

公司，这4名供应商对应的委外金额为

641.85万元、554.26万元、310.77万元及

248.71万元，占当期委外总额的比例均低

于10%。同时，这4名供应商2018年委外采

购金额总和远不及江西亚香一家。

针对亚香股份各期主要供应商变化较

大、供应商分散的情形，证监会在首发反馈

意见中有所关注。针对前述疑问以及江西

亚香区别于其他供应商的优势问题，亚香

股份回复称“江苏多元化工有限公司系一

家位于连云港化工园区的企业，由于当地

环保政策的影响，该供应商对于公司委外

加工订单无法满足需求，故公司从2016年

开始逐渐寻找其他的委外加工商予以替

代。洪泽前程香精厂系家位于江苏洪泽的

企业，也是由于受到当地环保政策的影响，

该供应商对于公司委外加工订单无法满足

需求，故公司寻求新的委外加工厂予以替

代。江西亚香是一家位于江西省金溪县的

香料企业，因金溪县拥有成熟的香料产业

环境，具有“华夏香都”的称号，当地政府对

于香料行业进行大力扶植，同时当地建有

成熟的香料产业园区。所以江西亚香与其

他委外加工商相比，具有稳定的加工能力，

能够满足公司的委外加工需求”。

亚香股份还透露，“在收购完成江西亚

香之后，公司又投入3000多万元的资金用

于环保和安全基础设施的投入，以确保其

能够成为公司稳定的香料生产基地。未来

随着公司武穴工厂以及南通工厂的建成投

产，公司基本不会再有委外加工”。

申报前夕现“突击”入股

据证监会官网显示，亚香股份于2019

年6月报送IPO申报稿。而在申报前一年，

亚香股份曾在短期内频繁引入新股东。

据招股书，2018年4月15日，涌耀投资

以每股8.95元的价格受让郁颖挺、常强、何

光林、王士勤分别持有的公司196.8751万

股、52.5001万股、9.4501万股、5.2501万股

股份；2018年7月10日，前海生辉以每股

8.95元的价格受让上海汉铎持有的公司

262.5万股股份。

2018年11月28日，涌耀投资再度加

码，彼时以12.31元的价格认购公司新增

162.5万股股份；同日，永丁投资同样以每

股12.31元的价格认购公司新增487.5万股

股份。同年的11月30日，涌耀投资再以每

股12.31元的价格受让韩皓持有的公司

144.375万股股份。

在2018年10月16日，亚香股份还作出

股东大会决议，同意盛军、周根红、何菊明、

张火龙4名自然人向公司增资，分别以

266.8万元的价格认购40万股股份，每股认

购价格为6.67元。其中，盛军系公司的副总

经理、财务总监，周根红系公司的工程部总

监，何菊明系江西亚香的总经理，张火龙系

子公司武穴坤悦的总经理。

对于频繁引入新股东的原因，亚香股

份对北京商报记者表示，“为进一步优化公

司的股权结构，改善公司治理，筹集经营资

金。何菊明、张火龙、盛军、周根红均系发行

人内部核心员工，系发行人的重要管理人

员，为使公司部分重要管理人员共同分享

企业成长带来的回报并对该等人员进行激

励，因此公司以增资方式对该4名员工开展

股权激励。涌耀投资、前海生辉等股东进入

系看好公司业务发展前景”。

然而短期内多次引入多名股东，同股

不同价被质疑。投融资专家许小恒认为，

“突击”入股一般是公司对员工的股权激

励，比如亚香股份以低于投资机构的价格

授予激励对象，这是合理的。经济学家宋清

辉则表示，但也不排除一些“突击”入股行

为存在利益输送的可能。

“监管部门会对上市前‘突击’入股从

严核查，明确要求增加说明申报前最近一

年新增股东、实际控制人的相关情况，同时

对相关股份要求限售。监管部门对‘突击’

入股的监管态度目前是严格控制和监管。

因此，拟上市公司应慎重考虑‘突击’入股

的必要性和公平性。”许小恒如是说。

对于是否涉嫌利益输送的问题，亚香股

份方面给出的答案为否定，公司进一步表

示，“2018年各次增资和转让价格存在差异

系由定价基础不同引致，不存在利益输送情

形。与涌耀投资也不存在任何的业绩对赌或

者其他对赌情况”。 北京商报记者 刘凤茹

随着精选层获辅导验收公司不断

扩容，距离首家/批精选层审查项目出

炉越来越近。根据Wind统计，截至4月

15日北京商报记者发稿，官宣向精选

层发起冲击的新三板公司中有39家企

业交出了2019年年报成绩单。纵观

2019年年报出炉的精选层“备考生”，

超七成业绩实现正向增长。相比之下，

则存在部分冲击精选层的企业2019年

业绩出现下滑的情况。其中，奥迪威

（832491）降幅最大，报告期归属净利

润同比下滑幅度超过80%。

Wind统计显示，2019年年报已经

出炉的39家公司，报告期内实现的归

属净利润合计为27.7亿元，平均数值为

0.71亿元。从单家公司实现归属净利

润数额来看，33家公司的归属净利润

超过3000万元，占比超过八成。13家公

司2019年实现的归属净利润超过

5000万元，其中，4家公司2019年实现

的归属净利润超过1亿元。

贝特瑞盈利能力最强。数据显示，

贝特瑞以2019年实现归属净利润6.66

亿元高居精选层“备考生”净利润排行

榜榜首。颖泰生物紧随其后，2019年实

现归属净利润2.82亿元。钢银电商、伊

禾农品实现的归属净利润也较为靠前。

数据显示，钢银电商、伊禾农品2019年

的归属净利润分别为2.76亿元、1.68亿

元。此外，泰祥股份、苏轴股份实现数额

分别为7871万元、6633万元。

就2019年归属净利润同比增长幅

度来看，已经披露2019年年报的精选

层“备考生”，超过七成公司业绩处于

向好的状态。根据Wind统计，30家公

司的归属净利润实现同比上涨，占比

76.92%。具体来看，归属净利润同比增

长幅度在30%以上的为18家。其中，增

幅在30%-50%之间的为6家，增幅在

50%-100%之间的有8家。另外，相较

于上一年归属净利润实现翻倍的有4

家公司，分别为观典防务、华阳变速、

同辉信息、旭杰科技。

旭杰科技2019年实现的归属净

利润同比上涨幅度最大。数据显示，旭

杰科技2019年实现归属净利润为0.16

亿元，相较于上一年同期实现数值为

0.04亿 元 而 言 ， 增 长 幅 度 达 到

323.69%。同辉信息2019年归属净利

润同比增长幅度也不低，公司2019年

实现归属净利润0.41亿元，同比增长

295.89%。另外，观典防务、华阳变速

2019年归属净利润同比增幅分别为

102.74%、124.5%。

与业绩增长个股形成鲜明对比的

是部分冲击精选层的公司在2019年业

绩出现下滑。根据Wind统计，披露

2019年年报的精选层“备考生”中，有9

家公司归属净利润出现下滑。其中，赛

莱拉、奥迪威2019年归属净利润同比

下滑幅度均超过50%。

奥迪威2019年归属净利润同比降

幅最大。数据显示，奥迪威2019年实现

归属净利润为561万元，相较于上一年

同期下滑80.23%。奥迪威是从事位置、

距离、速度传感器及相应模组的研发、

设计、生产和销售的企业，主要产品包

括车载超声波传感器、超声波流量传感

器、液位探测模组、避障传感器及模组、

超声波雾化换能器件及模组、报警发声

器、换能感应元件等。针对公司业绩相

关问题，北京商报记者曾致电奥迪威进

行采访，对方工作人员表示，“相关信息

可以查看公司年报，另外，因公司即将

要召开股东大会，不方便接受采访”。根

据奥迪威介绍，奥迪威选择精选层标准

中，关于公司最近一年（2019年度）营业

收入不低于2亿元，最近两年研发投入

合计占最近两年营业收入合计比例不

低于8%的规定。

在投融资专家许小恒看来，虽然

冲击精选层的企业质量参差不齐，但

不乏头部企业，而强大的后备军储备

也为新三板精选层的正式落地打下了

一定基础。“不过，企业最终能否进入

精选层存在不确定性，投资者要谨慎

判断公司真正入选精选层的可能性，

从价值角度理性投资。”许小恒进而补

充道。

北京商报记者 高萍

疫情来临，给人民群众生命安全、身体健

康带来威胁，同时也给消费者的生活带来

诸多不便。疫情暴发后，面对大量的旅游退

改、年夜饭退订、在线自学考试退费等投

诉，朝阳区消协系统和人民调解员及时处

理消费纠纷，按照区市场监督管理局的要

求牵头开展“接诉即办”工作点对点的临时

督导；在疫情期间，朝阳消协系统及人民调

解员处理了大量的投诉，从大年初七到3月

28日，仅朝阳区消协投诉部及人民调解委

员会就直接受理并处理投诉40余件，为消

费者挽回经济损失70余万元。

跨省投诉留学中介

2月14日临近下班时，宁夏银川刘姓女士

打来电话，反映朝阳区一出国留学中介未按照

合同约定为其女提供“意大利音乐预科课程辅

导服务”中的“境外声乐专业课”，而且不全额

退费，其后又拒绝再与消费者沟通，遂打投诉

电话请求调解组织予以解决。

双方协议中规定：中介方提供在意大利的

语言课和音乐专业课的两部分入学前的预科

课程辅导服务，费用为10500欧元，语言课和

专业课分别为5500欧元和5000欧元。协议中

规定专业课共100课时，但因意大利学校方面

生源不足，没能开班。但在退费时，中介方以已

向意大利老师支付了定金为由，只退4000欧

元，致使消费者损失了1000欧元。在双方几次

沟通退费数额不能达成一致的情况下，中介方

代理人则不再接听消费者的电话，也不再回复

消费者的微信信息。

线上调解化解纠纷

接此投诉后，朝阳区消费纠纷人民调解委

员会先后与消费者、留学中介代理人和法务人

员分别建立了微信联系方式。指导消费者撰写

了投诉书，向其要了双方的协议书、缴费凭证等

材料的照片，了解矛盾产生和处理的过程；其

后，又向其宣传了消费者的权利以及如何理性

维权，向其发送4000余字，尤其在是消费者提

出超出法律规定的不合理要求时，公示并耐心、

细致讲解《合同法》《消费者权益保护法》等有关

损失赔偿的规定，促使其理性维权、依法维权。

朝阳区消协调解人员通过传送法律法规

并讲解，逐步使经营者认识到自身存在的问题

并依法承担了法律责任；指导消费者依法维护

自身合法权益，在消费者提出不合法诉求时，

向其宣传有关法律法规，促使其理性维权。在

通过40余天的非接触调解，双方于2020年3月

26日达成了和解协议。

非接触签署、传递
《投诉调解协议书》

达成调解意向后，如何签署《投诉调解协

议书》则成了一大难题。朝阳区消协采取了以

下方法：先将达成一致意见的《投诉调解协议

书》分别发给消费者和经营者，在双方确认后，

再将一式三份并盖好消费者协会公章的邮寄

给消费者，消费者签字后寄给经营者，经营者

盖章后再分别寄送消费者和区消协，最终完成

《投诉调解协议书》的签署和传递。

继华宝股份A股上市后， 作为同行的昆山亚

香香料股份有限公司（以下简称“亚香股份”)也

不甘心资本布局掉队。最新的动态显示，亚香股

份已收到首发反馈意见。亚香股份的整体经营不

错，不过其与江西亚香香料有限公司（以下简称

“江西亚香”）在报告期内的合作却让人有些看不

懂。从江西亚香成立到双方合作再到成为亚香股

份的第一大委外供应商，江西亚香只用了一年的

时间，如今江西亚香也早已成为亚香股份的“自

家人”。北京商报记者注意到，尤其是江西亚香出

现后，报告期内亚香股份与其他委外供应商的合

作出现不牢固且变动明显的趋势。而江西亚香成

立后即成合作方再成为“自家人”是否合理？需要

亚香股份给监管一个答复。

亚香股份2017年、2018年向前五大委外供应商采购情况一览

2017年

委外采购金额

1803.82万元

997.46万元

681.74万元

637.43万元

409.23万元

供应商名称

江西亚香香料有限公司

武穴山缘化工有限公司

江苏多元化工有限公司

江西金顿香料有限公司

巨野富兴精细化工有限公司

占当期委外总额比例

33.46%

18.5%

12.65%

11.82%

7.59%

2018年

供应商名称

江西亚香香料有限公司

江西金顿香料有限公司

武穴山缘化工有限公司

邯郸市永年区惠丰化工有限公司

巨野富兴精细化工有限公司

委外采购金额

4559.4万元

641.85万元

554.26万元

310.77万元

248.71万元

占当期委外总额比例

69.21%

9.74%

8.41%

4.72%

3.78%


