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6元抢先追剧 盗版影视资源App的生意经

“五一”渐近 景区急收接待量红线

最低6元起售

无论是刚刚收官的电视剧《冰糖炖雪梨》

《三千鸦杀》，还是彼时热播的电视剧《下一站

是幸福》《权力的游戏》，抑或是热门电影《■

妈》《惊奇队长》，只要一次购买，便可永久更

新……如今，层出不穷的盗版影视资源App

正通过这些噱头，吸引人们的视线。

“我们的App里，电影、电视剧、动漫、综

艺节目等内容应有尽有，只要最新的作品上

线，我们就会同步更新到App里，想看什么都

随时能搜到，比网盘的性价比可高得不止一

星半点。”某电商平台上盗版影视资源App卖

家王先生向北京商报记者进一步介绍道：“而

且我们保证是一次性收费，后续更新不再收

取任何费用。”

北京商报记者调查发现，在某电商平台

上以“影视App”为关键词进行搜索，瞬间便

会出现超10页的相关产品列表，按照每页共

有10个产品进行计算，共有约百个盗版影视

资源App正公开对外出售，消费者最低仅需6

元便可购买，价格最高也仅在50元左右。销量

数据显示，月销量最高可达到516件，普遍则

在数十件规模，最低的月销量仅为个位数。

据购买者反馈，这些盗版影视资源App

所涵盖的内容较为全面，同时播出过程中不

会出现卡顿、广告等情况，相较网盘需要去不

同渠道搜集资源更为简便。但同时也有购买

者表示，付费获得该App后，无法在手机中安

装，出现不相容的情况。

最快一月可回本

或许在外界看来，盗版影视资源App的

售价普遍较低，利润空间也相对有限，但实际

上，卖家通过销售该App最快一个月的时间

便可回本，此后还可通过在搜索页面上设置

广告来获得更多的收入。

北京商报记者调查发现，现阶段盗版影

视资源App的制作成本只需要少则数百元，

多则约为3000元，便可通过软件商搭建出自

己的App，并可获得长久的维护与技术更新。

据某软件商李先生透露，根据定制产品

的要求，影视类App的定制服务也会有不同

的价格，“其中基础款的价格为780元，便可获

得一款具备点播等基础功能的App，980元则

可在基础功能上增加会员功能，1280元则可

再增加多种倍速播放、电视投屏等不同功能，

如若还需其他功能，价格也会根据实际情况

再定。但以上每款产品均保证有问题随时解

决，并有长久的维护与更新”。

若将盗版影视资源App的月销量最高可

达到516件进行计算，只需将单价设定为6元，

便可获得3096元的月收入，意味着即使是前

期花费3000元来定制App，也只需要一个月

便可收回成本。

盗版影视资源App的收入来源不仅仅只

是单件的销售。“当使用者积累到一定规模

后，便可以去接小广告，最初每个广告可能只

有数百元到千元不等的费用，但积少成多也

能带来一笔收入。功能比较完善的App还可

以发展自己的会员业务。”王先生表示。

分销式“营业”

尽管盗版影视资源App最短仅一个月便

可收回成本，但也有部分销量不佳的App在

投入前期成本后仍需更长时间才能真正获得

利润，因此也有人打起了分销的主意。

李先生表示，目前网络上以10元及以下

价格向消费者出售的盗版影视资源App，大

多就是分销式“营业”的结果，“第一个人花费

1000元左右的价格定制了盗版影视资源

App，收到产品后再以100-200元的价格向

下分销，并允许对方自定价格向下或直接公

开出售，这样第一个人只需要出售给5-10个

人便可迅速收回成本”。

实际上，这种形式也是盗版影视市场中

的常见现象。以盗版影视资源在网盘等领域

的传播为例，市场上便有多个分销组织，他人

只需缴纳200元左右的入会费，便可进入到资

源分享群并成为相关组织中的一员，获得不

断的盗版资源，随后再按照自己的方式进行

销售。

在王先生看来，分销式的方式相当于降

低获取产品成本，各方均不存在较大的销售

压力，但这也仅是对那些只试图赚取单件产

品的销售费用，不尝试广告、会员等收入的产

品，毕竟如果要发展后期更多延伸收入，必须

将用户聚集在同一个平台才能在谈广告等情

况时拥有更大的议价能力，多级分销反而会

影响到收入情况。

建立系统化维权体系

我国影视市场发展迅速，此前曾有数据

预测，2020年，我国影视市场规模将超过5000

亿元，但大量盗版影视App的出现，阻碍了影

视行业的良性发展。

影评人刘贺表示，对于影视作品的出品

方而言，该类App的出现侵害了相关方的权

益，对于市场而言，这并不利于建立并培育有

序的正版环境。

近年来，政府及相关主管部门也开始对

盗版影视App强化监管。公开资料显示，公安

部曾在去年公开了北京、江苏等地公安机关

打掉一批侵权盗版问题突出的盗版网站和

App的情况，仅湖北黄石便打掉30余个影视

作品侵权盗版App，涉案侵权影视作品储存

量达70T，非法获利7000万余元，此外范特

西App、聚看影视App等也纷纷被打掉。

北京大学文化产业研究院副院长陈少峰

表示，部分版权方受制于维权成本而选择放

弃，政府层面若未获得举报线索也难以对更

多盗版进行监管，平台方对盗版的打击力度

也相对有限，而这一现象的根本是缺乏系统

化的维权体系。假若能设立网上专门维权的

监管机构，时刻接收各方的举报，为权利人提

供维权服务，并根据线索进行查证、治理，应

能进一步优化版权环境。

北京商报沸点调查小组

地方养老市场迎来解封期

随着民政部发文为养老机构“松绑”，

地方养老市场也终于陆续迎来解封期。4月

19日，多家地方养老机构正式恢复开放。北

京商报记者调查梳理发现，截至目前，江

苏、四川等地养老机构已陆续解除封闭。与

此同时，浙江、安徽合肥等地也在保证防疫

安全的情况下重启了老年餐配送等居家养

老服务。

江苏省无锡市滨湖区金夕延年乐颐养

老院院长李灵玉向北京商报记者介绍，该

机构从4月19日起正式恢复开放。“目前恢

复的主要是家属探视，以及接收新入住老

年人。”李灵玉表示，自从4月17日开启预约

以来，院方陆续接到了400多个探视申请，

由于机构长期封闭管理，家属的探视需求

集中释放，预计恢复开放一周后该情况能

有所缓解。

值得注意的是，优护万家宁波公司总

经理沈莘东还提出，疫情前有不少老年人

或家属都愿意在入住前到养老院内“考察”

环境。但如今在当前这一特殊时期，所有新

入住的老年人则均需提前预约，这些前置

环节也不得不进行调整。“院内还专门腾出

了一间观察室，有入住需求的老年人在预

约后可先入住观察室‘试住’，此后再入住

选择好的房间。”他进一步表示。

调查中，多家养老机构负责人表示，养

老院的封闭、居家养老服务的停止让整个

行业进入了3个月左右的停摆期，随着解封

期的到来，那些濒临退出边缘的企业，终于

看到市场转机。

“春节后这段时间本来应该是老年人

入住的高峰期，没想到突遇疫情，养老机构

实行封闭式管理，新开机构中大量床位一

直处于空置状态，经营压力陡增。”寸草春

晖养老机构创始人王小龙向北京商报记者

介绍，养老机构的收入主要来源于床位费，

特殊时期除了不再接收新入住老年人，机

构的固定支出也有所上涨，包括防疫物资

和相关设备等。

有养老院经营者直言，往年同期，春节

后院内平均每月都能增加30位新入住的老

年人，而今年不仅这一数据“归零”，且部分

已入住老年人也决定疫后不再回来，总体来

看，疫情期院方已流失了超100位老年人。

江苏省泗洪县福星园老年公寓院长刘

乃远也在接受北京商报记者采访时表示，

很多有入住养老机构需求的老年人都是周

边社区内居家养老的居民，机构恢复开放

后，不少养老院可能会迎来一波入住小高

峰，但同时，由于解封不能一蹴而就，需根

据疫情防控需要逐步推进，因此当前居家

养老需求体量仍较大。

在沈莘东看来，疫情之下，养老需求已

经悄然发生了一些变化，老年人对于专业

性服务的消费倾向性正快速显现。

“目前上门服务还未恢复，但近期我们

已经接到了部分老年人的居家服务申请。

可以看出，疫情之后，老年人对健康更加注

重，因此在恢复居家服务后的一段时间内，

专业照护、护理等需求可能会出现新一轮

的爆发。”他表示，针对这一情况，未来机构

也计划加强同周边社区医院的合作，推出

更多的专业化居家养老医疗服务。

而李灵玉则表示，疫情期间养老企业快

速“养成”的线上服务，未来很可能被固化为

日常经营板块。“疫情期间为减少接触，我们

让有入住意愿的老年人及其家人通过抖音、

视频通话等方式‘看房’、了解院内情况，虽

然一些老年人仍更倾向于面对面接触，但这

种新型沟通流程已得到部分消费者的认可，

提高了沟通效率、节约了成本。”

在中国老龄研究中心副主任党俊武

看来，经过几个月的封闭管理后，老年人

的居家服务、入住养老机构等需求都将加

速释放。“随着养老机构及居家服务的逐

步开放，康复护理等方面的需求也会随之

增加，因此养老机构，尤其是主要面向社

区提供服务的照料中心、驿站，可加大与

周边医疗机构的合作，适当增加相关的服

务内容，按照需求的导向变化调整自身产

品结构。”他进一步表示，此次的疫情对于

居家养老服务商及养老机构来说也是一

次洗牌。不过，党俊武也提出，这要求企

业进一步调整供给方式、服务理念、升级

相应产品、重新制定服务清单。在此过程

中，企业也可通过新媒体渠道，如直播、

新媒体软件等来加强宣传力度，同时将

部分短期无法在线下实现的业务向线上

转型，如书法、瑜伽等课程，加强线上线

下联动发展。

北京商报记者 蒋梦惟 杨卉

限流标准收紧

近期黄山景区客流扎堆、游客排队数小

时难上山的情形至今仍令人印象深刻。其实

不仅是黄山，清明小长假期间，多个地方景

区都出现了游客大排长龙、停车场满坑满谷

的情况。

就此，不少网友呼吁各地应及时公布、

调整限流标准，以免形成新的疫情防控隐

患。4月13日，文旅部、国家卫健委联合印发

《关于做好旅游景区疫情防控和安全有序开

放工作通知》（以下简称《通知》）明确提出，

要坚持防控为先，实行限量开放、有序开放，

严防无序开放。疫情防控期间，旅游景区只开

放室外区域，室内场所暂不开放，接待游客量

不得超过核定最大承载量的30%，收费景区

在实施临时性优惠政策前要做好评估，防止

客流量超限。

《通知》出台后，包括黄山在内，多个地方

景区接连发布公告，表示将收紧游客接待量

“红线”。具体来说，清明小长假期间实施单日

限流2万人的黄山景区，从4月15日起将这一

标准调整为1.5万人。同样是国内热门景区的

鼓浪屿，此前曾将上岛游客总量限制在每日

不超过最大承载量的50%，而日前，厦门市鼓

浪屿文化旅游发展中心发布消息称，按照疫

情防控要求，4月17日起，该景区游客接待量

调整为核定最大承载量的30%，即最多1.05万

人次/日。

此外，山东青岛的大珠山也明确表示，景

区游客接待量将由核定最大承载量的50%减

少到30%；上海市政府还在官网提出，《通知》

要求的接待游客量较此前上海规定50%的标

准更严格，当地景区将适时进行相应调整。

客流新高峰将至

不可否认，清明小长假超出预期的旅游

需求反弹，让旅游业对于即将到来的“五一”

小长假充满期待。

中国旅游研究院发布的最新数据显示，

清明假日期间，国内旅游市场同比已恢复四

成，局部地区呈现强力恢复迹象，即将到来

的“五一”连休5天也将进一步推动旅游业加

快恢复。

携程方面分析认为，“五一”国内旅行市

场的复苏脚步将进一步加快，旅游人次有望

到达近期新高，达到清明的两倍以上。据该平

台统计，就在本月初北京等地宣布了今年劳

动节放假5天的消息后，一天内该平台跟团

游、自由行等产品搜索量环比增长就超过了

300%。

驴妈妈发布的《2020年“五一”出游预测

报告》还提出，今年“五一”搜索关注提前一个

月就已有所显现。其中，在选择旅游目的地

上，75%用户偏好风景名胜区和郊野公园。

马蜂窝相关负责人也告诉北京商报记

者，临近“五一”，各类旅游攻略和产品的关注

度明显上涨，其中热度较高的多为游客常驻

城市的公园、山岳等户外景区，“马蜂窝平台

上，‘五一’期间国内最热门的景点TOP10全

部为户外类型的旅游景区”。

“疫情给旅游行业带来了较大的冲击，不

过这种影响是阶段性的，随着疫情的好转，人

们对于旅游出行需求不但没有消失，反而会

变得愈发强烈，旅游消费也将迎来反弹。”携

程旅游大数据实验室首席研究员彭亮直言，

从清明到“五一”，假期从3天增至5天后，将有

效刺激更多旅客选择3天以上多日游、过夜

游。因此，今年“五一”小长假，旅游市场出现

“补偿性消费”的概率较大。

配套服务需跟上

在业内看来，此前部分景区出台的免票

或门票折扣促销活动，确实在一定程度上刺

激了部分旅游需求提前释放。浙江工商大学

旅游与城乡规划学院副教授乔光辉进一步表

示，景区内的分流管理等问题一直存在，疫情

进一步“放大”了这一现象。

“游客的旅游意愿逐渐恢复，再叠加假期

及优惠活动，很可能会出现新的客流量高

峰。因此，对于景区来说，进一步加强相关管

理成为关键。”乔光辉进一步表示，特殊时期

景区在恢复开放前、旅游企业在恢复团队等

业务前都必须做好接待大量游客的准备及应

急预案。

中国旅游研究院（文旅部数据中心）院长

戴斌提出，当旅游进入防控性复工的新阶段以

后，景区的开放要按照“分区、有序、防控、预

约”这样几个关键词的要求来推进。“分区”，就

是要分高、中、低风险区域，景区也要分室内区

域和室外区域来开放；“有序”，就是强调预约

制，不能直接到现场无序流动；“防控”，则要通

过技术、制度、标准、流程等来加强。

值得注意的是，在清明假期期间，有不少

网友表示，由于个别景区采取了一些临时紧

急的手段控制客流，自己原本已交费预订的

景区内餐饮、住宿出现了退款难的问题。就

此，专家提出，景区在调整限流及相关措施

前，不仅应充分、及时地向游客告知，而且应

提前协调好配套服务相应售后流程，保障游

客的合法权益不受侵害。

北京商报记者 蒋梦惟

盗版影视资源又找到了新的“出货”路径。区别于借助网盘储存传播，大量盗版影

视资源正通过App对外销售。近日，北京商报记者调查发现，这类盗版影视资源App的

价格普遍在6-50元不等，消费者购买并安装后，便可通过该App直接观看影视作品。

到底是谁在背后操纵盗版影视资源App的生意，这其中又有什么“猫腻”，记者通过多

方调查来揭秘这条灰色产业链。

“五一”小长假逐渐临近，为了避免“黄山游客扎堆”事件重演，近期多地景区

调整了游客接待量上限。4月19日，北京商报记者梳理发现，截至目前，安徽黄山、

厦门鼓浪屿、山东青岛大珠山等多个景区调整了限流“红线”。在业内看来，由于清

明旅游市场恢复超出预期，景区紧急下调游客接待量有利于疫情防控，但经营方

也需要注意，调整政策需要及时跟进配套服务，避免出现临时发布通知致使游客

无法入住酒店等情况。

数据来源：携程旅游

景区接待游客量不得超过核定

最大承载量30%

可预约景区数量突破3800家，

预计“五一”期间将超过4000家
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“五一”景区限流攻略


