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英国新关税能与全球重修旧好吗

国际

意大利约80万家企业恢复营业线上销售火爆 沃尔玛坐享“疫”外红利
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在美股惨淡的财报季中，沃尔玛却交

出了一份不俗的财报。一切都在意料之中，

疫情之下，作为零售商巨头，沃尔玛之于日

常生活的重要性不言而喻。与沃尔玛类似，

疫情让电商和大型零售商们尝到了甜头；

但不可否认的是，在全球暗淡的大背景之

下，沃尔玛们注定无法独善其身。

继亚马逊之后，零售巨头沃尔玛也成

了这场疫情中意料之中的赢家。当地时间

19日，沃尔玛发布了2021财年第一财季

（截至4月30日的3个月）的财报，超过预

期。数据显示，沃尔玛当季实现营收1346

亿美元，高于预期的1324.8亿美元，同比增

长8.6%；当季净利润39.9亿美元，同样高于

市场预期的31.3亿美元，相较于去年同期

的38.42亿美元，增长了3.9%。

引人注目之处在于线上业务。具体来

看，沃尔玛当季美国同店销售额增长10%，

预期为增长8.6%；同时，美国在线销售额

同比大幅增长74%，几乎是沃尔玛去年同

期增速的两倍。这得益于沃尔玛线上下单

线下提货的服务。沃尔玛已在3300家门店

提供在线订单提货服务，并在1850家门店

提供当天送达服务。

对于受“居家隔离”令影响的美国民众

而言，这无疑是显著的便利。沃尔玛在财报

会议上表示，当月提货/ 送货增长接近

300%。自3月中旬以来，尝试该服务的新客

户数量已增长了4倍。由于需求的激增，自

3月19日以来，沃尔玛在其普通门店、会员

门店和配送中心增加了23.5万名员工。

从近几年的发展趋势来看，线上线下

融合的确是沃尔玛近几年来的重点，北商

研究院特邀专家、北京商业经济学会常务

副会长赖阳分析称，沃尔玛的优势在于，第

一，原本的信息化水平就比较高，可以跟供

应商直接对接，生产线拿到订单生产之后

直接送到门店，几乎不需要库存，也令其调

货能力比较强，能快速响应对接；第二，线

上线下结合之后，线下的门店可以作为线

上销售的库存，可以从最近的门店去销售，

随着线上订单越来越多，因此门店的储备

也会有针对性，配送的效率比较高；第三，

沃尔玛本身就是低价的商业模式，价格比

较有竞争力。

不过，值得注意的是，虽然线上销售业

务发展喜人，但在本周二发布财报时，沃尔

玛宣布，将终止Jet.com并逐步淘汰该品

牌，后者正是沃尔玛四年前以33亿美元的

价格收购的电商初创公司。沃尔玛并未透

露放弃这一业务的具体原因。对此，北京商

报记者联系了沃尔玛媒体联络中心，但截

至发稿并未收到具体回复。

当然，受益于电商模式的不只是沃尔

玛，美国家居零售巨头家得宝一季度的营

收也超出预期，282.6亿美元同比增长

7.1%。据家得宝透露，上一季度其电商销

售额每年增长79%，电商客户数量增加了

一倍以上，在线销售额占15%。

赢家还有电商巨头亚马逊。亚马逊

2020财年一季度财报显示，净销售额为

754.52亿美元，与去年同期的597亿美元相

比增长了26%，其中，来自北美部门的销售

额在总销售额中所占比例为61%，高于上

年同期的60%。

“看起来这些零售巨头是这次疫情危

机的赢家。基本上，美国人民已经将它们称

之为必需的服务机构。”CNBC的节目主持

人吉姆·克莱默坦言。”

美国目前的零售业几乎摇摇欲坠。美

国商务部15日发布的数据显示，美国零售

业销售额4月环比下降了16.4%，降幅创有

记录以来之最。当月，美国服装与配饰的零

售额深受打击，同比骤降89.3%。

对此，赖阳分析指出，这与企业的规

模大小没关系，主要是跟业态有关。沃尔

玛主要经营基本民生保障类的产品，比如

生鲜这种民众日常生活的必需品，以及健

身器材、游戏机、电子器材等居家娱乐产

品，这些的消费需求都比较旺盛，恰恰属

于沃尔玛的经营范畴。不只是沃尔玛，像

好市多这种家庭购买为主的零售商业绩

表现也不错。相较之下，服装服饰类的经

营就比较难，消费者不出门了，购买需求

降低，也就导致如梅西百货等业绩下滑得

比较厉害。

不过，虽然目前看来，这些零售巨头风

光无限，但在疫情的持续冲击之下，没有谁

会独善其身。沃尔玛撤回了针对2021财年

的指引预期，理由是疫情导致宏观环境出

现了“前所未有的可变性”。家得宝也表示，

尽管由于一季度末和二季度前两周的销售

趋势强劲，但由于新冠肺炎疫情持续时间

及其对整个经济的影响存在不确定性，该

公司正在中止其之前传达的2020年财务

指导。 北京商报记者 陶凤 汤艺甜

18日，在意大利米兰一家餐厅，顾客坐在设有透明隔断的位置上用餐。 新华社/图

经过两个多月的封锁，意大利商业活动

于当地时间19日正式重启。意大利企业联合

会19日在一份声明中说，在因疫情停业两个

多月后，意大利约80万家企业18日在遵守防

疫规定的前提下恢复营业。

声明称，18日，约90%的服装店恢复营

业，社区露天市场中50%-60%重新开放，餐

厅和咖啡馆中约70%恢复营业，但其员工数

量减少约40%。

奶油意面、古驰手袋和时髦的发型重新

回到了意大利人外出消费的选择清单上；餐

馆铺上了崭新的桌布，也摆好了有机玻璃隔

板，以期吸引顾客；梵蒂冈的圣彼得大教堂

也重新向游人开放。

意大利从1月31日开始实施为期6个月

的紧急状态，从3月10日起进入全国“封城”

状态直至5月3日，从5月4日起进入抗疫和恢

复经济并行的“第二阶段”。从18日开始，意

大利大幅放松疫情管控措施，商店、餐厅、理

发馆、博物馆等重新开放，但商家和顾客必

须遵守有关安全距离和消毒等方面的规定。

当天，意大利总理孔特对全国民众称，

“今天，国家全面进入抗疫第二阶段，我们要充

满信心与责任感，让社会和经济恢复正常”。

5月25日，健身房、游泳池和体育中心将

重新开放。6月3日，申根区居民将可以前往

意大利，从而有望重启旅游业。

北京商报综合报道

如果没有疫情的突袭，今年“脱欧”后的贸易谈判本该是英国的头等大事。好在疫情没有打乱英国整体的步伐，新的关税制度

终于浮出水面，60%进口商品免关税、取消所有税率低于2%的关税，还有为抗击疫情而采取的临时零关税……整体上看，这份“英

国全球关税”仿佛正在敞开怀抱拥抱世界。但在过去这段时间，与欧盟和美国开启的贸易谈判却始终算不上顺利，分歧之下，英国

“脱欧”之后的贸易版图重塑可能并不是个容易的任务。

新关税制度

距离“脱欧”过渡期结束还有半年多，英

国的新关税制度就已经拟好了。当地时间19

日，英国政府宣布，“脱欧”过渡期今年底结束

之后，英国将自2021年1月1日起实施“英国全

球关税”这一新关税制度，取代原来一直实施

的欧盟对外关税制度。

脱离了欧盟束缚的英国终于能大展身

手。根据新的关税制度，从明年初开始，按照

世界贸易组织规则和其他现行最惠国待遇政

策，英国60%的进口商品在新税收制度下享

受免关税待遇。对于未与英国签署贸易协议

的国家，将取消所有税率低于2%的关税。

但农业、渔业和汽车业等英国关键产业

将受到保护，英国维持对牛羊肉及家禽等农

产品、绝大多数陶瓷产品征收关税，对汽车关

税维持为10%不变。此外，声明还提到，为抗

击新冠疫情，英国已采取“临时零关税”做法，

对部分来自非欧盟国家和地区的个人防护物

品和医疗设备免征关税。

“50年来，英国终于能首次建立适合本国

经济的关税制度。”对于新的关税制度，英国

国际贸易大臣伊丽莎白·特拉斯如此评价道。

1973年，英国加入欧盟前身欧共体，开始与欧

共体成员取消货物关税，对外执行统一关税。

Forelive分析师JustinLow指出，这份

减税计划的重点在于在“全球关税”制度下，

其贸易的60%商品将免关税，而目前这一比

例仅为47%。

中国国际问题研究院副研究员扈大威

称，在英国“脱欧”之前，欧盟各成员国实行统

一关税，但各国关切不一样，所以很难达到各

个成员国全部满意。当时英国的“脱欧”派很

重要的主张就是，英国摆脱欧盟的羁绊之后，

可以独立自主对外谈判，从而达成更加符合

英国利益的贸易协定，恢复自由之后就能着

手根据自身经济利益对谈判进行调整，而英

国本身就是发达资本主义国家，它的一个特

点就是主张自由贸易，降低甚至取消关税，这

与其产业结构等相关，当然有些产业也需要

关税保护，但整体上是向其经济利益最大化

去发展的。

中国现代国际关系研究院副院长冯仲平

表示，目前英国已经无法改变“脱欧”现状，怎

样让英国最大程度上享受“脱欧”为其带来的

好处从而弥补弊端就成了最重要的问题，而

在这个问题上最重要的抓手就是竞争力。整

体上看，英国离开欧盟以后应该会有一套组

合拳，而新的关税计划很可能就是这套组合

拳里的一部分，用降低关税提高自己的竞争

力，让百姓也能享受更低的成本，2%的关税

全部取消也能体现出其关税的灵活性，此外

还可能包括人才引进的政策等。

贸易谈判遇阻

新的关税制度只是英国“脱欧”后众多重

点的一个分支，毕竟现在摆在英国面前的还

有贸易协议的谈判难题。5月15日，英国与美

国的首轮贸易协定谈判刚刚结束，就目前情

况来看，该协议距离最终达成可能还有一段

距离。

《卫报》的报道称，迄今为止，英美贸易谈

判的争议集中在药品价格、食品标准和数字

税问题上。农产品一直都是绕不过去的问题。

在英美的谈判中，美国的一大诉求就是希望

农产品能完全进入英国市场，但英国方面的

表态则是强烈反对美国种植的转基因农作物

或是经过抗菌处理的家禽进入英国市场。

与美国的谈判并不是英国唯一的羁绊，

要知道英国背后始终还有一个欧盟。但目前

英国与欧盟的未来关系谈判已经进行了三

轮，与前两轮结果一样，双方分歧依旧很大。

英国“脱欧”谈判首席代表戴维·弗罗斯特日

前表示，双方在公平竞争领域仍存重大分歧，

英国无法同意欧盟在这一领域提出的谈判条

件，因为这些条件将让英国继续受欧盟法律

和标准的制约。

据了解，欧盟在公平竞争领域的要求是，

英国应承诺在过渡期结束后一段时间内保持

与欧盟竞争法规的协同。原因在于欧盟担心

英国在“脱欧”过渡期结束之后出台更利于英

国在欧洲竞争的法律法规，以获得对欧盟企

业的竞争优势。但这一点在始终想要摆脱欧

盟的英国看来，多少有些难以接受。

扈大威称，目前的结果实际上就是“脱

欧”利好兑现的问题，即摆脱欧盟束缚更加灵

活自主地制定经济外交政策，从而使其国家

利益最大化，进而增强其国际竞争能力。但英

国“脱欧”之后也有对应的麻烦，比如“脱欧”

之后，很多之前在欧盟内制定统一政策的部

门需要再度重新国家化，而且“脱欧”之后曾

经一体化的相关政策怎么定也是问题，原封

不动的话没必要“脱欧”，但动的太多又有衔

接的问题，标准、规格等差多了就意味着通用

性可能出问题，完全自己搞一套规则不向欧

盟靠拢也不现实，毕竟英国体量跟欧盟比起

来还是相对较小。

就整个大环境，冯仲平表示，英国现在

“脱欧”确实不是个好时机。冯仲平称，欧盟这

个组织本来就是让大家共同承担风险的，但

现在疫情的冲击对全球经济都有很强的负面

影响，而英国目前也不能完全排除“硬脱欧”

的风险，两种不确定性的叠加可能会对英国

经济产生非常大的打击，正因为这样英国才

想要用关税政策提高自己的竞争力。目前看，

英国可能想拿与美国的谈判压欧盟或者拿与

欧盟的谈判压美国，但现在谈判的时间很短，

最后很可能就是虎头蛇尾。约翰逊虽然快刀

斩乱麻，但能不能达到目的还难说。

经济双重压力

自从四年前意外按下了“脱欧”键，英国

经济便始终与其捆绑，“硬脱欧”的危险预警

一度将英国经济前景推至悬崖边缘，去年10

月，英国智库国家经济和社会研究所还抨击

英国首相约翰逊的“脱欧”协议，认为英国经

济规模将比留在欧盟时萎缩3.5%。英格兰银

行也预测，由于“脱欧”因素影响，英国的经济

规模将在2022年缩减230亿英镑。

“脱欧”之后，英国的麻烦只多不少。曾经

框架之内的一系列条款都要重新谈判，因为

涉及各方利益，谈判也必将是一个漫长的过

程。而美国与欧盟又是英国主要的贸易伙伴，

英国国家统计署2016年的数据显示，按照国

家计算，美国是英国最大的出口市场。不过，

当欧盟被视为单一市场时，美国则远在欧盟

之后。这也意味着，英国未来的经济很可能要

与贸易协定深度相关。

扈大威还提到了另一个角度，即从贸易

上看，谈判涉及很多利益置换的问题，包括很

多产业、部门、相互市场准入及贸易规则等，

但英国一个潜在的问题是，在欧盟内多年，很

多贸易谈判都是欧委会统一替成员国进行

的，所以导致英国没有自己专门的谈判人才，

受限于人力资源没有办法一项一项谈判。

这边贸易的问题还没解决，疫情又成了

今年最大的“黑天鹅”。英国成为了受疫情影

响最严重的几个国家之一。英国国家统计局

19日公布的数据显示，英国4月申请失业救济

的人数环比跳涨69.1%，将近达到210万人，创

下1996年以来最高水平。

英国政府也在想办法自救，比如动用巨

额财政出台“新冠病毒工作保留计划”和“个

体劳动者收入支持计划”。

但伦敦大学学院助理教授文森特·斯特

克警告称，疫情已大大增加了英国陷入“失业

陷阱”的可能性。如今，英国经济已经在疫情

影响下发出预警信号，英国政府的预算监督

部门预计，疫情可能令今年英国的经济萎缩

13%。国际货币基金组织则预计，英国今年的

经济可能萎缩6.5%，欧元区经济将萎缩7.5%。

北京商报记者 杨月涵

“英国全球关税”要点
60%

10%

保持对牛肉、羊肉等农产品的进口关税不变
对绝大多数陶瓷产品维持关税，将对汽车征收10%的关税

零进口关税

对应对疫情所需产品施行零进口关税

零进口关税

以英镑计价

新关税计划将比欧盟关税计划更简单，以英镑计价


