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币圈小白血亏背后 揭秘资金盘花样套路

锁定留学用途 不占购汇额度
中信银行推出业内首款线上留学汇款产品

联袂荷兰机构NNIP
境内首家海外ESG基金管理人花落华夏基金

华夏基金管理有限公司与其战略合作伙伴NN

InvestmentPartners（NNIP）联合宣布，由华夏基

金管理的全球首个投资中国权益市场的ESG

UCITS基金，日前已经在卢森堡和荷兰顺利发行。

该基金系全球首个由中国内地基金管理公司管理

的ESG策略UCITS产品，也是华夏基金继2017年开

创国内公募基金直接管理境外基金先河后的第三

只产品。

据悉，UCITS（欧盟可转让证券集合投资计划）

是欧盟开放式基金的统一跨境监管标准，符合

UCITS指令的基金可根据UCITS欧洲通行证向所有

类型的欧盟成员国投资者，包括零售、专业和机构投

资者，进行发售。

此次由华夏基金管理的这只UCITS基金产品

主要投资于中国股权证券（例如普通股或优先

股、存托凭证等），前述证券在中国注册，或者主

要经营活动集中在中国境内，或者对于控股公司

来说，其主要投资于中国境内公司的股份。华夏

基金是该ESG境外基金的管理人，NNIP则提供有

关ESG纳入、上市公司责任投资沟通和全球责任

投资发展的建议。这些见解汇集在一个共同的负

责任投资委员会中，该委员会决定该基金的ESG

投资框架和要求。

NNIP（ 全 球 ） 合 作 伙 伴 关 系 主 管

TwanPhilipsen表示：“华夏基金是国际化程度很高

的中国投资专家，我们很荣幸能与华夏基金合作，

推出一款产品，使我们的客户能够投资中国内地股

市，同时维持高标准的ESG纳入标准。责任投资是

我们在NNIP投资过程的核心。我们将继续与我们的

合作伙伴保持密切合作，寻找机会扩大我们责任投

资的解决方案。”

华夏基金委托投资部董事总经理、投资总监，国

际业务部行政负责人潘中宁表示：“该基金是全球首

个由中国基金管理公司管理的ESGUCITS产品。该

产品严格按照全球最高标准的责任投资框架和标准

进行选股，是ESG投资理念和方法在中国权益市场

的首创性实践。该产品也是华夏基金与NNIP历经两

年合作关系发展的里程碑式作品。”

华夏基金于2018年4月与NNIP签署了一份谅解

备忘录（MoU），以探寻联合产品开发机会，从而发挥

各自在欧洲和中国资本市场上的能力和优势，以及

NNIP在责任投资领域的经验。签署谅解备忘录是为

了加强华夏基金和NNIP向客户提供的ESG相关产品

和服务。此只基金是两家联合推出的首只产品，与签

署谅解备忘录的意图一致。

资料显示，NNIP是在阿姆斯特丹泛欧交易所上

市的NNGroupN.V.的资产管理人。NNIP总部位于

荷兰海牙，为全球机构和个人投资者管理着约2760

亿欧元（2.14万亿元）的资产（数据截至2019年底）。

NNIP拥有约1000名员工，在15个国家设有办事处，

为欧洲、北美、拉丁美洲、亚洲和中东的客户提供服

务。NNIP是上市公司NNGroupN.V.的一部分。华夏

基金则是中国规模最大、最知名的资产管理公司之

一。公司成立于1998年，总部位于北京，为中国约5万

名机构投资者、1.3亿个人投资者管理超过1.18万亿

元资产（数据截至2019年底）。华夏基金是国内第一

批签署联合国责任投资原则（UNPRI）的基金公司，

在业内率先设立了ESG研究团队，致力于将ESG的

投资理念融入到日常的投资管理、风险管理和公司

行为中。

近年来，越来越多的家庭选择让子女出国深造，而跨境支付学杂费的繁琐过程，让不少家长头疼不已。个
人购汇政策的把握、汇款材料的完整性、保证学费按时足额汇到学校……对于大多数家长都不是简单的事。

日前，中信银行践行“信守温度”的品牌主张，精准解读监管政策，借助科技手段优化流程，创新推出
“留学汇”产品。“留学汇”不占居民个人购汇额度，便捷的流程带给客户省心省力的良好体验。

App办理：不占个人购汇额度，
不跑网点省时间

过去，对于留学用汇，客户如不想占用每年等值5

万美元的个人便利化购汇额度，只能在银行网点现场

办理，需经过汇款申请书填写、缴费证明材料复印、反

洗钱筛查比对等流程，至少耗费1个小时。如今，上述过

程可通过中信银行手机银行App实现。登录“留学汇”

界面，能看到丰富的学校账户信息，家长可自助选择、

无需手动填写，且支持缴费证明材料上传，所有操作能

在几分钟内完成。

操作简单：无需提前购汇，
全中文界面操作

通过中信银行“留学汇”产品，家长可直接用人

民币支付，银行审核后使用客户人民币资金购付汇。

此外，“留学汇”产品提供全中文操作界面，整个过程

清晰明了，家长不用担心因语言障碍影响汇款。

进度掌控：随时随地随心查，
支持全额到账

家长完成“留学汇”操作，后续将收到汇款进度短

信提醒，也可通过手机银行App自助查询。同时，“留学

汇”提供全额到账服务，通过支付全额到账费，可免去

国际汇款过程中的转汇行、收款行相关费用，确保付款

人汇出的金额即为收款人收到的金额，不会因缴纳不

足额而影响入学。

安全合规：确保学校账户真实有效，
专人双岗集中审单

留学汇款涉及国家外汇和反洗钱管理，银行需对

交易进行严格的审核，但由于该业务并不常见，一些柜

员操作不够熟练，专业化程度不够高。如今，伴随着“留

学汇”产品的研发，中信银行重构了业务流程，通过对教

育部、国际卡组织和留学服务平台三方信息交叉比对，

确保学校账户真实有效；在此基础上，设置了专人双岗

集中审核，既提高了审单效率，又增强了安全合规性。

近几个月来，在新冠疫情全球蔓延的形势下，中信

银行采取一系列行动帮助海外学子，通过提供专家直

播讲座、免费发放口罩和境外紧急救援权益等手段，为

他们的求学之路保驾护航。“留学汇”产品的推出，更是

中信银行关爱留学家庭的重要举措。

从1万元兴致勃勃入场，到1000元黯

然割肉，近两日，币圈投资小白向北京商报

记者讲述了他今年以来的血泪投资史，快

钱没赚成反被割韭菜，和他一样，很多投资

人都未曾想到的是，这是一个螳螂捕蝉黄

雀在后的游戏：投资人“侥幸”币价上涨，而

项目方则看重的是如何持续收割。推广、控

盘、收割，记者通过多方调查，试图揭露币

圈资金盘的多个套路。

小白血泪投资史：
快钱没赚成反被割韭菜

“本想单车变摩托，现在可好，亏了个

底朝天！”一名初涉币圈的投资人陶敏（化

名）向北京商报记者哭诉道。今年初，他在

朋友的推荐下参与了一个币圈项目方的投

资，本来想着赚一波快钱，但未曾想到自己

也沦为了别人刀俎上的“鱼肉”。

陶敏是一名毕业刚满一年的年轻人，

上大学时就对比特币等虚拟货币有所耳

闻。陶敏告诉北京商报记者，“因为不懂所

以一直不敢碰，但每次听到币价大涨又后

悔自己缺乏尝试和冒险精神，以至于错过

了一波又一波‘红利’”。

直到今年3月初，比特币价格在冲上1

万美元关口后迅速走低，在短期价格跌破

8000美元时，陶敏下决心开户买了1万元的

比特币。“我觉得抄底的机会来了，等到再上

1万美元的时候卖出去，赚点快钱就好。”然

而，陶敏未曾想到的是，自他入场后，比特币

价格并未如愿上涨，反而跌跌不休。从跌破

7000美元、6000美元、5000美元甚至4000

美元，仅用了不到两天的时间。

等到3月底，比特币在“触底”后逐渐回

调至6000美元，但价格仍处于忽涨忽跌趋

势，波动极大。陶敏称，“当时看比特币价格

一直上不来，感觉重上1万美元希望不大，

从最开始入场想着赚点快钱，到后来只祈

求能涨回到买入时的价钱，1万元回本就

好，已经不抱着赚钱的想法了”。

不过，陶敏很快就遇到了“真香”事件。

4月初，比特币价格仍在6500美元左右徘

徊，一币圈人士向陶敏推荐了一个名为AK

的项目。据介绍，该项目是原有公链CXC

新开发的一个超级节点挖矿平台，并发行

了相应虚拟币AK币。从宣传来看，该项目

方自称为又一颠覆性创新发明，在技术和

模式上有了更新飞跃；另在投资方式上，该

项目称可通过比特币对撞（购买）、挖矿等

方式产出，并承诺开通后将上线交易所。

“这是一个挖矿项目，之前我就见朋友

挖矿赚到过钱，后来上了交易所币价涨了

20倍。我当时想着也可以入场割一波韭菜，

毕竟只要能上交易所，肯定是稳赚不赔。”

陶敏向北京商报记者介绍道。

然而，“意外”很快在陶敏身上再次发

生。4月初，陶敏将所持比特币资产以40元

的价格全部购入AK币，共198枚，投资共计

7970元。等到上线交易所后，该币种从4月8

日的26元迅速涨至4月10日的51元，就在陶

敏自以为翻盘机会将来之时，好景不长，4

月18日，AK币价格雪崩式下跌至30元，当

时，陶敏投入的资金已缩水至5940元。此

后，AK币于6月初再现瀑布式下跌，截至发

稿时间6月8日，AK币报价仅10元，陶敏投

入的资金由5940元再次缩水至1980元。

当被问及为何不及时止损时，陶敏称：

“也有好几次想割肉退出，但一直抱着价格

会涨回去的侥幸心态，直到被割了一茬又

一茬的时候，才后知后觉后悔莫及。”

值得注意的是，当前，类似陶敏这类案

例并不少见，各个大大小小微信群社区，集

结了一波又一波的投机者。

资金盘套路不止：
“控盘”式慢性收割

与投机者不同，作为“镰刀手”的项目

方，又是如何吸引“韭菜”入场？主要有哪些

套路？

一币圈人士林晓（化名）告诉北京商报

记者，当前，根据投资人的投资需求，币圈

资金盘发行也会有固定的发行周期，一般

3、4月是项目方推广资金盘的黄金期，也就

是“韭菜”们过完年后，投资需求最为旺盛

之时。他向记者透露了资金盘操作的基本

套路，总体就是通过高收益吸引投资者入

场，基于币价的一次次控盘，给投资者尝到

一定甜头后，再一步步进行收割。

具体来看，资金盘项目方一般会通过

大肆宣扬区块链技术、鼓吹团队是国外高

级资深技术员等方式，对项目进行“华丽”

包装，并通过高收益、稳赚不赔等宣传，对

资金项目进行线上、线下等多渠道推广，吸

引新的资金入场。林晓直言道，“从目前来

看，项目方最喜欢的是老人和小白”。

而等投资者资金到位后，项目方一般

不会立即进行收割，而是会选择在“韭菜”

达到一定体量、币价涨至一定高位时再进

行砸盘。据林晓所述，“第一波砸盘，一般

都是项目方以抛售的方式在操作，他们会

控制币价下跌，但又会保持在用户出现亏

损又不至于太严重的范围。例如投入1万

元大概亏损1000元左右，项目方既能实现

自己套现，又不至于对‘韭菜’们造成太大

冲击。”

而在第一波小幅砸盘后，该资金盘会

维持一定时间的横盘或者微幅上涨状态。

林晓告诉北京商报记者，项目方此操作主

要是给被割的“韭菜”浇水，以维持原有“生

命力”。一方面让亏损的“韭菜”们看到每日

稳定收益，从而给他们营造“试图通过每日

收益来挽回之前损失”的错觉，也就是培养

“韭菜”们的赌性心理。另一方面，也会通过

社群对用户进行心理安抚，如通过各种洗

脑话术，挽回“韭菜”信心，以达到后者继续

持仓的目的。整个过程类似螳螂捕蝉黄雀

在后的游戏，投资人“侥幸”币价还能上涨，

而项目方则看重的是如何持续收割。

让“老韭菜”持续持仓，一是为了维持

盘面稳定，二则是为了吸引更多新入场的

“韭菜”从而实现持续收割。林晓称，除了安

抚“受伤的韭菜”外，项目方另一方面还在线

下加大资金盘推广，如宣传币价已到低位，

以价格优势等吸引更多“新韭菜”入场等。

“随着一波又一波的‘韭菜’入场，项目

方一波又一波地收割，直至推广末期，币价

会一砸到底，这个时候项目方已经完成套

现，也不会再费精力维护项目，而‘韭菜’们

只能自生自灭。”林晓如是称。

当前，币圈资金盘套路层出不穷，林晓

向北京商报记者透露，除了“控盘”这类慢

性收割的方式外，还不乏更凶残的“杀猪

盘”模式存在，简单来说就是基于中心化钱

包包装出来的一种模式，当用户投的钱进

入项目方手中，达到一定量的资金规模后，

很多项目方会一次性卷钱跑路。此外，针对

一些已经快烂尾的资金盘项目，还有项目

方开发出“换盘”等模式，即宣称可用原来

被砸盘的虚拟货币兑换新的币种，从而“唤

醒”用户再进行二次收割。

一位不愿具名的资深人士告诉北京商

报记者，目前资金盘在借用区块链的通证经

济后，整个模式发生了较大的变化。就以前

的资金盘而言，更多采用的是多级代理、消

费（全）返利等常见的许诺低风险高收益，来

达到汇集资金池等做法；而现在融入区块链

因素之后，更多借用了一系列区块链包含挖

矿、交易、合约等模式进行包装。总体来说，

主要通过多级传销、承诺低风险超高收益，

有的甚至以中途退出收取高额手续费的形

式，阻止进入资金盘的资金退出。

中国银行法学研究会理事肖飒则从法

律的角度指出，当前，不同类型的资金盘模

式和套路形式多样，需抛开表象看实质法

律关系。在她看来，不同的资金盘模式，投

资人与操盘方处于不同的法律关系之中，

进而会面临不同的法律风险，包括但不限

于一般财产损失、遭遇诈骗以及传销组织

活动等。因此，建议币圈投资人减少侥幸心

理，充分了解投资项目与项目运作机理，了

解法律常识，及时寻求专业人士帮助等。

监管加码严打：
从资金端掐断非法交易

值得注意的是，针对币圈乱象不止的

资金盘现象，多方监管已在加码打击。不仅

是金融监管部门以行政手段发布“禁令”，

且多地公安部门均已行动起来执法。

正如近日，多方监管部门发布提示称，

一些不法分子打着“金融创新”“区块链”的

旗号，通过发行所谓“虚拟货币”“虚拟资

产”“数字资产”等吸收资金，实则是炒作区

块链概念，行非法集资、传销、诈骗之实。

此外，针对“出海”经营逃避监管，一接

近监管人士告诉北京商报记者，当前，不管

公司主体设在国内还是国外，只要涉及到

为国内消费者提供非法交易通道，就要被

严惩。此外不仅针对发币企业主体，只要为

注册在境外的虚拟货币交易平台提供引

流、服务以及资金通道的企业均要打击。

其中的一个杀手锏就是“掐断”资金。北

京商报记者从知情人士处了解到，近日有大

量币圈人士的银行卡遭到冻结，多家币圈交

易所OTC交易出现“冻卡”现象，该知情人士

称，被冻卡主要是近期多地警方加码打击电

信诈骗与资金盘等所致。受此冲击，很多币

圈机构已停止大宗交易等相关业务。

“多部门参与的联合治理机制将发挥

重要作用。虽然打击涉区块链诈骗在法律

上有待完善，但监管合力，有助于精准治

理。”肖飒指出。

上海对外经贸大学人工智能变革与管

理学院区块链技术研究与应用研究中心主

任刘峰则称，要从源头治理防范币圈资金

盘乱象，主要还是要考虑人、财、事三个维

度来进行。从人的角度而言，需要对区块链

市场参与者进行足够的风险警示，帮助参

与者最大限度进行风险识别和投资决策；

从财的角度来看，对于相关非法项目投融

资活动，需要监管层进行必要监管、定期报

告，实行监管常态化；另从事的角度来看，

项目的募资和运营模式需要能够被识别，

一旦分析到有资金盘或传销盘模式的，相

关监管部门可根据实际情况，第一时间相

应处置。

北京商报记者 岳品瑜 刘四红

推广
大肆宣扬区块链技术，并通过高收益、稳赚不赔等线上、线下等多
渠道宣传，吸引用户入场。

等投资者资金到位后， 项目方一般不会立即进行收割，而
是会选择在“韭菜”达到一定体量、币价涨至一定高位时再
进行砸盘。

针对快烂尾的资金盘项目，有项目方宣称可用原来被砸
盘的虚拟货币兑换新的币种，从而“唤醒”用户再进行二
次收割。

基于中心化钱包包装出来的一种模式，当用户投的钱进入项目方
手中，达到一定量的资金规模后，项目方会选择一次性卷钱跑路。

控盘

换盘

“杀猪盘”

币圈资金盘套路


