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最高价的“竹子”

2020年秋拍季进入尾声。北京保利于

12月5日晚间正式收官，文同、苏轼的《墨

竹图》以1.219亿元成交，成为本届保利拍

卖的榜首，其竞拍过程备受瞩目。

在“仰之弥高———中国古代书画夜场”

的35件古代书画作品中，《墨竹图》为本专

场唯一一件估价待询的拍品。据了解，此标

的从5000万元起拍，至8650万元有新的买

家加入，而后一路攀升至9000万元，在

9700万元时又有新的买家加入竞价，经过

激烈竞争，最终1.06亿元落槌，加佣金

1.219亿元由805号买家竞得。《墨竹图》成

为史上最高价的墨竹图题材之作，刷新了

文同艺术作品的个人纪录，同时成为苏轼

第二高价作品。

据介绍，此件拍品具有多个权威著录，

历代递藏。《墨竹谱》对于文同画竹给予了

极高评价：“文湖州挺天纵之才，比生知之

圣，笔如神助，妙合天成。”以至于后人称

“墨竹一派，文石室为初祖”。在文同的交游

圈中，苏轼无疑是非常重要的一位，且后人

在论及文同的绘画时，往往推苏轼与之并

举，号称“文、苏”。

对于《墨竹图》的成交，著名藏家刘益

谦在拍后表示，这幅文画苏题的作品，拆开

一页一页卖价格可能比落槌价高。也联想

起2011年买的元人诗唱合卷，验证了古代

书画越贵越升值。

据统计，保利本季拍卖中国书画板块

（含当代水墨）总成交额6.96亿元，其中中

国古代书画板块（含古籍文献）总成交额为

3.45亿元，占据了半壁江山。《墨竹图》之

外，明代杜堇《听琴图》2139万元成交；石

涛《山水册》1610万元成交。此外，古籍文

献专场中的正法念处经卷第十七（鼓山大

藏）亦表现不俗，以356.5万元成交。

在艺评人王晶晶看来，虽然仅仅时隔

两个月，但保利秋拍延续了10月保利15周

年庆典拍上刷新中国古代艺术品拍卖纪录

的势头。“彼时晚明吴彬《十面灵璧图》领

衔，本季保利拍卖宋代字画夺魁，足以见得

古代书画的分量之重。”

从冷到热

相较于若干年前“厚今薄古”的态势，

今年的书画拍卖市场已经有所改变。中央

财经大学拍卖研究中心研究员季涛感慨，

虽然疫情还没有结束，国内拍场上不断传

出古代书画、古籍善本创历史最高纪录的

消息。保利之外，古代书画也成为了其他拍

行争战秋拍的明星拍品。

最贵古籍善本的纪录在刚刚结束的永

乐2020首拍“中国古代书画夜场”中创造。

宋·龙舒本《王文公文集》《宋人信札册》三

卷孤本以1亿元起拍，最终由场内买家

2.6335亿元投得。这一价格也创造了宋版

书的最高价纪录，同时也是世界最贵古籍

善本。据永乐拍卖方面介绍，整个“中国古

代书画夜场”130件拍品成功落槌，成交率

达96.3%，60%以上的拍品超高估价。

对此，永乐拍卖业务副总经理尚颢表

示，“这次古代书画夜场连续8月状态，有

130件拍品，规模、数量都几乎比上一场次

翻了一个跟头，但本着质量为优先的定位，

强调在专业上下功夫”。

在今年嘉德秋拍的拍场上，重磅的中

国书画大观之夜最终也由古代艺术领衔。

大观夜场古代部分汇集25件古代书画拍

品，有8件成交价迈入千万元行列；两宋之

交文坛巨擘朱敦儒《暌索帖》以1.5065亿元

成交领衔整个夜场。

在业界人士看来，今年古代书画市场

的火热，基于各个拍行对“冷门”的深挖。保

利秋拍上，张为邦的《下元灵佑图》以2622

万元成交。著名收藏家、书画鉴赏家朱绍良

分析了其学术价值：“我在艺术品收藏上经

历了20多年，所看到的《石渠宝笈》150件

左右，经手也近30件。可是《秘殿珠林》中

的作品却屈指可数。宗教题材的作品是乾

隆皇帝最为敬畏的，因此会礼遇有加。”

“本季拍卖的古代书画明星拍品，可能

对于大众来说比较陌生，但是学界却一直

看好。拍行也做了许多功课，通过研讨会诠

释这些作品的艺术性和史料文献价值。征

集也趋向于这些专业、冷门的领域———《暌

索帖》在海外飘零了大半个世纪后，此次重

归本土市场。即便是大众熟悉的八大山人

的册页，也强调蜻蜓题材的罕见性。”王晶

晶指出，拍行在今年及时调整了策略，倾向

于释出生货、调整低价、深挖学术价值等，

因此收到了市场的良好反馈。

“在中国当代和近现代书画触达到了

‘天花板’的背景下，古代书画与之相比就

有一些空间可挖，有故事可讲。”收藏家李

军表示。

稀缺资源的竞争

事实上，在2019年，古代书画就已经显

露锋芒。中国拍卖行业协会今年11月9日对

外发布的《2019中国文物艺术品拍卖市场

统计年报》显示，2019年，占据中国内地市

场半壁江山的中国书画板块缩水8.5%，但

古代书画逆势增长14.5%。另据一份由弗若

斯特沙利文咨询有限公司提供的数字显

示，就国画市场规模来看，按交易额计古代

国画占据总额的44.5%。

在业界人士看来，在今年特殊的疫情

环境之下，资源和资本集中化的现象将体

现得更加明显，拍行的征集、市场运作、品

牌形象正在成为决定市场走势的重要因

素，而高价古代书画精品更成为拍行在诸

多压力下生存、竞争的关键筹码之一。

虽然富有年代的价值，但古代书画并

非越老越贵。在李军看来，古代书画的收藏

与国内外学术交流和研究进展密切相关。

“顶级藏家对于传承著录清晰、学术力量深

耕的市场拔尖儿好物不惜千金。由于面临

着鉴定的专业难题，很多市场人士对有疑

问的作品不敢出手。受热捧的往往是经过

许多学者认可的，著录丰富的作品。”

据李军介绍，去年清代宫廷画家表现

突出，有五件作品进入拍卖前十中，尤其以

董诰和钱维城为代表。根据2020年下半年

雅昌指数古代书画家排行榜，宋代的董源、

李唐位列一二，但前十中明代艺术家占据

多数。

在评论人陈小利看来，前些年古代书

画拍卖经历快速增长和回落，现在进入新

阶段，很多藏家不愿将拍得的精品再次投

入市场中，加之很多博物馆和美术馆收藏

大量精品，导致市场中的精品越来越少，名

家精品更是少之又少，尤其是最受市场关

注的“元四家”“明四家”“清四王”等，而鲜

少露面的宋元书画精品更容易引发竞争，

拍出高价。

对于今年秋拍的古代书画市场热，朱

绍良的态度较为谨慎：“秋拍告一段落，古

代书画成交超出想象，好的拍品依旧亮眼，

不过也有‘鸡鸭’飞上天。冲动的买家掌握

多少美术史知识、美术理论知识和鉴定知

识？希望买家准备好了再进场。”

身为拍卖行业从业者，尚颢指出：“做

古代领域面临很多竞争，甚至还面临着资

源枯竭，因为古代绘画存量越来越少，藏家

现在基本上处于只买不卖、只进不出的状

况。这就造成市场并没有非常丰富的资源

可供拍卖公司来选择，在这个时候依然能

保证品质，对任何拍卖公司都会是巨大的

要求。”

北京商报记者 胡晓钰

古代艺术领衔秋拍 书画收藏越老越贵？
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幼小衔接市场如何正确打开百亿规模

需求膨胀

从数据来看，幼小衔接已经越来越成为

家长眼中的刚需。12月6日，这份由多家教育

机构共同发布的《白皮书》显示，幼小衔接阶

段的规模较大，2018年小学招生人数为

1867.3万人，未来2-3年内，幼小衔接行业将

持续受益于人口增长的红利。

这种需求更多地集中在如何帮助孩子做

好心态上的转换，平稳快乐地开始小学阶段

的学习。有数据显示，2018年和2019年中国家

长对孩子进入小学的担忧点均集中在“注意

力不集中、注意力分散”上。

“注意力这个要素对幼小衔接阶段的

孩子来说非常重要，家长不能完全把孩子

交给机构去训练，自己也要配合，给孩子营

造出专心致志的氛围，家长可以从家庭教

育，从生活中入手，培养孩子专注的能力。”

中国教育科学研究院儿童心理学专家李忠

忱谈道。

焦虑之下，是需求的快速膨胀，瞄准了这

一需求，以巧问教育为代表的幼小衔接机构

开始面向适龄儿童开发相关课程，同时，也在

B端开展合作。以巧问教育为例，目前，巧问教

育已经与超过500家加盟校开展合作，并在北

京、广州、深圳等地设立了直营校，教材销售

超过65万册。

据了解，活跃在2019年幼小衔接培训市

场的机构主要分为三类：第一类是专注幼小

衔接的专业机构，包含全国性连锁和区域性

两种；第二类是依附于大型综合教育机构的

幼小衔接分支，如学而思、精锐等K12机构下

属的相关分支；第三类则是主攻幼儿能力培

养的各类机构，如演讲口才类、专注力培训

等。此外，也有像乐高类的兴趣爱好类课程，

在潜移默化中培养孩子的综合素质，帮助他

们做好幼小衔接。

认知偏差

不过，相较于需求的高涨，家长在幼小衔

接课程上的热衷程度并不算高，真正采取行

动的不多。

根据往年《白皮书》的调研结果，2019年，

已经有超七成的家长知道幼小衔接课程的存

在，但报读比例只占到35.4%，且报名的家长

和学员多集中在北上广深等一线城市。卓越

巧问教育创始人成君霞在介绍《白皮书》内容

时表示，有近七成家长对孩子幼升小感到焦

虑。“目前有94%的家长认为幼小衔接是很重

要的，但只有一半家长采取行动。”

这或许与外界对幼小衔接的认知偏差有

一定关系。《白皮书》中提到，由于幼小衔接行

业在教学目标与教育质量上的参差不齐，仍

有人认为幼小衔接就是超前学习。

其实，为了避免在学龄前阶段进行“小学

化”教育，近几年学前教育领域已经出台了不

少相关政策。2018年11月，《中共中央 国务

院关于学前教育深化改革规范发展的若干

意见》文件发布，开始遏制幼儿园“小学化”

教学的势头；2019年8月，教育部办公厅将学

前教育宣传月活动的主题定为“科学做好入

学准备”。

今年9月，根据《中华人民共和国学前教

育法草案（征求意见稿）》，教育部再次明确了

“幼儿园等学前教育机构除必要的身体健康

检查外，不得组织任何形式的考试或者测

试”。相关文件的出台让家长、机构和幼儿园

所三方都逐渐开始意识到，孩子需要的幼小

衔接并不等同于超前学习。

李忠忱在接受北京商报记者采访时表

示，幼小衔接并不等同于超前教育，而是把儿

童在幼儿园时期习惯的游乐游戏心态转变成

小学生对知识进行系统性学习的认识。

市场仍需规范化发展

需求也好，焦虑也罢，当前的幼小衔接市

场正因此而处于扩张期。《白皮书》显示，目前

幼小衔接教育市场的规模超过百亿，且2020

年广义幼小衔接教育市场的规模增速也将突

破20%，处在高速发展的阶段。同时，目前幼

小衔接领域尚未诞生一家独大的巨头，中小

机构尚存入局可能。

不过，《白皮书》也提到，家长在选择幼小

衔接机构时，也会面临选择困难的问题，在家

长看来，优质的幼小衔接机构相比其他的教

培机构来说，较为缺乏。

值得一提的是，在课程开发上，用长期

的、科学的能力培养方案代替短期的、知

识性强的知识授课方案更能得到家长的

认同。2018-2019年，已经有越来越多的家

长意识到，幼小衔接的重点在于培养孩子

的思维能力、表达能力、专注力和生活习惯

等方面，数据显示，思维转变的家长增幅超

过10%。

北京民办教育协会副会长马学雷表示，

目前的义务教育正朝着均衡化的方向发展，

家长没必要过早地去开发孩子，培养孩子应

该符合人的成长规律。“如果只是帮助孩子做

好心态上的调整，不涉及到相关小学知识的

学习，那这样的幼小衔接是没问题的。”

北京商报记者 程铭劼 赵博宇
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12月6日，北京保利拍卖发布了2020秋季拍卖会成绩单：本季拍卖共计

专场13个，拍品近2000件，最终总成交额为14.55亿元，共诞生亿元级拍品2

件，千万元级拍品23件，500万元级38件。其中，文同、苏轼的《墨竹图》以

1.219亿元成交，傅抱石的《二湘图》以1.0465亿元成交，位居本季北京保利

秋拍的第一、第二。在业界人士看来，今年国内拍场古代书画、古籍善本佳绩

不断，古代书画行情显著走高。厚今薄古、古不如新的市场正在发生变化，藏

家对于传承著录清晰、学术力量深耕的市场尖货不惜重金。

数据来源：《中国幼小衔接行业调研白皮书》1.0�2.0

随着父母知识水平的提高和教育体系的完善， 学前教育已经走上了发展的快车道，与

此同时，如何做好幼儿园与小学之间的衔接也越来越成为家长们的刚性需求。不过，根据

《2020幼小衔接行业调研白皮书》（以下简称《白皮书》），当前的幼小衔接赛道处于良莠不齐

的阶段，仍有机构打着政策“擦边球”进行超前教育。在超百亿的规模之下，幼小衔接市场藏

着可观的发展机遇，但同时也面临着规范化发展的挑战。

2019年中国幼升小群体报读的幼小衔接课程类型

2019年中国幼升小群体报读的幼小衔接班型

38.6%周末班

寒假/暑假班 28.6%

平日班19.9%

全日制课程13%

拼音识字

数学思维、珠心算等

专注力、记忆力课程

幼小衔接综合课程

英语

演讲口才

书法

国学

机器人编程

62.6%

60.3%

55.1%

49.2%

43%

25.1%

20.3%

18.6%

12.6%


