
迈锐宝XL在2018-2021年浙赛圈速总榜上位列第74位

传承赛道基因
成就20万内量产车性能标杆

创造此次浙赛最快圈速的雪佛兰迈锐宝XL550T没有经过任何改装，作

为一款原厂出品的量产车型与众多对手同场竞技并最终刷新浙赛纪录，其强

劲的动力驱动系统、极富运动性能的底盘调校以及优异的车身刚性功不可没。

雪佛兰迈锐宝XL550T搭载2.0T智能变缸涡轮发动机，最大输出功率177

千瓦，峰值扭矩高达350牛·米，加上匹配9速HYDRAMATIC誖手自一体变速
箱，其高效的动力输出让赛道上的迈锐宝XL具有优异的加速性能。同时，迈锐

宝XL整车大量应用高强度钢，打造轻盈强韧的刚性车身，加之增强型前麦佛

逊悬挂和后四连杆独立悬架组成的美式运动底盘，为富有运动性的精准操控

奠定了基础。此外，迈锐宝XL还配备了Bosch博世智能集成制动系统、EPS电

动随速助力转向系统、通用汽车专利技术的FNC制动盘以及18英寸大陆马牌

超低滚阻轮胎，这些都为出色的运动操控性能增加了砝码。

作为由赛车手创立的品牌，雪佛兰天生具有运动基因，一直以来雪佛

兰的赛车叱咤赛场获得许多令人瞩目的成绩，诞生于1964年的迈锐宝就曾

在NASCAR赛事中25次问鼎。在百年发展历程中，雪佛兰不仅专注赛车竞

技运动，更将赛车技术转化到量产车上，创造了科尔维特、科迈罗等传奇超

跑，也造就了传承赛道基因的迈锐宝XL，使之成为20万元内量产车中的运

动性能标杆。
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1分54秒168最快圈速 浙赛一战封神

雪佛兰迈锐宝XL荣膺20万元内最速量产车

迈锐宝XL以1分54秒168的单圈成绩，刷新20万元内量产车最快圈速纪录

打破浙赛纪录
加冕20万内最速量产车桂冠

作为国内赛车运动年轻爱好者的聚集地，浙赛

场依山而建，全长3.2公里的赛道随山势起伏，最大

落差达到22米，16个弯角含有多个爬坡弯道。这条

由长直道、高速弯道以及连续复合型弯道所组成的

赛道不仅考验车手的驾驶技巧与极限反应，更是测

试车辆综合性能的绝佳场地。国内众多车手及各大

汽车品牌都纷纷来此一展身手，其中不乏豪华品牌

及全球知名超跑。由浙赛场官方打造的浙赛圈速榜

也因此成为业内公认的权威榜单，不断吸引各路高

手前来打榜。

此前，在浙赛圈速榜上，20万元内量产车的最快

圈速为1分56秒998，该纪录自去年4月诞生以来，一

直无人超越。此次，首次来到浙赛的雪佛兰迈锐宝

XL，在室外超过30℃的高温中出战，最终获得1分54

秒168的单圈最快成绩，以领先近3秒的巨大优势打

破原纪录，展现出强悍的赛道性能，并将20万元内量

产车的速度极限提升到新高度。

浙江国际赛车场官方近日发布

最新一期浙赛圈速榜， 首次登陆浙

赛的雪佛兰迈锐宝XL以1分54秒

168的单圈成绩，一举打破20万元内

量产车最快圈速纪录， 成为今年浙

赛圈速榜上该级别新的王者。

新事物诞生初期时常经历“野蛮生

长”。对于发展40年的驾培行业来说，当传

统“传帮带”遭遇互联网时代，在部分学车

流程被线上“接管”的同时，驾考App也隐

藏着诸多乱象。北京商报记者调查发现，作

为驾驶员模拟考试平台的驾考宝典，因“收

费VIP保过”等项目无法兑现被大批学员

投诉，而该平台还在未明示、告知用户情况

下，将用户信息有偿提供给驾校和教练员，

上演“两头吃”。

“VIP保过”打擦边球

高考结束后，不少考生将学车提上日

程，各驾校开启生源抢夺战的同时，悄然兴

起的驾考软件则猛推“保过VIP”项目吸金。

北京商报记者打开驾考宝典App看

到，点开左上角显示“VIP”的图标后能看

到醒目的“VIP稳过，考不过补偿”宣传语，

下面购买处则显示“科一/科四稳过45元开

通，考不过退款100元；全科目通关168元，

考不过补偿140元”。据了解，这些“稳过、保

过”的宣传语以及“不过补偿退款的承诺”

已成为虚假宣传投诉重灾区。在黑猫投诉

平台上，不少消费者表示购买VIP且未通

过考试后，多次向驾考宝典提出退费、补偿

的要求均遭拒绝。一位购买VIP的学员表

示：“未开通会员时说没过包赔，真要赔偿

时又说有相关限制条款。”

值得注意的是，上述学员所称的补偿

条款隐藏在“VIP项目”的下拉页面中，相

比醒目的“VIP稳过考不过补偿”宣传语，

补偿条件和说明等附加条款仅为一行小

字。该附加条款显示，考不过单科补偿50

元，并非付款处注明的100元。北京商报记

者点开补偿条件及说明后看到，在多项激

活补偿条款的条件中，存在一项“需在驾考

宝典App上两次模拟考试成绩均在90分

及以上”的条款。一位消费者表示，在点击

购买时并未发现该项要求，也未弹出强制

阅读附加条款的页面，没通过考试申请退

款时才被客服人员告知不符合相应要求无

法退款。

中国汽车流通协会专家委员会成员颜

景辉表示，在消费者购买平台服务时，“隐

藏”相关附加条款，在一定程度上误导了消

费者。同时，浙江晓德律师事务所首席律师

陈文明则认为：“‘VIP稳过，考不过补偿’

的宣传语已涉嫌违反广告法，明显夸大属

于不实的承诺。”

有偿“分享”用户信息

因退费问题引发学员投诉的同时，驾

考宝典的另一条灰色链条也在暗自吸金。

北京商报记者注意到，驾考宝典App

首页上设有“帮我找驾校”选项，点开页面

后能够看到“精选全国1.6万家驾校”的标

语，只要学员将姓名、手机号和出发地等信

息提交后，平台便会为学员提供符合条件

的驾校或教练。

同时，在提交信息页面下方的《隐私政

策及个人信息保护声明》关于个人信息使

用和分享条款中提到：“我们向相关驾校、

教练分享并由其在合法正当的范围内使

用；我们及关联公司及相关驾校、教练为满

足您的需求，可能通过您提供的信息与您

联系；我们及关联公司及相关驾校、教练可

能定期或不定期通过电话、短信向您发送

有关产品、服务或相关活动的信息，您同意

接收上述信息。”这意味着，学员同意驾考

宝典的告知声明，相关驾校、教练便会获得

学员信息并进行跟进。

然而，上述《隐私政策及个人信息保护

声明》所述的“分享”并非无偿，而是有偿将

信息提供给驾校和教练员。驾校与教练员

使用的教练宝典App，与驾考宝典同属母

公司木仓科技。官方描述称，教练宝典是针

对教练员量身定制的集销售、教学、管理为

一体的产品。

其中，教练员在教练宝典注册并通过

认证后，可在询价广场看到学员线索，随后

通过抢单线索便能拿到学员电话信息进行

联系。询价规则显示，教练获取学员询价的

方式包括但不限于现金购买和金币兑换

（积分兑换）。“所谓线索就是学员联系方

式。”一位教练宝典客服人员透露，在教练

宝典询价广场上出现的线索，教练可以抢

单购买。购买线索后教练可与学员取得联

系，但学员是否能成功报名需要教练员自

行沟通。

同时，一位驾校内部人士透露，为招收

更多学员不少驾校都会发动教练员进行招

生“广撒网多捞鱼”，如果成功报名会对教

练员给予一定奖励，因此教练员也会在各

大互联网平台寻找生源。除向教练员有偿

提供学员信息，驾校也成为驾考宝典销售

学员信息的出口。一位驾校负责人表示，驾

考宝典的销售人员会上门进行推销，一条

学员信息约几十元，会提供学员联系方式

供驾校进行招生。“每条学员信息明码标

价，想要获得学员信息需要付费，但不保障

一定能招生成功。”

对此，陈文明认为，消费者在平台注册

并提供个人信息时，平台未向消费者明确

告知个人信息将有偿提供给驾校或教练，

该行为已侵害消费者知情权，并涉嫌违法

贩卖公民个人信息。

“买信息”也不靠谱

消费者的个人信息在不知情情况下被

销售给驾校和教练员的同时，买方也一肚

子不满，表示“购买的信息不靠谱。”

一位驾校招生处负责人坦言，从驾考

宝典购买的学员信息不仅不准确，成交率

也不高。“目前我们都会与相关平台签署打

包价，如果提供的学员信息能够成功报名

才会给平台返利，而不是简单地购买信息，

这样也能保证驾校的利益。”

不同于驾校能够选择招生成功再返

利，教练员则面临更多难题。黑猫投诉平台

上，一位教练员称，在教练宝典购买三条学

员信息，其中一位已学过车、一位已报考驾

校、另一位电话则为空号。“发布的学员线

索连最基本的审核制度都没有，平台客服

人员不解释也不退款。”

值得一提的是，教练宝典还提供相应

的教练员排名，该平台显示排名的先后将

影响教练员的生源。同时，该排名也与驾考

宝典的排名相关联，提供给学员进行参考。

据了解，教练员可以通过“做任务”的方式

提升排名，包括推荐学员、绑定学员、邀请

教练、学员约课等。但是，如果教练员想迅

速提升排名，付费也能实现。一位教练员透

露，教练宝典客服人员多次沟通让其开通

会员，在交纳2000元后排名曾升至首位。

“本以为付费成为‘冠军’教练员能够享受

相关便利条件，没想到还是要购买学员线

索，只是每条线索能够打折而已。”

业内人士表示，如果教练员能够凭借

充值提高排名，驾考宝典提供给消费者的

教练排名的可信度并不高，也会影响消费

者对教练员的判断。

针对售卖学员信息、教练排名充值等

问题，北京商报记者联系驾考宝典相关负

责人，但截至发稿尚未得到回复。

乱象频出埋隐患

事实上，“两头吃”的驾考宝典并非首

次触碰红线。去年8月，驾考宝典App因强

制用户使用定向推送功能，在工信部发布

的《关于侵害用户权益行为的App通报

（2020年第四批）》中被点名，存在“未以显

著方式标示且未经用户同意，将收集到的

用户搜索、浏览记录、使用习惯等个人信

息，用于定向推送或广告精准营销，且未提

供关闭该功能选项的行为”的问题，侵害用

户权益且自查自纠不合格，整改不及时。

同时，北京商报记者还发现，在驾考宝

典等App上看到，在科目二直播课中，直接

教授“背点位”等应试技巧，而非教授驾驶

技能和安全意识。业内人士认为，靠背口

诀、背点位通过考试会削弱法规宣传教育

应起到的作用，也会让学员在驾车上路行

驶后存在巨大交通安全隐患。一位驾校内

部人士坦言，网络驾考平台相当于中介，由

于没有道路运输经营许可证，其在网上招

生或收集学员信息后只能对接实体驾校，

通过驾校的名额和场地安排训练和考试。

互联网驾考平台不是驾驶培训机构，由于

是新生事物，管理也可能出现漏洞损害消

费者权益。

业内人士表示，目前驾考平台还处于

发展完善阶段，对于此时出现的问题，作为

驾考宝典、教练宝典母公司的木仓科技应

该重视并想办法尽快解决，否则将为企业

整体发展埋下隐患。

北京商报记者 刘洋 刘晓梦

驾考宝典“VIP保过”背后的灰色吸金链


