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手游梦幻水果圈钱跑路“边玩边赚”实为套路

新一轮裁员来袭？字节跳动教育版图指向何处

北京商报2021.11.26

游戏里的“赌徒心理”

“累计充值了5万多元，现在游戏突然下

架，客服也联系不上了”“在梦幻水果游戏里

面充值了10万元，现在突然下线，没有提前通

知，平台方也不知所踪”“充值了近20万元，突

然说下线就下线，也没有通知，游戏客服联系

不上”……11月24日，不少用户向北京商报记

者大吐苦水，背后直指一款名为“梦幻水果”

的网络游戏。

根据相关用户介绍，“梦幻水果”以游戏

玩法为主导，玩家在游戏中可通过种植水果

的方式领红包，还可以通过游戏关联副本领

到金币奖励，金币可按对应比例进行提现操

作，由此吸引了不少用户充值参与。

用户王雷（化名）是“梦幻水果”的老玩

家，王雷告诉北京商报记者，其自2017年便通

过试玩平台下载了“梦幻水果”，陆续充值了2

万余元。“每一等级充值的情况不一样，新用

户1元可充，充值到一定等级后，便会有最低

充值门槛。等级越高，每天能获得的收益就越

高。现在我每天可以获得的收入大致在几十

元至百元间不等。”

从王雷反馈的信息来看，“梦幻水果”

并非是一款回报率很高的游戏，而是通过

连续性的发放金币奖励进行提现，同时还

可以通过其他游戏副本获取对应等级收

益。以王雷当前V8等级为例，王雷每天可以在

平台领取50万金币，每12万金币可兑换10元

人民币。不同等级的玩家，参与其他游戏的门

槛也不一样。

“充值到一定等级后，不再充值也可以每

日领取金币，但平台设置的各种游戏模式，通

过售卖不同价格的福袋、月卡、节日礼包等吸

引用户不断参与，获得更多收益，”王雷指

出，一方面是为了赚钱，另一方面也是抓住

了人性的弱点。例如1288元开一次的“存钱

罐”，有可能获得更高价值的金币，也有可能

一无所获。

在中国人民大学助理教授王鹏看来，这

一游戏提出的赚钱模式，实际上与过往的各

类“杀猪盘”极为相似，披上游戏外衣后鼓励、

诱导用户充值获得收益回报，但用户资金安

全难以得到保证。另外，每日小额领取回报这

一模式，一定程度上降低了用户对于该游戏

的防备心理，同时也拉长了回报的时间线，在

充值越多、回报越高这一模式设定下，会吸引

更多用户参与其中。

有用户损失超20万元

正如王鹏所言，赌徒心理之下，“梦幻水

果”的玩家们对于快速获得回报的预期也在

加大，只能通过不断充值来提高回报率。用户

刘凌（化名）告诉北京商报记者，不算回报在

内，其自2020年开始陆续在“梦幻水果”充值

了12万余元，游戏中设置的“招财猫”等多个

副本均有参与，目前每日可以获得300元左右

的收益。

正当游戏玩家沉浸在“坐等收益”的美

梦中时，“梦幻水果”在一夜间彻底变天。据

王雷描述，自11月10日开始，“梦幻水果”登

录页面开始提示“登录失败”，无法进入游戏

界面，运营方平潭启星网络科技有限公司

（以下简称“启星网络”）也处于失联状态，11

月25日，北京商报记者实际体验发现，“梦幻

水果”游戏在正规手机应用商城内无法下

载，只能通过第三方网站提供的链接进行操

作，但当前均已无法下载。在启星网络运营

的“梦幻水果”官网中，展示的下载链接也已

经无法使用。王雷等人也向北京商报记者证

实，是通过其他游戏网站展示的链接下载的

“梦幻水果”App。

而北京商报记者以“梦幻水果”为关键词

进一步搜索发现，“梦幻水果”自2020年以来

通过各种网站进行大规模推广，还分为“红包

版”“赚钱版”等多个类型，部分网站甚至将其

归类为“金融理财”型App，还打上了“网赚”

“投资”的标签。

这一类“理财产品”的可靠性显然有待证

实。北京商报记者注意到，在黑猫投诉以及贴

吧等公开平台，陆续有用户对于“梦幻水果”

无法登录一事提出投诉与质疑，要求运营方

退款。

刘凌在采访中提到，其在疯狂水果城游

戏中另有8万元充值，两款游戏共计造成20余

万元损失。

针对“梦幻水果”这一游戏存在的风险、

无法登录的原因以及后续处理方式，北京商

报记者在11月25日多次拨打“梦幻水果”对外

披露的联系电话以进行了解，但截至发稿，未

收到对方回复。

对于“梦幻水果”当前出现的失联情况，

北京中闻律师事务所合伙人、律师李亚直

言，游戏运营方对外宣称通过游戏获取金币

后可换取收益，在用户进行游玩充值后又出

现失联导致用户无法兑现，运营方可能涉及

虚假宣传，需要承担相应赔偿责任。运营方

失联也可以被认定为以非法占有为目的，进

一步涉及到网络诈骗等问题，要依法承担刑

事责任。

对“玩赚”类App擦亮眼

值得一提的是，回收游戏装备、刷视频赚

钱、看广告攒积分等，与“梦幻水果”赚钱模式

相似的App，在各类网站中并不少见。这类软

件往往被称为“玩赚”型App，打着“薅羊毛”

“零风险”等旗号吸引用户参与。但在“轻松赚

钱”的噱头之下，却也夹杂着虚假广告、设立

“门槛费”“拉人头返利”等风险。

“只要是涉及到先行收取资金的情况，用

户就应该提高警惕，‘擦亮’自己的双眼。”

王鹏指出，现阶段以各种新事物、新技术名

义开展的诈骗活动，已经超过了不少用户

的认知，原来盛行的诈骗模式可能会以新

的形式出现，隐蔽性强以至于用户无法及

时发现问题。

王鹏认为，此类App运营牵连多方，除

了软件开发、宣传管理方外，资金流转的背

后还涉及到第三方支付等。“这就要求各方

都承担起自身责任，对平台实际运营情况进

行了解，对于出现的异常、违规情况及时发

现、通报。”

李亚同样强调，用户首先应该尽量从

正规第三方应用商店下载相关软件，尽可

能规避来自软件本身不合规、不合法的风

险，同时对软件的内容尤其是涉及到资金

方面需保持谨慎的态度。“监管部门也可以

进一步制定更为严格的软件监管政策，加

强对相关软件内容的审核，定期开展经营

秩序检查，打击利用此类游戏进行的违法

犯罪活动。”

北京商报记者岳品瑜廖蒙

玩游戏还能赚钱，是不是听起来很让人心动？但需注意的是，你想通过游

戏赚钱，对方可能瞄准的是你的本金。11月25日，北京商报记者接到大量用户

反馈，玩了好几年的游戏“梦幻水果”在一夜之间无法登录，运营方联系不上

了，充值的资金也打了水漂。北京商报记者进一步调查发现，包括“梦幻水果”

在内，近期已有多款同类型游戏出现了无法使用的情况。

涉中小学学科培训

追随着教培老兵们退出中小学学科培

训领域的脚步，“跨界”选手字节跳动旗下大

力教育也传出了放弃K9学科培训、启动裁

员的传闻。11月25日，北京商报记者观察到，

目前大力教育子品牌清北网校官网上售卖

的课程，授课时间均截止到今年年底，之后

的课程并未上线。

同时，针对裁员传闻，北京商报记者也

向大力教育方面进行了求证，据一位接近大

力教育的人士表示，本次裁员涉及到了中

小学学科培训业务。据透露，大力教育目前

为字节跳动的业务板块之一，业务覆盖智

慧学习、成人教育、智能硬件、校园合作等

领域。举例来看，除培训业务外，大力教育

还推出了大力智能学习灯，目前这一产品在

淘宝的月销量过万。

实际上，本次的业务调整和裁员并不是

大力教育在“双减”之后的首次动作。早在今

年 8月 ， 大 力 教 育 就 关 停了 旗 下 的

“GOGOKID”和“你拍一”业务，并进行了用

户退费。

而回到字节跳动本身，这一庞大的互联

网企业也刚于11月初完成组织调整，实行业

务线BU化（BusinessUnit，业务单元），成立

六个业务板块，包括抖音、大力教育、飞书、

火山引擎、朝夕光年和TikTok。

目光锁定职业教育

在大力教育调整原本教培业务的同时，

字节跳动也开始将目光转移至职教领域。

今年10月，字节跳动旗下巨量引擎推出

了数字化职业教育品牌“巨量学”，该品牌被

定位成专注于短视频、直播、电商、广告营销

领域的一站式数字化职业教育平台。北京商

报记者注意到，目前该平台已上线了教授如

何直播、电商开店、视频剪辑等多方面的技

术类课程，不少课程都是免费供应。同时，平

台上还提供了各类专业性技能文章供学员

阅读。

从“巨量学”的专攻方向来看，无论是广

告营销还是直播带货，都与抖音平台的属性

相契合。从学员的流入到流出，抖音平台都

能发挥引流和出口的作用。

“目前市场上有大量围绕短视频平台

布局的商业化公司，也有大量依靠短视频

平台去创作和创业的个人。基于这一情

况，字节跳动自己亲自下场做这方面的职

业教育，也等于是他们在自己的业务逻辑

下发展出衍生品。”互联网教育专家、素履

咨询创始人郁苗在接受采访时表示。“这

样的衍生品既能为字节自己培育市场，也

能实现用户的转化，实现商业变现，等于

‘一鱼多吃’。”

快速变现难实现

在做教育的选手中，字节跳动一直属于

较为“与众不同”的存在。其业务范畴不仅包

含培训课程、教育智能硬件等，甚至还能为

商家提供可入驻平台。有业内人士表示，字

节跳动在教育方面的全维度布局，会让他们

对教育监管的敏感度更高。

日前，抖音电商中心也发布了新的治

理公告，要求禁止发布面向学龄前儿童的

课程以及面向中小学（含高中）的学科类

课程，除政策要求的义务教育阶段外，高

中阶段的学科课程同样在辐射范围内。此

外，新通知还要求，面向中小学（含高中）

的非学科类课程不得以直播、视频形式推

广相关商品。

“事实上对字节跳动来说，除了现有的

业务调整外，预计他们下一步还将有动作。”

郁苗分析指出，对字节跳动或者大力教育而

言，高中及K9的非学科业务都将成为鸡肋。

“字节跳动需要的是高回报，但从教育的属

性来看，哪怕是在线教育，属性都不是科技

驱动型，而是运营驱动型，这一特点相对字

节来讲较为不符。所以在没有高回报率的情

况下，预计未来字节在教育领域的业务也会

越来越少。”郁苗谈道。

北京商报记者程铭劼赵博宇

作为迪士尼的新作，又有巨石强森、艾

米莉·布朗特等一众熟面孔的出演，星光熠

熠的《丛林奇航》登上了国内的大银幕。然

而，该片的票房表现却并不乐观。

据灯塔专业版显示，《丛林奇航》上映首

日票房仅为428.3万元，停留在百万元规模，

此后票房却未能呈现出明显上涨的趋势，截

至11月25日16时30分，已上映半月的《丛林

奇航》累计票房为3708.6万元，观影总人次则

为98.6万人，尚未突破百万。

尽管当下票房表现平平，但《丛林奇航》

在上映前却被寄予了较高的期望，除了与该

片的主创团队有关外，还离不开影片的诞生

历程，即由迪士尼乐园的一项风靡65年的游

乐项目“丛林巡航”衍生而来，尤其是在“老

前辈”《加勒比海盗》系列电影同样也由游乐

项目改编、并在全球掀起观影热潮的背景

下，《丛林奇航》难免受到较高的关注。只不

过，两部作品的实际结果差得有些远。

据历史票房数据，《加勒比海盗》第一部

影片在国内上映时，累计票房共2700万元，

尽管从数字来看并不及当下的《丛林奇航》，

但前者的上映时间为2003年，当时全国全年

的票房规模也仅10亿元，因此《加勒比海盗》

第一部影片一下跃入了当年票房前十位，

《丛林奇航》难以与之比拟。除此以外，若对

比全球票房，《加勒比海盗》第一部则共获得

6.54亿美元票房，而《丛林奇航》当下只获得

2.19亿美元，依旧有着不小的差距。

《丛林奇航》已在大银幕上亮相约半个

月的时间，观众反馈也渐渐出炉。在豆瓣电

影上，约2.6万名评价者给《丛林奇航》打出

6.1分，其中三星评分占比最高，达到63.6%，

四星及五星评分、一星和两星评分各占比约

两成。不上不下的评分，正是《丛林奇航》在

不少观众心中的表现。

“《丛林奇航》也没有那么难看，在观影

过程中依旧能找到笑点，但影片也不算好

看，依旧是迪士尼风格的喜剧冒险片。”观众

冯女士如是说。观众王先生也与冯女士有相

似的观点，“没有脱离爆米花电影的特点，如

果不是想通过《丛林奇航》看到一部特别眼

前一亮的电影，平时随心情看看也无妨”。

“迪士尼通过多年的发展已经形成一定

的创作风格，同时观众观影的数量增多，对迪

士尼风格的作品也更为熟悉，因此当作品没

有硬伤同时也没有特别出彩的地方，才会对

影片形成不上不下的评价。”影评人刘贺认

为，这从另一个角度也反映出观众对于迪士

尼常用风格的影片已经产生了审美疲劳，虽

不至于让观众彻底舍弃影片，但也会牵涉到

人们的观影欲望以及口碑释出后对其他观众

的影响。

多方也对《丛林奇航》的票房进行过预

测。据灯塔专业版上的映前媒体票房预测显

示，各方对该片的最终票房预测在6500万

-7800万元之间，并未过亿元。“按照当下《丛

林奇航》的票房表现，半个月的时间仍仅获

得预测票房的一半规模，最终能否实现预测

票房内的数值仍面临着挑战。”刘贺如是说。

值得注意的是，目前国内已有更多具

有票房竞争力的影片上映，如《铁道英雄》

《梅艳芳》等，同时，在接下来的时间内，国

内还将有多部电影陆续登上大银幕，如很快

便将在12月初上映的《古董局中局》等，这对

于已上映半月的《丛林奇航》将形成更激烈

的挑战。

在刘贺看来，观众已随着近年来电影市

场的发展而有了更为“挑剔”的口味，“这实

际上对市场发展是一件好事，推动从业者在

内容、拍摄以及后期等方面持续创新，带来

更多让人们眼前一亮的作品，进一步让整个

市场向前继续迈进。且《丛林奇航》的市场表

现也再一次以事实告诉从业者不能重复走

老套路，任何行业的发展均要往前看”。

北京商报记者郑蕊

国内水土不服 迪士尼新片惨淡

11月25日，字节跳动旗下大力教育退出中小学学科培训的消息在市场

上不胫而走，与之相伴的还有业务线再次裁员的传闻。北京商报记者也了解

到，本次裁员涉及中小学学科培训业务。据悉，早在今年8月，大力教育就已关

停了“GOGOKID”和“你拍一”两条业务线，并对清北网校、瓜瓜龙启蒙等业

务进行了调整。而与中小学方面业务调整不同的是，今年10月，同属字节跳动

的巨量引擎推出了职教品牌“巨量学”。作为业内普遍公认的教育跨界选手，

字节跳动“双减”后的系列动作值得关注。如何发挥本身具备的运营和技术优

势重新审视教育版图，也成为字节跳动接下来需要考虑的问题。

4. 在用户广泛参
与后，目前该平台已

经失联

“梦幻水果”的圈钱套路

1.以边玩游戏边赚钱这一噱头，吸引用户参与

2.设置多个充值项目和升级机制，用户充值越高，
收益回报越快

3.以每日小额回报、发放
奖励等方式，降低用户戒备

心理，拉长回报时间


