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T+1对散户不公平
周科竞

有政协委员认为量化交易对

散户不公平，本栏认为T+1的交易

制度对散户也不公平，散户在早

盘买入股票后就失去了日内止损

的可能，成为砧板上的鱼肉，而控

盘资金由于有底仓存在，故实质

上就是T+0，这样的不对等对于散

户投资者更不公平，让散户更加容

易被“割韭菜”。

相对于量化资金直线拉涨停

和一笔封死跌停板来说，更多猎

杀散户的方式还是“温水煮青蛙”。

有人说，既然是逐渐下跌，为什么

散户投资者不知道止损呢？事实

上并非散户投资者都不肯止损，

而是止损需要资格。

什么是止损的资格？那就是必

须是前一天买入的股票，当日买入

的股票并没有止损的资格，按照现

行T+1的交易制度，投资者在早盘

看到一家公司公布了利好消息，或

者是在互动易上出现了有利于股

价的公司回复，再或者是前一天

收盘后看到了龙虎榜上五家机构

专用席位买入，这些信号都足以吸

引散户投资者跟风买入，于是投资

者就在早上开盘后不久买入了这

些自己看好的股票。

按照经典的投机理论，这种操

作是没有什么问题的，因为既然股

票强势，追涨是一种常见的策略，

追错了大不了止损就是。但是问

题来了，此时的投资者在追涨买

入后已经失去了止损的资格，投资

者看着股价冲击涨停，打开涨停，

股价回落，跌至自己的持股成本，

然后股价继续走低，跌破前收盘，

股价下跌5%，尾盘前下跌至跌停

板，并最终以跌停板报收。次日开

盘再来个惯性低开，投资者此时如

果割肉，或许又割在了地板价。

不是投资者不愿意止损，也不

是投资者不舍得止损，而是交易制

度不允许投资者止损，那么大资金

为什么不担心T+1的问题？因为大

资金手里都有历史持股，即当日大

资金刻意买入股票不断推高股价，

但是同样也可以在涨停板上把此

前买入的股票卖给其他投资者，所

以现在的交易制度就成为散户

T+1、机构T+0这样的交易制度，

散户投资者被收割成为常态。

所以本栏建议管理层，可以考

虑恢复T+0的交易制度，允许投资

者止损止盈卖出持股，这样或能在

一定程度上拯救一部分投资者的

损失。从可转债实施T+0受到投资

者欢迎的情况看，如果A股实行

T+0的交易制度，或许会被投资者

视为一大利好。

当然，散户投资者也要自己保

护自己的权益，在T+1的交易制度

下，投资者要尽可能避免在早盘

买入股票，最佳买入股票的时间

应该是在每日的14时40分之后，

因为此时一天的交易接近结束，

此时投资者买入股票，将能在次

日任何时间进行止盈止损交易，不

会因为丧失止损的资格而出现巨

大的投资损失。
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掌舵年内最贵新股 折生阳成首个“双科创”老板

北京商报2022.3.7

历时近一年，华秦科技（688281）在3月7日

正式登陆A股资本市场。资料显示，华秦科技首

发价格189.5元/股，将上科创板，经Wind统计，该

价格创下了年内新股发行价格之最。华秦科技实

控人系折生阳，值得一提的是，折生阳还是科创

板公司铂力特的实控人。而在科创板开市近三年

时间内，尚未出现过同一民营老板有两家科创板

公司的情况，这也意味着折生阳将成为首个拥有

“双科创”的民营老板。

华秦科技发行价189.5元/股

根据安排，华秦科技于3月7日上市，公司首

发价格189.5元/股，发行市盈率达81.6倍，若顶格

申购需配市值4.5万元。

北京商报记者经Wind统计发现，在华秦科

技上市之前，A股年内发行价最高新股为翱捷科

技，首发价格为164.54元/股，这也意味着华秦科

技将成为年内最贵新股。经统计，除了上述两股

之外，年内发行价在百元以上的新股还有东微半

导、三元生物，分别为130元/股、109.3元/股。

据华秦科技披露的发行结果，公司曾遭网上

投资者弃购，弃购金额约为5315.51万元。经济学

家宋清辉在接受北京商报记者采访时表示，伴随

着IPO发行速度的加快，新股在市场上早已不具

有稀缺性，这也是越来越多的新股遭到投资者弃

购的原因之一。

招股书显示，华秦科技主要从事特种功能材

料，包括隐身材料、伪装材料及防护材料的研发、生

产和销售，产品主要应用于我国重大国防武器装备

如飞机、主战坦克、舰船、导弹等的隐身，重要地面

军事目标的伪装和各类装备部件的表面防护。

2019-2021年，华秦科技实现营业收入分别

约为1.17亿元、4.14亿元、5.12亿元，对应实现归

属净利润分别约为-1.06亿元、1.55亿元、2.33亿

元，均处于同比增长态势。

对于公司2022年一季度的业绩情况，华秦科

技预计实现营业收入1.3亿-1.5亿元，同比增长

177.57%-220.27%；预计实现归属净利润5100

万-5800万元，同比增长65.16%-87.83%；预计

实现扣非后归属净利润4500万-5200万元，同比

增长330.35%-397.3%。

华秦科技表示，公司预计2022年1-3月业绩

较去年有所提升，主要系公司下游市场需求的增

加促使公司经营业绩稳步提升所致。

实控两家科创板公司

伴随着华秦科技的上市，科创板首个拥有两

家科创板公司的民营老板诞生。

经Wind统计，自科创板开市近三年来，科创

板市场仅出现两家同名实控人情况，即前沿生

物、杭州柯林，两家公司实控人均为谢东，不过北

京商报记者查询相关资料后发现，两家公司实控

人并非同一人，仅是同名。

其中，前沿生物实控人谢东1966年出生，美

国国籍，拥有中国永久居留权，博士研究生学历；

而杭州柯林实控人谢东1968年出生，中国国籍，

无境外永久居留权，硕士学位，工商管理专业。

资料显示，华秦科技控股股东和实际控制人

为折生阳，本次发行后折生阳直接持有公司

22.5%的股份，通过华秦万生控制公司8.0625%

股份，通过《一致行动协议》间接控制周万城、黄

智斌所持公司合计15%股份的表决权，合计控制

公司45.5625%的表决权。

而值得一提的是，折生阳还是科创板上市公

司铂力特的实控人，这也意味着折生阳将成为首

个拥有“双科创”的民营老板。

据了解，铂力特是国内3D打印（工业级金属

增材制造）设备龙头，为客户提供金属增材制造

与再制造技术全套解决方案，是科创板首批上市

企业之一，2019年7月22日登陆A股市场。

铂力特披露资料显示，公司共有三名实控

人，分别是黄卫东、折生阳及薛蕾，其中折生阳即

华秦科技实控人折生阳。针对相关问题，北京商

报记者致电华秦科技方面进行采访，不过对方电

话未有人接听。

张亚也在冲击“双科创”

除了折生阳之外，张亚未来也有望拿下“双

科创”。

资料显示，张亚系科创板公司国光电气实控

人，而其旗下思科瑞目前也在冲击科创板，并且

已经闯过了上会关。

据上交所官网，思科瑞科创板IPO在2021年

5月27日获得受理，之后公司在当年9月29日上

会，不过彼时遭到了发审委的否决。历时两个月，

思科瑞在2021年11月29日二度上会，获得通过。

今年1月21日，思科瑞已提交了注册申请，目

前正在等待证监会注册生效。

招股书显示，思科瑞主要聚焦国防科技工业的

半导体和集成电路、电子信息领域，主营业务为军

用电子元器件可靠性检测服务，具体服务内容包括

电子元器件的测试与可靠性筛选试验、破坏性物理

分析（DPA）、失效分析与可靠性管理技术支持。

据思科瑞介绍，本次发行前，张亚通过建水

铨钧控制公司73.21%的股份，通过新余环亚控制

公司2.42%的股份，合计控制公司75.63%的股

份，是公司实际控制人。

履历显示，张亚1969年出生，中国国籍，无境

外永久居留权，硕士研究生学历。2000年10月至

今任深圳市正和兴电子有限公司执行董事、总经

理；2018年至今担任国光电气董事长；2017年8

月-2020年5月任成都思科瑞微电子有限公司执

行董事；2020年6月至今任思科瑞董事长。

作为张亚控制的科创板公司，国光电气则在

2021年8月31日登陆A股，公司是一家专业从事

真空及微波应用产品研发、生产和销售的高新技

术企业。

投融资专家许小恒对北京商报记者表示，伴

随着科创板不断纳新，预计未来拥有“双科创”的

民营老板会越来越多。

北京商报记者马换换

新市民

金融服务机遇

何为“新市民”

所谓新市民，主要是指因本人创业就业、

子女上学、投靠子女等原因来到城镇常住，未

获得当地户籍或获得当地户籍不满三年的各

类群体，包括但不限于进城务工人员、新就业

大中专毕业生等。

通知指出，针对新市民在创业、就业、住

房、教育、医疗、养老等重点领域，要不断完善

金融服务、提升金融服务水平，其中就包括：

加强对新市民创业的信贷支持，加强对吸纳

新市民较多区域和行业的金融支持；丰富养

老金融服务产品，合理满足养老服务机构的

融资需求。

此外，通知还提到将优化住房金融服务。

其中包括：因城施策，执行好差别化住房信贷

政策，合理确定符合购房条件新市民首套住

房按揭贷款的标准，提升借款和还款便利度；

优化新市民安居金融服务，针对新市民在进

城、落户过渡阶段的差异化金融需求，为其购

买家具、家电等合理提供消费信贷产品等。

“这个政策通知很细致且专门针对新市

民这一具体客群，显得很新颖，将金融监管政

策的‘精准滴灌’体现得淋漓尽致。”江苏苏宁

银行金融科技高级研究员孙扬评价道，从通

知内容来看，监管的主要目的是要做透普惠，

围绕普惠客群的具体特点需求进行量身定

制，包括在创业、就业、子女上学、医疗、养老、

消费等方面，通过数据、信息化开发出精准服

务新市民的金融产品。

如今，新市民群体正日益壮大，仅目前就

约有3亿人。在业内看来，为让城市里的新市

民落地生根，金融机构在其中发挥的作用不

言而喻，而作为近距离触达新市民的消费金

融业务，尤其被看好。

《2021消费金融数字化转型主题调研报

告》显示，新一线城市、二线城市、三线城市的

消费金融用户在50%以上，24-35岁之间的用

户合计在70%左右，而这恰恰说明消费金融

业务可以满足新市民的金融需求。

孙扬指出，政策利好下，金融科技公司可

充分挖掘互联网、政务、公共事业等大数据，

为保险、消费金融、小微贷款等开发针对性的

风控模型，提供给持牌机构；而银行保险、持

牌消金等金融机构，则有机会借助这一政策，

和政府、数字经济平台等更深入地合作，对账

户、结算、增信、非金融服务能力等充分整合，

更好地将金融服务嵌入到新市民生活工作

中，让新市民不出门、不到网点、不下载App

就可以享受到金融服务。

已有机构行动

3月6日，就新市民金融服务，北京商报记

者采访了20余家消金公司、互联网银行及数

字经济平台，不少机构表示正在研究政策方

向，对该服务表示观望，但也有不少机构开始

行动。

马上消费金融告诉北京商报记者，其聚

焦数字金融，拓展金融服务深度，凭借数字化

能力研发了智能风控、获客、营销、客服等一

系列系统，通过0物理网点和纯线上服务，大

大增加了金融服务的通达性和可及性，基本

实现城乡全覆盖。目前，马上消费业务已经覆

盖全国31个省，覆盖3C数码、旅游运动、生活

服务等百万个消费场景，截至2021年12月末，

累计服务县域、农村用户分别超过3362万人、

2778万人。

招联消费金融也指出，公司开业即推出

了全线上、免担保的“好期贷”“信用付”两大

消费金融产品体系，以此嵌入到购物、旅游、

装修、教育培训等各类消费场景中，目前业务

覆盖全国广泛地区，乡镇地区用户占比超过

60%；中原消费金融则称，针对新市民面对消

费存在“盲目性”“冲动性”的情况，创新性地

推出了“贷款冷静期”服务，用户在首次借款

的前7天内提前还款，不收取任何费用（包括

利息）。

除了持牌消金公司外，还有数字经济平

台也有动作。例如乐信告诉北京商报记者，其

正在协助金融机构设计更好的消费金融产品

和服务，有针对性地支持新市民金融需求。一

是创新消费场景，拓宽新市民金融客户覆盖

面；二是通过金融数科业务，帮助金融机构定

制针对新市民中各个细分人群的金融产品；

三是帮助机构提升风险精细化运营能力，从

而为更多的新市民提供更好的服务。

对于后续机构新市民金融服务，易观分

析金融行业高级分析师苏筱芮说道，“目前，

机构确实需要深入挖掘创业、就业、住房、教

育、医疗、养老等重点领域存在的机会，针对

新市民的切实需求，打造一批创新、高效的金

融产品及服务”。

多个痛点待解

虽是新机遇，但背后挑战不少。

首先就是部分新市民由于工作相对不稳

定、信贷记录较少等，传统金融机构的风控模

式难以很好识别。

正如苏筱芮指出，此前传统金融服务在

解决新市民金融需求方面，一是缺乏意识，对

新市民缺乏相应关注，同时也没有针对自身

客群进行细分，新市民长期处于被忽略的状

态；二是缺乏手段，一些新市民由于本地资产

（房产、车产）不足或是就业方式灵活等，并不

属于传统金融机构眼中的“优质客群”，因此

机构怠于此方面的授信研究与业务开拓，服

务水平欠缺。

孙扬同样说到，目前，传统金融服务做下

沉市场，确实比较缺乏风控识别能力和客户

经营经验，更缺乏对于新市民客户的用户画

像和分析能力，以及对新市民客户需求的深

层次理解。

但现实情况是，这些新市民有着较强的

信贷需求，却出现了不少金融服务需求难以

满足的情形。

基于此，一位消费金融从业人士告诉北

京商报记者，目前，新市民在城镇居住时间较

短，个人信用信息缺乏且缺少有效抵押物，传

统金融机构出于成本收益的考虑很难有效覆

盖这类群体的金融需求。因此，如何将金融服

务嵌入到就业创业、租房买房、孩子上学等场

景中，且使得这些需求能够更便捷、低成本的

获得，该公司正在围绕这些痛点设计新的金

融产品。

“这些领域场景其实十分丰富，首先要有

理解这些场景的专业人士，其次要能够打造

标准化平台且有定制能力的产品实现场景覆

盖，再次要建立金融产品和这些领域的深度

合作，这些都不简单。另外还要解决使用金融

服务过程中遇到的身份、政务流程、跨省数据

资金结算、IT等问题，这也是不小的投入。”孙

扬说道。

孙扬指出，后续，持牌金融机构可从新市

民就业较多的平台资金管理、新市民生活消

费分期贷款、就业培训或者教育贷款等方面

去切入服务；金融科技公司则要多和政府部

门合作，挖掘新市民数据，建立新市民模型

以及配套风险评估的机制，帮助金融机构做

好新市民金融服务；此外，数字经济平台则

可以从App开发、数据平台建设、流量扶持

等方面，介入到新市民金融服务场景，要和

持牌金融机构形成合力。不过，也要注意数

据安全、个人信息保护、消费者权益保护等

红线。

北京商报记者刘四红

近两日，关于新市民的话题在金融圈火了一把。这主要源于3月4日中国

银保监会、央行联合发布的一个关于加强新市民金融服务工作的通知（以下

简称“通知”）。业内人士认为，围绕新市民的工作与生活消费所产生的业务机

会，有望成为消费金融蓝海市场。新机遇之下，已经有金融机构摩拳擦掌，准

备分得一杯羹。

重点

领域
金融

手段
加强信贷支持、丰富

养老金融服务产品、

优化住房金融服务、

满足差异化金融需

求、提供合理消费信

贷产品等

机构

动作

大多数字经济平

台和消金机构正

在观望，但马上消

费金融等已经行动


