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投资周刊

·资讯·

后卫变先锋 货基人气大增
一向被视为现金管理工具的货币基金， 最近人气

大增。日前，在富国基金与数米基金网联合举办的“和
富三人行”在线路演中，近千位投资者对货币基金表现
出浓厚的兴趣。另据“12580财富经”近日对其全国400
多万手机用户做的一项客户调查， 货币基金成为最受
青睐的短线理财产品，占比高达44%。

股债并行静待“双晴天”
日前， 由国投瑞银基金打造的业内首个一站式基

金投资解决方案———“投基气象站”公布了最新的投基
气象：12月股市的主要天气为“多云转晴”，A股下跌动
能显著弱化，随着货币政策出现转向信号，年底有望呈
现有限反弹行情。而债市天气明显优于股市，受益于经
济回落以及资金面缓和双重利好， 债市有望继续稳步
上行。

平安大华深证300基金即将收官
临近年底， 不少基金公司抢发指数基金正是基于

对市场处于底部的判断和看好指数上行的前景。据悉，
正在发行的平安大华深证300指数增强型基金将于本
月16日结束募集。平安大华深证300指数增强型基金拟
任经理焦巍认为，在目前的市场环境下，指数基金投资
是一种较好的选择。

广发基金看好大消费
2011年即将落幕，投资者除了总结经验教训之外，

为2012年的投资做好布局才是重中之重。 广发策略优
选基金经理冯永欢认为，GDP增速放缓，未来流动性紧
张局面将有所缓解；而在具体的投资方面，他更看好消
费类行业的机会，“长期的投资机会在于大消费， 尤其
是技术壁垒比较高的行业”。

汇添富推手机现金宝客户端
日前， 汇添富基金管理有限公司手机现金宝正

式对外发布。 该应用终端不但实现了用手机直接买
卖基金、提供现金管理和基金管理服务，还首次在手
机上实现了添富信用卡管理和CTE还款的功能 。据
了解， 手机现金宝由资产管理和信用卡管理两大核
心模块群组成。资产管理模块由六大功能组成，包括
基金交易、现金宝管理、智能定投、我的账户、交易查
询、盈亏查询。 商报记者 孙哲/整理

随着安信基金专户
业务资格获准，目前基金
公司专户业务的进展情
况再次引起市场关注。不
过，就记者采访的几家基
金公司来看，专户业务资
格获批并不难，难的是寻
觅客户。

自从证监会 《基金管
理公司特定客户资产管理
业务试点办法》 正式发布
后， 众多中小型基金公司
加入了专户业务资格的角
逐，不过目前看来，只有上
周二成立的安信基金表示
已经获得证监会的批准。
记者采访了几家基金公
司，均表示尚未取得牌照。

不过有业内人士称， 首批
中小型基金公司的业务资
格获批时间并不会太远，
很有可能在年内揭晓。

“中小型基金公司专
户业务资格获批是趋势，
只是过程比较复杂 。”该
业 内 人 士 如 是 表 示 。据
悉，审查中小型基金公司
业务资格主要从专户部
门的构成、 交易隔离、人
员准备、制度流程等几个
方面来考虑。

对于致力于专户资格
却没有拿到牌照的基金公
司来说， 其实有的早已经
厉兵秣马了。据记者了解，
一家深圳的中小型基金公

司目前已经成立了专门的
专户投资部门， 还聘请了
具有丰富海外经验的基金
经理， 甚至采用了与业界
不一样的数据资料库。同
时， 还有一家沪上的中小
型基金公司表示， 该公司
已经准备了好几款产品。

“目前基金市场的人
才比较缺乏， 想要招新的
专户人才， 组建专户投研
团队并不容易。”一位基金
人员对记者如是表示。

“对于中小型基金公
司来说， 专户业务资格申
请并不难， 难就难在要在
如此弱市的情况下寻找客
户， 同时还要面对已经拥

有专户业务资格的大基金
公司的竞争。”某基金分析
师如是说。

确实如此， 面对弱市
有不少中小型基金公司
称，即使拿到了资格，但产
品能不能成立还必须得看
客户的情况 。“现在的客
户真的不是很好找 。”一
家沪上的基金公司如是
表示 。同样 ，另外一家基
金公司也表示 ， “产品的
成立必须依靠客户。目前
我们的销售前台正在积
极地寻找客户，实在不行，
我们只有依靠大股东的资
源让产品成立”。

商报记者 肖海燕

债券基金渐入佳境。进
入12月以来，相对A股的继
续下探，优质债券型基金继
续体现出绝对回报优势。
Wind统计数据显示， 截至
12月6日，在纳入统计的218
只开放式债券基金中，嘉实
旗下债基最近一周总回报
均取得正收益。 截至12月6
日的最近一周中，嘉实信用
债C、嘉实超短债基金的周
年化回报率更是高达15.6%
和10.4%，双双突破两位数。

在独立第三方研究机
构眼中， 近一个多月以来
的债市上涨， 并非只是短
暂反弹， 更有可能是新一
轮债市回暖周期的启动。
德圣基金研究中心报告明
确判断： 目前债市从低位

反弹仅一个多月时间，并
未完全反映未来一年宏观
基本面变化趋势。 债券市
场在震荡中的慢牛行情可
能性更大，反转趋势不改，
现在是布局固定收益类基
金的好时机。

事实上， 机构投资者
已经在行动。 根据中债网
数据显示，11月债券托管
量 增 加 1661.59亿 元 ， 银
行、 保险以及基金三大主
力机构托管量增加1645亿
元， 除了非金融机构以及
个人投资者是减持外，其
他机构一致增持。

德圣表示， 从历史经
验看， 在通胀和经济双降
初期， 债券市场先于股票
市场走好， 利率债比信用

债表现更好， 高等级信用
债比中低等级信用债表现
更好。 稳健的投资者目前
可以投资纯债型基金，重
配高等级信用债的债券基
金后市更优。 建议重点关
注嘉实超短债等品种。

嘉实固定收益部副总
监王茜建议， 根据宏观经
济周期由滞涨到衰退的演
进规律， 以货币基金-超
短债基金-信用债基金为
顺序，分步骤分时间段，对
固定收益类基金细分品种
进行布局。

根据Wind截至12月6
日的统计数据，在所有158
只具有一年以上可比数据
的债券型基金中， 嘉实超
短债基金今年以来总回报

率达到3.4%， 位居回报率
前十名之列， 且在同类型
债券基金中名列第一。成
立于今年9月14日的嘉实
信用C基金， 则在运作84
天（截至12月6日）后即取
得近一个月年化收益率
16.68%的成绩。

从未来较长时间看 ，
信用债基金被市场寄予厚
望。国海证券认为，国债等
品种自下调存准率后收益
率呈下行态势，信用债收益
率与利率产品利差仍处于
历史高位，高等级信用债与
利率产品利差维持在130-
140bp。因此 ，从利差收窄
角度来看，信用债想象空间
更大，未来仍是重点增持的
品种。 商报记者 宋娅

专户理财客户比产品难寻

机构看市

嘉实基金：投资布局建议“三步走”

12月6日， 随着中签率公告的对外发
布，东吴证券股份有限公司（以下简称“东
吴证券”） 距离自己的IPO梦想 “万事俱
备，只待敲锣”。这支即将登陆上交所的券
商新军成为国内第18家上市券商。

一、区域龙头

东吴证券前身苏州证券，成立于1992
年，2002年4月更名为东吴证券。公司作为
总部在苏州的惟一一家综合性证券公
司，牢牢把握区域经济发达及资本市场快
速发展带来的契机，坚持“做熟、做透、做
深、做细”苏州市场的方针，对各项业务进
行了针对性布局。经过多年的不懈努力，
公司已在经纪业务与投资银行业务方面
形成了较强的区域优势。

在经纪业务方面，公司报告期内经纪
业务市场占有率在江苏地区排名第二，在
苏州地区稳居第一，投行业务自股权分置
改革新老划断以来在苏州地区 IPO主承
销家数排名第一。2011年上半年， 东吴证
券的年化净资产收益率为10.6％， 在上市
券商中排名第七位， 并已获得A类评级。
结合苏州地区民营经济发达的特点 ，公
司注重对苏州地区具有高成长性的中小
企业进行深入挖掘，2009年， 公司保荐的

新宁物流（300013）成为第一批登陆创业
板的企业之一。

公司目前投行有保代26名， 准保10
名，人才团队储备丰富，人员流动率低。

二、资本新贵

在巩固公司在苏州地区的龙头地位
的同时，公司经纪业务将加快向全国重点
城市的扩张。从最近两年来东吴证券新设
营业部的趋势可以看出，2010年之后新设
的14家营业部几乎都位于江苏省外。按照
“立足苏州，面向全国”的经纪业务战略布
局，未来将在巩固省内地位的同时，进一
步增强区域外的业务实力。

而通过登陆资本市场，东吴证券不仅
将进一步完善公司治理机构，更有望通过
IPO实现质的飞跃。

公告显示， 东吴证券此次拟发行5亿
股A股，发行后总股本为20亿股，按照6.50
元的申购价计算， 东吴证券募资规模将
达到32.5亿元。 公司在招股书中明确指
出， 将把本次募集的资金全部用于增加
公司资本金，扩展相关业务，具体投向以
下几方面。一是提升经纪业务能力，并在
时机成熟时申请新设营业网点，提高经纪
业务的市场占有率水平；二是充实投资银

行业务资金， 扩大投资银行的业务规模，
增强承销实力； 三是加大对子公司的投
入，补充子公司资本金；四是在风险可控
范围内，根据市场情况适当扩大自营业务
规模； 五是加大对资产管理业务的投入；
六是将在时机成熟且取得中国证监会批
准的前提下，开展融资融券业务及其他创
新业务； 此外还将加强信息系统建设，提
升后台服务能力。

分析人士认为， 依托区域经济的强劲
增长势头，东吴证券未来发展值得期待。

三、厚积薄发

东吴证券虽在各类创新业务拓展中
起步较晚，但发展迅速，将成为公司上市
后重要的利润增长点。目前，公司具备直
接投资、新三板市场代办股份转让、主办
券商业务资格和报价转让业务资格，并准
备好开展融资融券业务。

同时， 公司拥有直投子公司东吴投
资、期货子公司东吴期货和基金公司东吴
基金。其中，直投业务去年已经完成3个项
目，今年上半年也有新增项目。

东吴证券2009年获得资产管理业务
资格。2009年12月， 开始运作第一单定向
资产管理产品， 规模1000万元；2010年正

式开展集合资产管理业务，迄今发行东吴
财富1号、 东吴财富2号两只产品， 截至
2011年中期末，资产规模4.49亿元 ，在55
家开展资管业务的券商中排名47位。由于
公司资管业务起点低，未来资管规模增速
仍有望保持较高水平。

不容忽视的是公司对融资融券、股指
期货、备兑权证、投资顾问、房地产信托投
资基金等创新业务进行了前瞻性布局，公
司在2010年成立了东吴投资有限公司从
事直投业务，融资融券业务资格目前正在
积极争取中。

东吴证券表示，将努力实现将公司打
造成为“立足苏州、面向全国，具有自身特
色和核心竞争力的现代证券控股集团”的
战略目标。

四、价格合理

目前整个行业2011年的平均PB为2.5
倍左右，11家区域券商平均PB为2.7倍左
右。与此相比，东吴证券每股6.5元的发行
价格，对应的发行PB为1.75倍，相对合理，
为二级市场预留了一定的盈利空间。另一
方面 ， 东吴证券 2010年权益利润率为
15.6%，2011年上半年为6.6%，经营业绩高
于可比公司平均水平。

东吴证券上市 券商股再添新将


