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B2 B4 有限合伙理财风险不容小觑理财夜市渐成银行销售产品新模式
白天工作忙，下班后银行已经关门了，对于许多上

班族来说，晚上七八点坐在电脑前开始挑选理财产品是
最佳时间。不少银行为此推出了“理财夜市”，而夜市产
品也因“收益高”、“定时卖”等特点，受到投资者的追捧。

B3 商业银行角逐手机支付蓝海
“购物时不用刷卡、不用掏现金埋单，在POS机前轻

轻晃一下手机就能支付。” 人们想象中的便捷支付方式
正在走进百姓寻常生活。 各家银行为争夺这块阵地，纷
纷积极备战，跑步抢占手机支付蓝海。

股票、基金市场持续低迷，却催热了另一个投
资理财领域———有限合伙类理财。不过，据记者了
解，现在很多投资者对有限合伙产品认识不多，只
图高收益而买入。

购买理财产品须提防五大陷阱
商报记者 孟凡霞 闫瑾/文 宋媛媛/漫画

警惕银行员工
私售“飞单”

近日，某股份制银行员
工“飞单”事件被曝光，引
发人们对银行理财产品
销售风险的强烈关注。从
目前披露的信息来看，这
起 “飞单 ”事件系银行职
工私售行为，所销售产品
并未按程序向上级机构
报备 ，属违规销售 。到期
后 ，产品无法偿付 ，投资
者抱团声讨，由此引起轩
然大波。

目前， 银行在售的理
财产品主要有两种， 一是
银行发行的产品， 二是银
行代销的产品； 而客户经
理私售的“飞单”产品，是
被银行禁止的。据调查，少
数银行理财经理销售自有
理财产品没有抽成奖励，
只计入绩效考核成绩；部
分银行给理财经理的销售
抽成在0.03%-0.3%。而在
上述“飞单”实践中，该员
工私售的产品抽成高达
2%-5%。私售产品的抽成
比例比正规抽成收入高出
几十倍甚至百倍。

在购买理财产品时 ，
如何分辨该产品是银行发
行的产品、 银行代销的产
品，还是“飞单”？某股份制
银行员工告诉记者， 如果
是银行发行的产品， 那么
理财合同甲乙双方就是客
户和银行； 购买银行代销
的基金以及保险产品，那

么客户缴款后拿到的是银
行出具的基金或保险的凭
证，而不是转账凭条；如果
客户购买的是银行代销的
信托产品或私募产品，客
户可以要求客户经理出具
银行与产品发行或承销公
司签订的代销协议； 若只
有转账凭条， 客户经理又
拿不出代销协议， 投资者
就要提高警惕了。

“资金池”
雾里看花

对于销售理财产品募
集的资金， 投资者并不知
道去向， 大多数金融机构
以规避风险为由， 拒绝向
投资者公布投资组合、实
时收益及风险等关键信
息，这些“资金池”就成了
一个巨大的“黑箱”。

目前银行理财业务主
流模式是“资金池”模式。
通过滚动发行不同投资期
限、 预期收益率不等的产
品， 不断从投资者手中募
集资金， 并将募集到的资
金投入“资金池”，然后用
这些资金投资于更高收
益的债券 、票据 、信贷资
产和信托产品，用这些高
收益产品的收益返还给
理财产品到期的投资者。
而部分公司也曾经通过与
不同公司发行信托项目
“借新钱还旧钱”， 近日曝
出信托项目涉及的资产被
拍卖的青岛凯悦中心房地
产信托项目， 就曾经尝试

发行新的信托计划 “借新
还旧”，遭到抵制后才不得
不拍卖资产。

中国银行董事长肖钢
曾指出这种“资金池”理财
产品需要“发新偿旧”来满
足到期兑付，实质是“庞氏
骗局”。如果投资者失去信
心并退出理财产品， 这样
的击鼓传花就会停止，相
关风险就会集中爆发。

预期收益率
非“实际收益”
“银行新发一款理财

产品， 预期年化收益率为
什么是3.5%-5%？”不少投
资者看到这样的理财产品
说明书时，都会比较困惑。
还有一些投资者看到理财
产品宣传的最高预期收益
率能到20%， 产品到期后

到手的却只有10%， 仿佛
有一种被骗的感觉。

“预期收益率”并不是
到期后的 “实际收益率”，
跟踪市场上很多银行理财
产品的表现不难看出，达
不到“预期最高收益率”的
产品屡见不鲜。 现在有很
多产品都是挂钩黄金、股
票等投资标的的产品，它
们会随着市场、金价以及
股票的变动而变动， 到产
品运作期结束的那一天，
实际收益率是多少只能根
据当天的市况来决定，比
如星展银行经常推出的挂
钩港股、美股的理财产品，
预期收益率最高能到20%
以上， 但是细细研读理财
产品说明书， 发现只有触
发在一个固定的时点才可
以获得。

另外， 还有一种情况
是， 在简洁的理财产品宣
传单上， 预期收益率给出
固定的区间是针对投资金
额不同的客户。 一位国有
银行理财经理表示， 正常
理财产品的投资门槛是5
万元， 银行也会根据客户
对银行的贡献给予不同的
投资回报率， 比如5万元
3.5%、20万元3.7%、50万元
4%等 。不过 ，的确有很多
客户只看产品的最高收益
率， 而忽视了区间中的最
低收益率。

口头承诺“保本”
不可信

“保本与非保本”是老
生常谈的话题， 但不少投
资者还是因此中了招。当
一些投资者等到理财产品
到期时， 非但没有获得应
得的收益，反而折了本，才
发现自己购买的是非保本
浮动收益理财产品。 而客
户经理的一句，“虽然不保
本， 但这款产品发行了这
么多期，还从来没有损失
本金的情况出现”， 让众
多投资者当做了 “保本”
承诺。

“非保本”简言之就是
“一旦亏损，买家自负”。在
理财产品的选择过程中，
对于有保本需求的投资者
来说， 选择保本类型的理
财产品至关重要。 前述国
有银行理财经理介绍，其
实主要是一些中老年人容
易只看产品的收益， 而忽
视了产品的风险， 盲目地
听从销售人员的片面之
词。投资者在购买产品前，
先要考虑每年收入多少、
支出多少、何时用钱、如何
应急等， 再来考虑何种方
式理财。

购买理财产品时 ，务
必要规避理财陷阱， 通常

而言，收益和风险成正比，
收益越高，风险必定越大。
中老年投资者可以用银行
定期的收益来当做一个
标尺，当销售人员所承诺
的利率远远高于银行定
期时，就应该留心询问风
险所在。

别被高利率
代销产品迷惑
在许多投资者心目

中， 银行实力雄厚、 名声
好， 才选择了银行理财产
品，但事实上，如今在银行
代销的理财产品越加丰
富，银行只起到一个“中间
人”的作用。一旦代销的产
品出现问题， 银行将不承
担责任， 所以购买这类产
品一定要慎重再慎重。

普益财富分析师方瑞
表示， 目前银行代销的理
财产品中，信托最多，一般
收益率在5%-6%， 高于银
行自己运作的理财产品。
信托产品也分为两类，一
为证券投资类， 此类理财
产品的风险较大， 若股票
市场的行情走势波动较
大， 产品到期时或出现负
收益； 另一类为固定收益
类产品， 虽然有刚性兑付
保障，但风险仍存。首先，
投资者需要具体了解资
金的投向，以及投资项目
的情况 。此外 ，还需清楚
企业的资金周转率和资
产负债情况。

值得注意的是， 还有
一些另类的理财产品，它
们的投资标的也是千奇百
怪。日前一款名为“中国好
声音佛山演唱会”的理财产
品悄然在广州现身。 从红
酒、普洱茶到火腿、影视剧、
二氧化碳排放权，尽管近年
来“另类理财”的范围越来
越宽广， 其蕴含的风险也
值得投资者高度注意。

银行理财市场的繁华表象下，却是暗潮汹涌。
12月11日中国银行业协会成立理财业务专业委员

会，并正式对外发布《关于加强银行理财产品销售自律工
作的十条约定》，包括银行应建立科学严密的理财产品销
售风险管理体系和内部风险控制制度， 有效控制销售风
险，把合适的产品销售给合适的客户；做到成本可算、风
险可控、信息充分披露、保护客户合法权益等。虽然监管
层此前也对理财产品宣传、销售做出过要求，但市场乱象
仍屡禁不止。


