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·资讯·中信金融服务直通车

商业银行角逐手机支付蓝海
“购物时不用刷卡、不

用掏现金埋单， 在POS机
前轻轻晃一下手机就能支
付。”人们想象中的便捷支
付方式正在走进百姓寻常
生活。

近日，招商银行、建设
银行与通信运营商合作推
出了手机支付产品， 中信
银行也与中国银联签署了
战略合作协议筹备相关产
品。各家银行均积极备战，
跑步抢占手机支付蓝海。

上周， 建设银行深圳
市分行和中国电信深圳分
公司合作发行国内首张手

机支付信用卡 “天翼龙
卡”，安装该卡后的手机将
集通信、 信用卡和电子现
金于一体 。比如 ，在商场
超市购物时，用手机靠近

贴有 “银联闪付 ”标识的
非接触式受理终端，不输
密码 、不找零 ，即可完成
千元以下电子现金快捷
支付。

此前， 招商银行与中
国联通推出的 “联通招行
手机钱包” 的信用卡手机
支付产品与之类似， 均属
于近场支付产品， 通俗来
讲就是拿手机当信用卡
刷。 该方式是指消费者在
现场购买商品或服务时，
通过手机或卡片上带有的
NFC、红外、蓝牙等射频，
与POS机点对点近距离接
触，从而完成支付。

与此同时， 还有更多
的银行正在布局手机支付
领域。记者了解到，中信银
行与中国银联签署了移动

支付合作协议， 这也是中
信银行行长朱小黄履新以
来签署的第一份手机银行
业务合作协议， 即利用运
营商手机SIM卡作为银行
账户载体， 客户可持手机
至银联“闪付”POS机上刷
手机消费。

对于众多银行角逐手
机支付领域的原因， 朱小
黄的答案是，“消费行为几
乎遍及社会生活的每个角
落， 消费金融服务无处不
在， 消费的背后就是支付
结算， 商业银行的服务产
品之一就是为社会提供支

付结算服务。下一阶段，围
绕着手机的移动支付必将
成为银行支付服务的重要
战场”。

手机支付这一全新产
品给消费者带来了极大的
便利。但值得提醒的是，手
机支付目前仅能支持1000
元以内的消费支付，在使用
之前，信用卡客户需要到自
己的通信运营商网点更换
SIM卡。此外，由于手机支
付无需密码验证， 若手机
不慎遗失， 电子现金账户
内的资金有丢失的风险。

商报记者 孟凡霞

中信银行总行营业
部、 北京银行与北京奔驰
汽车有限公司日前在京签
署了北京奔驰26亿元新建
发动机工厂项目银团贷款
协议， 此笔融资将支持北
京奔驰建设一个产能30万
台的发动机工厂， 以全面
实现国产奔驰乘用车的中
国“心”战略计划。

据了解， 北京奔驰新
发动机工厂项目总投资39
亿元， 新建建筑面积16万
平方米，该项目是“2011年
北京市政府扩大内需绿色
审批通道项目”和“北京奔
驰十二五战略规划” 中的

重点开发项目之一， 也是
奔驰品牌在德国以外地区
建立的首个发动机工厂。
在此次银团贷款中， 中信
银行提供 21亿元贷款资
金、北京银行提供5亿元贷
款资金。

中信银行总行营业部
作为北京奔驰的长期合作
伙伴 ，2009年还参与了北
京奔驰36亿元银团贷款。
此次中信银行总行营业部
作为银团贷款的牵头行不
仅将为北京奔驰提供21亿
元人民币的贷款资金以助
其扩大产能、完备配套，并
且银企双方在业务领域也

完成了战略合作的框架布
局，实现了在负债、资产、
国际业务结算及衍生品、
投行业务和汽车金融等方
面的合作突破。

作为北京奔驰最大的
合作银行， 中信银行总行
营业部本着一路伴随企业
成长的理念， 见证了北京
奔驰的多次重要决策和历
史性时刻， 并起到了关键
作用。 其中包括北京奔驰

成功剥离克莱斯勒资产、
调整产品战略方针、 积极
适应国内消费习惯的战略
转型、 在2009年扭亏为盈
并获得经营业绩持续至今
的高速增长等。 中信银行
总行营业部人士表示，也
会在之后的合作中不断创
新、勇于超越，为北京奔驰
未来的跨越式发展提供配
套金融解决方案。

商报记者 孟凡霞

中信银行牵头融资北京奔驰26亿银团贷款

“在银行申请抵押贷
款， 一般情况下只能贷到
抵押物价值的六七成，这
对于轻资产性质的小微企
业来说非常不利， 况且也
无法弥补企业现有的资金
缺口。”正在银行咨询办理
小微企业融资业务的章小
姐如是说。

通过一系列的走访 ，
记者也了解到， 融资难题
已经成为横亘在小微企业
和银行间一道难解的方程

式。 站在小微企业的立场
上，资金周转急、融资周期
短，缺乏抵押、担保等硬件
资源属于实际情况； 从银
行方面看， 小微企业的融
资风险相对较大， 不值得
在产品创新上投入重力。
总而言之， 双方的不对等
使得这道难题一时无法破
解。

随着金融政策的大力
扶持， 这个被边缘化的融
资市场正被激活，针对小微

企业融资服务的新产品也
相继亮相。正如浦发银行今
年新推出的中小企业特色
融资产品———易贷多。

据了解， 易贷多是浦
发银行中小企业系列产品
中的一个特色产品， 专门
针对企业资信、 经营成长
状况等给予抵押物价值一
定倍数的授信额度， 最高
融资额度可达到抵押物价
值的两倍， 而这也是目前
同类产品中所能提供的最

高融资倍数。 即假如抵押
物的评估价值100万元，浦
发最高可给予200万元融
资额度。除此之外，易贷多
提供给小微企业的融资额
度将直接与企业自身的银
行信用挂钩；也就是说，企
业可通过不断累积结算量
实现抵押物价值的放大比
例提升， 企业银行信用越
高、 与银行往来结算量越
大，融资倍数也就越高。

商报记者 闫瑾

浦发易贷多破解小微企业融资方程式

记者近日从工商银行
北京市分行获悉， 该行与
北京市电力公司合作，配
合阶梯电价改造工作，推
出了个人网上银行智能表
购电业务。至此，该行电子
银行渠道可满足北京地区
电力公司客户全部类型电
表购电需求。

自2011年起， 北京市

电力公司启动了居民新式
智能电表更换工作， 目前
已有140余万户居民安装
或更新了智能电表。 工行
北京分行与电力公司开展
密切合作， 确保了网上智
能表购电业务的顺利运
行， 解决了北京市居民办
理购电、 查询明细及打印
发票操作繁琐、 花费时间

长的问题， 切实为百姓提
供了方便。

据介绍， 网上购电省
去了客户携带现金， 以及
到电力营业厅或银行网点
购电的麻烦。 客户只需开
通工行个人网上银行即可
随时随地通过登录网银完
成购电。 客户可在工行个
人网上银行 “分行特色电

费智能表购电” 栏目中通
过输入客户编号、 购电金
额及确认客户信息等几步
简单操作后， 便可成功完
成网上购电， 整个操作过
程大约只需1分钟。该行网
上银行该购电方式已覆盖
网络表、卡表、电费交费单
等形式的代售电业务。

商报记者 孟凡霞

工行北分推出个人网银智能电表购电业务

北京市银行业协会
利率协调联席会成立

商报讯（记者 闫瑾）日前，北京市银行业利率市场
化推进与商业银行转型发展高层论坛暨北京市银行业
协会利率协调联席会成立大会在北京举行。

北京市银行业协会专职副会长李阳表示， 党的十
八大提出了“深化金融体制改革 ,完善金融监管，推进
金融创新，维护金融稳定”的总体部署，以及“稳步推进
利率市场化改革，提高金融业竞争力”的战略任务，为
金融业的改革和发展明确了工作目标； 加强自律，建
立、健全自律性竞争秩序，是推进利率市场化改革的重
要条件， 自律性管理能够在一定程度上管理正常的价
格竞争区间，制约违规行为，为培育利率市场的自律、
协调和良性竞争环境提供保障。

中行北分与北交所
签全面战略合作协议

商报讯（记者 孟凡霞）日前，中国银行北京市分行
与北京产权交易所有限公司及集团化运营模式下的10
家交易所及1家股权登记管理公司在北京产权交易所
举行了全面战略合作协议签约仪式， 为日后银企双方
深化业务往来奠定了良好基础。

中国银行相关负责人表示，该行将按照北京市“十
二五规划”城市发展重点，践行“重点培育和发展高端
要素市场，提升价格形成和交易服务功能”的要求，全
力支持北交所平台功能的搭建， 为北交所提供全方位
的优质、高效、优惠和个性化的金融服务与资金支持。

建行与大唐集团
签署战略合作协议

商报讯（记者 闫瑾）日前，记者从建设银行了解到，
该行与中国大唐集团公司签署了 《中国大唐集团公司-
中国建设银行股份有限公司战略合作协议》（以下简称
《战略合作协议》）， 这是自2002年双方建立长期战略合
作伙伴关系以来，签订的更深层次的全面合作协议。

建行行长张建国表示，建行将在未来的合作中，继
续严格履行《战略合作协议》，利用建行的网络资源和
服务优势为大唐集团的未来发展提供更为全面、 优质
的金融服务。大唐集团总经理陈进行表示，此次《战略
合作协议》的签署，必将进一步巩固双方的战略合作伙
伴关系，拓展双方的业务合作领域，为中国能源和金融
产业的发展做出更加突出的贡献。

招行2000亿元信贷
支持创新型成长企业

商报讯（记者 孟凡霞）招商银行近日举办 “展翼
通”融资服务品牌新闻发布会，招商银行行长马蔚华透
露，在未来三年内，该行计划通过“展翼通”系列产品，
为两万家创新成长企业提供超过2000亿元的专项信贷
支持。

“展翼通”旨在帮助具有自主创新能力的小企业突
破资金瓶颈，利用创新优势尽快成长和走向资本市场。


