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永旺借“奖助学金模式”预约高校人才

零售业人才引进趋向多元化
零售业面临的人 才

断层问题已日益凸显，不
少零售企业面对这一问
题也开始寻找自己的挖
掘人才模式。近日永旺集
团为京津四所高校的近
百位大学生代表颁发了
奖助学金证书， 据了解，
在永旺资助大学生后，很
多大学生在毕业后将永
旺作为自己就业首选。这
也被看做是永旺集团吸纳
人才的一种探索。

12月15日， 永旺集团
为京津四所高校的近百位
大学生代表颁发了奖助学
金证书。 从2008年开始至
今，永旺集团用4年时间面
向中国国内大学生， 通过
“奖助学金模式”为其企业
吸收了众多零售业人才。
专家表示， 在目前零售业
面临 “用工荒” 的大环境
下， 越来越多的企业开始
寻求更加多元化的人才招
募方式。

截至上月，国内有8所
高校共计1538名学生获得
永旺奖助学金。 永旺集团
负责人表示， 通过永旺奖

助学金与高等院校的合
作， 帮助有经济困难的大
学生顺利完成学业， 既促
进教育事业的发展， 也可
以为社会培养更多更好的
优秀人才。

近年来，零售业“用工
荒”问题凸显，人才供求严
重失衡 。《2011-2012中国
零售业人力资源管理蓝皮
书》数据显示，零售业员工
流失率偏高 ，2011年零售
业员工的年均流失率为
23%-35%，其中高层占比
为 5%-6% ， 中层占比为
15%-20%，基层员工流失
率占比高达60%-70%。永
旺集团中国区总裁辻晴芳
表示， 永旺集团试图通过
“奖助学金模式”， 加深授
奖励资助学生对永旺的进
一步了解， 也让永旺集团
更进一步地了解当代中国
大学生， 从而构建一个促
进永旺与永旺奖助学金合
作院校之间、 永旺与永旺
奖助学金获奖学生之间友
好交流的平台。 经过四年
的奖助学金项目， 永旺集
团已经为企业吸收了众多

零售业人才。
面对此种境遇 ，采用

“奖助学金模式” 提前向
高校预约人才的永旺集
团并不是个案，其他零售
企业也纷纷探索新的人
才吸引模式。华润万家在
今年9-12月 ，推出 “旗手
计划”和“校园招聘”两部
分，面向全国及高校公开
招聘“有志扛起民族零售
大旗” 的高素质人才，每
年通过“管理培训生成长
计划”为企业储备高层管
理人才。

苏宁电器借校园招
聘，启动校园人才“1200工
程”，发展10年来累积投入
26亿元，培训员工3万多人
次。今年10月，苏宁电器联
合各大高校、 主流媒体等
举办 “大学生就业暨企业
人才培养高峰论坛”，直接
指向“90后”的大学生，提
前为企业储备新生力量。

多元化模式的人才引
进，创新的人才招募方式，
为零售业解决人才断层的
状况提供了更多可能。

商报记者 王晓芳

记者从北京苏宁电器
了解到，早在11月底，苏宁
与多家全球一线品牌签署
战略协议， 通过规模采购
降低成本。目前，苏宁大采
购平台已完成全部货源的
储备，在本次采购备货中，
各大品牌最畅销的机型占
比高达80%， 其中3C及生
活家电类产品占比高达
70%，从iPhone 5的备货上
即可窥一斑。

针对银行卡用户 ，苏
宁21日起联合八家银行
持续推广“八大银行卡刷
卡三零分期 ”活动 。消费
者在立水桥旗舰店购物
单件满 1500元刷卡办理
12期或6期分期即可参加
“0利息、0首付、0手续费”
活动， 如三星一款价格为
4999元的手机， 在苏宁分
12期购买平均每月仅需花
费416元即可将时尚手机
拿回家，225元的手续费还
将由苏宁承担。28日，以北
京第二家超级店四季青店
开业为契机， 全面启动元

旦促销，开业期间，最高折
扣将达5折。

在 原 有 液 晶 电 视 、
Pad、自行车赠品基础上 ，
苏宁还将光明莫斯利安
牛奶、话费充值卡等高性
价比日用品列入赠品范
畴 。12月21日至 1月 4日 ，
顾客至立水桥店购3C品
类满3000元 、传统品类累
计满5000元，即可凭发票
获赠光明莫斯利安酸奶
一箱。

北京苏宁同时宣布 ，
将从本周五起打通线上线
下储值卡系统， 届时消费
者可持苏宁电器礼品卡购
买苏宁易购电商平台内的
130万种商品 ， 包括化妆
品、母婴用品、服装等实体
门店涉及较少或暂未涉及
到的品类。

据介绍， 去年储值卡
为其带来的销售额占到总
销售额的10%以上， 线上
线下储值卡系统的打通，
不仅有助于苏宁非电器类
商品的销售， 还将加速苏

宁线上线下产业链的融
合 。“北京苏宁将以元旦
为契机 ，全面启动2013年
线上线下融合攻略。”北京
苏宁总经理侯恩龙认为，
未来商业模式将以 “旗舰
店+网上商城”为主，而苏
宁在未来一年内都会坚
持融合战略 。 “C2C模式
没有供应链融合， 没有统
一策划管理， 不可能代表
行业未来。”

资深产业经济观察家
梁振鹏认为，“苏宁此举将
会对现有电子商务的发展
产生巨大的冲击， 这也或
将成为实体店转型的另一
个契机”。

此外记者获悉， 苏宁
将于21日全面扩容 iPhone
系列的以旧换新 ，iPad系
列也加入以旧换新阵营。
本周五起 ， 消费者持 i鄄
Phone系列手机和 iPad系
列到苏宁电器参加以旧换
新， 均可领取最高3500元
电器卡，用于购买全场3C
产品。 商报记者崇晓萌

苏宁坚持融合战略
发力年末市场
北京苏宁电器日前宣布，苏宁立水桥旗舰店和四季青桥超

级店将于本月21日和28日相继开业。与此同时，一年中最为重
要的元旦跨年营销也将从21日全面开启。于当日重装升级开业
的立水桥店，还将延续多重补贴惠民工程，最高补贴将至30%。


