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B2 B4 专家建言网络支付安全巧用信用卡省油费
油价重返“8”时代，有车族都想加油能省俩钱，有人

表示， 可以通过巧用各银行信用卡实现优惠加油的目
的， 各个银行都有专门为汽车车主准备的专属信用卡，
如果能够巧加利用，确实能够有效降低加油成本。

B3 京城现首家地铁银行
考虑到行色匆匆的上班族的金融需求， 经过几个

月的筹备， 广发银行把支行开到了地铁里， 成为北京
地区首家地铁银行。 这就是广发银行北京动物园地铁
支行。

网络支付为人们带来巨大的便利，但它的安全
性也一直饱受关注。 在日前召开的“互联网 新金
融———网络支付安全学术研讨会”上，多位专家针
对网络支付安全问题献计献策。

透视信用卡分期付款优惠
北京商报记者 王丹/文 宋媛媛/制图

个别银行降低分期手续费吸引客户
一直以来，银行在收费方面都屡受诟

病，而进入2013年，这种情况有所改观，新
年伊始，信用卡刷卡手续费下调等措施出
炉，让不少消费者感到银行似乎不再那么
贪婪。不过，银行还是“精明”的，大部分银
行随后都通过提高分期付款手续费等方
式弥补损失。

春节前后，上海银行、民生银行等部
分银行悄然上调了信用卡分期付款手续
费。如民生银行信用卡分期付款调整后的
手续费率分别较此前的标准每期上浮
0.02%-0.07%。

值得一提的是，就在信用卡分期手续
费一片上涨声中，大连银行近期却降低了
金字塔分期手续费，由每月1.2%调整为每
月1%。同时，还推出了“2013年度申请信
用卡分期或转账类业务月摊手续费分别
达到600元和1200元，可享受返还年费”的
优惠。

北京商报提醒：大连银行等这种做法
出于市场竞争需要，与大型国有银行及股
份制银行相比，地方性银行在竞争中处于
劣势，手续费依然是影响持卡人抉择的最
重要要素。独树一帜的做法容易被市场发
现，换得持卡人的青睐。不过，地方性银行
的信用卡在服务上还略显不足。

手续费可以分期支付
以往大多数银行的信用卡分期付款

手续费都是提前一次性收取，而现在提供
分期支付的银行不断增加。据了解，中信
银行在去年末开始推出手续费分期收取
方式，此前，交行、建行和农行的信用卡分
期付款手续费可以分期支付。最近，兴业
银行也加入了进来。

兴业银行公告称，其信用卡分期业务
中的消费分期、账单分期、自动分期以及
现金分期的手续费收取标准都由此前的
一次性收取增设了每期收取，其消费分期

中6期、12期、18期、24期以及36期一次性
收取的分期手续费为3.9%、7.8%、11.7%、
15.6%和23.4%，如果分期收取的话分别为
0.7%/期、0.7%/期、0.72%/期 、0.72%/期和
0.72%/期，相当于分期后缴纳的总手续费
为4.2%、8.4%、12.96%、17.28%及25.92%。

北京商报提醒：信用卡手续费分期支
付对于消费者而言，最大的意义或许在于
提前还款剩余期数的手续费可以不再扣
收，但这也仅针对个别银行。尽管分期支
付手续费能够在一定程度上减少持卡人的
还款压力，但总费率要高于一次性支付。

网购手续费有优惠
随着网购的普及，各家银行也发力网

购市场，目前，商户与银行合作推出的网
购线上分期付款业务日渐增多，客户在买
单时直接点击就可申请。相较于常规信用
卡分期付款业务，网购线上分期付款手续
费相对更省钱， 如办理一笔12期1万元的
线上分期付款， 将比传统分期约节省近
200元。

与常规分期手续费各银行同期不同
费率等相同，网购分期的手续费也存在同

一商城、不同银行，手续费率有差别的情
况。如在京东商城上报价5399元的一款电
脑， 不同银行线上分期手续费有所不同。
以12期为例，招行和民生每期付款金额为
474元，一年手续费为289元，手续费率为
5.35%；中行每期付款金额473元，手续费
为277元，手续费率约为5.13%。

此外，同一银行在不同商城线上分期
付款手续费也有差别。 如12期分期付款，
招行在京东商城线上分期付款手续费率
约为5.35%，在苏宁易购手续费率为4.5%。

北京商报提醒：网购线上分期付款也
有自身局限。 一是面不如普通分期付款
广。日常客户刷卡消费，不限商户和商品，
只要信用记录良好均可打电话向信用卡
中心申请分期付款。二是网购线上分期付
款合作的银行数量有限，客户手中如没有
合作银行的信用卡就无法享受优惠。

免息免手续费多带附加条件
信用卡持卡人经常在收到邮寄账单

时看到一些分期购物广告，或某家银行信
用卡网站上的分期购物信息，这种邮购分
期一般都标明银行实行“零利息、零手续

费”。此外，对购车、购置家具、装修等大型
消费，银行与指定商户也常常推出类似的
“优惠”。表面上看，在这些情况下，分期付
款的成本几乎为零， 持卡人捡到了大便
宜，但事实上却并非如此。

还有，对于享受账单分期和商户分期
的信用卡持卡人而言，商户和银行往往还
会联合打出“免息”的招牌，即持卡人不需
要支付分期付款的利息，只需要承担手续
费。有的银行为了鼓励持卡人按时按期还
款也推出了免息的举措。 如农行规定，持
卡人在到期还款日前全额归还账单列示
的当期应还款额时，当月消费分期应还本
金可享受免息期， 如申请人未按时还款，
农行有权按信用卡的透支利率及计息方
式计收利息，并按信用卡的收费标准及收
费方式计收有关费用。

北京商报提醒： 信用卡分期付款业务
本质上是一种消费贷款。一般来讲，信用卡
分期付款手续费会高于银行消费贷款利
息，但低于信用卡18%的年透支利息。天下
没有免费的午餐。先说免息、不免手续费，
往往是带有附加条件的。 再说减免手续费
的情况，则是羊毛出在羊身上，持卡人所消
费之物价格往往比大多购买渠道价格高。

阶段性优惠应因人而异
1月1日-3月31日， 只需成功办理分

期期数为3期的账单分期且单笔分期金额
满5000元， 即可享受减免1期手续费的优
惠，最高减免100元，每位客户每月限享受
一次；2月1日-7月31日，通过自助渠道每
成功办理一笔账单分期， 即可获赠100招
行信用卡永久积分，每位客户每月最高赠
送1000积分。 在部分特约商户，20或25积
分相当于1元钱 ，1000积分相当于40-50
元钱。

上述内容是近期招商银行针对信用
卡分期付款推出的优惠举措。据北京商报
记者了解，在各家银行发力信用卡分期付
款业务的大环境下，各家银行的优惠措施
层出不穷，比如扩大可分期付款的商品种
类范围，增加奢侈品、理财产品等；与家装
公司合作， 低手续费推出家装分期付款、
分期付款达到一定数额送礼品等。

北京商报提醒：这些阶段性的优惠出
现在不同银行、不同时间，持卡人不好把
握也不易享受到。持卡人选择分期付款的
目的是减少一次性付款的压力，切不可因
为这些小优惠而选择分期。

如今， 信用卡分期付款已成为各家银行争抢、 力推的重点业
务，在激烈竞争中，它们使出了浑身解数，提高贴近性服务、推出各
种优惠以吸引持卡消费者眼球。虽然不可否认，银行的这些举措值
得称道， 部分消费者也确实从中得到了实惠， 但若冷眼旁观，“优
惠”往往并非如想象中那般美好。


