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·行业快讯·

北京商报讯（记者 魏蔚 孟凡霞）昨日阿里巴巴宣布筹
备成立小微金融服务集团，集团首席人力资源官兼支付宝
CEO彭蕾被正式任命为小微金融服务集团CEO。

据了解，阿里小微金融服务集团将负责旗下所有面向
小微企业以及消费者个人服务的金融创新业务。主要业务
范畴涉及支付、小贷、保险、担保等领域。希望让金融归于
服务本质，解决贸易和生活中的金融问题。

对于新集团的设立，马云表示：“中国不需要再多一家
金融公司，但中国缺一家真正专注服务小微企业的金融服
务公司。”而在CEO人选上，他坦言，“我们相信彭蕾和她的
团队会用互联网的思想和技术，坚持‘信用等于财富’的理
念，在支付、小贷、保险等领域创新。”

记者了解到， 作为阿里巴巴集团创始人之一的彭蕾，
曾在市场部和服务部工作。在任命其为小微金融服务集团
CEO之前，彭蕾为阿里巴巴集团CPO（首席人力官），并于
2010年1月起兼任支付宝首席执行官， 负责加强支付宝与
阿里巴巴集团旗下业务的合作、整合。

值得注意的是，今年2月，阿里集团金融板块业务被调
整为阿里金融事业群、共享平台事业群、国内事业群及国
际业务事业群4个事业群。其中，后三个事业群原本隶属于
支付宝公司。彭蕾不再担任支付宝CEO职务，而是负责由4
个事业群组成的整个金融业务。一直负责阿里金融的彭蕾
也是之前热炒的阿里集团CEO人选。

中电联建议加大进口抑制煤价攀高

“3百”搜索战火烧至手机优化领域

北京商报讯（记者 马骏昊）面对业
内普遍存在的高库存顽疾， 休闲服饰龙
头美邦将年内的主要任务确定在去库存
化、重视渠道建立等方面，这是北京商报
记者从昨日举行的美邦服饰2012年度业
绩说明会上获得的消息， 美邦董事长周
成建也强调， 将放弃原有多品牌的扩展
计划，聚焦已有品牌，突出差异化。

尽管根据美邦公布的业绩说明，其
截至去年年末公司的库存量已经有所减
少， 从2011年底的25.6亿元下降至20.06
亿元，并乐观表示，2013年是新经营周期
的开始， 将努力实践机制创新、 组织创
新，更加精准地定位于品牌、产品、供应
链，以及零售终端等方面的工作，但无论
是20.06亿元的库存本身， 还是净利润同

比去年大幅下滑29.55%的现实， 去库存
依然是其眼下的当务之急。

在周成建看来， 公司库存问题主要
是因为其前期的多品牌扩张导致多手
抓，结果一个也没抓起来。这其中，2008
年推出的高端城市系列ME&CITY反倒
拖累了公司业绩。 据美邦副总裁尹剑侠
介绍，ME&CITY品牌2012年销售收入约
为9亿元，由于去年服装零售市场整体疲
软，ME&CITY品牌受其影响收入出现一
定的下滑，尚未实现盈利。

另由于，相较于ZARA等其他“快时
尚”品牌，在生产、销售渠道，服装设计等
多方面还严重不足， 造成其销售不佳。
“而这也较大程度地加重了公司的库存
压力。”有业内人士分析称。面对诸多挑

战，周成建提出，从今年起，不再横向扩
张，而是聚焦已有品牌，突出差异化。

中投顾问轻工业研究员朱庆骅认
为， 除了宏观经济尚未回暖造成服装企
业高库存外，其他“快时尚”品牌ZARA、
H&M等的冲击也有较大影响， 尤其，美
邦的整体竞争实力稍逊。 但最主要的原
因还是在于“美邦前期进行高速扩张，管
理水平没有相应提高， 且定位不明确”。
美邦方面也承认，“2010年下半年以来公
司偏重于规模增长， 经营管理也存在诸
多不到位的地方，如品牌定位不清晰、产
品开发与市场需求脱节、 市场营销策略
出现误区等问题”。

另外，昨日的说明会上，美邦的销售
渠道也成了关注的焦点。有人质疑，美邦

一直采用订货会的方式决定服装的生产
计划和款式设计， 而订货会公司一般每
年开四次，在新品推出前半年之前召开，
“这个时间差则正加大了公司库存高企
的风险， 再加上公司对市场真实需求数
据掌握不够， 盲目乐观的预估则更加重
了服装过剩”。一业内人士分析说。对此，
公司表示， 在今年将要提升应对市场起
伏变化的能力。 另外在原有的直营与加
盟两种渠道基础上， 未来还会进一步拓
展电子商务。“公司十分重视电子商务业
务的发展。2011年度公司将电子商务业
务交由控股股东旗下的爱裳邦购公司运
营。目前电子商务业务有专业团队运营，
华服投资也将会充分发挥其资本优势投
入邦购网运营。”

美特斯邦威放弃多品牌战略
专注已有品牌去高库存

鸿海终止与夏普高层首脑会谈

彭蕾执掌阿里小微金融集团

北京商报讯（记者 金晓岩） 昨日公布的数据显
示， 今年前两月， 茅台集团和茅台酒同比分别增长
14.42%和19.75%，与去年同期的增速相比下滑明显，
茅台集团董事长袁仁国依然坚称： 治理三公消费不
会影响茅台集团及茅台酒的业绩， 并将全年销售预
期提高20亿元，但业内人士却表示，终端反应不佳、
业绩增速放缓已成为茅台难以遮掩的颓势。

刚刚收到国家发改委高达2亿多元的罚单，加之
去年整体白酒行业接连遭受重创， 茅台的销量成为
业内最受关注的话题之一。

“茅台酒有高中低档等各种档次，也有适合老百
姓消费的普通茅台酒，除了公务需求，茅台酒的商务
需求和普通百姓的正常需求依然十分旺盛。”对于官
方的这一表态， 袁仁国也给出一组数据予以补充：
2013年1-2月， 贵州茅台的销售收入为54.98亿元，较
上年同期增长了14.42%， 其中茅台酒销售收入53.19
亿元，较上年同期增长19.75%。

他还预计2013年贵州茅台将实现销售增长23%，
实现436亿元销售收入，这一收入目标较此前贵州茅

台对外宣布的416亿元调高了20亿元，年度增速也高
于此前公布的18%。他同时强调，今年茅台虽然在市
场上遇到一些困难，但只要坚定信心、坚持以市场和
顾客为中心、坚持转移消费群体，通过努力，目标是
可以完成的。

尽管政、企双方均对茅台未来信心满满，但数据
显示 ， 茅台去年一季度营收60.1亿元 ， 同比增长
42.54%，净利26.7亿元，同比增长57.6%，尽管官方没
有公布去年同期的详细数据， 但考虑到春节为高档
白酒消费高峰，加之去年茅台曾经提价32%，扣除这
一因素，19.75%的增速实则是有锐减的。

因此业内估算去年同期增速应当不会小于一季
度增幅，相比之下，今年的下滑程度可见一斑。不仅
如此，内部人士透露，茅台中端产品“水立方”酒在继
2009年开始连续三年业绩增长后， 在去年首度出现
销售额下降50%的现象，由此可见茅台的销售颓势已
经显现。在业内人士看来，今年将是茅台等高端白酒
最为严峻的一年， 市场反应才是衡量茅台经营的最
为准确的标尺。

茅台前两月销售增速下滑明显
袁仁国坚称需求旺盛 调高年度销售额20亿元

北京商报讯（记者 孙聪颖）一如外界所料，在三星入
股夏普后， 鸿海终止了原定于本月5日与夏普的首脑会
谈，这也让未来两家的合作变数增大。

夏普和鸿海高层首脑会谈原定本月5日召开， 鸿海
董事长郭台铭和夏普社长奥田隆司都将出席，将就鸿海
收购夏普事宜做出探讨。但在会议召开前，郭台铭亲自
取消了此次会谈。据接近夏普高层的消息人士称，夏普
本来计划将在此次召开的首脑会谈上告知鸿海董事长
郭台铭夏普与三星电子结盟一事， 但是会议取消后，夏
普以文件的形式向郭台铭传达了此消息。鸿海方面则表
示，目前在10代线领域与夏普“合作愉快”、“成果显著”，
因此与夏普发展更进一步关系将持续商谈下去。

据了解， 夏普与鸿海的合作计划是从去年3月开始
的，而后由于夏普股价暴跌，去年8月鸿海提出了重新审
核出资计划， 希望扩大持股比例或者降低收购金额，不
过这样的要求双方未能达成共识。

北京商报讯（记者 张绪旺）战火未止，又添新油。百
度昨日宣布，其移动应用产品“百度应用 ”正式更名为
“百度手机助手”，而功能也从应用下载工具，扩大至手
机优化，包括清理进程、缓存、残留垃圾等诸多功能。百
度官网信息还表明，该产品已和腾讯、金山等安全厂商
合作，打造了近60万的正版应用下载库。

对手机进行安全优化以及提供软件下载是360公司
移动领域主打业务。“百度手机助手”直接对阵“360手机
助手”，意味着因搜索业务交恶的百度与360已经竞争到
了移动软件领域。

根据360刚刚发布的财报信息，360搜索业务目前已拿
下10%的市场份额，且已经进入商业化阶段。按照360董事
长周鸿祎的计划，360搜索将谋取更大市场份额。这些举动
意味着百度在流量、用户和广告营收方面都将面临挑战。

北京商报讯（记者 马骏昊）进口煤又被寄予了新使
命———抑制国内煤价。 秦皇岛煤炭网公布的今年第8周
环渤海动力煤价格指数再次刷新了该指数发布以来的
新低，并引来分析称，动力煤冲击还在继续蔓延后，中电
联却发布呼吁：为了避免仅有市场煤可能会招致的电煤
价格再次攀升，应进一步扩大煤炭进口。

上述报告期内，环渤海地区发热量5500大卡动力煤
的综合平均价格报收622元/吨，比前一报告周期下降了
2元/吨，这已经是连续第11个报告周期下降，累计下降
了18元/吨。

其实在去年，进口煤的冲击就在不断加强，受此影
响，国内煤价一跌再跌。正是这一利好因素，促成了电煤
价格并轨。但在并轨伊始，就有专家担心，仅有市场煤的
存在，可能会招致电煤价格再次攀升，而这势必会对电
企造成巨大的成本压力。所以，作为电企代表，中电联在
日前发布的 《2013年全国电力供需形势分析预测报告》
中建议， 应该利用好国际市场煤炭相对宽松的环境，进
一步扩大煤炭进口，满足东部沿海地区煤炭需求，平抑
国内电煤市场价格。


