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产经北京商报2013.3.20

·行业快讯·

北京商报讯（记者 李芊）地方细则
尚未出台，曾经过热的二手房市场，却率
先出现回落。 昨日北京商报记者走访北
京部分过户大厅和地税所发现， 与高峰
期相比，已经有了六成左右的回落，来自
中介提供的数据显示， 虽然网签总量依
然居高， 但新增量却已经回落到1月水
平，买卖双方心态也逐渐发生变化，买方
观望、卖方着急的市场格局逐渐形成。

昨日下午2点， 曾因半夜排队过户被
媒体爆炒的朝阳区房屋登记发证大厅里，
总共不到30个人， 一名安保人员告诉记
者，由于实行网上提前预约，目前半夜起
床排队的现象已经不复存在， 不仅如此，
每天前来过户的总量也有了较大幅度的
下降，紧邻的朝阳第六税务所也曾在新政
出台伊始， 一天最多发放过700个完税凭
证，但现在前来缴税的人明显变少，据工

作人员统计，每天最多只有300人。
不仅是在交易现场， 来自中介提供

的数据也能说明二手房的火爆已降温。
监测显示， 3月11日-17日一周内北京市
二手住宅网签11820套，虽然仍然处于高
位，但环比涨幅已经开始直线下降。

“新政出台后二手房大量房源、需求
被逐渐消化，3月已经成交了26000套左
右，最高峰已经过去，‘搭末班车’的人越
来越少。”在北京中原地产市场总监张大
伟看来，由于二手房网签存在滞后性，目
前的网签应当是半个月甚至一个月以前
的成交，因此更多的是“末班车”效应所
致，而从当前新增客源看，已经回落到了
1月 “新国五条 ”出台前的水平 ，相比之
下， 新增房源却反而比1月高一倍左右，
买卖双方的心态开始逆转。

“着急买房的人都已经入市了，剩下

的进入了观望状态， 现在可能卖房的人
反而更着急一些，”对于张大伟的这一判
断， 链家地产提供给北京商报记者的数
据也可以予以佐证： 目前二手房客源比
为1： 6，而在2月末这一比值高达1： 7.6。

一位资深房产经纪人也坦言， 之前
有很多业主都是只挂个牌，不一定真卖，
但现在急售的业主特别多， 尤其是有多
套房源的，甚至都能接受议价。

议价空间的出现， 也让曾经高攀的
二手房价有了松动。 链家提供的数据显
示，3月第二周北京市二手住宅成交均价
为26613元/平方米，环比上周下降1%，从
2月开始的四周连涨终止。“总体来看价
格没有涨， 我们就认为这是降了。 比方
说，两周前在这个小区200万元就这一套
房，但现在200万元能挑楼层或者南北通
透的，”上述中介经纪人这样为北京商报

记者介绍。
对此， 链家地产市场研究部张旭直

言， 伴随着地方细则出台节点的临近，二
手房市场的降温将会持续进行，此前大规
模的成交实际上是对未来的透支，因此买
卖双方心态的转变以及议价空间的扩大
也将继续进行，而究竟能够有多大下调空
间，张旭坦言要看细则的执行程度。

北京商报讯（记者 马骏昊）昨日晚间，五大电力集团
之一的华能国际率先公布2012年财报： 净利润58.69亿
元，同比大增362.74%，然而华能坦言，今年其主营业务
电力将面临需求增速缓慢、环保两座大山。

华能解释称，去年业绩大增主要得益于2011年电价
调整的翘尾影响、2012年市场煤价下降以及公司成本控
制有效。据悉，2011年年末，国家发改委曾将全国销售电
价每千瓦时平均提价约3分钱。去年，煤炭价格又非常给
力地实现了多月连跌，以环渤海动力煤价格为例，跌幅
高达22%。而这正为其主营业务盈利创造了双重利好。

然而，对于今年公司的电力业务，华能在公告中介
绍说，公司2013年新增装机多分布在早期全社会用电量
高速增长的东南沿海省市，随产业转移和升级，东南沿
海地区发电量增速可能低于全国，给公司发电量增长带
来不利。与此同时，国务院印发的《节能减排“十二五”规
划》以及国家发改委、环保部相继出台的严格配套政策，
对燃煤电厂的排放和绿色发电都提出了更高的要求。华
能为完成环保责任书要求，公司今年机组脱硝改造任务
较重，这也对发电量增长带来一定风险。

北京商报讯（记者 金晓岩）高端白酒“寒冬”时代还
在继续，继出海谋生后，昨日北京商报记者获悉，五粮液将
举办五大战略品牌新品说明会，此次说明会主要从市场布
局和新品开发两方面着手， 新品销售更是为了适应电商
“低价”的特点，推出特制小包装产品来降低销售价格。

据了解，说明会将于月底举行，改革产品涵盖了五
粮液、五粮醇、五粮春、五粮神和五粮情在内的五大系
列。“为了弥补五粮液空白区域布局，此次说明会也是着
重向客户介绍五粮液在新品的市场布局和产品包装等
方面。” 五粮液的一位大区销售人员在接受北京商报记
者采访时透露，五粮液开发的一款新品将尝试375ml装，
暂定名称为“五粮液2012”，将走电商等网络销售渠道。

值得一提的是，此前茅台也自建了电商平台———茅
台网上商城。 但招商证券食品饮料分析师朱卫华称，酒
类电子商务发展虽快，但短期难以取代传统渠道，目前
还是以个人消费为主，难与传统渠道的团购订单相比。

“白酒电子商务渠道的开拓面临物流成本的重压和
产品保真等问题。” 中投顾问食品行业研究员简爱华说，
“酒产品作为一种特殊商品，对物流配送要求极高。目前，
全国能够进行酒水产品配送的企业不足20家。 物流成本
的居高不下，给酒类电商渠道发展带来了极大制约。”

诺基亚西门子发6亿欧元债券
北京商报讯（记者 曲忠芳）昨日，诺基亚西门子宣布

发售6亿欧元（约合7.79亿美元）债券，这是该公司首次在
公开资本市场进行融资，诺基亚西门子将用此笔融资来
偿还贷款及债务。

从诺基亚西门子披露的债务资产清单来看， 截至
2012年12月底， 该公司的总贷款和借款已达到11.3亿欧
元。显然，诺基亚西门子希望借此次公募融资来缓解公
司的资金压力。

除了巨额的债务背负在身，诺基亚西门子还要面临
所有权变更的问题。诺基亚西门子是由诺基亚和西门子
两家企业于2006年各出资50%建立的合资公司， 日前有
消息人士称，西门子或将抛售自己所持的50%股份，退出
诺基亚西门子。

乐视网划定高清视频价格上限
北京商报讯（记者 孙聪颖）昨日，乐视网宣布新的互

联网机顶盒CS1即将上市，消费者付费290元就可以免费
获得盒子，并在半年之内享受高清视频内容，乐视的举
动相当于划定了高清视频付费内容的上限。

昨日乐视推出的CS1， 和今年年初推出盒子C1一
样，延续了硬件免费、服务收费的模式。即消费者只要支
付290元，就可以拥有盒子，并获得半年高清内容收看的
权利。乐视还提供了不同的年费搭配购买方案，除了半
年“0+290元”的组合套餐外，用户还可以选择“0+490元”
的组合套餐，即购买一年的乐视网TV版服务费（490元/
年），同样也可以0元获得价值499元的CS1盒子。

值得注意的是，拥有盒子之后，即使不再续费，消费
者也可终身免费观看全网视频， 只不过格式为标清。业
内人士认为，乐视已经为高清视频售卖服务定出了价格
上限，即半年290元，全年490元。若其他内容商、盒子厂
商的高清视频超过此价格，就会丧失竞争力。

受益煤价下降 华能去年净利增3倍

细则未出 北京二手房先行降温
过户量仅为最高峰四成 议价空间再度显现

五粮液新品锁定电商渠道

北京商报讯（记者 肖玮）在航空业需求不振之时，
廉价航空成为香饽饽， 也吸引国内大型航空涉足。不
过，昨日北京商报记者获悉，东航与澳洲航空合资成
立的捷星香港审批之路遇阻，原计划2013年年中开始
运营的捷星香港，由于近期未能获得香港监管当局审
批，不能如期开航，预计将推迟至2013年底投入运营。

澳大利亚航空公司捷星首席执行官赫德利卡指
出，由于受到一些因素影响，捷星香港在港审批进程
略有受阻，不过她表示，对2013年年底开航运营“非常
有信心”。捷星香港是香港首家注册廉价航空公司，也
是国有航企首次涉足低成本航空的一大尝试。

今年1月，东航宣布获得商务部正式通知，捷星香
港通过了中国政府的反垄断审批。然而，香港监管部
门的审批却一再推迟，虽然捷星香港不断强调，公司
预计可为香港提供600多个直接就业机会和400多个
间接就业机会，但在港审批之路还是走得不太顺利。

据介绍，一旦在港获得准生证，新成立的捷星香
港将采用空客A320飞机运营，到2015年，公司机队规

模将达到18架， 其初始运营的目的地包括大中华地
区、日本、韩国以及东南亚地区。

去年，多家廉价航企实现逆袭，国内惟一廉价航
空公司春秋航空新闻发言人张武安认为这符合“土豆
效应”规律。“土豆效应”主要是指在大萧条时期，消费
者舍弃高端奢侈品而转向中低端产品，并导致后者的
市场需求上升，进而推涨低成本产品的价格和销售。

眼看在众多航空巨头净利大跌之时，廉价航空却
逆市增长，东航也迈出了廉价航空的第一步。业内普
遍认为， 香港作为亚洲最主要的航空交通枢纽之一，
优越的地理位置为低成本航空的发展提供了契机，在
3-5小时的飞行直径范围内，所覆盖的人口在100万以
上的城市超过250个，未来市场潜力巨大。

不过，中信建投航空分析师李磊指出，面对香港
这样一个竞争激烈的市场，捷星香港要想快速获得消
费者也并非易事。航空业内人士也坦言，高油价是廉
价航空背负的沉重包袱， 就算捷星香港能够获批，其
盈利状况也存不确定性。

东航旗下廉航捷星香港在港审批遇阻
开航日期或推迟

图为朝阳区房屋登记发证大厅 李芊/摄


