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·行业快讯·

北京商报讯（记者 吴辰光） 面对
OTT言语上的“求同”与实际业务中遭遇
的冲击，运营商的反抗终于开始。昨日，
有消息称， 中国电信将其手机即时通信
软件进行改进，并将名称由“翼聊”改为
“翼信”， 此举也被视为中国电信应对微
信等OTT业务的一个重要信号， 更被业
内解读为运营商为应对微信正式调整相
关业务的开始。

翼聊是中国电信一款通过网络快速
推送语音对讲、视频、文字，多人群聊等
免费服务功能， 同时提供短信等多种通
信服务的手机多媒体聊天工具， 可以支
持跨平台、跨终端、跨网络使用。其最大
的特色就是可发送免费短信消息， 并且
即使对方没有登录翼聊， 甚至对方不是
翼聊用户也可以收到发来的短信。 而微

小的流量消耗几乎可以忽略不计， 而这
些功能其实与飞信类似。 而翼信是翼聊
的升级版本，该产品目前还在测试期间。
对于更名的原因，中国电信表示，会在适
当的时候公布， 并特意强调此举与应对
微信无关。

尽管如此， 由于近日来围绕着运营
商与微信等OTT业务的博弈话题正迅速
发酵， 而中国电信在这个敏感时期将手
机即时通讯软件进行改进， 也被业界视
为反击微信的一个信号。

电信领域独立分析师付亮认为，在
向OTT用户收费根本没可能的情况下，
运营商必须明白自身服务的软肋在哪，
而且应该积极应对。 虽然目前运营商在
手机即时通讯方面表现不理想， 但并非
没有机会， 利用其天然网路优势完全可

以出奇制胜， 但必须加快产品创新和自
身转型。

其实 ，不只是中国电信 ，中国移动
和中国联通此前均有所行动。 前不久，
中国联通将流量查询单独计入微信等
业务 ， 其中包括腾讯微信 、 腾讯手机
QQ、 人人网、 米聊等业务的流量使用
量 。 这也让业界认为是中国联通欲对
OTT业务采取收费措施的前兆。而中国
移动拟重构飞信业务， 将飞信与飞聊整
合， 欲将飞信演进成未来融合通信产品
的核心。同时，还将通过招标的方式引进
多家技术支撑厂商。种种举动显示，三大
运营商对微信等OTT业务的警惕性正越
来越强。

“运营商每年在网络建设和升级改
造上的投资非常巨大， 而使用微信产生

的流量费非常少。相比之下，回报与投入
根本无法成正比。”某运营商内部人士私
下向北京商报记者抱怨。

对此，也有专家指出，微信还没有达
到不能被超越的地步， 同时其商业模式
也一时无法解决， 其与运营商未必是剑
拔弩张的关系。飞象网CEO项立刚表示，
运营商与互联网公司之间应该是一种相
互依赖的关系。 运营商的发展需要互联
网公司的带动， 同时互联网公司运营也
要依靠运营商提供的网络平台。

此前，受到固有体质的束缚，运营商
的互联网产品运作得并不好， 谈了多年
的 “去电信化” 思维在近两年才有所改
变。目前，三大运营商都成立了互联网基
地，并开始谋求独立的公司化运营，但能
否成功还是个未知数。

中国电信“翼聊”更名“翼信”
业内定义为运营商正式调整业务应对微信

北京商报讯（记者 魏蔚）自去年苏宁拿下红孩子之
后， 业界就开始提出电商将开始规模性并购的预言，这
一预测在凡客收购初刻之后似乎更加确定。但是在当当
网CEO李国庆看来，电商行业并购的趋势必须达到盈利
这个前提条件。

昨日，李国庆在2013易观电子商务盛会上直言，“电
商融合并购的确是大势所趋，但这种趋势必然发生在大
部分电商都已盈利，并盈利保持持平后，当企业到这个
时候也比较容易估值”。

他进一步解释，从一定程度上说，电商实现盈利即
是证明了这种商业模式。 对于并购潮开始的具体时间，
李国庆认为，“是电商企业赢了一点利的时候，当大家的
盈利都很艰难的时候，并购才成为可能，但也表示到时
候谁并谁还不一定” 。

同时，他还坦承曾有当当被收购的传言，“融资如果
有利于更大的发展布局，我随时欢迎战略融资，不排除
这种可能性，但是如果谁想收当当，还是算了吧”，李国
庆如是说。

波音787被曝恐遭“限飞”危机
北京商报讯（记者 肖玮）因电池问题被迫全球停飞

的787梦想飞机很可能会带给波音更大的噩梦。 昨日据
国外消息， 正努力解决电池问题的波音又将面临新难
题， 即787就算复飞也可能被暂时禁飞长距离、 跨洋航
线，而一旦接到“限飞”令，波音就会遭受不小的损失。

据知情人士披露，即使美国联邦航空局（FAA）批准
波音电池系统改进方案， 但也可能会缩短787在特定航
线上的飞行时间。而事实上，波音787机型的一大特点就
是在长距离航线上为航企降低运营成本，一旦缩短执飞
航线，将对波音及其客户带来严重打击。

此前由于飞机电池系统出现问题等原因， 使整个
787机队故障频发，甚至创下10天内连续出现7次事故的
纪录，进而迫使全球8家航企停飞约50架该机型飞机。

李国庆称电商盈利后才能谈并购

北京商报讯（记者 张绪旺） 针对饱受争议的Win鄄
dows 8，微软亟须证明自己。昨日，微软公司承认正在进
行代号为“Windows Blue”的新产品开发。

微软新产品答案将在今年6月下旬举行的微软全球
开发者大会上揭晓，微软全球副总裁、OEM（代工）事业
部负责人史蒂夫·古根海默承诺将在会上讨论Windows
的下一步计划。 而微软发言人弗兰克·肖则证实，“微软
工程师正在实施计划，提升微软的硬件和服务，这些计
划内部的代号是‘Blue’”。

根据现有信息，Windows Blue包含多个重要更新 ：
其“动态磁贴”（微软系统下的桌面应用）提供了更小的
尺寸，用户可根据喜好进行调整；用户可在Windows桌面
上平铺多款应用 ， 最多可同时平铺 4款 ， 而目前的
Windows 8只能平铺两款； 集成了IE11浏览器和微软云
计算应用SkyDrive；新的触控手势也将引入……

不过，微软官方并未回应这些技术细节，但不管怎
样，如微软重申，这是微软“战略的重大转变”，微软“将
由软件公司转型为设备和服务公司”。

微软将发Windows�Blue救场Win8

标准缺失 云空调鱼龙混杂

北京商报讯（记者 马骏昊）壳牌集团相关负责人
昨日透露，目前中国政府已批准壳牌在中国的首个页
岩气产品分成合同，与中国石油天然气集团公司在四
川盆地富顺－永川的页岩气区块共同勘探、 开采和生
产页岩气。这也是中国首个正式获批的页岩气产品分
成合同。

壳牌中国集团主席海博说，２０１３年和２０１４年，壳
牌在富顺－永川项目将有大量打钻计划， 目的主要是
了解地质状况。 未来将根据勘探结果制订开发计划。
２０１２年３月，壳牌宣布与中石油签署产品分成合同，将
在富顺－永川区块进行页岩气勘探、开发及生产。

海博说，从现有评估看，中国页岩气资源比北美
还要多，但地质条件更为复杂。未来壳牌还会寻找其
他机会，但不确定近期是否会签订新的产品合同。

２０１０年初，壳牌和中石油就四川盆地金秋致密气
区块签署为期３０年的产品分成合同， 壳牌担任作业
者。２０１２年底，壳牌收购四川梓潼致密气区块权益，并
签订为期３０年的产品分成合同。在该项目的勘探和开
发阶段，壳牌持有９０％参与权益，三菱瓦斯化学株式会
社持有其余１０％的权益。壳牌担任作业者。

壳牌集团首席技术官杰罗德·肖特曼说， 非常规

天然气的开发，首先必须有足够时间对储量和地质条
件进行充分评估， 了解项目开发是否有经济前景。此
外，降低成本也很重要。

壳牌集团项目与技术部总裁毕迈新说，壳牌可以
把现有技术带到中国，以技术转让方式加快中国非常
规天然气的开发。另一方面，在压裂技术的使用上，重
点是如何有效压裂，实现资源流动最大化。

北京商报讯（记者 马骏昊） 国土部昨日公布的
《2012年我国石油天然气和主要固体矿产资源储量情
况》显示，天然气新探明储量9612.2亿立方米，创历史
新高。

“虽然油气探明产量较高，但由于开采技术、开发
条件及成本、油气质量等限制，新探明的油气并不能
迅速转化为实际产能，以满足需求。”卓创资讯石油分
析师朱春凯分析，短期内，能源需求还是主要依赖进
口。为了减少能源上的对外依存度，政府及企业也都
在通过节能减排、提高综合利用率等手段积极应对。

壳牌在华首个页岩气产品分成合同获批
北京商报讯（记者 孙聪颖）由于行业标准的缺失，

被厂商视为吸金利器的云空调市场鱼龙混杂，甚至有
以假乱真的情况，为此在昨日举行的2013云空调高峰
论坛上，与会专家表示，考虑到产业发展尚处在初级
阶段，成熟的行业标准无法立即出台，厂家在生产过
程中要恪守一个原则：涉云产品一定要能够提升空调
产品的应用体验、提升服务水平才能将产业做大。

与其他行业大打“云概念”一样，云空调被各空调
厂家视为“利润奶牛” 。据了解，云空调是指在制冷核
心技术的基础上，运用云计算技术对现有应用进行升
级和管理的智能化空调设备，它拥有海量云端服务资
源。由于具备较为先进的技术，市面上销售的云空调
价格远远高于普通变频空调，3P的云空调要比普通变
频产品价格贵上约3000元。尽管价格不菲，然而有不
少消费者质疑， 由于应用和服务都没有什么改善，云
空调实际上和普通产品到底有多大区别。

奥维咨询研究院院长张彦斌认为， 云计算在空
调中的应用， 归根结底只是满足消费需求的手段和
途径。 丰富而免费的云应用和云服务才是云空调的
关键要素。所以厂家在生产过程中要恪守一个原则，
即涉云产品一定能够提升空调产品的应用体验 、提
升服务水平。

去年天然气新增探明储量创历史新高
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