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理财规划师专业委员会秘书长刘彦斌
表示，对于第三方理财机构的规范，需要监
管方面出台具体的监管措施规范这个行
业，不然就很容易出现风险。并且投资这种
第三方理财机构的理财产品会面临很大的
风险，投资者应尽量规避这种项目。

中央财经大学中国银行业研究中心
主任郭田勇表示，随着这些形形色色的带
有影子银行性质的第三方理财机构发行
的产品不断增加， 这些理财产品鱼龙混
杂，良莠不齐，另外现在发行和销售这些
产品的机构， 并不是正规的金融机构，监
管机构都不管，容易形成灰色地带，希望

银监会、证监会、保监会各部门的协调，把
这部分规范好， 管理层不能总是等到最后
出了事才来收拾残局。

北京市问天律师事务所主任张远忠
表示，那些购买第三方理财机构发行的理
财产品所造成的损失，投资人应尽可能收
集资料来做维权证据。另外，投资者应注
意有些理财机构是不是构成非法集资或
者说集资诈骗，如果构成可以向公安机关
举报。对于营销员在推销过程中承诺“保
本保收益”构成欺诈，投资者可以向他们
索赔。

北京商报记者 岳品瑜/文 闫瑾/摄

B2 B3 比特币催肥了谁明年人民币或温和升值1%-3%
进入四季度的最后一个月， 各路投资者都比较在意

明年整体的经济运行形势将是怎样， 有哪些领域值得投
资。大华银行亚洲区投资总监许洲德预测，明年人民币将
依然保持温和升值的走势。

B3 银行理财产品营销“噱头化”蔓延
当前，理财产品市场竞争日趋激烈，各家银行为了扩

大产品影响力纷纷推出各种噱头， 除了节日专属理财产
品、周年专属理财等营销手段，如今，股票上市也成为了
银行推销理财产品的新策略。

现在比特币异常热门，于是涌现出很多卖教材
的人，500多元一本，教投资者怎么通过投资比特币
获利，这些人加上比特币的庄家，成为通过比特币
赚钱的大户。

第三方理财：易碎的高收益承诺

高收益背后风险突出
销售员都是用低门槛、低风险、保本

保收益的宣传语来吸引投资者关注。目前
商业银行发行的稳健型理财产品预期年
化收益率基本在3%-6%左右。 而第三方
理财机构所推销的理财产品收益率均能
达到10%以上， 有些甚至宣称20%的高收
益。那么，真能做到低风险、门槛低而且还
能保本保收益吗？

在这些第三方理财产品中， 发行的
P2P理财产品居多，这些理财产品的投资
去向是平台另一方借款方，一般借款方的
利率在20%-30%，支付投资者10%以上的
收益后， 平台还能获得10%左右的收益，
获得高收益的主要风险也在于借款人的
信誉以及平台的运营风险。一旦借款人违
约，那么投资人的风险就暴露出来，而此
前发生过P2P机构跑路，也没有人会对投
资人的资金负责。

另外，还有一些理财机构的产品投资
于艺术品拍卖。北京商报记者从推销员递
过来的宣传单上看到，“保本保利”， 投资
期限分为3个月、9个月以及12个月， 年收
益分别为12%、16%、19%，门槛也非常低，
才1万元起步。

艺术品市场波动性大， 是个充满高风
险的投资品种，理财机构能够保证投资者
的收益吗？记者带着疑问询问了这家典藏
投资管理公司。 该公司的工作人员介绍，
他们理财产品投资的是古玩、字画、玉器，
算是艺术品基金。当记者问到如何来保障
高收益时，她表示，“出现亏损全部由公司

承担，这在合同上明确写明了。公司由专
业团队打理，同时进行多个项目，一个项
目的期限不会超过一年。综合来看，肯定
有赔有赚，但是挣的钱肯定比赔的钱多，所
以才承诺给投资者这么高的收益率”。北京
商报记者了解到， 这个公司并没有第三方
担保公司做担保，一旦投资亏损，公司无法
兑现收益，投资人的利益如何保障呢？

除此之外，还有一类以有限合伙形式
募集资金投资于小微企业债权的第三方
理财机构，这种期限为一年的理财产品收
益同样能达到12%。 理财规划师专业委员
会秘书长刘彦斌在接受北京商报记者采
访时表示，有限合伙这种投资方式，资金
投向都是一些做不了信托的项目，一般一
个信托项目能获得14%-15%的收益，除去
给投资者10%的收益， 剩下4%-5%的收益
是属于中间渠道的费用。而有限合伙这种
项目是项目方给资管公司20%左右的收
益，除去投资者12%的收益，中间的8%就让
中介公司挣了， 但是能给到20%的高收益
项目，主要是因为项目风险比较大，但销
售人员给老百姓介绍这种产品是保本保
收益而不提风险，这种宣传是不恰当的。

运作过程不透明
多数P2P平台以及资产管理公司发

行的理财产品都是通过第三方进行担保，
当公司资金出现问题时，担保方会提前支
付给投资者本金和利息，有些机构甚至直
接把银行监管列在宣传单上，来提高投资
者对他们产品的信任。

北京商报记者以个人投资者的身份

到某第三方理财公司进行调查，客户经理
将签订的合约和第三方担保公司的协议
交给记者查阅，并十分警觉地不断询问记
者的职业。记者注意到，在合约上确实写
着“在委托期内，公司方保证投资者在投
资理财期限内本金所得的利润不低于公
司承诺的年利率，如有亏损，则由公司承
担”，该客户经理介绍道，公司的自备金无
法偿还则由担保公司承担，但对于这个第
三方担保公司的实力，客户经理并未详细
介绍。

刘彦斌认为，第三方理财机构或许是
有抵押和担保，但是投资者并不知道真实
情况， 因此投资者的信息是不对称的。另
外第三方担保的形式存在巨大的漏洞，一
旦第三方担保公司的实力不够，投资者本
金和利息的实现也是遥遥无期的事。

即使有了房产质押和第三方担保公
司就真能保证高收益、毫无风险吗？事实
上，最近几年，P2P倒闭的消息连续不断，
只要P2P平台负责人跑路，投资者的损失
都不知道找谁来负责。

去年底扎堆发生的银行“飞单”事件
也值得投资者深思。“飞单”是银行违规代
销理财产品，并不是银行自己发行的理财
产品，这些产品多数是信托、有限合伙类
产品销售的隐秘渠道，第三方理财机构将
一些无法通过的信托项目包装成高收益
的理财产品，通过银行的渠道来销售给投
资者。不出事，投资者可以拿到高收益，但
是一旦出现违约或难以兑现收益，则投资
者将蒙受巨大损失。

推销手段涉嫌误导
北京商报记者在调查的过程发现，大

多数理财机构的客户经理在标榜高收益
的同时并没有提示高风险， 但是销售员
“保本保收益”的宣传方式又是否合规？

多位销售员在回答记者对“保本保收
益”质疑时均表示，他们的理财产品收益
是固定的，而且保本保息，投资者只要看
一下合同就能明白。当北京商报记者查看
他们与投资者签订的合同时，上面并没有
写明保本保收益，只是保证收益不低于公
司承诺的年利率。

还有部分公司为了博得投资者的信
任，将某银行“监管 ”的字样列入了宣传
单，对此，记者同样以投资者身份向宣传
单上的客户经理进行咨询，该客户经理表
示， 他们公司的资金都是由银行管理，公
司承担一部分风险。 一旦发生兑付风险，
银行将把房产作为抵押， 来保证客户收
益，而且银行也知道钱的去向，比较透明
化。

北京商报记者向宣传单上的监管银
行进行了求证， 该银行的工作人员表示，
他们银行并没有监管这个公司的理财产
品，存在托管的可能性较大，但是这个产
品是否在该行托管，工作人员并未给出明
确答复。看来，理财机构在银行“托管”还
是“监管”上偷换了概念。

中央财经大学中国银行业研究中心
主任郭田勇在接受北京商报记者采访时
表示，目前来说，银行并不能监管这些资
管公司的理财产品，如果把房产抵押给银
行就相当于银行发产品。银行有资金托管
的业务，就是把钱放在银行账上，但银行
监管不到资管公司钱的投资去向，甚至这
部分募集的资金有没有被挪用银行也是
不知道的。这些第三方理财机构将银行托
管的职能直接写为银行监管，这种夸大其
词的宣传同样带有虚假宣传成分。

对于第三方理财机构通过“保本保收
益”招揽客户，多位专家表示，由于银监会
规定理财机构在宣传产品时不能承诺“保
本保收益”，因此这些都涉及夸大宣传。

“门槛5万，年息12%，
按月分红， 保本保收益了
啊！”最近一段时间，在社
区或者超市门口， 经常能
看到一些理财机构向过往
的行人发放理财产品宣传
单， 尤其是中老年人更是
他们选择的对象。 北京商
报记者索取了一些宣传品
发现， 这些机构大多都是
一些第三方理财投资管理
公司。 这些产品真能达到
如此高的收益吗？ 又确实
像他们说的“投资没有任
何风险”吗？

11月23日，北京商报记者在某
超市大门内拍摄到的某第三方理
财公司的宣传展板。

▲

监管层应对第三方理财加以规范


