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北京商报

“e贷款”系列产品助企业领跑e时代

优势一
打破区域限制 借助网络申贷

“他们都没有来过北京， 但是通过网
络前后却从建行北京市分行获得了5000
多万元贷款。”在全国棉花交易市场，北京
商报记者听到了这样的信息。

去年9月下旬， 远在新疆地区的一棉
花企业首次尝到了网上放贷的甜头。该公
司总经理说：“没想到贷款从申请到支用
不到一个星期，更没想到在网上足不出户
就能拿到贷款，而且以后的一年中只要在
限定额度内贷款，从申请到支用仅需半个
小时即可完成。”据了解，这家棉花企业使
用的是建行北京市分行的“e棉通”产品，
属于众多“e贷款”系列产品中的一种。

据了解，网络银行“e棉通”产品是建
行与全国棉花交易市场合作，通过双方系
统对接共同搭建的网络融资平台，实现信
息流、物流、资金流的三流合一，为全国棉
花交易市场的交易商客户提供全流程网
上操作的网络融资服务。

该业务具有快速审批、 快速放款、综
合成本低、全流程网上操作的特点，为中
小企业特别是涉农小企业融资提供了便
利。

同样， 建行北京市分行其他的 “e贷
款”系列产品也借助网络实行全流程贷款
申请以及发放。“网络银行把建行的系统
资源整合在一起， 信息可以实现实时交
互。企业只要登录建行网银就可以全流程
进行贷款的申请和发放，打破了地域的限
制， 可以给异地的中小企业进行放款业
务。” 建行北京市分行公司银行总部产品
中心相关人士表示。

优势二
批量服务客户 额度优先保障

对于中小企业来说，资金流意味着利
润流，决定着企业的生命力，而“融资难”
却始终是困扰其发展壮大的一道难题。网
络银行“e贷款”系列产品不仅能够解决中
小企业的融资难题，还免去了一趟趟跑银
行的麻烦， 全国各地的中小企业足不出
户，就能轻松享受到建行“送款上门”的服
务，享受到了实实在在的便捷金融服务。

“e贷款”系列产品通过与平台或核心
企业进行合作，可以批量服务一部分客户
群体，比较有针对性。如“e单通”就是建行
从2009年起与金银岛合作开发的产品。据
了解，金银岛是网络大宗交易平台，建行
为在金银岛平台上进行交易的客户提供
融资服务。客户可以通过订单融资和仓单
融资获得贷款。网络订单融资指借款人凭
借金银岛确认的电子订单（借款人作为买
方）向建行申请融资的信贷业务。网络订
单融资业务能够很好地解决借款人购买
原材料、 支付货款的临时性资金周转需
求。网络仓单融资指借款人持建行认可的
专业仓储公司出具的电子仓单进行质押，
向建行申请融资的信贷业务。网络仓单融
资业务能够有效解决借款人生产经营过
程中所需的临时性资金周转需求。

特别值得一提的是，“e贷款” 系列产
品的贷款额度， 建行都会进行优先保障。
“更为重要的是，申请‘e贷款’业务的客户
可享受循环额度， 一年之内循环使用，随
借随还， 比较符合贸易类客户的经营特
点。” 建行北京市分行公司银行总部产品
中心相关人士解释道。

优势三
最快3日放款 分散信用风险

大中型企业客户一般都有多种融资
渠道，有自己的厂房、抵押物，而中小企业
靠自身实力融资较为不易，同时他们的融
资需求一般都是“短、频、快、急”。

北京商报记者从建行北京市分行了
解到，由于“e贷款”系列产品是全流程网
络操作，客户从申请贷款到贷款发放全是
通过网络进行，所以如果一位客户资料齐
全，且符合融资条件，从提交资料到最终

放款，一般只需要3-5个工作日。对于已
经通过审批并签订“e贷款”借款协议的客
户，放款仅需要1-3个小时，有效解决了
企业的燃眉之急。

同时，虽然“e贷款”系列产品是通过
网络进行全流程的贷款申请、 审批和放
款， 但是在风险控制方面却丝毫没有松
懈。

在全国棉花交易市场一间大型会议
室里，最前方设置了远程视频系统，可以
查看全国130多家棉花指定交易和监管仓
库的库存、棉花状态。

在视频监控中的棉花就是抵押品，通
过全国棉花交易市场这一平台监控棉花
状态， 由银行提供放款。“打破了区域限
制，手续也简便快捷，棉花企业不需要提
供书面材料， 通过网络一切都规范透明。
同时建行北京市分行给予涉棉企业的贷
款利率较为优惠。” 全国棉花市场相关负
责人介绍道。

前述建行北京市分行相关人士也直
言，与平台合作，平台会帮助银行对企业
的货物价格、 客户资质进行全方位判断，
并提前进行实地客户调查，对企业本身的
判断没有放松， 对质物的判断更标准，并
且有专业的质物监管单位，商业银行的风
险控制也得以保证。既简化了业务办理流
程，又通过与专业平台的合作分散了信用
风险，为电子商务中小企业量身打造了一
个新型的融资服务平台。

北京商报记者从建行北京市分行得
到的数据显示，“e棉通” 从2011年上线至
今已累计放款13亿元， 累计服务客户77
户。“e单通” 产品累计服务客户300多户，
累计放款171亿元。

北京商报记者 闫瑾/文
郁美静/制表

在电子商务和互联
网金融蓬勃发展的今
天，通过广阔的“网络世
界” 做生意的企业越来
越多。 对于这些有资金
需求的企业来说， 如果
有一个全新的服务平台
将网络银行金融服务与
电子商务平台的网络信
息、现金流、物流等相融
合， 从中能获得相应的
融资服务， 更是再好不
过。 建行就是嗅觉灵敏
的商业银行之一 ，从
2007年开始就不断创新
推出“e贷款”系列产品，
以满足电子商务平台交
易客户的融资需求。

释义

网络银行主要有三类合作方
式，一类是与B2B平台合作，比如“e
单通”、“e棉通”，为平台上的交易客
户提供融资服务；第二类是建行与
核心企业客户合作，比如“e点通”，
为核心企业上下游提供融资服务；
第三类是与持有支付牌照的第三
方支付机构合作，有针对性地提供
融资服务。

据建行北京市分行公司银行
总部产品中心相关人士介绍，建行
网络银行“e贷款”系列产品是该行
专门服务电子商务客户的网络融
资产品， 通过与电子商务平台合
作，整合双方资源、实现系统对接、

引入网络信用、实时交换信息、共同
控制风险，打造三流合一平台，为电
子商务平台的交易客户提供全流程
网上操作，包括网络物流类、网络资
金流类、网络供应链类等基本类型。

建行先后与阿里巴巴、 金银
岛、敦煌网、中建材、京东商城等电
子商务平台（核心企业）合作，成功
推出“e贷通”、“e单通”、“e保通”、
“e点通”等网络银行“e贷款”系列
产品。

具有网络增信、 轻松准入、操
作简便、高效快捷等特点，中小企业
电子商务客户足不出户， 点点鼠标
即可以轻松获得建行的贷款支持。

建行网络银行主要的合作方式有哪些？

通过网站完成
网络银行报名 审批通过

到建行网点
开户上网银

通过网银进行贷款
支用及还款操作

建行“e贷款”产品申请流程
业务品种

e贷通

e单通

合作平台

阿里巴巴

金银岛

推出时间

2007年6月

2009年11月

产品名称
网络联贷联保
网络供应商融资
网络速贷通
网络仓单融资
网络订单融资
e保通
网络仓单融资
网络订单融资

担保方式
互保+保证金
第三方担保、抵押+保证金
房产抵押
仓单质押

应收账款质押
仓单质押

建行与电子商务平台合作的主要“e贷款”系列产品

建行与全国棉花交易市场签署战略合作协议，建行针对该平台下棉花企业推出“e棉通”产品。

数据来源：佰瑞金融网

2011年6月

2010年6月

全国棉花交易市场

敦煌网、快钱公司

e棉通

e保通


