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“与新车交易不同，春
节期间二手车的交易可谓
彻底停滞， 由于节后二手
车商恢复营业较晚， 同时
业内普遍预测今年京城二
手车将遭遇更为严厉的限
迁限购政策的影响，预计2
月的交易量同比不会有提
升， 京城二手车市场今年
整体难言乐观。”亚运村汽
车交易市场副总经理颜景
辉称。

一位二手车经纪公司
销售人员告诉北京商报记
者，按照惯例，春节前后通
常都是二手车的交易淡
季， 一方面二手车商有意
减少库存； 另一方面受全
国外迁限制等因素导致车
辆更加难卖， 因此二手车
商也在转型， 希望在今年
调整自己的经营范围，争
取利润的提升。

据了解， 全国共有近
300个城市出台了二手车
限迁政策， 且大部分城市
的二手车准入门槛为国
Ⅲ排放标准车型， 青岛、
淄博、天津等地的准入门
槛已经提高至国Ⅳ排放
标准。此外，山东、江苏、吉

林等地区， 还对车辆的使
用年限进行了限制， 要求
注册五年以上的车辆不予
回收。

“在此背景下，北京老
旧机动车被迫从周边迁往
更远的地方， 外迁变得更
为困难。” 颜景辉表示，今
年二手车经纪公司普遍开
始寻找出路， 或者扩大跨
区域销售渠道， 或者转向
本地交易，增大利润率。

亚运村汽车交易市场
的统计数据显示， 二手车
本地过户以旧换旧更新比
例去年已累计10个月超过

60% ，3月 、5月 、7月 超 过
70%。 而此数据曾经是二
手车外迁的数据。

“二手车流通门槛不
断提高， 将使得二手车销
售区域不断缩小， 但随着
新车交易更加依赖旧车置
换， 未来二手车经纪公司
也会面临收车卖车难的尴
尬状态。”中国汽车流通协
会副秘书长沈荣认为，从
京城二手车的外迁率变化
不难看出， 现在北京的二
手车经销商更多的开始依
赖于库存本地的消化，这
也意味着收车的结构将发

生转变。
北京商报记者从一份

调查中发现， 去年北京二
手车市场国Ⅲ以下老旧车
成交占比已经出现了下降
趋势， 国Ⅳ车成交占比则
由30%上升到接近50%。随
着二手车外迁受阻及国Ⅳ
以上高值二手车供应比例
增加， 京城二手车在库存
提高的同时， 本市需求有
近15%左右的增加。

“现在看来，二手车的
经销商转型或者通过扩张
渠道做起了批发、 或者是
提升高值二手车的比例，

以销售本地客户为主。”颜
景辉认为， 在环保压力日
益加剧的背景下， 未来或
将有更多城市推行限购，
新车销售也将更多地依赖
于旧车置换， 倘若各地的
二手车准入门槛不断提
高， 势必造成老旧车的库
存积压， 二手车经纪公司
收车更加谨慎， 以实现更
好地控制库存， 保证成本
及资金正常周转。

值得关注的是， 虽然
二手车的交易难上加难，
但各汽车厂商已开始向
二手车方向投入重兵，为

经销商收车后提供出路。
“汽车厂商除了加大补贴
力度外，更多的是建立全
国的二手车中心， 为经销
商收购的二手车开辟出跨
区域销售的平台。”一家4S
店负责二手车业务的负责
人称。

与此同时， 北京市制
订了到2017年北京将淘汰
报废100万辆黄标车的目
标也为二手车市场提供了
更为丰富的车源。

接受北京商报记者采
访的部分二手车经纪公司
负责人表示， 虽然京城二
手车的交易今年可能会
出现负增长的局面，但二
手车源的充足也让经销
商松了口气 。“从目前来
看 ，只要收车容易 ，选择
的余地就大，而且库存的
车型最终肯定会找到出
路，但由于库存量的增加
以及流通成本的提高，各
二手车经纪公司都将面
临资金周转周期过长的
风险， 这也预示今年二手
车的价格还会有持续下滑
的可能。”颜景辉说。

北京商报记者 蓝朝晖

300个城市出台限迁政策

京城二手车交易或将大幅下滑

东风悦达起亚旗下智能型都市SUV车型智跑自全
新升级上市以来一直热度不减，今年首月更是表现亮
眼，销量近万辆。

智跑是东风悦达起亚征战国内SUV市场的战略车
型，凭借自身出色的表现赢得了市场和国内外诸多行
业权威机构的高度认可。

智跑品牌具有强势科技基因，在高设计感、高科技
感及高品质感的基础上，将科技内涵与品牌关怀融于
细节 。 智跑车身尺寸为长 4440mm、 宽 1855mm、高
1660mm，轴距为2640mm，为驾乘者提供了宽敞的空
间。智跑采用五人座设计的车室，可4/6分离的后排座
椅设计，以及掀背式大开口后备厢设计，更可使用户
在放置大件物品时游刃有余。

作为汽车科技的心脏，智跑在动力方面具有澎湃
表现，分别搭载2.0L及2.4L两个排量的发动机，为消费
者提供了灵活机动的动力选择。其中，2.0L排量车型采
用了Nu2.0发动机， 该发动机在重量上较之前的西尔
塔二代发动机锐减了9%，节省油耗6%。

在配置细节上，智跑既有轻触式并线快闪，也有可
向斜上方折叠的鸥翼式电动外后视镜；内部更有驾驶
席的电动通风座椅， 和车内空气离子净化系统等。此
外，智能一键启动、超大全景天窗、雨量传感器、高性能
振幅感应减震器、倒车影像、无盲区倒车雷达、蓝牙电
话系统、 多形式音响外接设备端口等人性化配置，给
消费者带来更多惊喜，智跑也因此迎来了持续的热销。

北京商报记者 王万利

北京现代总经理崔成
起在接受北京商报记者采
访时介绍， 瑞纳自2010年
上市至去年底， 已为北京
现代贡献了近 60万辆销
量，去年更是取得了19.87
万辆的销量成绩，雄踞A0
级市场第二名。 此次下线
的新瑞纳在保持原有车型
的品质和性能基础上，对
外观、 内饰以及配置进行
了修改，使车型更时尚，产
品豪华感也有明显提升。
崔成起透露，“新瑞纳预计
将于今年3月正式上市，届
时将进一步增强北京现代
A0级市场的竞争力”。

据了解， 为了进一步
丰富产品阵列， 增强产品
体系的整体实力， 以满足
消费者日渐细分的购车需

求，除了新瑞纳外，北京现
代今年还将陆续推出多款
新车型 ， 包括一款小型
SUV。去年底，北京现代发
布了 “从现代 到未来”的
全新品牌战略。 而新瑞纳
下线和首月销售突破11万
辆，成为一个崭新的起点，
拉开了北京现代2014年销
量继续冲高的序幕。

回首2013年， 中国汽
车行业全年产销 2198.41
万辆，同比增长13.87%。在
稳中有进的行业背景下，
北京现代于2013年12月提
前完成了此前制订的100
万辆年产销目标， 成为国
内第三家单一品牌年产销
过百万的企业， 市场表现
令业界瞩目。据了解，北京
现代2013年累计销售103

万辆， 同比增速达20.4%，
远超行业平均水平， 市场
占有率从6.7%上升至7%，
进一步夯实了行业第四的
地位。同时，2013年北京现
代正式跻身 “500万俱乐
部”。2002-2013年，北京现
代用11年的时间突破产销
500万辆大关。

在品牌力方面， 北京
现代计划今年继续提升
“D+S车型 （中高级车和
SUV车型）” 车型的比例。
事实上， 消费者对于北京
现代中高端车型的认可度
正在快速提升， 北京商报
记者走访车市时看到，在
北京现代4S店选车的消费
者中， 超过七成对中高级
车型表现了极大的兴趣。
而在去年底， 随着名图的

加盟， 北京现代 “D+S车
型”已由4款增至5款。2013
年北京现代中高端车型销
量达到了41.9万辆， 在整
体 销 量 中 占 比 提 高 到
40.7%，同比增长9.8%。

“在百万级产销量的
基础上， 北京现代将今年
的年销量目标提升至108
万辆。”崔成起认为，开年
之际北京现代首月销量突
破11万辆， 完成了全年任
务的10.2%，保持了强劲的
增长势头， 也增强了企业
及经销商伙伴们的信心。
“今年是北京现代新十年
的关键一年， 公司将强化
品牌经营， 为从现代走向
未来奠定前行的基础，积
蓄发展力量。”崔成起说。

北京商报记者 王万利

新瑞纳下线增强A0级车阵营实力

北京现代首月销售突破11万辆
近日，来自北京现代

的消息显示， 在以产销
100万辆、累计销售500万
辆的成绩收官后， 今年1
月北京现代销售突破11
万辆， 创造了新纪录同
时， 也为全年108万辆产
销目标赢得了开门红。同
时，配置全面升级的新瑞
纳也正式下线，进一步提
升了北京现代在A0级市
场的实力。

月销近万辆表现亮眼
智跑全新升级热度不减

春节过后， 北京
商报记者走访二手车
市场发现， 由于多数
二手车经纪公司放假
暂停营业， 京城二手
车交易遭遇到了大幅
下滑。 此外， 专家预
测， 随着越来越多的
城市出台限迁令，京
城二手车市场将再度
面临销售考验， 交易
量或将大幅下滑。


