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·MICE·

政务市场缩水 企业转型在即

神舟会展欲借赛事业务挖新盈利点
在政府会议市场缩水的背景

下，会展企业纷纷另谋出路。据北京
商报记者获悉， 北京神舟方舟国际
会议展览有限公司（以下简称“神舟
会展”）目前正在筹备以承办体育赛
事开拓新的业务增长领域。 体育赛
事能否成为会展企业业务的新蓝
海，引起业内思考。

神舟会展欲开拓体育赛事运营
神舟会展副总经理宋锐表示，现在无

论是会议场地方还是会展公司都在谈转
型，但是如何转型及向哪儿转型却都没有
明确的思路。 宋锐向北京商报记者透露，
神舟会展将尝试开拓体育赛事运营业务。
尽管目前具体内容仍在筹备之中，但宋锐
表示，一方面可能与体育局合作，另一方
面是发展民间体育赛事。

宋锐表示， 作为会展领域的一大板
块， 大型体育赛事一直鲜为会展公司重
视， 而现在体育赛事面临很好的政策机
遇。9月2日， 国务院曾提出要取消商业性
和群众性体育赛事审批，放宽赛事转播权
限制，最大限度为企业松绑。10月20日，国
务院日前发布了《关于加快发展体育产业
促进体育消费的若干意见》， 丰富体育赛
事活动，以竞赛表演业为重点，大力发展

多层次、多样化的各类体育赛事。推动专
业赛事发展， 打造一批有吸引力的国际
性、区域性品牌赛事。这些都为会展企业
发展体育赛事提供了利好。

会议市场缩水背景下的转型
宋锐告诉北京商报记者， 神舟会展原

先业务是以政府会议为主。 在新政策环境
下，目前会议收入大约缩减了60%。原先一
个部门一年的纯利润就有100多万元，但是
现在都在亏损。事实上，不仅是政府会议市
场，企业会议市场也出现了缩减。作为会议
业务的两大市场， 汽车企业会议与医药企

业会议无论在数量还是规模上都出现了大
幅缩减，并且服务费也在下降。宋锐说道：
“一般大型企业会议采购分为三块分包给
不同的公司，分别是主会场预定、接待以及
旅游。现在企业取消了后面两方面的安排，
只剩下会场预定， 并且企业选择自付会场
费。”有业内人士指出，目前会展企业寻求转
型也是市场环境下的无奈之举。

北京商报记者了解到， 除了神舟会
展，中旅国际会议展览有限公司、大新华
国际会议展览有限公司也都在开拓新的
业务板块。北京联合大学旅游经济系会展
专业副教授王春才表示，政府会议大幅压

缩的现状短期内不会改变，随着会议市场
的规范，一些虚开会议会大幅减少，而一
些有需要的会议仍会正常开。在目前的市
场环境下，会展企业尤其是原先依赖政府
会议市场的企业，需要积极开拓新的业务
板块，寻找新市场。

需要专业人才实现资源整合
根据前瞻产业研究院发布的《2013-

2017年中国体育产业市场前瞻与投资战
略规划分析报告》 显示， 伴随经济的发
展， 我国体育产业也迅猛发展， 被誉为
“朝阳产业”。数据显示，2012年全国体育
及相关产业从业人员375.62万人， 实现
增加值3135.95亿元，同比增长14.44%，占
当年GDP的比重为0.6%，远低于发达国家
的水平。

业内人士表示，国内的体育赛事发展
空间很大。目前，我国体育赛事发展尚未
能形成严格意义上的产业，仍多以政府部
门主导的赛事为主。国际上的体育赛事发
展水平已经很高，以美国为例，体育产业
是第七大支柱产业， 体育产业产值约占
GDP的10%，是汽车产业的两倍。

“未来神舟会展开拓体育赛事运营具
有前景。但这块业务与原先的会奖业务存
在一定区别， 企业需要专业人才进行策
划、运营、管理，并且需要进行该领域的资
源整合、积累。”王春才说道。
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