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如今各大商业银行都在理财业
务领域“跑马圈地”，一方面提高理
财产品的丰富性， 以满足不同风险
承受能力和不同收益率需求的客
户， 开辟一个全新的存款沉淀和客
户资产管理渠道； 另一方面结合客
户的流动性匹配需求， 开发更多兼
具流动性与投资收益的产品。

2014年三季度， 我国银行理财
产品的发行继续保持稳步增长 ，共
有171家商业银行发行了19398款理
财产品， 发行规模估计为25.45万亿
元 ， 较 上 季 度 分 别 增 长 9.14%和
24.09%。 从普益财富公布的2014年
三季度银行理财能力排名报告来
看， 招商银行在主要的指标上都处
于领先地位，并在综合性的“理财综

合能力”排名中位列第一位，综合得
分为85.51分，大幅领先于国有大行，
与其他股份制银行相比也有一定优
势。 在2014年三季度分类指标测度
中， 招商银行的发行能力、 收益能
力、 理财产品丰富性以及信息披露
规范性这四个单项能力排名均位居
前五强， 最终促使该行获得综合理
财能力排行榜第一名。

理财业务是银行零售业务中的
一个尖兵，对于理财而言，大多数银
行的运营思路是发行高频率和高收
益的产品， 以期限配合客户的收益
率， 以本行的月度、 季度考核为目
标， 并没有将理财上升到一个大零
售的高度。 作为国内最早提出建设
零售银行的招商银行， 在理财产品

的设计和营销上， 除了符合监管要
求进行风控和单独建账管理外 ，更
多的高瞻远瞩体现在大零售的体系
建设上， 将理财产品作为招行零售
中的拳头产品精心经营。

除了综合理财能力排名第一
外， 招商银行在产品的丰富性上也
排名先列，位列第三，理财业务正在
逐步成为招行大零售产品矩阵的推
动者和产品组合效应的撬动者。

招商银行在提高理财产品收益
率和风险收益匹配性的原则下 ，对
以理财业务为核心的大零售产品
进行了组合和整理 ， 以银行卡 、理
财 、个贷 、电子银行以及代销增值
服务的方式来提供一揽子的综合
金融服务。

近期 ，股市的表现可谓疯狂 ，在先后出现9000亿
元、破万亿的天价成额后，中石油、中石化、券商、银行
等蓝筹股还出现暴涨行情，如此疯狂的牛市，网友怎
么看呢？

@蓝熊先生：这一周股市行情井喷，上证指数疯涨
16%接近3000点，据说主要是央行降息造成的。在经济
下行、人民对美元汇率贬值、外资出逃的大形势下，这
一波行情突如其来，令人猜疑。有消息说，中国政府将
施行积极的财政调节，应对经济下行。这难道就是牛市
的催化剂？后势如何还得看下周的情况。

@买出价值：ThinkSys�若下周指数越过3000点，大
部分股票的股价已经无法达到安全边际的买入要求。
假如没有适当回调，我们将不再增持任何公司股份，转
入战略持有阶段。证券投资只在熊市才有价值，离开了
熊市的保护伞，投资人极易亏损本金。牛市是绞肉机是
陷阱，高唱战歌蜂拥而上的机会就留给炮灰们。远离股
市回归研究。

@人生的过客游客看客： 西方股市所有理论只有
一句话适合中国：当股市无人问津时可以进去，当股市
人声鼎沸时得立马出来！

@加利福尼亚海岸线：每逢股改，从政府到股民都
很有热情，希望一劳永逸地解决股东利益一致性问题。
股改类似于外科手术，切除困扰中国股市多年的痼疾。
但我们不能期望通过一次外科手术就完全康复， 仍需
要加强制度建设，让股市形成正确的激励机制，激励企
业创造财富，政府获得更高税收、股民获得更多回报、
经理人获得更多奖金。

@有限次重复博弈： 目前国内股票占家庭资产比
例仅2%，是美国的1/10。目前居民储蓄47万亿元，理财
和信托总规模大概25万亿元， A股自由流通市值只有
12万亿元。理财及信托中投资股市资金占比极小，随着
利率不断下行、理财收益进一步降低，现在讨论股票牛
市结束真正的意义不大……不过每个人都有错误，我
以为是慢牛，结果来了头猛牛。

北京商报记者 姜鑫/整理

符文忠表示， 社区银行未来的
市场竞争会更激烈， 因此要在竞争
中生存就要重视业务创新， 积极开
发信托、保险（放心保）、证券、咨询
等方面的新业务， 在小区金融中走
出自己的特色商业模式。

钟加勇补充道，要提供差别的个
性化金融服务。为了满足不同的金融
服务需求，必须对社区的经济和人口
特征进行分析的基础上，实现差别化
金融服务。通常大型银行在审批中小
微企业贷款和个人贷款时，只是根据
一些财务指标做出结论，基本上很少
考虑借款人的个人因素，客户在这个
时候只是一些财务数据而已；而社区

银行在审批中小微企业和家庭客户
的贷款时，客户不仅仅是一堆财务数
据的报表，实际上社区银行的信贷人
员还会考虑这些借款人的性格特征、
家族历史和家庭构成、日常开销等个
性化因素。

从营销的角度对社区及社区客
户群体进行分类，并按照社区居民的
金融需求对产品进行打包，形成代收
代付、储蓄、信用卡、电子银行、个人
理财、个人贷款、外汇等产品包。按照
不同社区类别以及不同客户群体的
金融需求对产品进行组合，使各种社
区的每个客户都可从社区银行享受
到称心如意的个性化服务。

不过，目前也有部分社区银行开
始了细分定位， 如与周边超市合作实
行网上社区银行，可以直接购买米面
粮油； 如北京农商银行结合福利彩票
以及金融服务，共同搭建社区便民服
务店，服务内容涵盖金融服务、便民菜
店、老年厨房、福利彩票等。

“社区银行的员工本身是融入
到社区生活的一员， 十分熟悉本地
市场的客户， 应该把社区银行办成
技术密集型金融企业， 为客户提供
最佳的技术密集型与信息密集型服
务。”钟加勇建议。

北京商报记者 孟凡霞 闫瑾/文
贾丛丛/漫画

·金融速递·

互联网金融倒逼银行理财产品降门槛

（上接B1版）

服务未到“家” 社区银行形似神离

“疯牛”来了，网友如何应对

普益财富日前发布的《2015年银行理
财市场展望（四）客户群体》研报表示，互
联网理财的崛起不仅影响到银行存款的
吸收，而且对投资门槛较高及无法做到每
天开放申购赎回的银行理财产品有所触
动。鉴于以上情况，市场对于银行理财产
品降低门槛的意愿较为强烈。

受到投资门槛下限的政策限制，当前
的银行理财产品还未能满足所有普通大
众的投资需求。早在2005年9月，银监会发
布的《商业银行个人理财业务风险管理指
引》就已指出理财产品的起点金额，人民
币应在5万元以上、外币应在5000美元（或
等值外币）以上，此项规定一直延续至今。
5万元使得众多此投资门槛之下可投资资
金的客户无法享受银行理财产品带来的
高于存款利率的收益，而这部分投资者更
需要理财，以达到资产的保值和增值。

从数据来看，低净值理财需求更为旺

盛。普益财富研报表示，从银行理财产品
的投资起点类型分布来看，2013年一季度
至2014年三季度， 投资起点位于5万-10
万元的理财产品发行数量占比呈逐步上
升态势， 从70%左右提升至76%。 由此可
见，低净值客户的理财需求与高端客户相
比更加旺盛，银行一直以来也不断在此区
间范围内展开激烈的竞争。

在低门槛出现之前，银行理财为普通
投资者主要的低风险投资品种，但由于门
槛较高， 阻碍了不少投资者进行理财。数
据显示，2014上半年末， 银行理财产品余
额达到12.65万亿元 ， 较 2013年末增长
23.54%。越来越多的老百姓热衷于“存款

转理财”， 低存款利率导致压抑已久的理
财需求逐步找到了释放的渠道。

银行理财产品挡住了大部分草根投
资者，但这一庞大的市场必然被其他机构
所占领。 据悉，2014年还出现了草根金融
解决银行理财产品门槛问题的案例。“钱
先生”、“多盈网”等利用互联网推出了1元
团购理财产品平台，这类网站多采用委托
投资的模式来绕开监管政策，但又有打政
策擦边球之嫌疑。

与此同时，余额宝等“宝宝”类产品其
以1元投资门槛、T+0资金交易、与便利的
互联网购物消费以及高于存款利率收益
的货币基金无缝对接等创新优势，在一年

时间内存续规模迅速蹿升至5000亿元之
上，创造了基金产品乃至整个投资理财市
场的奇迹。

另外，P2P网络借贷成为了近年来的
热门投资品种。其以个人对个人直接借贷
而形成了高收益率的投资项目，普遍都在
10%以上， 投资门槛1元或千元， 且多数
P2P平台提供隐性或显性担保，因此引发
互联网理财另一大热潮。

据网贷之家数据显示，2014年前三个
季度全国P2P网贷交易量达到1576亿元，
全年有望超过2400亿元，同比翻番，目前
已超过英、美等国，成为全球第一大P2P
网贷市场。

不过，普益财富上述研报认为，尽管
银行不愿放弃这类基数庞大的低净值客
户，但从风险控制的角度考虑，银监会短
期内放开门槛限制的可能性不高。

“即使放开限制也可能从银行理财管
理计划开始，因为这类产品与基金运作模
式相似，有望和货币基金一较高下。在银
行理财门槛无法降低的情况下，当前部分
银行通过建立直销银行来打造互联网综
合理财平台，此类平台既提供存款、汇兑
等传统银行业务，也代销基金、保险、信托
等其他金融机构的投资产品，其中银行系
‘宝宝’ 类产品是与互联网金融直接竞争
的利器。”普益财富在上述研报中表示。

北京商报记者 岳品瑜/文 贾丛丛/制表

受到互联网理财的冲击，
特别是余额宝和P2P理财的崛
起， 市场对于银行理财产品降
低门槛的意愿较为强烈。不过，
机构认为， 短期内银行理财降
门槛的可能性较小。

招行获综合理财能力排行榜第一名

预期年化收益率
12%-17%
7%-12%
12%-20%
7%左右
8%左右
4.07%
3.86%
4.12%
4.91%
4.33%

部分低收益投资平台一览

投资品种
草根P2P平台之银湖网
草根P2P平台之宜信
草根P2P平台之拍拍贷
银行系P2P平台之民生银行“民生易贷”
银行系P2P平台之平安银行“陆金所”
互联网类宝宝之余额宝
互联网类宝宝之华夏微信通
银行系宝宝之中信银行薪信诚薪金宝
银行系宝宝之兴业掌柜钱包
银行系宝宝之交行快溢通（广发）

门槛
100元
100元
50元
1000元
1万元
1元
1元
0.01元
0.01元
100元


