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分区分项目收购上海四项目

融创成佳兆业首个接盘者
台湾统一泡面登质检黑榜

北京商报讯（记者 齐琳 张茜岚）据国家质检总局近
日发布的2014年12月进境不合格食品、 化妆品信息显
示， 由东山县新发贸易有限公司进口的5批次统一泡面
产品被检出含有未获检疫准入的肉类成分， 分别做退
货、销毁处理。

对此， 统一企业公关部负责人向北京商报记者表
示，东山县新发贸易有限公司跟统一集团没有任何合作
关系，统一集团进口的产品均有自己的代理商，也不知
道这家公司是从哪种渠道进口统一相关产品的。并声称
由这家公司进口的统一相关产品不是第一次被国家质
检总局进境时检出不合格，接下来会与该公司取得联系
了解情况， 至于统一蜜豆奶被检出违规使用化学物质，
该人士则表示还并不清楚情况。

据悉，这5批次泡面产品分别为：来一客杯面（牛肉
蔬菜风味）、满汉大餐（珍味牛肉面）、统一面肉燥风味特
大号、满汉大餐葱烧猪肉面、满汉大餐葱烧牛肉面 。另
外， 在国家质检总局发布的2014年12月进境不合格食
品、化妆品信息名单里，产地为美国的宝氏12批次产品
以及张君雅小妹妹2批次产品均被检出不合格 ， 遭退
货、销毁处理；桂格即冲即食燕麦片（紫米山药）700g被
检水分超标， 而这也是桂格麦片连续第4个月登上质检
进境不合格食品黑榜。

北京商报讯（记者 马骏昊）针对昨日
知情人士爆料的波司登CEO梁旭晖已离
职一事，晚间，波司登正式发布公告予以
证实。由于梁旭晖进入波司登曾被看做是
加码四季类产品及零售的重要举措，因此
此番提前离场也预示了 “船大难转身”下
的无奈。

昨晚公告将梁旭晖辞职解释为“因家
庭缘故”，在他离任后，高德康恢复CEO一
职，并将召开董事会，“接下来的事情由董
事会决定”。

去年5月，梁旭晖接任波司登行政总裁
职务，与波司登订立初步为期三年的合约。
加入波司登前， 梁旭晖为达芙妮国际控股
有限公司首席战略官， 也曾出任好孩子国
际控股有限公司首席营运官。 因此引入梁
旭晖，被看做波司登提速转型的信号。 梁旭
晖去年年中还曾称， 未来希望带波司登走
国际化路线，同时，在非羽绒业务上发力。
“不可否认，波司登的羽绒服大佬位置较难
撼动，但由于羽绒服属于季节性产品，尤其
气候变暖的威胁，经营压力较大。”一位不

愿具名的服装业内人士表示。截至2014年3
月31日的财政年度业绩是波司登近五年来
首次在年度收入上出现下跌。

“具有国际背景，海外管理较有经验，这
是梁旭晖的优势。 而波司登当前面临的业
绩、主业及非羽绒方面的问题，主要体现在
国内，这或许是梁旭晖的不擅长之处。不仅
如此， 梁旭晖此前任职的是偏单品牌的公
司，而波司登是一个多品牌的企业，管理上
存在一定不同。而且，光有理念不行，还需要
有强大的团队支撑与帮助。” 上海良栖品牌
管理有限公司总经理程伟雄分析认为。

波司登近期人事变动并非梁旭晖一
例，该公司投资者关系总监张芸宁因“个
人原因”也于去年12月中旬离开公司。

在程伟雄看来，“船大难转身”是梁旭
晖等职业经理人难以做下去的原因。“新
领导对非主业板块的尝试都需要时间，短
期内恐难见成效。而且，任何一种改变，例
如零售转型、连锁尝试等，都涉及供应商、
渠道商、投资者等多方面利益，如何权衡
是一道难题。”

北京商报讯（记者 齐琳 张茜岚）尽
管并非外界所料“全面入主”，但融创依
然成为了佳兆业首个接盘者， 未来还可
能陆续会有后来者。昨晚，融创中国发布
公告称，已于1月30日以总计约23.75亿元
的价格， 收购佳兆业上海四项目公司的
股权及其债务。

据悉，此番佳兆业被收购的四个项目
公司分别为上海荣湾、青湾、赢湾、诚湾。
而早在去年12月30日，佳兆业就曾公告称
上海万科房地产有条件地收购上海青湾
兆业的100%股权及股东贷款， 总代价为
12亿元；而此次出售给融创中国，总代价
仅约为11.67亿元。

此前有消息称， 佳兆业中高层在惠
州博罗开了最后一次高管会议， 会上有

高层宣布，融创中国将全面收购佳兆业，
郭氏家族持有佳兆业的约49%股权，全部
转让给融创中国。收购完成后，佳兆业可
能会易名。但从昨日的收购情况看，融创
仅仅是佳兆业的第一个接盘者。

“此前融创和绿城就上海融绿公司
进行了激烈的股权争夺， 背后是出于对
此类上海项目公司和平台的认可。 显然
现在融创已经失去了和绿城反复纠缠的
耐心， 而是通过收购佳兆业在上海项目
的股权， 替自己搭建一个在上海发展的
平台。”上海易居房地产研究院研究员严
跃进看来， 这四个项目中有三个位于上
海郊区， 在今年初上海楼市处于止跌反
弹的时候进行收购， 融创在时间点的选
择上十分到位。 而浦东花木项目未来有

望打造成为融创在上海的一个示范性项
目， 对于提升融创在办公物业方面的空
白以及巩固其在上海高端办公物业方面
的发展实力，有重要意义。

值得一提的是，此前便有消息传出，
融创对于佳兆业的收购将采用分区、分
项目的方式进行， 而从昨日对上海四公
司的收购来看，颇为符合这一猜测。知情
人士透露， 由于房地产行业区域属性较
强， 每个区域公司的资源和情况差距甚
远，因此分区分项目的收购方式，是房地
产企业收购案的常见方式， 而且融创此
前也有过较为成熟的案例， 那便是与绿
城的收购。去年12月30日融创发布公告，
拟以155亿元收购其与绿城合资的融绿
平台相关资产， 即收购双方境内外两个

合资公司旗下的10多个项目公司， 而不
是融绿平台本身。“不考虑宋卫平的个人
因素，从收购本身来讲，融创分区收购绿
城是成功的。”业内人士如此评价。

从佳兆业的情况看， 华南区域由于
被封房源较多、 且可能存在更深层次的
纠葛，因此一般的接盘公司不会涉及；而
此前佳兆业方面在接受北京商报记者采
访时已经明确北京的佳兆业广场并不在
收购资产范围内， 因此华北区域佳兆业
的资源也不一定会被收购方首先选择，
相比之下， 华东区域由于项目和资源清
晰，且较为优质，因此成为首个被融创接
盘的区域也不足为奇。 有业内人士进一
步猜测， 下一个被收购的很可能是同样
背景的西南区域。

波司登CEO确认离职
北京商报讯（记者 齐琳 阿茹汗）

在恒大、 中石化等业外资本以价格、
水源地等为由头，频繁挑起高端水市
场混战之后，瓶装水老大农夫山泉终
于也坐不住了。昨日农夫山泉在全新
的水源地长白山莫涯泉边推出玻璃
瓶装高端水、婴幼儿专用水 、学生专
用水三款新品， 其中750毫升玻璃瓶
装高端水由于定价在35-40元之间 ，
相当于500毫升最低售价达到26元左
右， 将现有市场国产高端水4元的门
槛提高了5倍， 更在细分市场上首次
提出了婴幼儿水等概念。

据了解，农夫山泉此次推出的三
款新水水源地均为莫涯泉，但泉眼选
择不同，位于露水河国家森林公园之
内，水源补给则来自长白山自然保护
区。 其中玻璃瓶装高端水750毫升定
价在35-40元之间， 农夫山泉董事会
秘书周力介绍，由于其消费者较为窄
众，农夫山泉将重点铺设酒店 、高端
餐饮等渠道销售高端水，而并不会在

大众渠道与昆仑山、西藏5100等产品
形成直接竞争。

除了这款玻璃瓶装高端水外，农
夫山泉的另外两款新品分别是 1升
装、 专门针对婴幼儿的农夫山泉天然
饮用水和535毫升的农夫山泉学生矿
泉水。据悉，前者采用无菌包装技术，
定价9元左右；另一款产品则是农夫山
泉原有运动瓶装水产品的升级版，定
价4元左右。上述三款产品会在两个月
内完成铺货，最终定价会届时公布。

实际上，与热闹的水市场相比，农
夫山泉的产品动作却一直静悄悄。农
夫山泉在2000年宣布从生产纯净水
转型做天然水之后，水产品家族从未
添新子，最近的新品也只是2013年底
推出的打奶茶系列。15年之后发力饮
用水新品 ， 农夫山泉选择从细分着
手，对于该战略考虑 ，农夫山泉董事
长钟睒睒称 ：“市场的细分意味着需
求的细分，产品品类的选择是依据市
场需求决定的。”

农夫山泉参战高端水市场

益丰大药房IPO获批
北京商报讯（记者 齐琳 赵秀静）继去年7月一心堂

在深交所上市，日前，益丰大药房将于上交所上市的申
请也通过了证监会的审批，国内零售药店上市公司中一
心堂一家独大的局面将被打破。

根据益丰大药房公布的招股说明书，该公司拟募资8.16
亿元，其中大部分将用于门店的扩张，并计划四年内在五个
省市新开门店550家，目前已开设738家直营连锁门店。

另一国内零售药店巨头老百姓大药房也于近日更
新披露了招股说明书，拟募集资金10.1亿元。对于上市后
的经营计划，老百姓大药房透露，除新设直营门店外，还
会考虑以并购其他零售药店企业的方式进行业务拓展。

值得注意的是，不光是并购扩张成为两家即将上市
连锁药店的发展规划，对于今后的发展，双方均提到医
药电商的布局。益丰大药房表示上市后将发力医药电子
商务业务，寻求线上线下融合增长。而老百姓大药房则
表示要充分利用移动互联网技术，推进B2C业务和探索
O2O模型， 力争实现高效门店送货上门服务和线上下
单、门店自取业务。

有业内人士分析表示，网售处方药开闸在即，缘于
在物流方面的优势， 零售药店承担医药电商的核心部
分，药店扎堆上市为募集资金，加速并购扩张，目的是争
夺处方药市场放开带来的巨大利润。

中投顾问产业与政策研究中心研究总监郭凡礼认
为，O2O模式将会成为药店未来的发展方向， 集中在互
联网上的竞争成本也会因为渠道的争夺越来越高，优势
反而会集中在线下渠道，且并不是所有产品都适合在线
上销售，所以线下渠道资源尤为重要，因而药房在扎堆
IPO后，线上布局将成为重要的扩张板块。


