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联手方兴加码房地产业

淘宝拦截购房首付风险凸显

北京商报讯（记者 钱瑜 姜红）IT界
的唇枪舌战已经是家常便饭，就在昨日
的2015年中国IT领袖峰会上，联想CEO
杨元庆炮轰安全软件称其“劫持”客户，
百度CEO李彦宏、腾讯CEO马化腾当场
连连否认。

对于未来互联网行业的风口，杨元
庆认为互联网应该进入到一个新的阶
段，可以用三个词来概括：人人互联网、
物物互联网和业业互联网。 他表示，未
来不管是PC、 平板电脑还是智能手机，
都不再是一个单纯的硬件设备，应该是
硬件、软件和应用服务一体化的产品。

“我们（联想）希望能够提供一个很
好的平台，做成一个很好的桥梁 ，前端
连着客户，后端连着应用的开发商。”对
于联想的发展方向杨元庆说道。 同时，

他抱怨称，“互联网公司你们别轻易绑
架、劫持我们的客户，不管是以安全的
名义，是以管家的名义，我们不会轻易
地把我们的客户交出去了”。同时，他表
示要让联想的设备拥有最好的安全、管
家服务，拥有很方便的应用下载平台。

杨元庆坦言，市场永远有竞争和合
作 ，BAT也都是联想客户 ， 不仅是终
端，还有服务器和存储设备。对于联想
的未来构想，业内人士普遍认为 ，除硬
件外，像腾讯一样，联想发力做平台的
野心颇为明显 。 艾媒咨询集团董事长
张毅另解释道，市场存在专业化分工 ，
联想在硬件方面是专业的 ， 但软件方
面并不是其强项。产品是重视体验的 ，
目前联想要做的仍然是强化其专业、有
优势的方面。

杨元庆炮轰安全软件劫持用户

京东方重庆8.5代线投产
北京商报讯（记者 陈维 实习生 梁悦）国内厂商的液

晶面板生产线再下一城。日前，京东方发布公告称，京东
方重庆第8.5代TFT-LCD生产线正式投产， 并已经向长
虹、康佳、创维等首批客户进行产品交付。

据了解，重庆8.5代线项目总投资328亿元，设计产能
为9万片玻璃基板/月，主要用于生产手机、平板电脑、笔
记本电脑和电视用显示模组。

近几年 ，国内液晶面板生产能力迅速提升 ，各家
生产线纷纷上马 。 除京东方外 ，TCL集团旗下华星光
电也先后在2010年和2013年投资100亿元和244亿元 ，
上马2条8.5代线 。资料显示 ，目前中国包括规划在内
共有12条面板线 ， 除了苏州三星和LGD广州两条8.5
代线 ，其余10条全部为国内生产线 。包括京东方分布
在北京 、重庆 、合肥三地共5条面板线 ，华星光电 2条
8.5代线 ，南京熊猫1条6代线 ，以及南京熊猫和友达昆
山2条待定的8.5代线。

在京东方副总裁张宇看来，中国整体经济进入新常
态，改变以往投资驱动增长的模式，下游企业也在努力
从代工、山寨品牌、低端品牌向中高端转型，作为上游的
京东方所做的就是在适应这个潮流。

家电分析师家梁振鹏也表示， 京东方此次投产生
产线不仅增强自身实力，扩大生产规模，使产品更具有
成本优势， 同时也进一步增强中国内地液晶面板产业
的实力。

北京商报讯（记者 钱瑜 赵秀静）针
对阿里健康COO张守川被曝离职的消
息，昨日北京商报记者从阿里健康相关
负责人处得到证实。

阿里健康相关负责人表示 ，“张守
川是由于个人原因离开公司，目前已经
与接管人完成工作交接，但接管人选还
不方便对外公布”。 该负责人还称张守
川离职并不是临时决定，而是在一段时
间之前就已经有离开的计划。

网上有流传阿里健康CEO王亚卿
在员工内部邮件中，也确定张守川由于
个人创业原因离职的消息。北京鼎臣医
药咨询中心负责人史立臣分析，张守川
离职或是因阿里健康在医药、医疗战略
布局的问题， 让张守川难以施展拳脚。
“一方面， 阿里健康去年与河北省政府

签署战略合作框架协议，推行 ‘阿里健
康’App,全国破例设立处方药网售试点，
另一方面网售处方药即将开闸的消息
流出半年多但政策仍难产，阿里健康陷
入尴尬的境地”， 史立臣分析，“张守川
作为职业经理人，想要在短期内做出一
番成绩， 但是就目前的医药电商形势，
至少需要3-5年的时间”。

汤臣倍健日前发布的一则《关于与
关联方合作设立移动医疗公司的对外
投资公告》透露了张守川的去向 。公告
表示，汤臣倍健与控股股东梁允超的关
联公司诚承投资、喜乐佳投资、张守川、
崔龙江、韩思婷、文东签署合作协议，共
同投资5000万元设立移动医疗相关业
务的新合资公司。 其中张守川出资368
万元，占总出资额的4.5%。

阿里健康COO张守川辞职

两煤业巨头去年净利双双下滑
北京商报讯（记者 钱瑜 实习记者 张蕾）煤业巨头还

陷在业绩继续下滑的困境中。日前，神华、中煤同日发布
2014年财报，两公司去年净利润均曝出同比下滑，且两
家公司在收入、煤炭销售量、产量等数据上呈现普降的
状态。其中，神华净利润同比下降19.4%，中煤净利润同
比下降78.6%。

汇总两家公司的财报分析可以看出，煤炭销量、售价
下降及煤炭市场供大于求是导致净利润下滑的主因 。
2014年，神华的国内煤炭销售量为439.6百万吨，同比下降
12.7%， 占煤炭销售总量的97.4%。 商品煤销售价格351.4
元/吨，同比下降10.1%。2014年归属于公司股东的净利润
仅为368.07亿元，同比下降19.4%。

与神华相比，中煤的局面更为窘迫。自产商品煤销
量同比减少9.22百万吨、 综合销售价格同比下降55元/
吨， 使得中煤的煤炭业务对外销售收入同比减少105.43
亿元，归属于母公司的净利润也从2013年的35.76亿元下
降至7.67亿元，同比大降78.6%。

2014年煤炭市场整体疲软， 煤炭行业如今更加低
迷，供大于求导致价格下滑严重。行业的不景气也使煤
业巨头们库存居高不下，亏损扩大。面对净利的下滑，神
华发出公告称将在2015年减产10%， 但其他大型煤企暂
未宣布减产。有业内人士认为，减产意味着市场遭遇威
胁。但是由于体制问题，国内大型煤企更关心的是就业
而非盈利，而且在煤价不断下跌的过程中，只能通过扩
大生产来摊薄成本。所以，煤企陷入了“减产难”的困境
中。 据煤炭协会预测，2015年我国煤炭市场受多重因素
影响，市场供大于求的态势还难以根本性改变，企业经
营压力依然较大。

买房的钱还能再生钱， 世上真有这
样的美事？为去库存搞创新，方兴地产日
前联合淘宝网、 余额宝等阿里系列产品
推出“上帝淘金季”大型网络购房活动，即
购房者购买方兴地产的项目，可通过余额
宝线上支付首付款，并同时享受余额宝收
益。业内人士认为，如此“看上去很美的事
情”背后，对于购房者和开发商存在着包
括首付款监管、回款慢等风险。

资金监管风险骤升
有别于传统购房流程中， 购房只能

通过线下准备材料签合同，时间长、手续
繁琐不说， 客户签约完成后还需立即支
付房款（首付款或全款）给开发商。方兴
地产此次推出的线上买房签约， 购房者
可以直接和现场旺旺客服进行在线沟
通，在网上就能完成首付支付。

此外，按照方兴的线上购房流程，客
户签约完成后， 是将房款冻结在自己的
余额宝当中，而且期间收益全归客户，直
到约定回款期或交房期到时， 才将余额

宝冻结的房款打给开发商。 购房者这笔
买房的钱，在此期间还能钱生钱，看似很
是划算。

不过， 上海易居房地产研究院研究
员严跃进则分析指出：“购房者需要特别
注意的是，这笔房款冻结到余额宝之后，
相应的资金是否有监管。 传统的付款模
式， 即购房者和房企进行交易后将房子
的首付款资金存入银行的预售资金监管
账户， 由银行来进行相关资金的风险把
控和监管。对购房者资金监管的同时，还
能够防止房企将资金挪作他用。”

“传统的银行监管模式，即便开发商
出现资金断裂、 房屋停工烂尾进而导致
楼盘无法按期交付的问题， 银监会也会
尽力采取各种措施去规避此类风险，而
对于首付款这种直接冻结在余额宝的房
款支付模式， 应该说是房企绕开了以往
的银行对资金进行监管的模式， 是否有
相应的风险规避机制尚未可知， 而且新
的制度是否合规合法， 也还需进一步商
榷。”他坦言。

开发商恐遭回款慢尴尬
尽管对于开发商方兴地产而言，便

捷的房款支付模式， 以及余额宝收益对
客户的吸引， 一定程度上可以通过线上
线下实现目标客户的导入， 卖房节奏加
快，去库存加速。不过，在业内人士看来，
房子卖得快的同时， 方兴也将面临几个
不小的风险。

“绕开传统资金监管模式后，未来购
房者是否更容易违约， 这些不确定的因
素也都将加大；而且余额宝还存在一个潜
在的收益率问题，若收益率不稳定，致使
首付款金额受损，开发商的回款资金如何
保障，同样要打问号。”严跃进分析称。

他还坦言，新的支付模式下，房款直
到约定回款期或交房期到时， 才将余额
宝冻结的房款打给开发商， 那么对于开
发商而言， 这个回款的速度比传统的银
行在房屋建设的不同节点分批拨款还要
慢， 这一点对于房企资金来源的稳定性
要求也将大大提高。

线上线下仍需联动
尽管有分析称， 方兴此次房产网购

突破了过去线上引流、线下导流的模式，
通过支付宝解决了线上大额支付这一瓶
颈，打通了房产网购的全链条。

但在一些业内人士看来 ， 线上线
下还是需要实现联动 ， 毕竟房屋不同
于淘宝上几十上百块一件的衣服，购房
者在确定购买之前总归是要多方考察
考虑，这就仍然需要房企在线下与购房
者之间形成良好的用户体验 。而这正考
验的是企业线上线下联动的能力。

“对于方兴地产而言 ，由于其产品
以高端物业为主 ， 大多数购房者的财
富水平相对较高 。 在线下达成与购房
者之间良好的信任感之后 ， 再依赖线
上便捷的余额宝支付 ， 以及余额宝收
益的吸引 ， 为此类客户提供全新交易
机制的同时 ， 还能 够 增 强 客 户 的 黏
性。”严跃进分析称。

北京商报记者 钱瑜 张茜岚


