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北京商报

北京商报讯（记者 孟凡霞）京东与麦当劳日前推
出 “京东双省套餐 ”活动 ，大规模推进社会化O2O进
程 ，通过京东金融旗下快捷支付———网银+，为京东
进一步完善O2O战略并捆绑高频消费用户注入新的
动力。

据了解， 此次京东和麦当劳共同推出的活动主题
为“GIVE me ￥5”，用户只需要通过京东App下单即可
节省5元，通过网银+付款再省5元。作为此次活动的亮
点之一， 京东金融推出的下一代支付产品———网银+
备受关注。据了解，网银+是针对移动互联网市场推出
的安全便捷的支付产品，具有支付快捷、体验好、维度
广、安全等特点。

京东圈地O2O捆绑高频消费用户

目前高校大学生申请银行信用卡
较难 、申请周期较长 、步骤相对复杂而
且额度一般在500-3000元 ，这种情况为
大学生分期市场发展提供了良好条件 。
据了解，校园白条针对全日制普通高校
在校大学生 （大四 、研三除外 ），信用额
度1000元起， 最高可达8000元， 拥有30
天免息 ， 并可选择最高24期的分期还
款 ，学生可通过移动端还款 ，可通过关
注校园白条微信服务号完成在线申请

审批，随后到所在学校的校园金融服务
站开通校园白条。

对于还不能办信用卡的大学生来
说 ，白条是一种不错的体验 。白条用户
可选择最长30天延期付款 ， 或者3期 、6
期 、12期和24期的分期付款 。 如果不分
期 ，30天延期付款不会产生费率 ； 如果
选择分期 ，每期手续费率是1%，即1000
元的金额每月收费10元 。不过 ，相较于
京东白条 ， 校园白条的收费要高出一

倍 ，这也是由于学生族信用不高 、风险
较大所致。

P2P市场持续火爆，细分平台成为趋
势。据了解，目前我来贷、拍来贷等都是针
对大学生的P2P平台。 以拍来贷为例，学
生族可以发起的额度在3000-50万元，单
笔申请金额需在300-5000元； 贷款期限
可以为3-12个月；贷款年利率5%-26.24%
（即月利率0.42%-2.18%）； 申请时间1-7
天。 申请条件是满18周岁的在校大学生，

持中国居民身份证的中国内地公民，手机
绑定且家庭有收入来源。需要提供的资料
则包括身份证（正反面）、学信网（备注账
号和密码）、视频认证、学信网截图、手机
通话详单。北京商报记者发现，目前该网
站首页提供的投资列表年利率基本在
13%-14%。

除此之外，还有一些互联网平台是以
购物平台的形式为学生族提供分期服务，
例如趣分期、分期乐等，这两家网站不仅
能够提供借款服务，还有类似于信用卡网
上商城的购物平台，学生选择产品、分期
数目之后， 网站会自动生成每期月供，客
户确认并提交订单后，网站会在规定时间
内发货，由学生按时分期还款。综合来看，
申请方式上，多数互联网金融公司推出的
产品都可以通过手机申请， 较为方便。而
在单笔借款金额上，京东校园白条的额度
最高，为8000元；而拍来贷单笔资金申请
为5000元； 分期乐的借点花最高金额为
3000元。

北京商报记者 孟凡霞/文 贾丛丛/制表

互联网金融拉拢学生族

校园白条挑战P2P平台
大学生信贷， 这个被银行抛弃

的市场如今成为互联网金融争抢的
香饽饽、被创业公司们捡了起来。京
东白条日前开始正式推广信用额度
最高可达8000元、 拥有30天免息，
并可选择最高24期的分期还款。此
外，我来贷、拍来贷等也是针对大学
生的P2P平台， 那么哪种方式更合
适呢？

说起四川投促金融信
息服务有限公司（以下简
称“四川投促金融”）投资
者可能略有陌生，但是说
起首家P2G （个人对政府
项目）模式的互联网金融
平台，市场一定不会陌生。
日前，北京商报记者对四
川投促金融CEO唐伟进
行了采访。

北京商报：P2G主要

是与政府合作，主要的模
式是什么？

唐伟：G是政府信用
问题，项目限定在两方面；
一是政府授权国有企业直
接融资，用政府信用做兜
底；二是给中小企业做融
资，但必须有国有担保公
司做担保提供兜底，国有
公司做担保还是落到政府
信用上。

北京商报：政府信用
体现在哪些方面？

唐伟：一些政府项目
运作可能需要部分流动资
金，经政府内部决策、批准
授权某个国企进行融资，
用到具体项目上去；如果
是给企业融资，其担保公
司必须是国资的，并要承
担有限连带担保责任，也

是政府信用的一种。
北京商报：目前上线的

项目有哪些？交易量如何？
唐伟： 比如政府直接

融资项目， 融资额度为项
目的1/3或1/4， 周期在一
年以内风险系数低、 收益
稳定，年化收益率在10%-
12%。 项目审核都需要经
过正规程序决策，人大批
准，有专款列入财政预算
作为还 款 资 金 的 来 源 。
2014年11月至今 ，平台上
线了三个项目。目前平台
在线注册人数2000多人 、
投资人数600多人 、 交易
量2000多万元，速度比较
求稳。

北京商报：为何平台
项目做得比较少，交易规
模增长较慢？

唐伟：首先，做的比较
小心， 按照正规的方式来
做资金托管、抵押担保、信
息公开， 利率控制在正常
的区间范围内， 不夸大宣
传；其次，我们是四川省投
资促进会的平台， 所以投
促会的要求也很严， 不能
打擦边球。

北京商报： 如何进行
有效的风控？

唐伟： 投促金融独创
风控众筹和项目路演，全
面披露项目信息和借款人
信息。在每个项目上线前，
我们进行项目路演， 把借
款方、银行、律师、投资代
表、担保机构聚在一起，大
家现场提问， 让借款人介
绍自己的项目、现场解答，

北京商报记者 闫瑾

·资讯· 商报访谈

唐伟：P2P做金融产品不能图快

今年全国“两会”的政
府工作报告中，用“异军突
起” 来形容互联网金融的
发展，并明确要“促进互联
网金融健康发展”，令“互
联网金融” 成为万众瞩目
的明星。

现如今， 投资者投资
渠道狭窄。传统银行理财，
因线下运营成本过高，收
益普遍偏低。 部分人选择
投资收益过高的P2P个人
借贷平台 ， 但其中有些
P2P平台盲目追求交易量
扩张， 忽视了其中蕴含的
信用风险。 老百姓被夹在
中间，无从选择。而聚爱财
作为一家拥有20万客户的

P2B平台， 将为用户提供
高收益、 高安全的金融理
财产品。同时，拥有第三方
金融机构担保更凸现了其
安全性。对于如何防止“踩
雷”，聚爱财理财指出了避
开互联网金融雷区的五大
法宝。

首先，查看基础信息。
确定平台的真实合法性，
是否有合法营业执照、是
否有ICP备案、 是否体现
公司地址等。

第二，查看关键信息。
从安全性来说， 公司如果
有银行、 政府背景或者有
著名投资公司投资， 那么
便可以定义为行业内的

“优等生”。 如聚爱财理财
自身就获得了红杉旗下源
码投资以及上海景林两家
国际级投资公司的投资。

第三，了解公司风控。
一个优质的互联网金融企
业有自己的风控团队，这
支队伍严格控制着每件售
出产品的风险。 如聚爱财
理财就拥有一支有着多年
经验的风控团队， 没有抵
押物或金融机构的产品休
想进入市场流通。

第四，查看收益。收益
并非越高越好，利率越高、
风险越大， 并且超出一定
利率范围是不受国家法律
所保护的。 虽然金融资产

都是来自于银行等传统金
融机构，但和银行相比，聚
爱财是依托于手机和电脑
的互联网销售平台， 运营
成本低， 能够最大限度地
让利给用户。

最后便是查看项目 。
每一件在售的项目必须透
明，说明资金流向、融资人
的用途等， 能经得起用户
的检验。此外，依托云计算
和其独有的大数据处理技
术， 聚爱财分析用户的期
望投资收益、 理财目标以
及对理财期限的要求，为
用户量身定制最合适的理
财方案。

北京商报记者 闫瑾

规避互联网金融雷区五大法宝

汇付天下推财富管理解决方案

北京商报讯（记者 闫瑾）国内综合金融服务企
业汇付天下有限公司（以下简称“汇付天下 ”）旗下的
理财服务平台云财富率先推出定制化的一站式解决
方案。

汇付天下云财富将通过搭建销售服务平台、 专属
客户CRM平台和强大的线下支付渠道，帮助理财公司
建立庞大的销售网络，降低客户流失率；通过搭建销售
管理控台和完善的运营后台提高销售管理效率和运营
效率，完善运营后台及线下支付通道，大幅提高运营效
率；通过为小贷公司、第三方理财等新金融业态提供定
制化方案，连通售前、售中、售后，开创互联网理财创新
服务模式。

首个网贷私密董事会成立

北京商报讯（记者 马元月 岳品瑜）在监管未明确
时，多数P2P平台的发展仍靠自行摸索，这样难免走弯
路。平安理财网日前发起成立了中国首家专注于互联
网金融网贷领域的新型私密董事会组织———窝头私董
会，旨在小圈子范围内贡献干货、共享资源，降低经营
成本。

在当日的新闻发布会上， 平安理财网创始人吴永
峰、安润金融CEO杨周、建安金融总经理曹新杰等共计
12家窝头私董会的首批成员共同签署了诚信自律公
约。 中国互联网金融研究院和中国互联网金融青年会
与窝头私董会共同签署战略合作协议。吴永峰表示，发
起成立窝头私董会的初衷就是想做一个自律互助的小
圈子，大家都需要贡献干货、共享资源，这样会少走很
多弯路、少花很多冤枉钱。

校园白条与P2P平台大学生产品一览

校园白条

P2P平台

额度

1000-8000元

3000-5万元

是否拥有免息期

30天

无

利率

免息期内免费，分期付款，需付1%/期手续费

按照3-12个月期限不同，年利率为5%-26.24%


