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3月12日，全新CROWN皇冠在上海
正式上市。27.98万元的起步价格、极具革
新魅力的商品优势， 令消费者格外心动。
为了进一步凸显全新CROWN皇冠的尊
贵与豪华特性，一汽丰田为其量身定制的
“至诚·优享”专属服务以及“至诚·尊享”
金融方案等政策， 在 “用车与享受生活”
上， 为消费者构建起全新的豪华体验，更
将坚定他们拥有皇冠的信念。

豪华品牌相对大众化品牌一个重要
区隔就是服务。 以至诚款待的尊崇理念，
为用户带来CROWN皇冠专属的尊贵体
验，是“至诚·优享”专属服务的最大特点。
它的内容主要包括在全国指定的经销店
内提供的专属服务———从购车到售后再
到爱车置换， 均由CROWN皇冠专员提

供一对一专项服务；此外，一汽丰田还将
为全新CROWN皇冠提供4年或10万公
里保修服务，同时保修期内定期保养工时
费全免；而一旦发生事故或故障等需要救
援的情况， 还可提供专家24小时支援，必
要时可提供住宿、 机票或商务代驾等。从
中不难看出，“至诚·优享” 专属服务将低
成本养护、安心用车等实惠最大限度让利
于消费者，并尽最大努力提升车主的尊贵
身份。

除了“至诚·优享”专属服务外，为了
助力处于事业上升期的社会精英早日实
现拥有皇冠的梦想， 全新CROWN皇冠
还带来了“至诚·尊享”金融方案政策。该
政策将包括“附加金融贷款 ”和 “回购保
障型贷款”两部分。其中“附加金融贷款”

可以与一般车贷同步申请、一起办理，不
需首付。 它的用途是将购置新车所产生
的购置税、车险、车辆装潢等附加费用打
包进行贷款。以2.5L尊享版为例（指导价
格为38.58万元）， 其车辆购置税约为3.3
万元， 按全险三者50万元计算其保险费
用在1万元左右，仅二者的合计费用就将
达到4.3万元（具体费用根据车型以到店
核算为准）。如果采用“附加金融贷款”的
方式， 可为需要资金周转的家庭或个人
进一步缓解资金压力；而“回购保障型贷
款 ”首付只需30%，还有2-4年期超低月
供 ，并赠送2-4年4-8次基础保养 。此外
其最大优势在于车主在付清尾款后 ，如
果有换车的需求， 在满足回购条件的情
况下，经销店可对用户的车辆进行回购，

为用户购车、用车、换车提供一条龙无缝
衔接服务，既省心又省力，让用户尽享无
忧的汽车生活。

具有卓然实力 、 尊贵专属服务 ，再
加上省心省力的金融购车方案 ， 全新
CROWN皇冠值得年轻的社会精英关
注 。同时 ，截止到今年5月31日 ，一汽丰
田还特别为全新CROWN皇冠推出 “至
诚·置换 ”豪礼 、“至诚·君子 ”好礼等活
动， 其中，“至诚·置换 ” 活动将面向广
州 、北京 、天津 、深圳等城市 ，以及华东
大区全部经销店 ，其最高置换补贴金额
可达8000元 。活动时间有限 ，欢迎心仪
全新CROWN皇冠的社会各界朋友尽
快到店垂询或访问官网 ，了解具体详情
与更多惊喜。

专属服务、金融方案护航全新皇冠全面豪华

北京商报记者日前
走访京城车市了解到，虽
然春节假期已过去月余，
但京城车市仍未走出低
迷，处于近年来最差的时
期。针对今年一季度京城
车市的疲软表现，北京亚
运村汽车交易市场副总
经理颜景辉表示，由于今
年春节较晚， 车市在3月
才开始缓慢回暖，但复苏
迹象并不明显。二季度京
城车市将基本维持一季
度的表现，“五一”小长假
可能会出现一波销售小
高峰，但并不能改变车市
的整体走向。

数据显示， 今年前两
个月， 北京新车交易量为
87800辆，同比下降8.16%，
同比降幅高于去年同期
10.96%。1-2月，北京新车
销售同比累计降幅高于全
国12.41%。其中，进口车交
易12100辆 ， 相比去年的
12800 辆 累 计 同 比 下 降
5.47% ， 占 新 车 总 销 量
13.78%， 同比降幅高于去
年同期32.2%。 颜景辉认
为， 这与消费环境不太乐
观， 致使市场需求疲弱有
很大关系。

北京商报记者走访中

发现， 京城各家经销商的
新车优惠金额与今年开年
时基本持平。目前，上海大
众朗逸1.6L车型优惠金额
维持在1.7万元、 一汽-大
众高尔夫7的1.4T车型优
惠2.8万元、 一汽-大众奥
迪A4L优惠6万元、广汽丰
田凯美瑞2.0车型优惠3万
元。 一位销售人员表示：
“由于北京实施限购政策，
市场中的新车购车指标是
固定的， 因此今年以来店
内销售车型的优惠金额一
直保持高位， 基本没有变
化， 目前的新车销售已经
没有利润可言， 因此未来
一段时间新车优惠金额不
会出现较大变化。”

颜景辉分析认为 ，今
年北京市限购进一步收
紧，燃油车配置指标下降
7.7%， 增量资源减少。同
时，老旧车淘汰外迁补贴
的取消，降低了消费者置
换意愿，使以旧换新的增
长受到影响 。因此 ，政策
因素导致消费动力减弱，
刚性抑制新车增长力度
加大。

事实上， 今年一季度
京城车市的表现不佳，使
业内对二季度的新车销售

普遍看空。 一位经销商负
责人坦言， 以往随着气温
回暖， 前来看车的消费者
会逐渐增多， 但目前市场
中的新车指标有限， 今年
多数中签的消费者可能会
选择“五一”小长假期间出
手。但此后，车市将逐步进
入传统的销售淡季， 仅靠
节日效应难以缓解车市的
压力。

对此，颜景辉表示，北
京老旧机动车淘汰， 将成
为今年二季度京城车市的
一大增长点。据统计，目前
北京市国II以下排放标准
的老旧机动车近百万辆，
这将为新车销售提供置换
资源。数据显示，今年前两
月， 北京老旧机动车报废

量首次超过二手车外迁
量。 北京二手车外迁率分
别为 33.56%和 36.68% ，较
去年12月分别下降9.79%
和6.67%。老旧车报废量为
转出量的4.12倍， 去年前
两个月， 老旧车转出量为
报废量的1.74倍。

据北京市老旧车淘汰
更新平台统计，截至今年2
月底， 通过淘汰审核申请
的报废车比例， 由去年同
期 的 37%提 高 至 今 年 的
80%。颜景辉认为，由于京
城车市的表现基本平稳，
所以二季度车市不会出现
较大规模的降价潮， 经销
商将基本维持一季度的优
惠幅度。
北京商报记者刘洋/文并摄

京城车市二季度难见起色
近日，乘联会公布2015年2月销量数据，上海大众

汽车继首月赢得销量“开门红”后，2月以超过16万辆
的成绩蝉联国内车市第一。2014年底， 上海大众汽车
成为国内首个产量突破1200万辆的轿车生产企业。北
京商报记者调查发现，产销屡创佳绩的背后，是上海
大众汽车一直以来对产品质量严谨的态度和精益求精
的精神。

秉承“质量是上海大众的生命”的造车理念，上海
大众汽车建立起全过程的质量管理体系， 贯穿在整个
产品生命周期之内，覆盖产品策略、技术开发、生产制
造和市场营销等各个环节。 一款车型从设计图纸到批
量生产，需要经过系列严谨的试验和测试项目，无论是
从选材到产品零部件，还是整车，都要进行严苛的质量
认可。

经过严苛的从材料到零部件的质量认可后， 针对
新车型还要通过各种整车试验来考察其综合质量及安
全性能。上海大众汽车碰撞试验中心，可以满足国标、
欧标、 美标、C-NCAP、E-NCAP等各项法规要求，实
施整车碰撞、零部件碰撞等试验，验证产品安全性设计
的结果，通过试验持续有效地提升车辆安全性能，保护
驾乘者和行人。

此外在上海大众汽车， 一款新车型问世前还需要
通过常规试车、冬季试车、夏季试车、高原试车、耐久性
试车等一系列累计100万公里以上的道路试验，以检测
车辆能够适应各种气候环境和行驶条件。 只有通过种
种条件的考验，新车型才能进入批量生产阶段。仅以安
亭厂区为例，每天有180多位专业试车人员在厂区周边
道路进行常规路跑试车，一天内累计试车里程超过4万
公里，相当于每天绕地球一圈。

在上海大众汽车质量控制体系中，像这样的试验
项目还有很多。只有精益求精，坚持不放过每一个细
节，才能制造出经得住各方面考验的产品，保证品质
始终如一。

北京商报记者 钱瑜

多样整车试验保质量
上海大众产销屡创佳绩


