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奇瑞捷豹路虎汽车有限公司常务副总裁陈雪峰（左）与奇瑞捷豹路虎汽车有限公司总裁戴慕瑞

加速本土化进程
作为路虎全新发现家族的首位成

员———全能全地形豪华SUV路虎发现神行
自发布以来便备受瞩目。发现神行采用全球
统一的设计、制造标准，是奇瑞捷豹路虎不
懈坚持全球品质、 英伦血统的又一典范，标
志着奇瑞捷豹路虎正式进入主流豪华SUV
市场，于今年10月29日以极具竞争力的价
格上市后立即赢得市场的热烈追捧。

在本届广州车展上，路虎发现神行上
市限量版也闪耀登场。通过限量版桑给巴
尔棕金中国专属车身颜色搭配黑色撞色
车顶，以及19寸9辐铝合金轮毂、专属迎宾
踏板、导航系统SD卡等亮点配置，为中国
消费者带来更多更具个性化的用车体验。

值得一提的是，与路虎发展神行同时
亮相展台的， 还有今年2月上市的路虎揽
胜极光，一年内推出两款国产车型，这样
的本土化速度在合资车企中极为少见。奇
瑞捷豹路虎总裁戴慕瑞坦言：“或许我们
来到中国市场确实有一些晚，但我们正在
迎头赶上，目前奇瑞捷豹路虎的发展速度
非常快，相信未来的发展速度会更快。”

事实上，凭借高效率的本土化速度以
及亲民的售价，奇瑞捷豹路虎两款国产车
型已经在市场上得到了消费者的认可和
追捧。 以路虎发现神行为例， 国产车型
36.8万-51.8万元的售价， 较进口版本车
型大幅下降。 一位经销商负责人表示，售
价公布后，很多消费者在新车未到店的情
况下，便已预订了该车型，表现出极大的
购买热情。

奇瑞捷豹路虎常务副总裁陈雪峰认
为，目前国内市场上销售的车型同质化现
象比较严重，竞争也比较激烈。路虎发现
神行作为一款全能、 全地型的豪华车型，
定义了该价格区间的细分市场。 同时，路
虎发现神行拥有“5＋2”座椅分布，在“二
孩政策”放开后，迎合了消费者的实际用
车需求，加之极具吸引力的价格，未来对
竞争对手和细分市场都是非常大的冲击。

此外，在对中国汽车市场拥有十余年
以上了解经验的戴慕瑞看来，中国汽车市
场确实发生了很大变化。因此，捷豹路虎

在开发新车型时，必须要及时将中国市场
和中国消费者的需求考虑进去。“其实，捷
豹路虎的车型在中国市场上非常受欢迎，
我们以最快的速度将之国产化，就是为了
能够用一个更具有吸引力的价格来将中
国消费者所喜爱的车型推向中国市场。”
戴慕瑞说。据透露，未来奇瑞捷豹路虎将
依然保持高速的车型导入速度，明年第三
款本土化生产的将为一款捷豹车型。

恪守质量生命线
一年推出两款国产车型，奇瑞捷豹路

虎在创造本土化奇迹的同时，却并没有以
牺牲质量为代价，而是恪守着一流的造车
品质。陈雪峰表示：“我们通过对每一道工
序的严格把控后，才能将具备全球标准的
产品交付到消费者手上。”

作为路虎发现神行与揽胜极光的出
生地———奇瑞捷豹路虎常熟工厂，作为全
球样板工厂，不仅在国内，即使放在全球
任何一个地方都是最先进的。 据了解，奇
瑞捷豹路虎常熟工厂的冲压、焊装、涂装
和总装四大车间，几乎汇集了全球汽车行
业最先进的制造设备。冲压车间自动化率

高达90%， 拥有世界最先进的伺服压机
线。该伺服压机线负责大型钣件及高刚性
钣件的冲压作业，是目前世界上运行最快
的生产线，可实现每3秒出一个件的速度。
同时，在奇瑞捷豹路虎常熟工厂焊装车间
内，配置了多达306台机械手，承担85%以
上的焊接工作， 平均120秒焊装完成一辆
车，并可实现三种不同车型的共线生产。

在全球先进生产设备带来精确造车
工艺的同时，奇瑞捷豹路虎常熟工厂的质
量控制环节更加严苛。其中，大部分车身
冲压件均在厂内冲压车间自制，保证制造
质量的可靠性和稳定性。而奇瑞捷豹路虎
独 家 配 备 的 车 辆 健 康 检 查 （Health
Check）， 负责车辆离开总装车间前的最
后一道检查。健康检查（Health Check）遵
循严格的质量标准， 更以客户的挑剔眼
光，对包括车辆电器功能、底盘等在内的
整车功能进行检查。为了对整车品质进行
严格的监控，奇瑞捷豹路虎常熟工厂还建
有质量中心。该中心采用来自国际一流生
产设备供应商的高精度测试设备和过程
控制软件。其中，振动台和环境仓可模拟
全季节、全天候、全路况条件，全面检测车

辆异响情况；淋雨测试设备能模拟最恶劣
环境进行测试，便于找到漏水点；三坐标
精密检测设备确保车辆尺寸控制精度。

陈雪峰透露：“所有硬件及整车的装
配最终还需要借助能够熟练操作的工人
实现，因此奇瑞捷豹路虎每一款新车型在
导入时，我们都会邀请英国工厂生产线上
的专业员工过来，与中方员工一起保证该
项目的初期质量。”

未来与IMSS紧密合作
如果说，严苛的质量控制体系为中国

消费者提供了拥有全球标准的路虎车型，
那么本土化所带来的亲民价格，则与捷豹
路虎中国与奇瑞捷豹路虎共同运营管理
的联合市场销售与服务机构（IMSS）密不
可分。

戴慕瑞认为 ，IMSS从运作至今只有
短短6个月时间，而在6个月里确实已经取
得了很多进展。IMSS将极光上市过程当
中获得的经验、教训移植或者充分运用到
国产发现神行上面，这也使得发现神行上
市非常成功 。“我相信 ， 未来我们会和
IMSS保持更为紧密的合作。 随着奇瑞捷
豹路虎公司不断的成熟，IMSS不断完善
的架构运作，我们会有更多、更好的合作，
并且会带来更好的产品。”

对于中国的汽车行业而言，联合市场
销售与服务机构是一种新型的合作方式，
它使得两家公司同时履行对中国市场及
消费者的承诺。而捷豹路虎中国和奇瑞捷
豹路虎联合市场销售与服务机构也得到
了充分授权，以确保捷豹和路虎品牌在中
国市场的长期发展，并与所信赖的经销商
伙伴们进行紧密合作，不断致力于向更多
消费者提供世界一流的产品和服务。

目前，捷豹路虎和奇瑞捷豹路虎已有
194家授权经销商投入运营， 完善的经销
商网络让所有客户方便地享受到捷豹路
虎的顶级产品和服务。同时，随着捷豹路
虎天猫官方旗舰店今年3月底正式开业，
以及捷豹路虎携手易车商城推出包括融
资及租赁业务在内的线上购车金融服务，
捷豹路虎的线上线下营销体系得到了进
一步完善。

揽胜极光、发现神行亮相广州车展秀实力

奇瑞捷豹路虎：推进本土化以质量为基石
奇瑞捷豹路虎汽车有限公

司（以下简称“奇瑞捷豹路虎”）
携手英国豪华汽车制造商捷豹
路虎，联袂登陆近日开幕的广州
车展。奇瑞捷豹路虎旗下两款产
品———路虎揽胜极光和路虎发
现神行同台亮相，路虎发现神行
上市限量版也闪耀登场，展现出
奇瑞捷豹路虎以实力成就雄心，
不断向中国市场提供全球一流
品质的产品和服务的承诺。

奇瑞捷豹路虎总裁戴慕瑞
表示：“于一年内推出揽胜极光、
发现神行两款国产路虎车型，我
们向中国消费者展示了企业高
效的运营能力和强大的综合实
力。奇瑞捷豹路虎已正式进入主
流豪华SUV市场。”


