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当代置业拓展金融业务

房地产+金融成房企转型突破口

捡起图纸和计算器
建筑工程造价对于很多人而言是个陌生词， 但是对

于建筑行业来说，计算工程项目量和价格的工程造价是
工程建设的基础性工作，存在于建筑工程立项、设计、施
工及完工后的多个重要流程当中，在公共利益、节约社会
资源等方面有重大意义。

据北京市住建委负责人介绍，工程造价是工程建设
的基础性工作 ，涉及公共利益 ，节约社会资源 ，造价工
作意义重大。目前，北京市工程建设开复工面积每年都
在2亿平方米。北京市造价专业人员约10万余人，其中造
价工程师约1万名、造价员约9万余名，广泛分布在政府
部门、工程建设、设计、施工、咨询、监理等企事业单位，
在合理确定工程造价成本、提高投资效益方面发挥着重
要作用。

“目前造价行业已经具备非常先进的计算方式，日
常工作中，造价师通常使用电脑软件就可以完成项目的
工程量计算。” 北京市建设工程造价管理协会理事长林
萌介绍，尽管“先进技术”已经应用多时，但本次决赛采
用传统的计算工程量和计价方法，主办方只为参赛者们

提供了参考文献和计算器，参赛者只能根据拿到的建筑
工程图纸，手工计算建筑装饰工程、暖通工程、电气工程
的工程量,编制清单并套用定额子目。

改变电脑依赖症
“重温这一传统方法，就是为了让专业人员了解和掌

握工程造价计量、计价的基本原理，同时可以考核现代计
算机计量、计价是否准确。”在林萌看来，捡起老办法目的
就是督促造价专业人员更深层次掌握计量、计价规则，熟
悉造价管理的法规和规章，维护建设各方主体的利益。

林萌进而补充道：“我们根据造价行业的短板和发展
需求制定大赛主题。 很多年轻的从业者入行后就使用电
脑软件进行计算工作，对基本原理、行业法规，以及个例
的应变能力都有待提高。 首次大赛选择考核传统的计价
方法就是希望让从业者了解和掌握工程造价计量、 计价
的基本原理。此外，本次比赛是对从业者基本功的一次练
兵，也提升了他们的行业自豪感。”

据悉，来自中铁建设集团、中建一局、中国新兴建设
集团、首都开发集团、北京建工集团、北京城建集团、住总
集团、 北京城乡集团8个建设集团公司约600人参加了单

位内部组织的预赛； 另外有42家造价咨询企业的84名选
手参加了造价协会组织的预赛。 最终预赛选拔出的24支
队伍，共96名选手参加了决赛。

比赛结果或与企业诚信系统挂钩
值得一提的是， 此次比赛是北京市举办的建设工程

造价首届技能大赛，对于今后是否继续举办的问题，林萌
表示将酌情而定。但是他也表示，首届大赛的内容为，采
用传统的计算工程量和计价方法，每个参赛队由4名选手
组成，根据下发的建筑图纸，选手们将集体协作，分别完
成手工计算建筑装饰工程、暖通工程、电气工程的工程量
以及行业知识的笔试内容。今后，比赛内容也将因为造价
行业的变化而确定不同主题。

对于此次工程造价技能大赛，林萌进而表示，希望未
来技能比赛结果可以与企业诚信系统挂钩，换句话说，能
够在技能比赛中获胜， 可以在企业的诚信系统中有所记
录，这也会为企业在工程造价招投标中增加砝码，提升信
誉度。若比赛结果与企业诚信直接挂钩，企业参与造价技
能比赛的积极性也会进一步提升。

北京商报记者 阿茹汗 通讯员 张晓敏 徐晴

北京首次举办建设工程造价技能大赛
为了检验北京市造价行业整体水平，提高

北京市工程造价行业人员的业务素质和劳动
技能、 强化建设工程计价依据的贯彻执行、促
进工程造价行业健康有序发展，北京建设工程
造价管理协会在11月25日，组织发起了北京市
首届“造价杯”建设工程造价行业业务技能大
赛。据悉，约有600人参加了各单位内部组织的
预赛，42家咨询企业的84名参赛选手参加了造
价协会组织的预赛。

告别了 “黄金十年 ”的房地产行业 ，
进入所谓的 “白银时代 ”，转型成为众多
房企不得不面临的问题。 房地产市场进
入“新常态 ”，利润率下滑对于资金密集
型的房地产行业来说， 开始寻求与多种
产业融合， 通过跨界转型寻找新的利润
增长点。近段时间，房企积极布局房地产
金融业务 ，11月30日当代置业与平安大
华签订战略合作协议，拓展金融领域。业
内人士认为，房企布局金融，可通过多元
化业务获得较高的投资回报收益， 今年
房地产金融发展势头较好， 对于处在转
型期的房企而言，房地产+金融成为重要
的突破口。

当代置业开始布局
11月30日，当代置业（中国）有限公司

发布公告称，与平安大华达成为期三年的
战略合作。公告显示，当代置业间接全资
子公司当代节能置业股份有限公司与深
圳平安大华汇通财富管理有限公司订立
为期三年的战略合作框架协议。行业专家
认为，此次合作是当代置业尝试拓展金融
业务，能有效拓宽融资渠道。

根据战略合作协议，平安大华汇通将
以成立专项资产管理计划等方式为当代
节能提供金融服务，包括资产管理计划投
资、融资筹划、资产证券化以及应收账款
及股权质押融资等合作方式。平安大华汇
通亦同意向当代节能及若干与当代节能
关联的创新型公司及互联网金融公司提

供现金管理类金融服务，包括流动资金投
资管理、企业净值提升管理、贷币基金产
品结算管理等方式。

事实上，当代置业早已开始布局金融
领域。10月举办的当代置业西安品牌发布
会上，推出众筹+VR模式，则由当代置业
成功孵化的全国首家互联网+金融+房地
产平台———“无忧我房”带来。

众多房企落子金融
面对利润率下滑等困境，众多房企开

始寻求新的利润增长点，布局房地产金融
业务。从目前房企布局“大金融”的领域来
看，几乎涉及包括银行、保险、券商、交易
所、信托基金等在内的方方面面。

诸如恒大、万达、绿地、泛海控股等众

多知名房企也涉足房地产金融领域，继恒
大收购华夏银行股权之后，恒大人寿也于
恒大再次夺得亚冠之后正式亮相。 据了
解，去年1月恒大发布公告称，公司已透过
其附属公司在市场上收购共402695498股
华夏股份，总代价为人民币33亿元，当时
恒大收购华夏银行股份占华夏银行已发
行股本总额约4.522%。业内人士称，当时
已有不少房企有投资银行的计划和行动，
去年下半年至今， 万科参股徽商银行、新
湖中宝与温州银行进行战略合作等诸多
案例。

再如，日前泛海控股就以10.2亿元的
价格收购了民安保险51%的股份。在成功
收购民安保险后， 加上先前的民生证券、
民生信托，泛海控股的金融版图呈现出证

券、信托、保险的“三驾马车”模式，其综合
金融布局初步形成。

房地产+金融成转型突破口
去年下半年以来，无论是迫于中长期

房地产行业发展空间局限性，还是企业的
多元化战略发展的需要，还是为了迎合经
济结构调整市场背景下的城镇化发展机
会，以及为了降低融资成本的需要，品牌
房企谋求转型投资的趋势在2014年下半
年以来逐渐显现，而积极布局金融领域也
成为行业共识。

同策咨询研究中心总监张宏伟认为，
就房企积极布局“大金融”来讲，主要体现
其五大战略图谋：一是多元化业务谋求较
高的投资回报收益；二是通过“大金融”的
战略布局，提供融资的便利，降低房地产
业务的融资成本；三是与房企“地产+X产
业”发展战略形成协同发展格局，促进地
产与金融的协同发展；四是以物业服务为
接口，赚取增值服务收益；五是促使市场
向“金融业+加工业”变革。

业内人士认为，目前很多房企跨界做
金融，其实就是希望摆脱对传统土地增值
模式的依赖，通过控股金融企业，能够促
使新一轮资本投资朝更富有竞争性和前
瞻性的产业导入。 地产行业与金融结合，
还可能衍生出一些新的行业， 如投资寿
险，能够为后续养老及休闲产业的发展提
供新的动力。

北京商报记者 赖大臣 彭耀广


