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北京商报 2015.12.3
家居产业周刊

北京商报讯（记者
吴厚斌）11月28日，TATA
木门全国最大旗舰店在
江城武汉正式揭幕，揭幕
人是正在装修爱巢的李
晨，让这家旗舰店变得万
众瞩目。

上下两层、门脸儿朝
外、面积达2000平方米，对
于一个品牌旗舰店来说，
无疑是创纪录的。在洋溢
着喜气的欧亚达汉阳国
际广场最黄金的位置 ，
“TATA木门”以其独有的
白色外观，远远地吸人眼
球。 在TATA木门遍布全
国600多个城市的1500多
家专卖店中，该店堪称最
大。“我们需要一个足够的
产品展示空间，欧亚达又
提供了这样的一个好位
置，于是促成了大店的开
业。”TATA木门董事长助

理张岩向北京商报记者
解读了这个最大旗舰店
的由来。

“回家第一件事就是
开门，门能够给予安全感，
可以隔绝室外嘈杂，让我
们在家享受片刻的安宁。
TATA木门注重科技环
保，能够静音，非常非常值
得信赖，非常非常时尚，非
常非常有品质。”作为一个
正在装修新家的明星，李
晨用三个“非常非常”表达
了自己的赞美之情，不乏
肺腑之言。

在李晨揭幕当日 ，
TATA木门旗舰店获得
的订单超过1000单，销售
额将近1500万元。难怪现
场有偷偷前来观摩的同
行感叹：“我的生意不好
做，原来份额是被TATA
抢走了！”

北京商报讯（记者
谢佳婷）定制，不仅风靡
于衣柜之类的领域，在软
体家具中也开始受宠。11
月28日，在居然之家金源
店地下一层的 “秘密花
园”，爱依瑞斯董事长范珊
珊在“女神爱当家”项目第
二季新品发布会上宣布，
开启沙发定制时代。

一位位模特身着时
尚而艳丽的礼服，从T台
走向“秘密花园”，曼妙的
身姿在灯光、绿植与花卉
之中舞动，最令人惊艳的
是，她们身上穿的并非普
通衣裙，而是由爱依瑞斯
沙发面料裁制而成……
这场别出心裁的时装秀，
秀的正是爱依瑞斯沙发
面料的工艺与质感。“我
们提供300种天然棉麻面
料，采用纳米银离子技术

让面料更加灵动，面料百
变沙发自然就可以百变，
它的长短、尺寸、面料、色
彩、进深，只要你想它就
改变，就像守候我们温暖
客厅生活的擎天柱变形
金刚。”在T台上，爱依瑞
斯营销副总裁陈涛幽默
风趣地介绍爱依瑞斯定
制的独特：1+2+3任意组
合，就连坐感都可以随心
所欲，平板电脑、冷热温
控的杯托、有香薰系统触
摸阅读灯等智能家居科
技功能都可量身定制。

“爱依瑞斯向客户承
诺，我们的定制一定不是
在炒概念，而是我们沉淀
了20年的技术。” 范珊珊
表示，爱依瑞斯开启的定
制时代，是将消费者的性
格融入到沙发定制中，真
正的个性定制。

将消费者的性格融入产品中

爱依瑞斯开启沙发定制时代
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北京商报讯（记者 谢
佳婷）11月28日，居然之家
全国第121家门店落子克拉
玛依。引人注目的是，这是
居然之家进军新疆的第一
店， 随后乌鲁木齐新联店、
昌吉店将接连开业，初步形
成新疆地区的连锁局面。落
子新疆，意味着居然之家开
始深度发掘西北市场、布局
全国战略正在提速。

作为进军新疆的第一
店， 居然之家克拉玛依店
整栋建筑充满时尚感，外
立面以蓝白相间的瓷板与
玻璃幕墙装饰而成， 步入
其中，全透明观光电梯、超
大的LED屏显示、 先进的
中央空调、环保新风系统、
多媒体导购指示系统等配
套服务设施又营造出一种
充满科技感与现代化的氛
围。 为了第一次与新疆克
拉玛依市民见面的好印
象， 居然之家特意穿上了
新衣———采用全新的VI和
建筑标准。一切都昭示着，
居然之家不是随便来走
走，而是要在这里生根、发
芽、开花、结果。

“居然蓝”带给新疆克

拉玛依市民的惊喜， 不仅
仅是时尚、舒适、温馨的购
物氛围。 作为克拉玛依首
个 “一站式 ”家居建材大
型主题购物中心， 居然之
家克拉玛依店2.7万平方
米精品建材馆、3万平方米
高端家具生活馆、1.3万平
方米全屋定制体验馆和配
套的5万平方米仓储物流
基地、10万平方米一站式
基础材料市场以及1500平
方米会展中心， 为消费者
提供设计、材料、家具、家
居用品及饰品等一站式服
务，蜜蜂瓷砖、得高地板、

芝华仕沙发、丝涟床具、摩
迪卡欧美家具、 博洛尼衣
柜等63个国际国内一线品
牌也被首次带入克拉玛
依， 市民选购中高端家居
建材产品必须去乌鲁木齐
甚至北上广的历史已然终
结。值得注意的是，居然之
家带入新疆的不仅仅是国
际国内一线大牌，还有“30
天无理由退换货”、“送货
安装零延迟”、“商品质保
期延长至三年” 等先进的
服务承诺与管理理念。克
拉玛依店的开出触发整个
新疆区域家居卖场升级也

不无可能。
“进驻克拉玛依是居

然之家今年全国战略布
局的重要一环。” 居然之
家新疆区域项目负责人
邢振强表示，克拉玛依市
地处准噶尔盆地西北缘，
欧亚大陆中心区域，作为
本地现有最大的家居建
材卖场， 具有立足油城、
辐射北疆的独特区位优
势，服务和发展空间十分
广阔 。事实上 ，克拉玛依
店的开业只是居然之家
进军新疆的第一步，北京
商报记者获悉，居然之家
乌鲁木齐新联店预计将
于2016年初开业 ，昌吉店
也将于2016年底开业 。随
着三子连落，居然之家在
新疆的连锁将初现。

北京商报记者获悉 ，
随着克拉玛依店的开业，
居然之家已经将连锁店布
局到除西藏、上海、江西、
广西以外的全国27个省、
市、自治区，全国大中城市
签约门店达209家，开业门
店121家， 营业面积超过
600万平方米，年销售额接
近400亿元。

带领63个一线品牌深度发掘西北市场

居然之家新疆开出首家店

克拉玛依店作为居然之家新疆第一店，以特有的“居然蓝”
营造时尚、舒适、温馨的购物氛围，带去全新的家居购物体验。

面积达2000平方米创旗舰店纪录

TATA木门邀李晨揭幕最大店

李晨亲临TATA木门旗舰店，盛赞静音门有品质。

红星美凯龙结盟2000家地产商

北京商报讯（记者 谢佳婷 实习生 曲英杰）11月25
日，红星美凯龙联手易居中国、新浪乐居、星空地产、好
屋中国四大平台，与包括朗诗、招商地产、碧桂园在内
的2000家地产商结盟开展战略合作， 参与合作的楼盘
覆盖了包括北京、杭州、长沙、郑州在内的50座城市。

庞大的业主家装市场是红星美凯龙与地产商此次
合作的基础。合作开启后，购房者可以从红星美凯龙得
到专业家居设计指导、 个性化家装定制方案、 家装套
餐、“星承诺、心服务”以及VIP会员服务等等，这将为房
企提供可观的增值效益， 并将成为其营销和物业的重
要卖点；同时，大规模的合作也将为红星美凯龙未来的
发展开辟蓝海，推动其服务体系从“一站式服务”升级
为囊括设计、家装、家居、金融、物流、售后多个环节的
“一站式全场景家装家居服务平台”。

北京商报讯（记者 吕承锦）2015年的家居行业可
谓是风起云涌， 无数家居企业将眼光瞄向了互联网这
块刚刚被开垦的处女地。11月27日，以“连接·效果”为
主题的2016 COM中国家居互联网营销峰会在京举
行， 其中由腾讯家居所推出的定制化产品吸引了在座
家居企业的目光。

每24小时打开40个网站链接，每100秒切换一次手
机程序，每天查看手机次数150次，这是本次峰会上腾
讯家居总裁蔡钺向大家展示的一组数据。“正因为用户
的行为发生了改变，从而让消费模式、沟通场景以及营
销载体都发生了深刻变革。”蔡钺表示，基于这种深刻
变化，2016年腾讯将力推家居页卡以及 《设计是空》、
《任性厨房》两档腾讯家居自制栏目，来迎合当下的用
户需求。“通过全民综艺、 体育赛事等此类的定制化产
品，连接线上与线下，突破传统的营销界限，形成有效
的引流，从而带领企业一同开拓市场。”

据悉，由腾讯家居举办的“全民家居购”第一季以
总成交订单32419单、 总成交金额3.2亿元的成果成为
行业内瞩目的焦点， 下一季全民家居购将覆盖20个省
份100个城市，为家居消费者带来更好的消费体验。

北京商报讯（记者 谢佳婷 实习生 曲英杰）即将
来临的“双12”无疑是消费者入手低价好货、商家狂揽
人气的又一绝佳时机。 尽管正式开抢仅限于12月12日
和13日两天，集美家居却已未雨绸缪，提前12天便开始
为“双12”大战蓄势布局。

北京商报记者了解到，11月30日-12月11日，消费
者可登录集美家居官方网站， 提前抢购9折代金卡，活
动当日， 凭代金卡到集美家居京城六店购物的消费
者 ， 即可享受直补10%的优惠 ；12月2日至活动日期
间，集美家居官网将每日推出一款特定品牌无限制购
物券， 活动当天20元家具无限制购物券将升值为200
元，10元建材无限制购物券将升值为100元；除了提前
送出的代金卡和无限制购物券，活动当天集美家居还
将为到场的消费者提供第三重特惠 。12月12日-13
日 ，在东方弘叶 、华力世家 、百成 、晓月家具 、意风家
具、 亚美特家具、 东方百盛、 小桔灯家具8店消费满
1000元的消费者，均可享受商场5%的补贴，并可得到
与购物金额等额的会员积分。

集美家居提前布局“双12”

北京商报讯（记者 谢佳婷 实习生 曲英杰）年度
压轴大戏《芈月传》11月30日首播大热，在众多观众折
服于“非常”太后的风采时，城外诚在12月5日-6日顺
势推出了非常“价”日，为消费者提供非常“价”。

北京商报记者了解到，城外诚五店联动，为此次年
终盛惠备齐了三道非常“价”。第一道非常“价”是“年终
盛惠狂欢购，实付满额再减免”，活动当天消费者实付
满5000元减300元，最高可减万元；第二道非常“价”是
“年终盛惠双重礼，万份惊喜现场发”，活动当天城外
诚将提供2000份免单机会，10000份惊喜大礼， 消费者
实付满额即有机会赢取最高5000元的免单卡、iPhone
6、iPad mini等；第三道非常“价”是“微信红包发发发，
千元免单赚赚赚”，12月1日-4日， 参加微信红包抽奖
的消费者可享受100-1000元现金免单。此外，活动当
日城外诚提供5000份爱心餐， 实付3000元的消费者可
获赠10元爱心午餐券。

城外诚借势《芈月传》推非常“价”日

腾讯家居推定制化产品连接线上线下

从T台走向“秘密花园”，模特们展现爱依瑞斯的定制风格。


