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北京商报

公 告
北京盛世方成科技有

限 公 司 （ 注 册 号 ：
110105016957435）股东王
琼因工作原因决定退出持
有的全部股权（出资额），该
公司股东会议同意其退出
并减少相应公司注册资本，
特此公告。

2015 年 12 月 4 日

北京商报讯（记者 卢扬 实习记者 冯雪菲）亚马
逊中国昨日推出全新Fire平板电脑，预售价为499元 。
此次全新的Fire平板电脑针对中国用户的阅读及英
语学习打造了升级版功能 。在阅读方面 ，依托Kindle
强大的电子书资源，Fire平板电脑为中国用户提供超
过27万本正版电子书选择 ，并配备了低反光、大广角
的7英寸IPS屏幕以及悉心设计的“防蓝光模式” ，从而
加强了平板电脑上的阅读体验感。

而且，亚马逊为中国用户打造了一系列独特的英
语学习功能，包括英文书籍的智能推荐、中文生词提
示和标准语音朗读等，帮助英语学习者不仅在阅读中
获得乐趣，而且循序渐进地提升英文水平。

此外 ，亚马逊中国昨日还宣布与百度达成战略
合作 ，在搜索能力 、应用分发和视频内容分发等领
域展开广泛合作，以满足中国用户对Fire平板电脑和
Kindle电子书阅读器的多方位使用需求和内容服务
体验。

2004年，亚马逊进入中国，目前在中国拥有三大核
心业务，包括网络购物平台、Kindle及数字内容和亚马
逊云计算服务。其中，Kindle是亚马逊以电子书店、电子
阅读设备和平板电脑为核心搭建的完善的生态系统。
Kindle中国书店于2012年底发布，截至2015年10月上线
的中文及原版书籍超过27万册。2013年至今，亚马逊在

中国共上市了三代电子
阅读器以及Fire平板电
脑设备， 在电子书领域
占据了市场主要份额 ，
此 次 亚 马 逊 再 次 推 出
Fire平板电脑，也是要在
Kindle中国用户的基础
上， 以更好的产品服务
来开拓市场。

一家民营图书馆的生存之道

·速读·

筹备两年投资近500万元
雜·書舘馆藏图书及纸质文献资料近

百万册（件），据了解，这些价值几十亿的
藏书全部来自于藏家们通过拍卖会以及
网络交易平台收集得来。 “藏书家们花了
二三十年的时间收集图书，而且他们买书
会依托自己的思路，比如《瓦尔登湖》这本
书，藏书家会收集全世界不同时期、不同
版本、不同作者的著作，最后成为了一个
系列。”雜·書舘业务副馆长孙雨田向北京
商报记者说。

“雜·書舘的筹备工作做了将近两年，
前期投资包括房租、水电、装修、人力等在
内将近500万元。 办书馆不是一次性投入，
我们要做的事情是长期性的。”孙雨田如是
说。北京商报记者经过实地探访发现，雜·
書舘现如今的位置位于北五环外， 从市中
心坐地铁到达此处需要一个小时左右的时
间。尽管选址较为偏僻，但书馆的房租一年
就高达200万元。据了解，馆内阅读空间的
设计、装修也都是请专业人员打造。

国学馆分馆之一的民族民俗古籍馆
内藏有线装清朝民国民间地方文学 、文
化、民俗、历史文献，包括弹词、鼓词、唱本
等共3万余种，10万余册。孙雨田向北京商
报记者介绍：“我们不是为了开馆去积累
这些书籍，而是积累达到了规模后，具备
了开馆的一定条件。这些书籍放在家里其
实体现不了自身的文化价值，拿出来供公
众阅读，供学者做研究，意义更大，书馆实
际上也起到了桥梁的作用，未来我们还会
不断地积累、投入。”

全免费模式如何维系高投入
雜·書舘为书友们提供了免费阅读、

免费抄录、免费茶水及水果的服务，在开
馆当天迎来了近400名读者前来阅览。现
阶段国内的民营图书馆大多为公益项目，
有数据显示，近年来全国各地相继创立了
近300家民营公益图书馆， 但业内人士表
示，整体来看数量少、规模小。由于长时间
缺乏运营资金，找不到实现盈利的有效途
径，加上书馆的房租、水电等成本不断上

涨，大部分民营图书馆最终都以关门而告
终。于2011年开馆的上海2666图书馆被称
为“文青重地”，由于成本问题这家书馆开
业仅两年便夭折。

业内人士看来，在没有政府补贴的情
况下，要想维持一家图书馆的运营首先是
一件十分消耗财力的事情，尤其在北京这
样一个寸土寸金的地方，高昂的租金首先
就成为经营者最大的负担，“像这类民营
图书馆如果规模太小就没有效益，规模太
大也承受不起。” 北京大学文化产业研究
院副院长陈少峰如是说。

对于这样的行业现状， 孙雨田表示：
“我们也预料到， 前几年的投入资金很难
收回，经过前期测算，前两年甚至以后的
几年都要持续往图书馆投入将近300万元
的资金来维持图书馆的运营。” 如此高昂
的投入是如何实现，孙雨田向北京商报记
者介绍：“所有的公益项目如果没有资金
循环是不行的，我们可能会在其他领域赚
取利润来补贴书馆。”

中央财经大学文化经济研究院院长

魏鹏举表示：“公益性的图书馆甚至其他
一些项目会通过经营机构合作的方式来
寻求资金支持， 而且资金也来自多方面。
有纯粹的公益支持， 也有与品牌相关联
的，通过公益项目为与品牌相关的经营性
机构带来效益。绝大多数公益项目都带有
关联性，可能本身不以公益来盈利，结合
经营性的活动是普遍现象。”

差异化服务成维系运营关键
“民营图书馆在藏书及服务方面可以

做些补充，它里面有些藏书可能在别的地
方看不到，像这样的图书馆会提供一种领
先的服务。”陈少峰如是说。近年来民营图
书馆的兴起不仅让阅读空间变得多样化，
在满足用户阅读需求方面也体现了灵活
性，孙雨田向北京商报记者介绍说：“我们
也会通过好的服务来营造口碑，我们为书
友提供一个适合阅读的舒适空间，当你在
一个区域阅览的时候，你会看到摆放的一
系列书籍。而国学馆的内容更多的是为学
者、知识分子提供研究的资源。”

在国外面向公众免费开放的图书馆
并不仅是藏书的地方，也是聚集各类公益
活动的文化场所，中国创意产业研究中心
主任张京成表示：“国外的一些公益性质
图书馆实际也需要经营其他项目，可能会
通过作者签售会或是其他文化活动来平
衡一部分成本。”

在陈少峰看来，民营图书馆的社会效
益如何还要看未来的发展。要尽可能地体
现自己的特色，比如在某一方面的藏书比
较齐全，便于阅读爱好者及某些专业人士
阅读，做专题图书馆可能会比较好。“由于
区位问题可能读者群不是很大，但是可能
会有定向的客户， 或者说图书馆有特色，
专注于学术性， 专业化可能会弥补便利
性。”张京成如是说。

北京商报记者 卢扬 实习记者 冯雪菲

当代控股集团近日与中广国际
传媒在厦门签署战略合作协议 ，启
动“中国梦”影视系列工程，让人们
将目光继续聚集在当代东方身上 。
提起当代东方，大多数人均是从《碟
中谍5》上映后 ，当代东方作为该部
影片背后的中国投资者才对它有了
认识。值得注意的是，当代东方现已
收购中广国际数字院线，并签下《饥
饿游戏》等IP，多个布局让当代东方
吸引众多人的视线。

当代东方是影视行业的新人，公
开资料显示，当代东方从去年拟定收
购国内影视公司盟将威开始进行转

型，直到今年6月行权，真正转型为影
视公司。

除了布局影视业务以外， 当代
东方还在今年上半年布局自己的IP
阵营，并先后与ChinaJoy承展方汉威
信恒、手游开发商巨人网络等合作，
同时通过当代东方在国内外的渠
道，已从欧美低调引入《饥饿游戏》、
《铁甲钢拳》等S级电影IP，计划改编
为符合中国玩家习惯的游戏产品 ，
并在国内签下《摩合罗传》、《新宋》、
《醉游记 》等热门小说 IP ，围绕 “影
视+游戏+x”打造影游联动。

目前文化产业是众多资本转

型 、跨界的主要领域之一 ，而当代
东方虽然进入文化产业时间不长 ，
但已进行多个布局 ，并凭借 《碟中
谍5》 等契机使自己在业内具有一
定知名度。 但同时也能注意到 ，现
阶段文化行业尤其是影视行业竞
争激烈，不仅较大规模的影视公司
通过并购 、收购 ，并凭借积累的影
响力巩固自己的地位 ，稍小规模的
公司也在不断寻求合作等契机壮
大自己的竞争力 ，当代东方若想在
业内站稳脚跟还需经历不小的考
验和挑战。

北京商报记者 卢扬 郑蕊

由高晓松担任馆长的民营公益图书
馆———雜·書舘已开馆迎客近一周。北京
商报记者实地采访得知， 馆内的藏书来
自于藏家的贡献， 前期资金投入也达到
了近500万元。 雜·書舘的开业也让大众
再次将目光瞄向了民营图书馆。 目前北
京市内已经有不少民营图书馆的身影，
但由于房租、水电等经营压力，以及书源
等方面的困难， 部分民营图书馆生存得
有些艰难。 一些资质尚浅或其他条件不
符的民营图书馆在维持经营方面仍面临
不少困难。

三年价格已翻倍 IP虚火暴露行业隐忧
阿里影业副总裁徐远翔近日针

对超级IP的开发以及编剧行业的颠
覆性言论已在业内引起广泛热议 ，
与此同时， 影视公司近期的诸多布
局中， 购买热门IP作为影视项目的
储备资源仍是主要动作之一。 随着
影视公司对IP激烈的争夺，IP价格虚
高已成为不争的事实， 同时一线编
剧的价格也在飞涨， 不断升高的数
字让众多影视公司既对IP改编望而
却步， 同时又难以承受制作原创项
目的成本，制约了市场的发展进程。

以往网络小说等影视改编权并

未受到影视公司的高度重视，但随着
《古剑奇谭》、《花千骨》等影视剧的热
映，IP已成为业内的香饽饽， 从版权
方求影视公司求买变已经变成影视
公司求版权方卖的局面。目前IP版权
费已由几十万元增长到百万元甚至
千万元级别，而一线知名编剧单集稿
酬的上涨幅度也不可小觑，2010年时
单集价格为10万元，而在2013年单集
价格已上涨至25万元。

针对不断上涨的价格， 影视公
司也在寻求探索其他途径， 徐远翔
表示， 以竞争模式替代编剧开发模

式 ，使 IP商业化 。此外 ，网络自制剧
《替身》则把美国“编剧室”的创作模
式带到中国， 按照美剧的方式和流
程进行创作。

无论采取何种方式都会使其中
一方缩减收益，但在业内看来，目前
国内优质IP资源已经所剩不多，很快
就将耗尽，假若继续按照现阶段盲目
的争夺态势，未来公司购买的IP将成
为烫手山芋，哪怕是超级IP，也将面
临亏损的风险。 面对虚高的价格，业
内急需摆正态度，让市场回归理性。

北京商报记者 卢扬 郑蕊

收院线签IP��当代东方能否一瞬突起

亚马逊上线Fire开辟电子阅读市场


