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随 着 2015年 渐 近 尾
声， 各大车企开始陆续透
出一些有关明年将推出新
产品的消息。 北京商报记
者日前获悉， 瞄准合资紧
凑级市场的北京现代领
动，将于明年一季度上市。

紧凑型中级车市场
一直都是主流车企的必
争之地，在强手林立的合
资紧凑级市场中 ，来自德
系 、美系 、日系的众多老
牌车型都在市场中打拼
多年。作为北京现代目前
在紧凑级车型中的旗舰
产品，领动具备与对手车
型竞争的实力。 据了解，
领动搭载了全新的 1.4T
发动机+7速双离合变速

箱的动力组合，最大功率
94kW， 最大扭矩 211N·
m， 这也是北京现代紧凑
级车型首次搭载 “T”动
力 。同时 ，还有一部同级
独有的缸内直喷1.6L自然
吸气发动机也将被搭载
到领动上。

领动在北京现代家族
化设计的基础上， 更倾向
于紧凑级的个性张扬，在
流体雕塑2.0设计理念基础
上增加了 “Low & Wide”、
“静中有动”的设计元素。双
腰线、溜背车身、凌厉的出
风口都让这款新车更具冲
击力 。4570/1800/1440mm
的三围配合2700mm的轴
距， 让它在空间的竞争中

也不落下风。此外，方向盘
加热、驾驶席记忆座椅、双
区自动空调、 后备厢智能
开启等同级独有配置在内
的多项越级配置， 和AEB

自动紧急制动系统、 车道
偏离预警、膝部气囊、盲区
监测等安全配置都让领动
竞争力十足。

北京商报记者 刘洋

北京现代领动将于明年一季度上市

·资讯·

全新Jeep自由光登陆京城市场
专业级城市SUV全新 Jeep自由光近日在京上市，

新车已陆续到店销售。 作为同级市场专业城市SUV的
标杆之作，全新Jeep自由光为消费者带来了20万-30万
元区间中型城市SUV的专业之选。 全新Jeep自由光首
批上市的5款车型均搭载了2.4L虎鲨发动机和全系标
配的9AT自动变速箱， 并提供了专业四驱和两驱版本
供消费者选择。据悉，未来Jeep还将推出20万元起售的
2.0L车型。消费者可通过Jeep自有电商平台“订车宝”进
行线上预订，购车成功还可享受订车宝特权。

华晨金杯海狮系列车型全新升级
作为中国多功能商务车品牌的领航者， 华晨金杯

不久前携旗下新海狮、大海狮新款车型登陆广州车展，
并宣布正式上市。 这两款车型的官方指导价为新海狮
7.38万-8.18万元，大海狮9.98万-10.68万元。据介绍，
大海狮新品在配备、空间等各方面同样专业实用，而且
为客户提供了更大的使用空间， 车厢内部宽度比新海
狮提高 13% ， 达到 1750mm； 高度提高 14% ， 达到
1650mm；容积更达到8400L，空间利用率达到40%，超
越同级别欧系轻客11%。 同时搭载引用丰田技术的2.4
升汽油发动机和2.5升高压共轨柴油发动机，整车动力
性和经济性完美相融。

特斯拉南北长途充电网完工
特斯拉南北长途公用充电网已全线开通。据悉，哈

尔滨至深圳，特斯拉车主可通过车控电脑提示，利用沿
途特斯拉公用充电桩实现无里程焦虑的长途驾驶。业
内认为，特斯拉将中国视为最大的海外市场，自建国内
长途充电线路，主要是为了进一步打开中国市场。特斯
拉公用充电网络负责人王晓伟介绍，目前，中国已拥有除
美国以外世界最大的特斯拉公用充电网络，其中，包括覆
盖全国46个城市的84座高速沿途充电站、320个充电桩以
及超过百余座城市的1600多个“目的地”充电桩。

易鑫资本推出“管家分期”
日前， 国内互联网汽车金融公司易鑫资本联手易

车网、京东商城推出了名为“管家分期”的车贷产品。据
悉，消费者通过“管家分期”买车可以降低提车成本，同
时，通过该车贷产品，购买新车满一年，如果出现不满
意的情况，消费者还可将车按折扣价退还给易鑫资本。
资料显示，“管家分期” 是易鑫资本引进国外 “以租代
购”模式概念打造的一款全新购车金融方案。易鑫资本
相关负责人表示，类似于“管家分期”的车贷产品目前
在国内汽车金融领域还没出现过，此前，“管家分期”在
2015年沈阳车展首次亮相，受到众多消费者关注，该产
品也是易鑫资本在京东商城、 易车网平台上给消费者
重点推荐的车贷方案。 北京商报记者 王万利/整理

临近年底，汽车生产企业和经销商之
间的矛盾再次凸显。日前，中国汽车流通
协会发布11月汽车经销商库存预警指数
显示，2015年11月库存预警指数为61.8%，
比上月上升了7.7个百分点， 库存预警指
数仍处于警戒线以上。

“本月库存预警指数的大幅攀升与市
场需求指数大幅下降有直接关系。10月，
在购置税减半政策以及车展刺激之下，市
场需求得到一定程度的集中释放，经销商
库存略有下降。” 中国汽车流通协会副秘
书长郎学红认为，“经过10月促销消化库
存之后，11月新一批的库存已经进来。”

显然， 厂家强制性要求经销商提货，
经销商库存压力加大被认为是库存预警
指数升高的重要原因。 此前，10月开始实
施的购置税减半政策，对于乘用车销量提
升具有明显作用。根据全国乘用车市场信
息联席会发布的数据显示，10月， 轿车市
场销量下滑趋势减缓，销量同比下滑1.2%
至1055272辆。但纵观全年，轿车市场却十

分低迷 ，1-10月累计销量9310893辆 ，同
比下滑8.3%。

业内普遍认为，汽车生产厂家为了年
底冲量已经开始压库了。有汽车企业已经
提前计划出最后一个季度每个月的汽车
批发目标，以完成年度整体销售任务。

实际上，进入11月，主流车企恢复快
速增长。通用、福特等跨国公司11月在中
国的销售量增长明显。其中，通用11月销
量同比提升14%，创下历史新高，扭转了

今年夏季销售量大幅下降的趋势。而自主
品牌的销量也大幅提升，其中北京汽车11
月实现销售43780辆， 首次月销突破4万
辆，当月同比增长18.8%，环比增长29%。

不过，对于经销商而言，此刻对市场总
需求仍不乐观。北京商报记者调查发现，不
少经销商正面临艰难的抉择， 是要保证自
己的现金流， 还是借车市销量的回升押上
赌注以拿到高额的返点。 中国汽车流通协
会对经销商的调查也显示，11月，市场总需

求指数为43.9% ， 环比下降11.3个百分点。
经销商认为总需求量“增长”的比例由上月
的37%降至31.4%；认为总需求“基本持平”
的比例从39.9%降至38.1%； 认为总需求量
“下降”的比例从23.1%升至30.5%。

值得关注的是， 从厂家层面来看，保
持渠道稳定和健康仍是今年被多次提及
的重点工作之一。从去年开始，大面积亏
损的经销商们集体向厂家索要补贴，而厂
家也陆续向经销商提供支持和返利，郎学
红认为，“有了去年的经验，很多主机厂对
经销商管理做了相应的调整，比如，将全
年返利改为半年度、季度，甚至有些品牌
已经变为月度返利，及时给经销商补血”。

因此，中国汽车流通协会建议，经销
商应对市场保持理性判断，合理调控库存
量， 减少因库存变化带来的经营风险，应
正确认识当前的市场形势，不要为了年底
冲任务而向经销商压货，从而把库存转嫁
给经销商。

北京商报记者 蓝朝晖/文 韩玮/制表

车市年终冲量拉响库存警报

一汽出手援助 夏利有望扭亏为盈

2015年1-11月中国汽车经销商库存预警指数趋势一览
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日前 ，*ST夏利发布
公告称，为调整产业结构，
公司拟向控股股东中国第
一汽车股份有限公司 （以
下简称“一汽股份”）出售
包括内燃机制造分公司等
四项资产， 涉及资金超过
28亿元。值得注意的是，本
次资产转让的评估增值共
10.21亿元 ， 将相应增加
*ST夏 利 在 2015年 度 损
益， 这意味着夏利或将因
此“保壳”成功。

公告显示， 基于发展
战略的考虑 ，*ST夏利的
控股股东一汽股份拟整合
下属的动力总成资源，以
实现动力总成资源的规模
效应和技术的集合效应，
推动一汽自主事业的发
展 。 由此 ，*ST夏利拟以
21.12亿元向一汽股份转
让内燃机制造分公司和变
速器分公司资产， 与此同
时 ，*ST夏利还将以总价

7.21亿元出售天津市汽车
研究所有限公司 100%股
权以及公司产品开发中心
整体资产。

对于此次出售资产 ，
*ST夏利方面表示 ，近年
来 ，由于公司产品升级 、
结构调整步伐没有跟上
市场快速发展变化的要
求 ，产销规模较低 ，公司
经营压力较大 ， 出售上
述资产 ， 是公司进行产
品升级和结构调整工作
的表现 。

另外 ，*ST夏利在公
告中补充道，由于内燃机
制造分公司和变速器分
公司主要面向公司内部
配套， 产销规模较小，经
营压力较大，所以公司拟
出售内燃机制造分公司

和变速器分公司的主要
固定资产和无形资产，以
集中资源，筹集发展所需
的资金，集中力量发展整
车事业，扭转公司经营被
动的局面，实现长期稳定
发展。

资 料 显 示 ，*ST 夏
利 2013 年 、2014 年 分 别
亏 损 4 .79 亿 元 和 16 .59
亿元 ， 今年前三季度的
亏损已达-8.53亿元 ，在
已经被 “披星戴帽 ”的情
况下，公司本年度净利润
出现亏损将会被迫退市，
与此同时，由于公司整车
产销量不断下滑 ，*ST夏
利几乎已无 “自救 ”的可
能 ， 数据显示 ，*ST夏利
今年1-10月累计销售5.2
万辆 ， 较去年同期下降

9%，其中 ，旗下夏利系列
1-10月累计销售 2.06万
辆 ， 较 去 年 同 期 下 降
54.5%。

在距离2015年结束不
足一个月的时间里， 一汽
股份此次出手援助， 也让
*ST夏利“保壳”成功的希
望大增， 也有业内人士分
析， 这将是一汽股份业务
整合的第一步， 此后或将
与*ST夏利进行整车业务
整合。

此外 ，*ST夏利在公
告中表示， 鉴于一汽股份
动力总成资源整合工作正
在进行中， 最终完成尚需
一定的时间， 为保证生产
的正常进行和资产的充分
利用， 公司已决定与一汽
股份签订上述出售资产两
年的租赁合同， 公司为此
将向一汽股份支付总金额
约为5.68亿元。
北京商报记者钱瑜孙昊天

前三季度亏损达8.53亿元、 面临退市危机的
*ST夏利，终于在年底看到业绩扭亏为盈的希望。


