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销售数据暴涨 经销商库存预警

揭开车市销量虚火真相

改头换面 西藏5100为多品牌铺路

春秋航空谋划涉足“造飞机”
北京商报讯（记者 肖玮）自从登陆资本市场后，廉价

航企春秋在业务扩张方面越来越激进。昨日，该公司董
事长王正华透露， 公司正考虑与波兰一家公司合作，将
通航飞行器制造项目引入国内。

近几年来，由于低空空域改革逐步推进，通用航空产
业也成为资本追逐的“香饽饽”。特别值得关注的是，按照
规划，低空开放将在2016年进入全新阶段，近期业内更是
盛传，国家发改委正在酝酿一个全新的政策文件，专门支
持通用航空产业的发展，这也让更多企业蠢蠢欲动。

昨日，王正华称，非常看好通用航空市场，以汽车行
业为例， 过去的10-20年汽车产业以超越人们想象的速
度发展， 而未来通用飞机也将呈爆发式增长。“此前，春
秋航空团队已经考察了美国和波兰的很多通航厂家，目
前来看，很可能与波兰的一家公司合作，将通航项目引
到国内。”

针对春秋航空是否真要进军通用飞机制造业一事，
该公司相关负责人告诉北京商报记者，此次有望引入的
项目确实为通航飞行器，用“飞车”形容更为恰当。王正
华也强调，美国研发的飞行汽车将来一定会在中国流行
起来，这种飞行器价格约在80万-100万元，在市区能当车
开， 到郊区可以起飞。“飞行车未来一定是中产阶级的首
选汽车，8-10年后，可能每10个中产阶级中就会有一人购
买，这样算来，可能会有1200万辆飞车的市场容量，整个
市场规模很可能达到12万亿元。”王正华大胆预测。

不过，也有业内分析师指出，从过去几年的经验来
看， 春秋航空对于通航产业的前景似乎过于乐观，“飞
车”项目市场前景有待进一步评估。

北京商报讯（记者 钱瑜 石飞月）昨日，中国联通发
布“沃4G+”策略，中国联通董事长王晓初提出要将资源
全部聚焦在4G网络建设上，预计今年底将全网开通高清
语音通话功能。中国联通在4G建设上一直落后于中国移
动和中国电信，此次战略发布是王晓初成为联通掌门人
后改革的第一步。

王晓初表示，中国联通今后会将资源全部聚焦在4G
网络建设上，“沃4G+”是中国联通为加快4G发展进行的
一次全面战略升级 ，此次升级聚焦在4G网络覆盖更加
完善、网速加倍提升、通话体验更加出色三大亮点上 。
此外，王晓初还指出，中国联通将于今年底实现全网开
通高清语音通话功能，届时，中国联通用户的通话品质
将获得大幅提升。

今年8月， 中组部宣布了对运营商高层人事新的任
命，中国联通董事长常小兵及中国电信董事长王晓初进
行对调。 到目前为止， 王晓初到中国联通上任才3个多
月。近两年，尤其是4G网络推广之后，中国联通的发展正
遭遇滑铁卢。三大运营商的财报显示，在中国移动和中
国电信用户不断增加的同时，中国联通却流失用户超千
万，且季度财报持续遭遇营收利润双降。

中国联通发布的新一代网络架构白皮书指出，联通
今年已经停止WCDMA的规模扩容， 并将严格控制在
LTE覆盖区域内的3G扩容， 把资源重点投向4G网络建
设。业内人士认为，“4G+”这个新市场是中国联通追赶
其他两家运营商的新机会。

继10月国内乘用车销量意外大涨之
后，11月的销量再次带来惊喜。 昨日，北
京商报记者从全国乘用车信息联席会
（以下简称“乘联会”）获悉，11月国内乘
用车产销量较去年同期均出现大幅增
长 。 不过11月经销商的库存也出现暴
增 。业内认为 ，销量大涨 、库存预警表
明市场终端销量存在虚火。而由于此前
9个月的低迷，车市的全年增速将会呈现
低速增长态势。

11月全国产销大涨
根据乘联会的数据显示，11月国内狭

义乘用车产量（不含微客）为214.3万辆，环
比增长17.2%，同比增长22.2%，创历史新
高，1-11月累计生产1047.8万辆，较去年
同比下降8.4%；狭义乘用车厂家销量为
211.7万辆 ，环比增长 12.6% ，同比增长
24.1%，1-11月累计销售1782.7万辆，较
去年同期上涨7.9%。值得注意的是，11月
SUV车型产量同比增长63.1%，销量同比

增长70.5%，增速惊人。
对于11月出现产销同比大涨的情

况，乘联会秘书长崔东树表示，主要是因
为去年同期部分厂家主动在年末减少批
售量， 而今年受小排量车购置税减半政
策影响，各厂家全力冲刺，从而形成了低
基数、高增长的态势。

事实上， 这是继10月国内汽车市场
意外大涨之后的再次爆发。数据显示，受
小排量车购置税减半以及SUV市场持续
火爆的影响，10月国内汽车市场狭义乘
用车厂商销量为187.9万辆 ， 环比增长
10.6%，同比增长14.9%。

经销商库存预警
在乘用车厂商产销数据大涨的同

时，经销商的库存却出现暴增 。乘联会
数 据 显 示 ，11月 单 月 净 增 库 存 高 达
17.8万辆 ，这意味着在汽车终端市场
存在销售虚火的情况 ，实际销量要低
于销售数据。

与此同时，据中国汽车流通协会发
布的11月经销商库存预警指数显示，11
月经销商库存预警指数为 61.8% ，环比
上升7.7%。中国汽车流通协会副秘书
长郎学红表示 ，由于刺激性政策的出
台、秋季车展等基本集中在9月和10月，
消费需求特别是年底的需求得到了集
中释放。

对于这种现象的出现， 有业内人士
表示， 厂家销量的暴增与经销商库存预
警， 表明部分厂家为了冲刺年底的销售
目标，从而向经销商实行压库。事实上，
从终端的销售表现看， 车市并没有出现
如同销售数据的大涨状态。

不过，崔东树则认为，只要区域排放
升级不出突发事件， 春节前的旺销能够
让经销商平稳消化大部分库存。

全年低增长成定局
此前中国汽车工业协会（以下简称

“中汽协”）曾多次下调全年销量预期，7

月中汽协曾将年初制定的7%增速预期
砍去一半调整至3%左右， 时隔两个月，
中汽协还曾提出今年的汽车销量有可
能出现负增长的判断。

在10月车市回暖后， 不少业内人士
表示，今年的汽车增速将回归5%，而随着
11月车市产销量大涨， 今年汽车行业的
全年增速预期是否会再次提升？

对此， 中国汽车流通协会有形汽车
市场分会常务副理事长苏晖认为， 目前
来看， 预计今年车市全年将保持5%的增
速，上下波动幅度不大。

有业内人士也认为，虽然10月、11月
汽车销量整体出现大幅上涨， 但今年曾
出现销量环比连续下滑的情况， 甚至出
现单月同比负增长， 这导致今年的汽车
全年增速将实现低速增长的态势。

数据显示，今年3-7月，汽车单月销
量呈现逐月下滑的趋势， 其中，7月更是
出现了同比负增长。

北京商报记者 钱瑜 孙昊天

北京商报讯（记者钱瑜王潇立）凭借
“高铁专供水”深入人心的西藏5100，正在
加速脱离这一固有品牌形象。12月7日晚
间，西藏5100发布公告称，拟将公司中文
名称更改为“西藏水资源有限公司”。西藏
5100表示，相较于“西藏5100水资源有限
公司”， 新中文名称 “西藏水资源有限公
司”更能反映公司产品系列的扩张。

在分手中铁快运后， 西藏5100一方
面称未来公司将拓展包括餐饮、酒店、俱
乐部、旅游景区、健身会所、高尔夫球场、
机场在内的高端渠道； 另一方面开始加
紧推新品并扩展低端市场， 但这种遍地
开花的战略并未得到业内的看好。

有业内人士推测， 此次西藏5100的
改名换姓，除了淡化高铁专供水的形象，

也有可能是在为下一步推出更多品类做
铺垫。但目前来看，原有品牌在脱离中铁
快运后受到影响，今年8月推出的新产品
“格桑泉”又面临着市场推广的挑战。

目前西藏5100旗下产品有以高端形
象示人、售价7.7元的西藏5100冰川矿泉
水。今年8月，西藏5100还推出了嫡系品
牌“格桑泉”，定价3元，主攻低端市场。在
业内看来， 由于西藏5100冰川矿泉水在
脱离特定的市场后不再受宠， 危机意识
下，淡化单一产品线格局，针对不同目标
市场推出不同的品牌， 或许是西藏5100
未来的战略走向。

中国食品商务研究院研究员朱丹蓬
对此分析表示，目前来看，西藏5100是想
把格桑泉作为企业的规模性产品、 把冰

川矿泉水作为理论性产品、 把2012年收
购的青稞啤酒作为特异性产品， 试图通
过多方布局来尽快摆脱离开中铁快运后
的运营困境。

实际上， 尽管西藏5100对于离开中
铁快运一事始终轻描淡写， 但失去这块
“肥肉”对企业的打击反映在业绩上却相
当明显。今年的半年报显示，上半年西藏
5100实现营业收入4.27亿元， 同比增长
31%，但净利润却下滑14%至1.4亿元。几
年前，作为西藏5100支柱业务的矿泉水
营收甚至落后于啤酒业务，退居第二。数
据显示，除去瓶盖瓶体等销售收入，今年
上半年西藏5100在矿泉水销售上的营收
为1.95亿元，而另一业务板块青稞啤酒的
收入则为2.08亿元。

有业内人士分析，相比青稞啤酒，西藏
5100的矿泉水业务毛利率更高， 矿泉水营
收贡献占比的缩小直接导致了净利润的下
滑。数据显示，今年上半年西藏5100整体毛
利率已从62.1%下滑3个百分点至59.1%。

不过，多品牌战略想要顺利实施没那
么容易，朱丹蓬认为，西藏5100现在加速
转变业务重心是一场赢面不大的赌博，一
方面，西藏5100现在承受着高端渠道缺失
的压力；另一方面，国内市场3元水的竞争
早已白热化，格桑泉想要脱颖而出非常困
难。“尽管西藏5100在通过改头换面给产
品多元化发展铺路，但新产品面临的市场
推广难度，人力、物力、财力的支撑问题都
不容小觑。西藏5100内忧外患的处境想要
有所改观还需要时间。”朱丹蓬说。

错过4G��联通欲借“4G+”超车


