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理财周刊

招商银行与悦跑圈推广“企业跑团联盟”

年底银行高收益理财难享盛宴

·资讯·

《福布斯》中文版理财师大赛揭晓

按照惯例，年底时会因各家银行集中
发行较高收益率理财产品而形成一小股
理财高潮，然而，今年大家所期待的银行
理财收益年末翘尾现象却迟迟没有出现。
来自研究机构的数据显示，上周商业银行
发行的人民币非结构性理财产品平均收
益率较此前微跌，而圣诞、元旦两个节日
的 专 属 理 财 产 品 平 均 收 益 率 也 仅 为
4.52%。

2015年的银行理财市场日渐萧条，尤
其是预期收益率相对稳定的人民币非结
构性理财产品，受到市场资金利率持续走
低的影响，今年此类产品量价齐跌。根据
银率网的统计 ，上周 （2015年12月19日-
25日）共有800款银行理财产品发售，平均

投资期限为129天。 人民币非结构性理财
产品累计发售745款， 平均预期收益率为
4.34%，较上周下降0.03个百分点 。仅有3
款产品的预期收益率超过6%（包含），占
人民币非结构性理财产品总量的0.4%。其
中， 有2款产品来自城市商业银行，1款产
品来自农村商业银行。

而圣诞节和元旦的“双蛋”专属理财
产品也并未掀起太大涟漪。截至2015年12
月24日，13家银行发行了23款以“圣诞”和
“元旦”为主题的银行节日理财产品。这23
款节日理财产品的平均预期收益率为
4.52%， 而近期银行发行的非结构性人民
币理财产品的平均预期收益率为4.37%，
节日理财的平均预期收益率高出0.15个

百分点。
从募集周期看，12款圣诞主题产品的

平均募集周期为4.9天， 多数产品的募集
周期在5天以内， 而11款元旦主题产品的
平均募集周期高达11.4天，多数产品的募
集周期超过11天，略显诚意不足。

银行理财市场的颓势是多种因素叠
加的结果。今年以来，央行五次降息，这使
得银行的存款利率降到了历史最低点，1
年期存款仅为1.5%，2年期2.15%， 令银行
理财产品收益一降再降；另外，商业银行
存贷比考核红线淡出、经济压力下行令银
行谨慎放贷， 使得银行的揽储压力缩小，
虽然为了财务报表的亮丽，有些银行还会
设置较严格的考核，但总体来说，年底的

揽储潮已经有所淡化。
银率网理财组分析师闫自杰认为，今

年底并没有出现投资者期待的年底翘尾
行情，理财产品的平均预期收益在最近几
周只是出现了企稳迹象， 并没有大幅反
弹，小幅震荡格局是未来一段时间的主要
趋势。虽然部分银行在节日期间推出了特
供理财产品，但数量比较有限，对整个理
财市场的影响也比较有限。

在理财建议方面，闫自杰表示，投资
者应综合考虑收益提高幅度和募集周期，
尽可能选择收益提高幅度明显、募集周期
较短的中长期产品进行购买，放弃那些短
投资周期和长募集周期的“噱头”产品。

北京商报记者 孟凡霞

一方是国内最具品牌影响力的
商业银行， 另一方是专注于跑步的
创业公司。3个月前， 招商银行与悦
跑圈达成战略合作， 招商银行面向
总部4000余名员工， 正式启动了一
场为期100天的跑步+徒步运动。

3个月后，这场名为“奔跑吧·招
行”的活动，最直接战绩就是 ，总跑
步里程超过 80万公里 ， 燃烧卡路
里超过6000万卡， 部分员工体重明
显下降。

在这次双方的合作中， 还意外
诞生了另一个成果———企业跑团联
盟， 招商银行与悦跑圈在全方位总
结这次活动的经验与模式之后 ，计
划将“企业跑团联盟”作为一款商业
产品对外推广， 双方共同享有企业
跑团联盟这项赛事。

数据显示，“奔跑吧·招行”吸引
了包括招行总部40多个部门在内的
4000多名员工参与， 每周团队平均
里程TOP 5超过50公里， 每周个人
平均跑步里程TOP 5更是超过300
公里。

为了调动每个人的跑步积极
性， 招行以部门为单位组建了50个
跑团， 同时总行行长室也组建了单
独的跑团， 全部跑团组成了招行跑
团联盟。 通过跑团与跑团之间的竞
争、跑团内部所有成员之间的竞争，

带动所有人员都运动起来。
在奖励机制方面 ，招行还制定

了一个奖励方案 ： 按月度奖励部
门 ，活动结束奖励个人 。这种既注
重奖励部门 ，也注重奖励个人的方
式，把个人荣誉与部门集体荣誉结
合起来，充分发挥个人和集体的主
动性，为活动顺利开展起到关键性
作用。

在技术层面 ， 悦跑圈则深度
结合招行总部的定制化需求 ，单
独开发了一套手机App系统 ，可以
随时了解所有跑团徒步信息 ，跑
团 内 部 个 人 也 可 了 解 其 排 名 情
况 ，信息及时公开 ，该系统对徒步

活动的顺利开展起到了良好的促
进作用 。

目前， 招行总部正计划尝试在
全行推广徒步活动， 在增强员工身
体健康与满意度的同时， 也能够促
进企业效率与效益的双提升。 悦跑
圈联合创始人吴文业指出， 与以往
相比， 如今企业跑步运动可以借助
移动互联网技术， 能够精准记录员
工的跑步数据， 通过对跑步数据进
行检测与分析， 不仅可以有效督促
员工的跑步行为，更为重要的是，还
可以形成一个长久有效的跑步机
制， 为调动员工积极性与增强企业
活力带来源源不断的动力。

北京商报讯（记者 刘泽先）在经历四大赛区决赛
以后，本年度福布斯中国优选理财师日前齐聚北京，参
加“福布斯·富国2015中国优选理财师”全国总决赛暨
颁奖典礼，同时揭晓2015年度中国优选理财师榜单。60
名理财师分获“财富管家金、银、铜奖”、“优选理财师全
国50强”、“区域优选理财师”。

这是《福布斯》中文版携手富国基金管理有限公司，
第七次在全国范围内进行跨行业与跨区域的理财师评
选。今年“全国50强”的平均年龄为30.6岁，人均管理资产
约9.45亿元， 相比2014年的7.67亿元人均管理资产量有
所提高，增长达到23%，10亿元以上资产规模管理比例达
到22%。针对50强进行的调查问卷显示，高净值客户所占
比例高达60%的有22人，2015年的理财成绩斐然。

北京商报讯（记者 孟凡霞）北京银行日前举办“北
京通·京医通” 卡发卡启动仪式，该行“京医通”卡将纳
入“北京通”范畴。今后，“北京通·京医通”卡将继续在
北京市30家三甲医院面向外地临时就诊人群发放，同
时市面上已有“京医通”卡将替换成“北京通”，逐步实
现“北京通”对外地临时就诊人群的全面覆盖。

北京银行“京医通项目”自2012年4月起正式对公
众发卡，目前已实现北京市30家三甲医院间的“医院诊
疗卡统一、医院网络统一、系统数据库统一、数据标准
统一、运维服务统一”，北京市医保患者、外地临时就诊
人群分别持北京市社保卡、京医通卡可在医院窗口、自
助机具、医生工作站实现费用实时扣缴。目前已覆盖北
京市30家三甲医院，累计发卡近430万张。

中信银行将支持Apple�Pay移动支付
中信银行即将向用户推出Apple

Pay，一种将让移动支付焕然一新的
快速、安全的支付方式。

当前 ， 移动支付正在以前所
未 有 的 速 度 席 卷 市 场 ，2017年 全
球移动支付的金额将突破 1万亿
美元 ， 强大的数据意味着今后几
年全球移动支付业务将迎来爆发
式增长 。在此背景下 ，中信银行秉
承跨界融合 、占领移动端 、打造极
致客户体验战略 ， 积极布局移动
支付 ， 成为首批支持Apple Pay的
金融机构之一 ， 未来让中信持卡
人率先感受更便捷 、 更安全的无
卡支付体验 。

安全性和私密性是Apple Pay的
核心所在。添加信用卡或借记卡时，
实际的卡号既不存储在设备上 ，也

不存储在Apple的服务器上。 系统会
分 配 一 个 惟 一 的 Device Account
Number设备账号， 对该账号进行加
密， 并以安全的方式将其存储在设
备上的Secure Element安全芯片中 。
每次交易都使用一次性的惟一动态
安全码进行授权。

中信银行表示 ， “当今市场环
境下，移动支付呈现出持续走强趋
势，我们将坚持‘占领移动端 ’的发
展战略 ，将 ‘互联网+’布局由线上
拓展至线下 ，积极开发线下移动支
付市场。整合中信在支付领域的领
先优势与Apple Pay的创新科技 ，完
美实现了金融服务与移动互联技
术的跨界创新 。未来 ，我们会大力
拓展信用在移动支付领域的应用 ，
为用户带来智能 、安全 、便捷的手

机支付体验 ，让无卡支付真正走进
千家万户”。

通过Apple带来的业界领先的
安全技术 ， 中国的用户很快就可
以体会到个人信息 、 交易资料及
信用卡和借记卡信息受到保护的
种种好处。 在支持的商店中，Apple
Pay可 以 通 过 iPhone 6S、iPhone 6S
Plus、iPhone 6、iPhone 6 Plus 和Apple
Watch 使用。

在App中通过Apple Pay在线购
物 不 必 手 动 填 写 冗 长 的 账 户 表
单 ，也无需反复输入送货和账单信
息。 在App中为货物或者服务支付
时 ，Apple Pay 适 用 于 iPhone 6S、
iPhone 6S Plus、iPhone 6、iPhone 6
Plus、iPad Air 2、iPad mini 3、iPad
mini 4以及iPad Pro。

中行手机银行提升客户服务体验

北京商报讯（记者 刘泽先）互联网金融时代，中行
以改善客户体验、提升渠道效能为中心，持续加强手机
银行渠道建设，为客户带来“随时、随地、随心”的畅快
移动金融服务体验。

中行秉承“理财更轻松、操作更便利、交易更安全、
服务更优惠” 的产品建设思路， 不断加强手机银行研
发，相继推出手机号转账、手机渠道结售汇、车险投保、
大额存单等创新服务， 结合移动技术应用持续升级手
机银行客户端。目前手机银行基本覆盖银行存、贷、汇、
缴费、投资理财、移动支付业务，为客户提供全面而丰
富的银行服务功能。

在不断丰富服务功能的基础上， 中行手机银行注重
操作体验与交易安全的优化，致力使客户简便快捷、安全
放心地通过手机银行完成金融交易操作。2015年，中行手
机银行全新推出手机硬件绑定功能，将手机银行客户端
与客户常用手机设备进行绑定，客户绑定手机通过短信
验证的方式即可轻松完成手机银行的各类金融交易，安
全又方便。在保障客户优质用户体验的同时，中行手机
银行的多项服务给予客户更多优惠。客户通过中行手机
银行进行转账汇款、基金申购赎回交易可享服务费用优
惠。此外，中行不定期推出手机银行专享理财产品，收益
普遍高于柜台同类产品，为客户带来更多收益。

北京银行“京医通”卡融入“北京通”


