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马云回购阿里股票稳军心
电视购物不景气 快乐购净利下跌

·商讯·

北京商报讯（记者 邵蓝洁）放弃自
建渠道，投靠电商大平台，二次触网的
联华超市有着明显的“永辉特色”。昨日
联华超市发布关联交易公告 ， 将通过
“百联全渠道”电商平台进行商品销售，
并向平台返还4%的订单费用作为平台
使用费，双方合同期限为三年 ，预计今
年将实现最高3亿元的交易额。

去年4月，百联股份重组，永辉超市
成为联华超市第二大股东。这是永辉入
局联华超市后首次在渠道层面的动作。

按照联华超市和百联全渠道签订
的销售代理框架协议，联华超市对于在
百联全渠道上线的商品有定价权，与普
通门店保持一致，并保证价格不逊于独
立第三方；百联全渠道在收到客户订单
后，会将订单传到联华超市后台 ；然后
联华超市通过独立第三方公司将商品
送到客户手中。联华超市将根据商品在
百联全渠道上订单金额的4%向后者支

出技术平台费，此外无任何费用。
百联全渠道是百联集团下属的全

资附属公司，是后者在商务电子化项目
落地和实施的互联网平台，是个O2O区
域垂直全渠道服务平台 。 联华超市认
为，随着国家不断加码电商政策 ，推动
电商进农村、进社区、进中小城市，同时
加速线上线下融合发展，线上网络零售
在未来三年将迅速发展。同时 ，基于国
内线上零售的发展，联华超市预计在三
年合同期内，每年通过百联全渠道进行
商品销售的最高额度分别为3亿元、4.5
亿元 、6亿元 。其实 ，联华超市在2013年
就推出了电商平台“联华易购”，但2015
年11月30日起暂停运营。这与永辉超市
电商思路类似，永辉超市入驻京东到家
后，逐渐弱化“永辉微店”。联华超市之
前称，经济增长放缓、传统零售业受电
子商务冲击及消费习惯的变化 ， 预计
2015年度亏损4.5亿-5亿元之间。

业绩预亏 联华超市二次触网学永辉

北京商报讯（记者 李铎 孙麒翔）零售持续遇冷，传
统大卖场盈利不易。 高鑫零售昨日发布2015年业绩，营
业额同比微升5%，同店销售下滑。公司今年将发力O2O。

报告显示，截至去年12月底，全年实现营业额964.14
亿元，同比微升5%约48.21亿元；股东应占溢利跌15.7%
至24.43亿元，同店销售下降3.6%。高鑫零售方面表示，经
济增长放缓、电商强劲增长及各零售业态发展的分流给
大卖场行业带来挑战。 与2014年新开49家门店相比，高
鑫零售去年全年共计新开38家门店，其中36家为综合性
大卖场，2家超级市场，同时关闭1家杭州的欧尚门店。截
至去年底，高鑫零售全国共有409家门店，其中大润发门
店335家，约占82%；欧尚门店数为74家。高鑫零售首席执
行官、 大润发中国董事长兼飞牛网CEO黄明端表示 ，
2016年将走线上线下的发展模式。大润发华北区总经理
杨伟也表示，将发力O2O，提出生鲜O2O、门店发货中心
O2O、门店电子屏幕O2O、千乡万馆O2O等战略。

高鑫零售营收微增 将发力O2O

北京商报讯（记者 李铎 王茜）面对市场竞争的加剧
和消费者购物习惯的转移，电视购物行业的生存空间日
趋窘迫。湖南卫视旗下电视购物品牌快乐购昨日发布的
2015年全年财报显示， 公司实现营业收入29.61亿元，同
比增长 8.14% ； 营业利润为 7907.01万元 ， 同比下降
39.64%；净利润9550.12万元，同比下降38.03%。

快乐购方面表示，公司在推进社交电商、互动营销、
移动电商和O2O等新业务时，相关研发、推广投入增加。
互联网业务会员数增加， 但收入转化需要一定周期。此
外，对部分经营不理想的覆盖区域进行了调整，新增覆
盖区域尚在培养期。互联网大行其道，电视购物竞争力
已明显不再。相比大型电商平台上游品牌资源以及议价
能力，电视购物依靠广告、渠道等成本让利的价格优势
已丧失。业内人士认为，除了外部竞争的冲击，电视购物
自身还面临着产品同质化严重、 产品重复购买率低、节
目形式过于单一以及信任危机等问题。

北京商报讯（记者 李铎 王明杨）全球最大内衣连锁
品牌维多利亚的秘密 （Victoria’s Secret， 以下简称 “维
密”）过去一年表现持续强劲。维密母公司L Brands Inc.
日前发布截至2016年1月30日的2015财年年报， 公司净
销售额同比增长6.1%至121.54亿美元， 净利润同比增长
20.3%至12.53亿美元，同店销售亦有5%的增长。

财报显示，公司旗下各个品牌均有不错表现。旗舰
品牌“维密”的销售额同比增长6.4%至76.7亿美元，Bath
& Body Works的销售额同比增长7.1%至35.9亿美元。截
至1月30日公司在全球拥有3005家门店。 国外分析师表
示，L Brands是市场上表现最好的公司之一，在过去的23
个季度中，它们仅有两次没到达预期。

伴随着良好的发展势头， 维密开始向中国市场扩
张。 今年1月维密在上海开设了中国内地市场的首家专
卖店，但目前仅出售内裤、身体乳、香氛产品，尚不销售
内衣。业内人士表示，维密目前在中国的消费群体仍非
常小，此次开店仍属试水。

维密母公司上财年强劲增长

阿里高层开始通过真金白银来向资
本市场灌输信心。阿里巴巴昨日宣布，集
团董事局主席马云、 副主席蔡崇信将以
私人名义，联合持续回购阿里股票，总金
额达5亿美元。分析认为，以目前的市场
环境和股价来看， 阿里企图通过回购计
划增强市场信心， 不过短期的表现可以
通过回购来刺激， 但长期还要靠企业新
的增长点来提振。

大手笔回购
赴美上市刚一年半， 阿里继续大手

笔回购上市时散出去的股票。
阿里巴巴昨日宣布，马云、蔡崇信最

近已同公司签署了一份联合股票回购协
议，两人将联手用私有资金持续回购阿里
巴巴股票。该协议项下涉及的回购金额为
5亿美元。

上市刚一年半时间的阿里已经开始
大规模回购股票多时。 去年8月17日，阿
里巴巴集团向美国证监会递交文件，宣
布启动为期两年、 总额达40亿美元的股
权回购计划。也就是在当时，同时披露了

马云和蔡崇信将联手回购阿里股份。阿
里方面表示，截至当年三季度，公司执行
的股票回购金额为27.4亿美元。

此前，蔡崇信在分析师会上表示，除
少部分用于慈善目的， 马云和他在解禁
期后均没有出售阿里巴巴股份的意愿。

意在稳军心
与上市之初发行的股票扮演着融资

角色不同， 此次回购的股票承担着增强
市场信心的使命。 阿里方面直言不讳地
引用分析师观点表示，马云、蔡崇信联手
阿里巴巴集团回购公司股票， 显示了对
公司未来成长的坚定信心。

虽然阿里营收、 净利等核心业绩数
据一直领跑国内电商行业， 但阿里近期
的股价已经跌破2014年IPO时的发行价
68美元，而阿里股价最高时曾达到120美
元。据此前披露的招股书显示，马云和蔡
崇信持股占比分别为8.9%和3.6%。 有业
内分析人士坦言 ，5亿美元不是一个小
数，但对于体量巨大的阿里而言，并不足
以改变高层团队在股权结构中的地位，

“提振军心，稳定市场价格才是根本”。
“马云和蔡崇信回购股票不仅向公

司股东、投资者，还向公司员工等传递了
一个积极的信号。”中国电子商务研究中
心高级分析师张周平向北京商报记者如
是说。据了解，去年阿里大量员工股票已
经解禁， 虽然阿里当时表示大部分员工
不会出售，但这也给阿里带来压力。

此外， 舆论压力不断的阿里也需要
高层表态来维护企业形象。日前，药品电
子监管码一事闹得沸沸扬扬， 阿里健康
成为众多药店声讨的众矢之的。 香颂资
本董事沈萌表示， 阿里高层回购股票是
为了凸显对集团未来发展的信心，“阿里
需要核心管理层向投资者展示对集团以
及中国经济的信心”。

仅短期有效
多位分析师共同向北京商报记者表

示， 阿里的回购计划短期内对股价会有
一定的刺激作用， 但长远还需要更多增
长空间来刺激投资者。 老虎证券相关负
责人坦言，如果市场没有大幅波动，回购

计划会有所成效。
“资本市场中一个公司股价的波动

会受相关事件的影响， 但长期还要看长
远发展的价值，”张周平认为，从阿里近
期的股价表现来看还有很大提升空间。

其实， 阿里已经开始大力发展新业
务。根据阿里巴巴最新财报数据显示，电
商依然是集团的核心和基础， 但是非电
商类业务发展迅速，阿里云、口碑网、钉
钉等新业务数据频出亮点。“这说明阿里
近年来的业务布局已经开始发挥效力，”
易观分析师王小星坦言，“虽然集团及高
管个人的回购行为是为了提振股价，但
是并不会对公司发展造成直接影响。”

股票被看空已是事实， 阿里想要靠
回购计划来摆脱低估值泥潭也并不容
易。沈萌认为，近期中概股回归再次让美
国投资者对中概股和中国经济大跌眼
镜，“一连串的负面影响很难让中国企业
再真正打动美国投资者， 美国投资者对
中国企业无论是传统企业还是高新企
业，热情都会下降”。

北京商报记者 李铎 王运 魏蔚

北京商报讯（记者 李铎 孙麒翔）新
能源汽车分时租赁行业迎巨头进入。记
者日前了解到，首汽版新能源汽车分时
租赁Gofun出行已正式上线， 北京首批
线下网点包括中关村、CBD等核心商圈
8个站点。

新能源汽车分时租赁模式在上海
推广已经初具规模，北京市场目前拥有
绿狗租车、宜维租车等创业公司 ，类似
首汽集团规模的入局者尚属首例。

新能源汽车分时租赁业务一直为
政府鼓励项目，此前市交通委相关负责
人表示，“互联网+交通” 新业态成为北
京缓解交通压力的必然选择之一。新能
源汽车分时租赁行业日渐升温 。Gofun
相关负责人介绍 ，Gofun出行主要针对
白领阶层， 整合碎片化的用车需求。新
能源汽车分时租赁与传统汽车租赁不
同，不需要时间、空间限制，能够实现随
时随地取车、手机开车门、线上支付，较

大限度满足了消费者出行需求。 据悉，
Gofun在北京首批布局的线下网点包括
青蓝大厦、南新仓大厦、招商局大厦、海
淀文化艺术中心等白领聚集区。

数据显示， 美国汽车租赁行业汽车
保有量高达570万辆， 中国只有55万辆，
短租市场存在巨大增长空间。同时，相比
传统汽车租赁模式， 新能源汽车分时租
赁模式在门店、人员、管理调度等方面投
入成本相对较少， 且能够缓解大城市交
通压力、汽车尾气排放带来的污染。上述
市交通委负责人表示， 新能源汽车分时
租赁能够削弱消费者购车意愿， 且能保
证消费者使用汽车的自由性和私密性，
该模式今年将在北京全面铺开。

北京市新能源汽车发展促进中心相
关负责人表示， 北京市将把分时租赁打
造成公共交通的一部分，鼓励短时用车、
衔接式用车， 将纯电动车的使用效率最
大化。

新能源车分时租赁首迎巨头入局


