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首批六款税优健康险大PK
泰康利率高费率低 阳光推无理赔优惠 人保打健康管理牌

投保提醒

给女性投保排个“序”
·资讯·

均设万能账户
带病投保成最大亮点

保监会已公布上述三家险企首批获
准销售税优健康险产品目录名单，分别为
泰康康乐保税优健康险A款和B款、 人保
健康税优型健康险A款和爱健康税优健
康险A款、 阳光人寿岁康保税优健康险A
款和D款。目前，六款产品均已正式上线，
在31个试点城市开卖。因税优健康险是目
前国内惟一一种可享受税收优惠政策的
保险产品， 兼具税收减免和保障的功能，
产品一经推出市场颇为关注。

据了解，税优健康险除了执行税收减
免政策外，都不约而同将保证续保、带病
投保等方面纳入保险责任范围之内 。不
过，带病投保与健康人群投保的保障额度
相比，却明显下调，这也体现了费率计算
与风险相匹配的原则。例如，六款产品都
明列，非既往病症人员住院及住院前后门
急诊医疗费用的年度保险金额为25万元，
而既往病症人员的保险金额则为4万元。

值得一提的是，税优健康险与此前的
普通健康险还有一大区别则为单设立了
个人万能险账户，为了方便被保险人缴纳
保费、看病支出。如果被保险人多缴纳费
用，除了扣除风险保费之外，所有的资金
将自动转入个人万能险账户，以获得保险
公司给予的投资收益。目前来看，三家险
企在万能险账户最低保证利率方面略有
不同，如人保健康、阳光设立的税优健康

险万能险账户的最低保证利率为2.5%，而
泰康两款产品则为3%， 从这方面来看泰
康的康乐保系列具有明显优势。

扩大医疗补偿服务
人保阳光打健康管理牌

税优健康险产品在保监会统一的框架
下进行设计，因为疾病风险和医疗风险保障
都包括了最基本的责任，在这方面都大同小
异。例如，六款产品在赔付方面均包括了住
院医疗费用保险金、住院前后门诊费用保险
金、特定门诊治疗费用保险金等。

不过，在保障细节上，还有很多差异
化的责任。泰康人寿两款产品都强调了被
保险人有无补充医疗， 如果有补充医疗，
费率不同外， 赔付比例也会做出相应调
整 。其中，康乐保B为个性化人群提供了
更多的选择，也就是说，如果被保险人看
病发生的医疗费用在扣除公费医疗、基本
医疗、补充医疗补偿之后余额达到3万元，
这一产品将赔付住院医疗费、住院前后门
诊费、特定门诊治疗费等。

与泰康两款产品相比， 阳光人寿与人
保健康并没有特意强调被保险人是否有补
偿医疗，都将统一按一定比例进行赔付。

值得一提的是，阳光人寿与人保健康
都在税优健康险销售上打出了健康管理
牌。 阳光人寿在产品条款中明确表示，提
供恶性肿瘤早期筛查、家庭医生电话咨询
等。而人保健康在健康管理服务方面则更
为全面，例如包括健康档案建立、健康咨
询、健康评估、恶性肿瘤门诊挂号预约服
务、恶性肿瘤第二诊疗意见服务等。

记者了解到，目前三家险企销售策略
也略有不同，例如泰康与人保接受个人购
买，而阳光的产品主要承保团体。

费率差别迥异
泰康便宜人保最贵

然而由于在赔付范围上并不完全相
同，导致费率差别加大。

北京商报记者查阅六款产品的费率
发现，相比较而言，泰康人寿的康乐保A、B
款最为便宜，以D款为例，投保年龄为16-

25岁时，投保时未参加补充医疗保险者年
缴保费为122元， 已投补充医疗保险者缴
费则为76元，A款相对应的年缴保费分别
为294元和184元； 阳光岁康保A款对应的
年缴保费为630元和489元，D款分别为369
元和225元。在三家险企的产品中，人保健
康的两款产品费率最高，其中税优健康险
A款产品，在被保险人16-25岁投保时年缴
保费则为840元， 而在这一年龄段投保爱
健康A款则需要年缴保费864元。

对此，人保健康相关人士解释，税优
健康险产品均由保监会审批，费率与责任
对等，产品费率相比较高一些，是因为保
障范围和服务范围较为宽泛，如在医保目
录外的疾病并没有明确限制，还包括了较
为全面的健康管理服务，再则，目前设定
的是基础风险费率，具体承保时要看核保
情况来灵活调整。据悉，目前推出税优健
康险主要针对企业为员工投保，属于团险
范畴，费率与员工年龄结构、退休比例、员
工规模等挂钩， 如果员工多数较年轻、人
员多等，将会相应下浮费率。

而阳光人寿还推出了无理赔优惠，如
非既往病症的被保险人前两年没有发生
任何医疗费用，从第三年起部分保障范围
将上调保额至120%， 终身保额也由80万
元上调至100万元。

针对六款税优健康险，有保险专家指
出，保障范围较广，跟市场上商业保险的
保障范围有所重合，消费者在购买时需仔
细阅读保单条款，避免重复购买。

北京商报记者 崔启斌 陈婷婷

税优健康险正在试点推进。近日，首批参与试点的三家险企阳光
人寿、泰康人寿、人保健康各有两款产品获批，目前已相继开展承保业
务。同为税优健康险产品，保障服务却迥异，如泰康产品费率较低，而
人保健康特色服务最多，阳光人寿则推出无理赔优惠政策。

随着生活环境的恶化、 生活节
奏的日益加快， 现代女性在身体健
康、家庭、养老等方面都面临越来越
多的风险。为此，保险专家建议 ，女
性在购买保险时，要根据自身年龄、
婚姻、经济收入状况，选择适合年龄
段的保险为自己竖起保障网。

通常而言，女性在选购保险产品
时，首先应该考虑个人的健康、意外
等保障，然后再考虑养老、理财等更
高层次的需求。对于绝大部分女性来
说，能够买得起而且性价比很高的产
品就是意外险。这类险种是所有人群
中最为基础的保障，通常几十块钱就
能有数十万元的保额。按照意外险的
规定，其保障范围是“因外来的、突发
的、非本意的、非疾病的客观事件致

使身体受到的伤害”。
在此基础上， 可以再考虑一年

期的健康型保险， 如重大疾病保险
（或女性特定疾病保险）， 投保这类
产品越年轻保费越低。 除了重疾险
以外， 女性其他方面的保障需求也
不可忽视。保险业内人士提醒，保险
既是保证爱的延续， 更是保证自己
的美好生活不被改变。 对于单身的
女性，应以多保障自己为前提，选择
保费较低的纯保障品种， 附加住院
医疗以及意外险等产品。30-40岁的
已婚女性应在意外险基础上增加医
疗保障。而过了40岁的中年女性，为
了退休后维持高品质的晚年生活 ，
需购买一份养老险。

事实上， 险企也从未放过任何

节日营销点，早在3月初 ，不少险企
便陆续推出女性专属保险产品活
动。如泰康在线推出了“女王季 ”系
列活动，活动从3月1日开始，为期一
个月。 客户通过泰康在线购买指定
产品， 就能获赠乳腺癌检测和专家
门诊等服务。

此外， 保险公司还联手第三方
平台，推出 “3·8”系列关爱险种 ，如
在支付宝的保险页面， 除了传统女
性险种“女性乳腺癌险”和 “女性特
定疾病险”，也有男女都能投保的创
新险种，比如“美颜险”保障使用化
妆品时的皮肤健康与安全，“美厨娘
关爱险”、“燃气安全险”及 “家务无
忧险”保障厨房或居家安全。

北京商报记者 崔启斌 陈婷婷

寿险业进入掌上理赔时代
随着移动互联网的飞速发展 ，

各大保险公司纷纷借助移动互联网
创新服务模式， 推出保险移动信息
解决方案， 通过手机终端实现从险
种推荐、 移动展业到查勘理赔等服
务。继中国人寿推出掌上国寿后，近
日平安人寿“安e赔”项目上线，省去
了繁琐的流程、缩短了理赔时间，寿
险业进入了掌上理赔时代。

近日，平安人寿安e赔项目正式
在全国18家机构试点， 营销员可通
过“口袋e行销”App来完成理赔整个
流程。其中，3月1日，平安寿险北京

分公司正式启动“安e赔”试点项目，
开启E化理赔新模式，为客户提供足
不出户的在线理赔服务。

客户胡先生因意外摔伤， 近日
已治疗完毕， 准备到公司柜面申请
理赔。3月4日，公司业务员尹女士到
胡先生家中，将理赔资料拍照上传，
客户进行电子签名确认。仅用6分钟
公司就完成审核，创造了“安e赔”理
赔时效新纪录。截止到3月7日，平安
人寿北分共结案“安e赔”18件，最快
6分钟结案， 平均结案时效30分钟。
据悉，“安e赔”项目依托业务员 “口

袋e行销”平台 ，将客户理赔资料拍
照上传，并使用电子签名，即可随时
随地提交理赔申请， 业务员仅需将
简易纸质资料带回公司。

中国保险行业协会披露的数据
显示， 目前已经披露互联网保险业
务的55家寿险公司中， 有18家已推
出移动App用于销售保险。 具体来
看，中国人寿推出了掌上国寿，新华
保险推出掌上新华，生命人寿推出e
动生命，合众人寿推出财保街，招商
信诺推出玩美人生等。

北京商报记者 崔启斌 陈婷婷

昆仑健康险推升级版糖尿病险
近年来， 糖尿病已成为威胁人类健康最重要的慢

性病之一，我国已是糖尿病发病率最高的国家，患病人
数达到1.14亿。为此，昆仑健康保险再度面向糖尿病已
病人群推出升级版糖尿病险———“糖尿病人群终身疾
病保险（A款）”。

据“糖A”保险条款显示，年龄在30-70周岁的糖尿
病患者均可投保该产品， 如果被保险人在合同生效日
起满180日后， 首次发生并被确诊为合同所列明的中
风、尿毒症、失明、截肢、心肌梗塞五类并发症中的一种
或多种，每年可固定领取保险金额的20%，直至终身，
并在被保险人身故后返还客户所缴全部保费。 这不仅
可以为糖尿病人提供专属健康保障以有效降低医疗过
程中的经济负担， 同时最终的保费全额返还无疑也会
消除投保人的投保顾虑。

此外，昆仑健康险还将为每一位“糖A”客户长期
提供健康保障服务， 引导被保险人养成健康的生活习
惯，防止和延缓并发症的发生，真正实现全方位的健康
管理。 北京商报记者 崔启斌 许晨辉

太亚财险正式成立
经过几个月运作， 亚太财险正式褪去原民安财

险的色彩， 成为泛海控股迈向全牌照金融集团的重
要一员。

泛海控股总裁韩晓生表示， 更名后将通过兼并收
购进一步做大保险业务，泛海控股将联合其他股东，增
加亚太财险注册资本， 从目前的20亿元提升至100亿
元。增资后，亚太财险注册资本将跻身财险业第七位，
仅次于安邦财险、平安财险、太保财险、国寿财险、人保
股份及中华联合财险。

在做好稳健经营的同时， 亚太财险将重点致力于
经营模式的变革和保险品种的创新。 亚太财险董事长
臧炜承诺，“亚太财险将充分发挥传统经营优势和股东
资源优势，坚持创新驱动，全面激发发展活力，致力于
为客户提供一流的服务， 努力实现保险让生活更美好
的发展目标”。 北京商报记者 崔启斌 陈婷婷
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