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销售人员参差不齐 无资金存管 债权分配不及时

线下P2P理财三宗罪

一个业务员卖两家公司产品
春暖花开，线下理财公司也开始重新

活跃起来。北京商报记者发现在一些商场
附近、居民区等人流密集区，又开始出现
线下理财销售人员发放传单的身影。

北京商报记者以投资者身份走访一
家名为“中鸿财富”线下网点发现，该网点
从业人员极不专业，部分业务人员甚至横
跨两家公司，这样的模式难免令人生疑。

北京商报记者第一次走访中鸿财富
网点时， 负责接待的是两名业务人员，当
咨询产品相关情况、理财产品债权人、资
金去向时， 这两名业务人员表示 “不清
楚”、“我们刚来没几天”。 在第二次走访
时， 遇到了该网点的理财经理王韧 （化
名），北京商报记者注意到，这家网点原先
所属北京华赢凯来资产管理有限公司（以
下简称“华赢凯来”），现为中鸿财富的线
下网点，王韧表示，除了卖中鸿财富的理
财产品，他现在还做了点兼职，可以购买
华赢凯来的理财产品。

北京商报记者从中鸿财富传单上看
到，1月期产品预期年化收益率为8%；3月
期预期年化收益率为10%；6月期预期年
化收益率为11%；12月期预期年化收益率
为13%，这几款产品投资起点均为3万元。
而另一位中鸿财富的理财经理李晓 （化
名）则向北京商报记者表示，传单上信息
并不完整，门槛不同，收益不同，比如1月
期产品，如果投资1万元以下，预期年化收
益率为8%；如果投资1万-5万元，预期的
年化收益率为10% ； 如果投资5万-10万
元，预期的年化收益率为11%；投资10万
元以上，预期年化收益率则为12%。传单
上显示，中鸿财富是中企鸿盛（北京）投资
基金管理有限公司的财富管理品牌，注册
资本5亿元，现有员工5000余人，拥有20多
家分支机构，超过120个营业网点。

又在一家商场外， 北京商报记者发现
不少理财公司销售人员专门向老年人发放

传单，当索要传单时，这两名业务人员并不
情愿给宣传资料。随后，北京商报记者来到
这家名为 “国众信融” 理财公司的线下网
点， 该网点的业务人员表示相关问题自己
并不知情。在该网点的宣传单页上，该平台
推出了众多奖励举措，如3月凭宣传单页到
店内咨询， 免费获取一袋大米或一瓶洗手
液。投资相应数额获取不同的奖励，如投资
1万元送大米一袋，5万元送吸尘器等。

不管是中鸿财富还是国众信融均称
自己为P2P公司。事实上，在去年底监管
层发布的《网络借贷信息中介机构业务活
动管理暂行办法（征求意见稿）》明确规定
“网络借贷信息中介机构不得在互联网、
固定电话、移动电话及其他电子渠道以外
的物理场所开展业务”， 这相当于给P2P
线下理财业务判了“死刑”。在网贷监管政
策还未完全落地之时，这些线下理财公司
仍在“负隅顽抗”。

资金无存管 全靠公司自律
值得一提的是，这些线下P2P平台在

操作方面并不规范，且没有任何的资金存
管，存在平台挪用客户资金的风险。

王韧向北京商报记者表示，购买理财
产品时， 可以通过在网点POS机直接支
付，只要带银行卡就好。李晓同样告诉北
京商报记者， 通过他们的POS机支付，会
出现两张小票，有公司的名字，相当于发
票以及收据。“每个月的前一天打收益，由
财务人员直接将钱打到投资人银行卡
里。”李晓说道。

当北京商报记者问到，他们有没有资
金存管时，李晓称，他们目前没有资金存
管。 这样是不是存在资金被挪用的风险？
“目前全靠公司自律。 我们公司正在和一
家股份制银行谈资金存管合作，但费率太
高，现在还没有谈成。”李晓说道。

网贷之家首席分析师马骏表示，如果
平台没有资金监管，蕴藏期限错配、不透
明等风险。“线下模式中的确不存在资金

托管，在交易未形成之前，用户资金在本
人银行卡中， 签署合同后会有代扣协议，
理财公司财务相当于拿到了用户授权，即
可不再通过用户完成资金划转，资金到债
权转让人个人银行卡中，最终的借贷关系
完成。” 网贷315首席信息官李子川表示。

债权分配不及时
另外，线下P2P平台的债权分配不及

时，对于投资者而言，往往面临更大风险。
“债权信息需要等到签完合同3-5个

工作日分配，由集团旗下的一家担保公司
放贷”，李晓说道。这也并非个例，国众信
融理财经理同样向北京商报记者表示，购
买他们平台的理财产品后，需要过一段时
间才给债权。

线下理财经理往往对于债权披露不
以为然。北京商报记者在中鸿财富网点咨
询时，正好碰到一位购买相关产品的老年
投资者前来询问债权信息。这位老年投资
者在3月16日投资了5万元1月期中鸿财富
理财产品，但直到3月23日，该投资者并未
拿到债权信息。针对这位投资者的疑问，
王韧回应称，他们需要去分公司拿债权信
息，现在还没有来得及去拿。等这位投资
者走后，王韧却自言自语道，“就一个月的
标，要什么债权信息”。

针对很多投资人投资之后，并不能马
上拿到债权合同，甚至短期投资根本拿不
到债权合同，马骏认为，很多1月期产品可
能并没有对应真实债权，资金都是在公司
内部空转。投之家CEO黄诗樵表示，债权
合同是投资人的出借证明，理财公司不给
合同是违规的， 借出的资金没有凭证，投
资人面临理财公司不承认其出资的风险。

短融网CEO王坤表示，如果不及时披
露债权信息，这样债权债务的先后关系有
问题、 先归集资金再匹配债权涉嫌自融。
同时投资合同是投资人的投资凭证，其规
定了投资人在单次投资行为过程中的权
利及义务，如果出现纠纷，这是追偿的重

要依据，没有合同即不合规比较危险。
针对中鸿财富以及国众信融一些不

规范行为，北京商报记者向上述两个平台
发布了采访函，但截至发稿时，并未收到
回复。

尽量不参与线下理财投资
对于线下理财公司资金流向不明、债

权不清晰等诸多问题，马骏表示，线下理
财公司根本就不是P2P，这些公司多数债
权无法匹配或者是自融甚至是庞氏骗局，
对线下理财公司一定是要严厉打击。

事实上，线下理财公司是伴随着P2P
的概念而兴起的。马骏指出，在十几年前，
如果有人开设这样的线下理财网点去发
传单，经侦就会以非法集资查封。但是随
着互联网金融的兴起，产生了大量的线下
理财公司，这些公司披着P2P外衣做一些
非法集资的勾当。

黄诗樵也直言，线下理财公司黑箱运
营，极不透明，各种违规事件发生，应该全
部关闭。业内呼吁监管层应加大对不规范
线下理财平台的打击力度。“我们也一直
跟监管层呼吁，要区分开真正的P2P和线
下理财公司。线下理财公司一定是要严厉
打击并禁止的。”马骏表示。

王坤表示，线下理财产品大都属于民
间借贷范畴、投融资两端模式粗放，投资
需审慎。而且正规的互联网金融公司对这
类线下理财冲击也很大，全新的市场竞争
环境有可能加速这一行业的淘汰。

目前这些线下的理财公司开始专盯老
年人， 专家也提醒老年人尽量少参与线下
理财投资。“卖给老人这是线下理财公司普
遍的情况。因为老年人辨识能力比较差，容
易上当受骗， 而年轻人可能会了解更多的
产品信息。像很多线下理财公司的产品，销
售经理自己也不知道资金流向何处， 他也
没法去跟别人去解释， 所以宁愿卖给老
人。”马骏说道。
北京商报金融调查小组/文 贾丛丛/漫画

“P2P网贷”、“投资管理”、“互联网金
融”……在超市、百货商场、人口密集区，
总能看到来自不同公司的理财销售人员
向行人发放传单，高额的收益、看起来美
妙的话术总能吸引一些投资人。 相比前
几年的线下理财模式， 现如今不少线下
理财公司就宣传自己为线下P2P理财，
北京商报记者调查发现， 这类线下理财
平台不仅没有资金存管， 而且债权披露
不及时、不投资，存在资金池以及自融风
险。然而，仍然有不少投资者，特别是中
老年人被误导其中。


