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随着泛金融时代的到来， 近年
为布局金融全版图而参控信托公司
的案例并不少见。 从2014年光大集
团收购甘肃信托，到去年泰康人寿、
泰康资产收购国投信托35%股权，安
邦保险持股天津信托5%股权， 再到
今年绿地金融收购杭州工商信托
20%股权、 浦发银行收购上海信托
等， 各路资本都表现出对信托牌照
的兴趣。

在众多金融牌照中 ，信托牌照
也有独特的优势 。 东方证券分析
师唐子佩认为 ，稀缺性便是其一。
自2007年以后 ，银监会没有发放过
新的信托牌照，目前有68家正常运
行的信托公司， 供应有限凸显牌照
价值。

此外，信托被称为“实业投行”，
拥有最为宽松广泛的投资范围 ，能
够整合运用几乎所有的金融工具 ，
行业机制灵活。 有信托公司人士曾

介绍，依托于此种特性 ，信托公司
可以开展融资、贷款、证券投资、债
券承销 、股权投资等几乎全部金融
业务 ，在分业经营 、分业监管的政
策下 ，一张牌照堪称 “全牌照金控
集团”。

还有人士表示， 今年下半年以
来，证监会对基金子公司、券商资管
监管趋于严格， 外加银行理财非标
明确对接信托后， 信托牌照价值再
度提升。

值得一提的是， 各路资本并不
都是看见了信托公司当前的优势才
进行的投资， 也有信托公司是在非
常落魄的时候被收购的。2014年时，
民生控股曾宣布联合几家公司共同
参与吉林泛亚信托的重组， 民生控
股的参与总成本约为6亿元，但当时
的泛亚信托正处于严重资不抵债的
情况。本月初，浙江东方收购的浙金
信托目前也处于业绩低迷的时期。

“这说明在他们心中信托业是
潜力股。”有机构人士评价道 。中融
新大在以50亿元、 溢价率33%（约溢
价13亿元） 的成交价成为四川信托
第二大股东后， 该公司一位相关人
士在接受媒体采访时也表示， 信托
业拥有良好的发展潜力， 且牌照具
备稀缺性， 通过对金融机构的参控
股投资，在搭建金控平台的同时，也
可以获得良好的财务回报。

从过往业绩来看， 信托公司也
体现了其本身的赚钱能力。 数据显
示 ，2015年68家信托公司共实现净
利润593.96亿元， 平均每家公司为
8.73亿元。机构人士测算，如果以四
川信托的例子看 ， 其去年净利润
11.23亿元，即便未来高速增长不再，
以现有的盈利水平来看 ，13亿元的
溢价也仅仅只要一年多的时间便可
以“回本”。

找到新的大股东对信托公司发
展也很有利。10月25日，上海银监局
同意上海信托注册资本由24.5亿元
增加至50亿元， 上海信托的排名在
业内一下跃升至第十， 有这样的底
气与新晋大股东浦发银行不无关
系。业内人士表示，背靠银行，信托
公司在产品发行和销售上都有便利
性， 例如可以直接借助银行私人银
行渠道进行产品销售。

北京商报记者 崔启斌 程维妙

·资讯· 半月内两家信托公司“易主”

信托牌照稀缺成香饽饽
各路资本对信托牌照的追逐还在持续。 继10月下旬中

融新大以溢价率33%的价格拿下四川信托三成股权后，本
月初，浙江东方透露，受让浙金信托56%的事宜已经获得监
管批准。此外，*ST济柴将昆仑信托打包入体内的计划也仍
在进行中。信托牌照的稀缺性、灵活性及赚钱能力等，使其
在近年来愈加炙手可热。

2016华夏银行“华夏之星”开营
北京商报讯（记者 岳品瑜）河北省保定市涞水县

义安镇中学旁一条长约300米的泥泞小路上，27位来自
全国各地的“建筑工人”正搬运着总计约30吨的建筑材
料。在秋雨蒙蒙中，2016“华夏之星”小企业菁英训练营
日前正式开营。

据了解， “华夏之星”是华夏银行主办的开放式公
益平台，旨在寻找中国新生代小企业家，至今已持续举
办七届，27名中小企业主学员们不仅要完成7天的知识
课程，同时还要亲手为乡村学校建造完成一座木质图
书馆———“华夏之星初心图书馆”方能毕业。

华夏银行总行办公室主任张国伟表示， 华夏银行
希望通过搭建图书馆营造一种氛围，激发小企业主的
责任意识和匠心精神，最终体会到利他带来的成就感、
荣誉感， 帮助小企业主坚定在企业发展中融入社会责
任的信念，树立高远目标，完成一次身、心、灵的综合锤
炼与升华。

中国印钞造币总公司推鉴定业务
北京商报讯（记者 程维妙）中钞要素品牌发布会

暨中钞鉴定业务推介会日前举行。该品牌是中国印钞
造币总公司利用顶级印钞造币防伪技术背书优势，确
立和培育的品牌，以期打造成为中国印钞造币总公司
全面市场化运作的技术品牌，并按照高端防伪印刷、贵
金属、银行机具、鉴定评级、非现金支付等业务板块进
行细分。

在中国印钞造币总公司发布“中钞”品牌结束后，
中钞国鼎投资有限公司对其运营的中钞鉴定业务进行
了推介。 中钞国鼎投资有限公司董事长龚士良在会上
表示：“中钞鉴定的目标非常明确，首先是为了推动国
内钱币收藏领域的持续发展， 其次是为了满足收藏者
对钱币真伪鉴别和评级的需求，第三是建立权威的公
正公平的第三方评级机构，第四则是贯彻落实中国印
钞造币总公司对货币文化产业的发展规划。 中钞鉴定
不仅为社会流通领域服务，更为收藏者履行职责。”

阿里巴巴集团董事局主席马云表示，
过去的金融体系是“二八原则 ”，服务好
20%的TOP用户就可以获得80%的利润，
而未来金融行业的机会则在于 “新金
融 ”。新金融体现的是 “八二原则”，也就
是说要去帮助、支持以往80%没有得到金
融支持的用户。这在今年的“双11”中也将
充分体现。

为了缓解消费者的资金压力 ，蚂蚁
金服将花呗临时 提 额 最 高 提 至 5.5万
元 。与此同时 ，今年网商银行从 9月 1日
正式开始对符合条件的小微商户给予
降低利率甚至免息等优惠，帮助他们提
早备货。

值得一提的是，由于剁手神器有“这
月买，下月还”的特性 ，极大地缓解了消
费者购买当期的经济压力， 进而提升销
售。根据蚂蚁金服提供的数据显示，花呗
分期对商家的交易额有显著的提升 。天
猫商户在开通花呗分期的首月， 花呗用
户在该店铺的交易额提升33%，次月继续
提升26% ；使用花呗分期后，用户客单价
平均提升达41%。极有家商家环球卫浴商
城总监夏维君向北京商报记者表示，自其
店铺引入花呗以来， 店铺销量快速攀升，
且花呗使用率达40%以上。

除了在消费外， 受到余额宝的启发，
蚂蚁金服旗下的蚂蚁聚宝尝试探索更多
消费+理财的模式。今年“双11”，蚂蚁聚
宝通过与金融机构合作， 让持有特定理
财产品用户除了获得基础预期年化收益
外， 还能因为在电商平台上购买合作商
家的产品， 获得商家提供的额外消费奖
励 ，提高理财收益 。通过这个方式，商家
也可以聚拢更多的用户，拓展自己获取用
户的渠道。

在保险方面，今年的“双11”期间，蚂
蚁金服保险平台会联合9家保险公司，推
出5类30多种保险产品， 其中包括一些闻
所未闻的保险产品， 比如衣服褪色险、鞋
子脱胶险、 生鲜腐烂险等质量保证类险
种；退货运费险、物流破损险等物流保障
险；化妆品过敏险、尿不湿过敏险等售后
环节催生的新型险种。

蚂蚁金服集团保险事业群总裁尹铭
表示， 消费保险是基于消费场景下的交
易而产生 ，能够反过来促进消费 ，同时
需要较高的科技含量 。 不同于传统保
险，消费保险必定要将低频事件转化为
高频事件 。我们希望消费者能经常感知
到保险服务，经常触摸到理赔，更加安心
地消费。

贷款、理财、保险全面开花
蚂蚁金服新金融助力“双11”

“双11”不仅是消费者的狂欢，也成为线上线下商家、
消费金融机构秀战场的时节，在模式上，各家消费金融机
构开始打“创新牌”。蚂蚁金服今年则选择把支付退出了
主角阵营，将贷款、理财、保险推上新战场，用新金融模式
全面助力“双11”。


