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北京商报 2016.11.10
家居产业周刊

集美家居“双11”线上线下联动
北京商报讯（记者 曲英杰）“双11”即将来临，刚过

而立之年的集美家居，在2015年推出的家居卖场O2O
模式面临考验。北京商报记者了解到，为了在“双11”交
出一份满意的答卷， 集美家居京城五店联手推出了多
重优惠，并准备了百款特价爆款。

集美家居的线上线下联动主要是线上抢券线下消
费和手机摇红包再交款两种模式。如“现金百倍翻，满
减不封顶”，在11月1日-10日期间，消费者在线上仅需
付1元即可领取优惠券， 线下消费满2000元即可减100
元；“先抽红包再交款，最高可免4999”指的是11月11
日-13日期间，消费者在集美家居京城五店购物付款
前，可根据摇到的红包数额减免金额，最高可以减免
4999元。

第二届中国好工长技能大赛收官
北京商报讯（记者 谢佳婷）11月5日，在集美家居

大红门店3号馆前的广场上，来自全国14大赛区的60名
好工长展开了激烈的技能比拼，随着状元、榜眼、探花及
网络人气王等16位“好工长”的决出，2016第二届中国工
长节暨中国好工长技能大赛全国总决赛正式收官。

据了解，2016第二届中国工长节暨中国好工长技
能大赛由中国建筑材料流通协会和中国机冶建材工会
全国委员会主办， 新浪家居和抢工长承办，8个多月以
来在全国各地通过多维度、全方位的技能、口碑比拼，
挖掘技艺超群的工长明星。“目前全国装修行业中农民
工比例高、流动性强，整体技能水平仍然偏低。”中国机
械冶金建材工会副主席毛迎春认为，“中国好工长技能
大赛”为全国装修工人展示技能、学习交流、成长成才
搭建了平台，助推他们提升技能素质。

苏州明大科技推出新型木器涂料
北京商报讯（记者 曲英杰）11月4日，苏州市明大

高分子科技材料有限公司最新产品紫外光（UV）固化
负离子木器涂料， 通过了中国林科院林产工业协会专
家咨询委员会的鉴定，被认定为UV涂料的创新型环保
产品。

据悉，紫外光（UV）固化负离子木器涂料是明大科
技自2013年启动科研项目以来， 历经三年反复调试及
试用推出的新型木器涂料， 与普通的UV涂料相比，紫
外光（UV）固化负离子木器涂料优势在于其应用于平
面板材上时，“空气维生素”负离子释放量可以达到700
个/立方厘米，远远高于市面上的传统涂料。明大科技
市场部总经理助理淳华表示，紫外光（UV）固化负离子
木器涂料中增加负氧离子和耐磨功能， 随着环保理念
的普及及消费需求的升级， 注重涂装功能性的涂装行
业4.0时代即将到来。

建材经贸大厦促进中意家居合作
北京商报讯（记者 谢佳婷）11月2日，在北京建材

经贸大厦的Casa Vera展厅， 一场温馨而又优雅的酒会
如期开幕，中国诚为意居公司（Casa Vera）和意大利贝
罗尼集团（Berloni Group）将在国内建筑、设计、艺术等
多方的合作伙伴邀约而来， 共同见证他们合作20周年
的浪漫。

Berloni Group是意大利最大的专业橱柜生产企
业，其产品均为百分百意大利制造，并具备欧洲最高等
级生态环保认证。Casa Vera在北京建材经贸大厦开出
中国首家展厅时，Berloni Group便以精致的橱柜产品
吸引了众多高端消费者。诚为意居称，今后会为更多的
国内消费者提供“买手的价格，商家的服务”，让消费者
直观省心舒适地享受意大利式的家居生活。

闽龙陶瓷总部基地举行消防演习
北京商报讯（记者 曲英杰）11月3日，闽龙陶瓷总

部基地于中国陶瓷第一街进行了消防演习， 闽龙陶瓷
总部基地数十名安保人员全部参与， 为即将到来的冬
季火灾防范高峰期做准备。

消防安全知识讲授中， 专业消防安全人员结合近
年来卖场及周边发生的火灾案例， 向闽龙陶瓷总部基
地全体安保人员讲授如何杜绝火灾隐患， 如何进行初
期火灾扑灭以及火场中如何逃生。此外，闽龙陶瓷总部
基地全体安保人员通过模拟真实火灾场景，学习火灾现
场采取应急措施，如何正确使用灭火器，以及如何快速
使用水枪灭火。

原博洛尼北分老总成合伙人强化全国拓展

爱空间三年欲做百亿规模
·行业动向·

品牌关注

看着漂亮的销售报
表，闫佳陷入迷茫，接手博
洛尼北京分公司三年，把
市场从3个多亿做到了12
个亿， 感觉已经到达了极
限。 她前脚交上辞职信想
趁着休息的时间思考下未
来， 后脚就接到爱空间创
始人陈炜以全国市场发出
的邀请：“过来当我们的合
伙人吧， 一个城市做到10
个亿是极限，但全国100亿
只是起点。”于是，双方一
拍即合， 闫佳变身爱空间
合伙人， 并悄悄树立起三
年百亿元的小目标。

拉闫佳入伙
“这是我们的新合伙

人闫佳， 她以后负责爱空
间在全国市场的拓展与销
售。”11月3日，在北京爱空
间体验馆， 陈炜郑重地介
绍这位老朋友的新身份，
引来一阵惊叹。

闫佳是谁？ 原博洛尼
北京分公司总经理， 这位
不让须眉的巾帼在家装市
场上知名度颇高， 在传统
家装公司被互联网家装冲
得有些迷茫的市场环境
下， 她创造了上任三年将
北京市场由3个多亿上升
到12个亿的销售奇迹，可
以说， 同行们对她是又熟
悉又害怕。

“得到她离开博洛尼

的消息， 我们立马找上门
去了， 为的是不让她被竞
争对手抢走。”陈炜对闫佳
有种说不出的欣赏， 爱空
间的几个联合创始人，有
的擅长产品研发， 有的在
管理方面有一手， 但缺乏
一个销售型的人才拓展市
场一直是个遗憾， 有了闫
佳， 整个高管层的组织架
构就完美了。

欲三年百亿
对于闫佳来说， 头衔

从博洛尼北京分公司总经
理到爱空间合伙人， 并不
只是换了一家公司那么简
单， 最大的变化是下棋的
棋 盘 从 单 个 城 市———北
京，变成了全国。

“销售不是忽悠，必须
有好的产品， 选择爱空间
最主要是因为喜欢他们的
产品， 很多细节确实为客

户考虑得很贴心， 让人看
了感觉这就是我想要的。”
被拉入伙后， 闫佳对陈炜
许下让爱空间未来三年实
现百亿元销售的目标，而
且似乎胜券在握。

爱空间目前运营情况
如何？继2015年完成1万个
订单之后 ，2016年爱空间
不断攻城略地， 疾速在全
国 22个重点城市扎下营
帐， 预计今年底将达到24
个 ，2017年将扩张至35个
城市，不过，这些战场并不
是打下来就算赢。“今年有
4个城市盈利，北京、上海、
成都、武汉，其他城市暂时
运营亏损。”陈炜对于未来
相当乐观， 去年爱空间经
历了从0到1的过程， 做到
了2.2亿元， 今年完成从1
到10， 预计能达到10.5亿
元，接下来从10到100就看
闫佳了。

就靠MINI？
在爱空间的一角藏着

精致的MINI系列空间，左
手边是两个厨房样板间，
右手边是三个不同档次的
卫生间样板间， 门口墙上
同样标注着产品配置、基
础套餐报价等， 陈炜亲自
充当讲解员穿梭在各个样
板间中详细地介绍，“装配
式标准化施工” 频频从他
口中跳出。 没有装配式标
准化施工，做不出来5天翻
新厨房卫生间。

装配式标准化施工是
什么？据了解，传统装修需
要涂料工、 泥瓦工等现场
施工作业， 启用装配式装
修， 所有的材料都是标准
化的， 只需要装配工一种
工人。 将用于五星级酒店
和医院的生态石引入家
装， 使得装配式标准化施
工成为可能， 原本需要两
个铺贴工人工作两天贴墙
砖，现在两小时就能完成。

爱空间三年百亿元就
靠MINI？陈炜有一个秘密
的正在研发的样板间，在
厨卫翻新中小试牛刀的装
配式标准化施工将大展拳
脚，它不一定是闫佳奔着百
亿目标撒开全国扩张网络
的法宝， 却是保证拓展全
国市场品质的重要武器。

北京商报记者 谢佳婷

北京商报讯（记者 谢
佳婷） 一个四五平方米的
玻璃房开始弥漫起烟雾，
效果相当于在里面点燃了
八根香烟， 不一会儿就什
么都看不清了， 冯绍峰轻
轻按了一下握在手里的遥
控， 烟雾被迅速净化成清
新的洁净空气， 一分钟不
到玻璃房便恢复了通透模
样， 奇妙的变化源于玻璃
房中央那部搭载着奥普新
风取暖技术的新品奥芯Ⅲ
代。11月6日， 北京雾霾散
尽，蓝天重现，在AUPU奥
普 “为爱升级·净享生活”
新风取暖战略新品发布暨
2016“双11”主题活动启动
盛典上， 奥普未来创想官
冯绍峰亲临现场发布履新
之 后 的 第 一 份 工 作 报
告———推介因自己而研发
的新品。

“这是我第一次亲眼
见到奥芯Ⅲ代的强大，我
正在装修的房子里一定要
装它。”冯绍峰从自身经历
出发总结出长期困扰消费

者卫生间的四大难题———
“冷、脏、闷、臭”，将问题抛
给了奥普的研发团队后不
久便见到搭载着奥普新风
取暖技术的奥芯Ⅲ代新
品，他十分欣喜。

据奥普设计师蔡春兵
介绍， 集成新风取暖健康
科技的奥芯Ⅲ代通过搭载
核心技术复式循环加热系
统、HEPA滤网新风过滤、
高压静电集成杀菌、 双档
PTC烘干等功能可针对全
天候不同时段满足空气在
新鲜度、温度、洁净度、干
湿度及氛围度的不同需
求，提供解决卫生间“冷、
脏、闷、臭”的四大问题，保
持室内空气清新一整天。
此外， 它还搭载了自动洗
漱、自动沐浴、自动换气等
个性化智能系统， 只需一
键就能实现， 操作方式既
简洁又充满人性化， 使在
又脏又臭的卫生间享有健
康空气成为可能。

“ 空 气 污 染 日 益 严
重，连我的演技都受到了

影响。” 冯绍峰幽默风趣
的一句话引得场下笑声
荡漾，然而笑声之后是更
深的沉默，为自己的家人
和爱人暴露在污染的空
气中担忧。中国建筑科学
研究院科技低碳建筑研
究中心主任邓高峰指出，
室内空气污染会引发呼
吸道感染、皮肤伤害等健
康问题，而这些污染源往
往没有得到人们的重视，
也没有购置相应的仪器
来改善室内空气质量，奥

普新风取暖技术的出现
提供给消费者一套完整
的解决方案。

奥普执行总裁吴兴杰
表示，奥普的每一次创新、
升级都来源于对家人的
爱 ， 源于消费者的需求，
“理想的卫生间是温暖的、
相对干燥的、通风舒畅的、
没有PM2.5及各种微生物
的，新风取暖新品的发布，
是奥普瞄准健康空气大格
局， 为天下所有家人创造
的产品”。

携手冯绍峰推新品奥芯Ⅲ代

奥普破解卫生间冷脏闷臭四大痛点

陈炜介绍厨卫新品MINI系列时，频频提到“装配式标准化施工”

奥普未来创想官冯绍峰推介新风取暖新品


