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北京商报讯（记者 孙麒翔 王潇立）近日有消息称，
国内最大中外合资药企海正辉瑞将要“分家”，在海正药
业去年以来业绩大幅下降的压力下，辉瑞方面正考虑撤
资。11月18日晚间，海正药业在回应上交所问询函中称，
辉瑞制药确实考虑过从海正辉瑞撤资的可能性，但双方
尚未就撤资事宜形成任何具体方案。“公司将严格按照
法律法规和上海证券交易所的相关规定，密切关注上述
事项的进展，及时履行信息披露义务。”

根据海正药业之前的说法，如果辉瑞制药从海正辉
瑞撤资 ，将影响辉瑞与海正辉瑞的业务合作 ，造成海
正辉瑞业务减少 、人员流失及主营业务收入和利润下
降等不利影响 ，从而影响其经营业绩 。2015年 ，海正辉
瑞占海正药业主营业务收入比重达32.52%。 尽管海正
药业的这份公告强调了辉瑞并未对撤资做出任何决
定，但在业内看来，跨国公司间的这场联姻已经露出了走
向尾声的苗头。

据了解， 海正辉瑞由中国制药企业海正药业和全球
制药巨头辉瑞公司合资组建。 该项目总投资2.95亿美元，
其中，海正药业和辉瑞的持股比例分别为51%和49%。2013
年和2014年，海正辉瑞的营收分别为43.19亿元和49.51亿
元人民币， 但到了2015年却出现了急剧下滑， 营收仅为
28.21亿元，归属于母公司的净利润下滑超过100%。为此，
海正辉瑞一年内接连替换了两位CEO，包括CFO、销售副
总裁在内的不少重要岗位成员也接连辞职。

海正辉瑞分家在即
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王石的自我争取
不再像之前那样强硬， 资本的力

量让万科董事长王石的态度发生了转
变，而这种改变，也被外界看做是王石
在亲见南玻A（000012.SZ）事件后的一
种自我争取。11月19日， 王石现身大
理，对于近期的股权之争再次发表观
点 ，一方面对宝能道歉 ，另一方面试
图用情怀 “自救 ”，抛出 “相信文化的
力量 、相信资本的温度 、相信政策的
约束”，并主动示好中小股东，称欢迎
民营资本 、 愿意站在小股东的位置
上，更明确阐述了万科的业务状态：已
经从传统的房地产开发公司转型成一
个技术公司。

低头：两个道歉
“我做的不合适的， 我会及时纠

正、改进，比如对姚振华先生，大家都
认为我说的‘野蛮人’，我记得在临时
股东大会上我站出来公开道歉； 比如
在天山的喊话 ‘不欢迎民营企业成为
万科大股东’ 这种误导， 我无条件道
歉。”11月19日， 在万科举办的广深区
域媒体交流会上，王石意外现身，并再
度对宝能投资集团董事长姚振华隔空
喊出两个“道歉”。

对此，有业内人士认为，王石的两
个道歉，一方面是舆论压力所致；另一
方面则是南玻A近日出现的高管离职
事件给万科的管理层敲响了警钟，目
前万科管理层与大股东宝能系的战况
不断升级， 而宝能系此前也曾提出过
罢免万科现任全体董事的议案。

关于南玻A高管集体辞职事件，王
石也主动提及，“看到南玻， 大家会自
然联想到万科，但我不想评论。类似的
南玻A被举牌事件在A股市场、香港资
本市场都发生过， 但没有像今天这样
引起这么大关注”。

对于仍难尘埃落定的万科股权之
争， 王石表示，“对万科未来有信心”。
从王石的发言中， 可以看出他的信心
来源于“相信万科文化的力量、相信资
本的温度、相信政策的约束” 。

“万科文化可以抵御资本力量，南
玻出现的高管集体辞职现象， 是因为
资本力量导致，但在万科的案例中，我
相信万科的应对方式在当今是非常有
典型意义的。”王石直言，如果资本把
文化“强暴”了，那这种企业文化太脆

弱了。在过去股权纷争的一年当中，我
们还这么有信心， 就是因为万科有这
种文化， 万科文化在股权之争中扮演
了中流砥柱的作用。

趋利是资本的天性， 但王石一句
“我相信资本是有温度的”， 给已经持
续一年有余的万科股权之争带来一丝
温情色彩。“我没有理由不乐观， 我们
对中国的发展乐观， 对于万科尝试的
混合所有制企业（体制）乐观。万科代
表的是一种状态， 我们在万科的案例
当中， 可以看到现在金融市场和实体
经济的关系。”

走混合所有制企业道路是王石透
露的万科股权之争的一个可能性解决
方案。 王石表示，“在中国未来的发展
中， 我相信大型国有企业在中国相当
长的时间占据主要的位置， 我们民营
企业也会继续蓬勃发展， 混合所有制
企业也会做一种尝试、 资源整合的重
要的力量，万科选择的就是这种。混合
所有制一个重要的力量就是民营企
业，我根本没有道理反对民营企业，根
本上万科风格就是民营企业”。

目前， 政府部门也出台了一些新
政策，对金融资本进行规范。这是王石
相信的政策的约束。“我们的纷争还没
有最后落地。 但是北京出现了新的政
策， 对于资本市场不健康的做法做了
很多限制， 过去的一些做法以后是不
允许的。”王石如是说。

示好：站在中小股东一边
纷纷扰扰的万科股权之争仍在持

续， 而这一事件背后中小股东利益如
何受到保护也引发极大关注。 在这次
媒体交流会上，王石表示，在这次股权
之争中，他站在小股东这边。

目前，在流通股中，华润持有16.83
亿股、宝能系持有27.6亿股、安邦持有
5.02亿股、万科管理层通过控制的资管
计划合计持有7.86亿股，再加上恒大持
有的10.43亿股， 五方力量合计持有万
科A股流通股67.74亿股， 占总流通股
的69.76%。在各方力量你来我往之时，
中小股东的利益往往被忽略。

在被问及对于中小股民有何表态
时， 王石回应称：“谢谢他们对万科的
信任。对于他们，我想说的是，第一点，
就是我们万科文化，在这种非常时期，
我们做好本职工作，这是最基本的。从
老总到员工，我们在努力做好本职。猎
头在打万科员工的主意甚至我的主
意，但我们的团队很稳定，对万科未来
五年、 十年的发展在尽心尽力地做着；
第二点，尽量披露规范一点，我们得到
了华润的督促，规范信息披露，更及时
地让更多的股东知道（公司信息），这是
我们过去一年进一步的完善；第三点，
对万科的业绩来讲， 真正的增长现在
才开始。”

业务：转型技术公司
除了一边向大股东低头、 一边拉

拢中小股东外， 纷争中的万科如何保
证正常业务开展以及未来如何， 是否
会出现“既有团队掏空万科走人”的情
况，王石也做出了回应。

“万科已经从传统的房地产开发
公司转型成一个技术公司， 在技术和
互联网链接上， 这是万科真正业务增
长、发展的开始，也是资本关注万科的
最根本的原因。” 对于王石的此番表
态，万科高级副总裁、广深区域总经理
张纪文进一步解释称：“房企转型有种
路径，一种是资本化的，一种是走真正
配套服务化的， 我认为后者能走得更
远， 因此销售金额的排名完全没有意
义。”他认为，万科已经具备了在未来
5-10年时间成为 “不是一家房地产开
发商”的所有潜质。

资料显示，万科在2014年提出“八
爪鱼”战略，率先迈出了转型的步伐，
形成了以住宅为主，商业、教育、公寓
租赁等业务全面发展的业务体系 。
2015年初，万科提出万亿元市值计划，
在物业、物流、教育、万科驿、海外等业
务上发力。王石、郁亮希望借此将万科
的业态由单一转向多元， 遍布全国的
城市公司，成为转型的探路者。

自辩：游学并非“不务正业”
“有人说我不务正业，做一些与股

东利益不想干的东西，但我有底气，因
为我捍卫的就是万科的文化， 万科文
化就是有底线，还应该承担社会责任，
包括环保责任。” 万科媒体交流会现
场， 在大篇阐述参与气候大会的相关
情况时，王石突然谈到了这一点。

王石表示自己这几个月在一线的
工作， 巡视了万科布局的60个城市中
的50多个城市， 还强调了万科的企业
文化才是最重要的。“万科之所以做绿
色地产，就是企业责任，万科实际上是
推动住宅产业化质量， 我觉得我捍卫
的就是这种东西， 如何在中国经济发
展中转型。”

据了解， 在之前的临时股东大会
上 ， 有中小股东指责王石 “不务正
业”， 宝能系曾经提出的罢免案理由
也将此列案。今年6月初，宝能系提请
公司董事会召集2016年第二次临时
股东大会， 审议罢免王石等一众管理
层，认为王石“拿着高薪不做事”，尤其
是王石前往美国、英国游学，长期脱离
工作岗位 ， 却依然能领取现金报酬
5000余万元。
北京商报记者彭耀广/文代小杰/制表

北京商报讯（记者 孙麒翔 石飞月）
11月20日，有消息人士透露，对于iPhone
6和 iPhone 6S系列手机自动关机的问
题， 苹果初步的调查显示 ，iPhone 6和
iPhone 6S系列自动关机是因为使用了
质量很差的第三方电源适配器。质量较
差的电源适配器会伤害手机充电芯
片，结果会导致电池不能向 iOS提供准
确的数据 。目前 ，检测出问题的 iPhone
都使用了非苹果官方的电源适配器。调
查还发现， 只更换电池并不能解决问
题，因为电池芯片仍然没有修复 。惟一
的解决办法是更换iPhone主板， 或者更

换第三方充电芯片。
最近一段时间 ， 有不少消费者反

映 ，iPhone 6和 iPhone 6S等系列手机在
仍有50%-60%电量的情况下自动关机、
系统升级后自动关机情况仍存在、环境
较冷甚至室温时自动关机、自动关机后
不连接充电器无法开机等现象受到了
关注。此前，中国消费者协会已经向苹
果（中国）有限公司就 iPhone 6和 iPhone
6S系列手机异常自动关机问题进行查
询。不过，也有不少网友指出，iPhone出
现问题并非是使用了劣质电源适配器，
自己使用的一直都是原装充电器。

可口可乐从年初开始规划的重新划
分在华瓶装业务版图计划终于告一段
落。11月19日，可口可乐、中粮集团以及
太古股份有限公司三方共同举行在华瓶
装业务重组签约仪式， 这也意味着可口
可乐变身为一家提供浓缩液和品牌运作
的公司。在行业人士看来，可口可乐在放
手瓶装业务后变得越来越轻， 但同时也
走向了更具挑战的品牌运作之路。

继续“瘦身”
经历了去年的裁员“瘦身”后，可口

可乐今年的“瘦身”主题是“瓶装业务的
特许经营”。按照可口可乐的计划，该公
司将加速瓶装厂商重新特许经营的步伐
和规模， 包括在2017年底之前把可口可
乐公司自有的100%北美瓶装业务重新划
为特许经营， 当然也包括调整中国瓶装
业务的现有经营模式。

可口可乐在中国市场拥有三大瓶装
合作伙伴，分别为中粮可口可乐、太古饮
料以及可口可乐瓶装投资集团。 根据三
方透露的信息，经过此次调整后，可口可
乐在华将不再拥有自己的瓶装业务，而
是全部授权给后两家。具体的计划是，可
口可乐、中粮集团、太古集团达成划分可

口可乐中国区瓶装厂势力范围的股权和
资产整合，总共交易额为76.21亿元，可口
可乐将持有的11家装瓶厂中的部分企业
股权卖给太古集团，收取30.14亿元；将其
中另一部分卖给中粮，作价29亿元；中粮
旗下中粮可口可乐将10家装瓶厂股权卖
给太古，收取21.22亿元，太古将一家装瓶
厂卖给中粮，收取4.87亿元。最终，中粮将
拥有并运营18家装瓶厂， 太古将拥有并
运营17家装瓶厂。 可口可乐将瓶装业务
全部授权给他人， 也意味着可口可乐的
业务板块中将彻底没有生产环节。

聚焦品牌
对于可口可乐而言， 之所以能够在

过去的几十年在全球范围迅速扩张，完
成国际化， 正是得益于瓶装业务的特许
经营，在中国市场，可口可乐与中粮、太
古合作多年，形成了良好互动，此次在选
择放手时，也将目标锁定在了这两家。

在行业人士看来， 在饮料行业的生
产链中， 生产和销售是资本最为密集的
环节 ，通过此次调整 ，未来可口可乐除
了提供浓缩液外 ， 将不再负责设备材
料 、生产销售 、物流运输等 。“这是一种
彻底的轻资产运营模式。可口可乐此次

将瓶装业务转为特许经营模式，这在一
定程度上仍然会涉及到人员和业务的
精减， 可口可乐通过该举措仍然会进一
步瘦下去。”中国品牌研究院食品饮料行
业研究员朱丹蓬如是说。

放手瓶装业务并不意味着可口可乐
减少对华的投资与投入。11月19日，可口
可乐方面表示， 此次达成的协议标志着
可口可乐业务转型进程进入新阶段，可
口可乐将重新聚焦于公司的核心优势，
即建设品牌以及领导全球特许经营系
统。 可口可乐公司董事长兼首席执行官
穆泰康表示：“通过重组我们在中国的全
部自有装瓶业务，提高合作伙伴的规模、
能力和效率， 我们继续看好公司在中国
的长期增长前景。”

“品牌运作是可口可乐最擅长的，在
业绩持续被质疑之时， 可口可乐非常聪
明地甩掉了重资产， 留住了核心的浓缩
业务， 并将重点转移到了品牌运作的长
处， 这能让可口可乐在未来的路上轻松
不少。”一位饮料行业人士评价称。

从裁员到放手瓶装， 可口可乐不断
甩包袱的背后确有业绩增长乏力的压
力， 这与消费环境疲软及市场产品结构
的变化直接相关。 可口可乐公布的三季

度业绩报告显示， 该公司销售额同比下
滑6.9%至106亿美元， 净利润也出现了
28%的同比下滑。

挑战犹存
在上述饮料企业人士看来， 品牌的

运作是该行业最难操控的部分， 也是风
险相伴的板块。“如果品牌操作认可度不
高，会影响整个产业链，从生产端到销售
端， 饮料行业的竞争目前也更多聚焦在
品牌的创新和推广上， 可口可乐能够永
远好于他家，这不是百分之百有保障的，
因此未来可口可乐的品牌计划要比生产
环节更费脑筋，风险系数更大。”

也有业内人士表示担心。“瓶装厂有
时与可口可乐公司的商业决策并不一
致，虽然可口可乐的参与度会比较高，但
是仍然会出现监管缺失的漏洞， 这对于
可口可乐是无形的伤害。”一位不具名行
业人士称。去年，可口可乐瓶装厂之一的
甘肃中粮可口可乐饮料有限公司被曝伪
造污水监测数据，可口可乐被卷入舆论风
波，在业内人士看来，这也是放手瓶装厂
运行和管理的代价所在，“虽然可口可乐
与中粮、太古合作多年，但是完全保证步
调一致确实很难。”北京商报记者 阿茹汗
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西部利得基金-建设银行-西部利得金裕1号资产管理计划 2.04

截止到2016年9月30日万科前十名股东持股情况一览

苹果：自动关机系因劣质电源适配器北京商报讯（记者 孙麒翔 石飞月）根据中国移动和
中国联通最新发布的10月运营数据，中国移动固网宽带
用户首次超过中国联通。数据显示，截至2016年10月底，
中国移动有线宽带业务用户数为7551万，当月净增126.9
万，今年净增2048.1万。同样截至10月底，中国联通的有
线宽带业务用户数为7547.2万，以区区3.8万之差落在了
中国移动后边。从数据中可以看出，中国联通固网宽带
的发展已经处于增长乏力的状态 ，10月用户数仅增加
42.2万，今年总共也只增加了314.2万，而中国移动曾经
在6月一个月就增加了318.9万。中国电信仍然以超过1.2
亿的宽带用户数位于三大运营商首位， 今年累计增加
766万。

在移动业务方面， 中国移动10月移动业务净增216
万户，其中4G净增1663.6万户，较9月净增1405.4万户加
快，4G用户总数累计4.97亿户。截止到10月31日，中国联通
移动出账用户累计达到26258.1万户，当月净增50.7万户；其
中，4G用户累计达到9399.5万户，当月净增508.9万户。

中国联通固网宽带数垫底

北京商报讯（记者 孙麒翔 石飞月）11月20日，针对
HTC将出售手机业务的传闻，HTC表示否认。 据了解，
HTC目前正在内地进行多元化布局，为促进在中国内地
业务的发展， 更是与深圳市政府签署战略合作协议，要
合作成立VR中国研究院。 这也意味着HTC不会出售自
家手机业务。

近日有业内人士称， 由于业绩与销量问题，HTC将
会出售自家的手机业务，目前收购已经进入到谈判阶段，
最早明年上半年将会有最新消息。 这一传言与HTC的出
货量有关。此前，曾有知情人士透露，HTC今年的手机总
出货量仅为1000万部，比2015年的1800万部下跌了44.4%，
出货量甚至还不如苹果、华为等品牌一个季度的出货量，
比如，苹果2016年一季度出货量就达4200万部，三星一季
度出货超达8100万部， 就连华为一季度出货量也达到
2700万部。不过，HTC新领域vive VR眼镜表现抢眼，据统
计，HTC Vive目前销量已经远超14万台。

HTC否认将出售手机业务

北京商报讯（记者 孙麒翔 林杉）摆脱亏损后的李宁
步入盈利正轨，开始下注女性运动服装市场。11月18日，
李宁与艾康尼斯公司达成合作，独家经营Danskin品牌在
中国内地及澳门地区的业务。

据悉，李宁将与Danskin品牌合作并逐步推出专为女
性消费群体打造的以专业舞蹈、瑜伽为基础的时尚健身
等产品。在此次合作中，艾康尼斯主要负责Danskin品牌
的市场推广，如品牌形象打造、寻找代言人、社交媒体等
工作。李宁主要负责的是经营层面，并为Danskin品牌组
建运营团队，运营团队负责对品牌进行定位、产品设计、
生产、销售以及供应链等环节。公开资料显示，Danskin品
牌由Joel和Benson·Goodman于1882年创立于纽约， 是美
国女性专业舞蹈运动服装品牌。2007年，Danskin品牌被
管理公司艾康尼斯收购，目前艾康尼斯拥有30多个服装
和家居品牌，并在世界各地寻找合作对象，授权经营是
该公司运营品牌的普遍方式。

体育行业专家张庆在接受北京商报记者采访时表
示，从李宁自身发展的角度来讲，在经历了扩张多元化
之后，李宁制订的明确的战略目标是要专注和聚焦国内
市场和专业的细分品类。目前中国消费者对本土运动品
牌的重视度并不高，此前运动装备品牌大多偏向于男性。
近几年一二线都市女性运动产品消费正处于升级的浪潮
当中， 李宁也正是看中了这个有潜力的增长点， 不过，
Danskin在国内的认知度较低确实也是一个不争的事实。

李宁联手艾康尼斯试水女性市场

北京商报讯（记者 孙麒翔 王子扬）在收购了互联网
零食品牌百草味后，好想你枣业股份有限公司（以下简
称“好想你”）动作不断。11月20日好想你发布公告称，为
拓展公司业务，依据公司战略发展规划，公司拟以自有
资金3000万元出资设立全资子公司新疆唱歌的果食品
有限公司，用于冻干果蔬产品深加工项目。

好想你表示，冻干果蔬产品公司是根据公司“开创
标准健康食养生活方式”的战略目标而设立的，有利于
加快产品创新及引进快速冻干生产技术，打造自身独特
的产品口碑。子公司主要从事冻干果蔬产品的深加工项
目， 符合国家产业政策和哈密当地农业产业化经营方
向，能够充分利用当地资源优势，进行农副产品深加工
的产业化经营。有利于创新公司原有产品产线，为公司
在休闲食品健康行业迈出新的一步，同时深度挖掘红枣
功效，助推公司休闲食品产业健康持续发展。

今年10月， 好想你发布的三季度报告显示，2016年
前三季度好想你营收为9.47亿元，同比增长11.5%，净利
润为1481.4万元，同比下滑41.57%。为挽回净利润下滑的
局面，好想你不断拓展新的业务增长点，进行转型，此次
设立冻干果蔬产品深加工公司，也是好想你谋求变局的
一招，但成效还要看未来运营的效果如何。

好想你3000万布局冻干果蔬业务

股东名称 占总股本比例(%)

北京商报讯（记者 孙麒翔 王子扬）
中粮屯河股份有限公司（以下简称 “中
粮屯河”），11月20日发布公告称，2016年
11月18日，中粮屯河与广西永鑫华糖集
团董事长张永宁在京签署了《张永宁与
中粮屯河股份有限公司、广西永鑫华糖
集团有限公司、广西来宾永鑫糖业有限
公司关于广西永鑫华糖集团有限公司
的股权转让框架协议》， 协议内容为中
粮屯河受让张永宁持有的永鑫华糖55%
股权。

公开资料显示， 永鑫华糖是一家专
业从事食用白砂糖和赤砂糖生产销售、

具有自营进出口经营权的民营股份制企
业，中国轻工业制糖行业十强企业之一。
截止到2016年9月30日，永鑫华糖未经审
计的总资产为39.39亿元，2016年1-9月
实现营业收入约合16亿元， 实现归属于
母公司所有者的净利润为-2.32亿元。

同日中粮屯河另外发布了一则公
告称，鉴于公司目前主要业务是食糖业
务，为更好地实现以食糖产业升级为核
心价值的战略性转型，公司拟变更公司
注册名称及英文名称，由“中粮屯河股
份有限公司”变更为“中粮屯河糖业股
份有限公司”。

中粮屯河受让永鑫华糖55%股权


