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市场 Market

·资讯·

嘉应制药业绩三连跌
嘉应制药遭遇营收净利双

降，业绩连续三年下滑。嘉应制
药发布业绩快报显示，公司2016
年实现净利润5463万元，较上年
同期下降17.67%。嘉应制药将业
绩下滑原因归结为子公司金沙
药业销售收入下降。由于主打产
品竞争激烈，嘉应制药自2007年
上市以来主营业务贡献利润有
限，金沙药业贡献了嘉应制药大
部分利润。2013年， 嘉应制药全
资收购金沙药业，金沙药业做出
业绩承诺。 但金沙药业并表后，
嘉应制药净利开始下滑。

业绩三连跌
嘉应制药再次遭遇营收净利双降 ，

业绩连续三年下滑。 嘉应制药发布2016
年业绩快报显示，公司实现营业收入4.5
亿元 ， 比上年同期下降5.48%； 净利润
5463.18万元，较上年同期下降17.67%。对
于公司业绩下降的原因，嘉应制药表示，
报告期内子公司金沙药业销售收入下
降、嘉应医药药品流通业务调整、贸易类
药品营业收入下降、政府补助减少，使公
司业绩下降。

嘉应制药业绩下降早已不是首次 。
2014 年 净 利 润 0.74 亿 元 ， 同 比 下 降
46.95%；2015年净利约6635万元， 同比减
少近10%；2016年净利润5463.18万元 ，再

次下降17.67%。
嘉应制药属于中药行业，主要产品为

咽喉及感冒用药。双料喉风散、重感灵片
是公司的主导产品。公司现在面临主导产
品集中、国内行业竞争加剧、行业平均利
润率不断降低，同时，药品进口关税逐渐
降低、 化学药品和生物药品进口数量增
加、与国外大型跨国制药企业竞争加剧等
问题，不利于公司业绩上升。

依赖子公司
由于主打产品竞争激烈，嘉应制药自

2007年上市以来主营业务贡献利润有限，
子公司金沙药业贡献了嘉应制药大部分
利润。

2009-2012年，金沙药业贡献的投资

收益分别为563万元 、1970万元 、2196万
元、1777万元。彼时，嘉应制药只持有金沙
药业35.53%的股权。2013年嘉应制药完成
对金沙药业64.47%股权的收购，金沙药业
成为公司的全资子公司。纳入公司合并报
表范围后，公司实现净利润1.4亿元，较上
年同期增长1743.15%。

金沙药业在骨伤科领域享有较高的
知名度， 是骨伤科产品定点生产企业。其
中，药品接骨七厘片、疏风活络片、调经活
血片为全国独家生产，在产品定价等方面
有较强的竞争优势。

嘉应制药表示，收购金沙药业有助于
提升产能，降低采购成本。嘉应制药可利
用金沙药业的营销渠道将产品打入医院
终端市场，金沙药业产品也可利用上市公

司销售渠道进入零售市场，形成以广东为
基地的咽喉及感冒用药板块和以湖南为
基地的骨伤科用药板块两翼齐飞的格局，
提高公司业绩。

不过， 事情往往不会按照计划进行。
金沙药业的发展已不如当初设想般美好，
金沙药业的业务屡次成为嘉应制药财务
数据出现较大变动的“罪魁祸首”。

主导产品遇瓶颈
根据嘉应制药披露的收购草案，金沙

药业做出了这样的业绩承诺，2013-2015
年每年扣非后净利润不低于 5228.27万
元、5825.11万元和7392.77万元。 然而，金
沙药业并表后，嘉应制药2014-2016年净
利润出现三次下降。而嘉应制药将原因归
结为子公司金沙药业销售收入下降。

嘉应制药属于中药行业，主要产品为
咽喉及感冒用药。双料喉风散、重感灵片
是公司的主导产品。分析认为，嘉应制药
自建厂起一直专注于感冒药领域， 近三
年，生产成本和销售费用双双上升，该公
司利润增速乏力，传统主导产品面临增长
瓶颈。

面对这些问题，嘉应制药希望依靠开
拓双料喉风含片、固精参茸丸、壮腰健肾
丸、吐泻肚痛胶囊、胃痛片、消炎利胆片等
其他产品市场。 同时嘉应制药开始参股、
并购其他公司优质资源。2013年12月，嘉
应制药以675万元收购华清园生物45％的
股权。资料显示，华清园生物是从事梅片
树种植、天然右旋龙脑生产、科研的企业。
嘉应制药表示，天然右旋龙脑是主导产品
双料喉风散的主要成分，对华清园生物的
收购有助于嘉应制药实现天然右旋龙脑
的自主供给。

北京商报记者 刘宇 实习生 骆梦依/文
CFP/图

易雍健康完成A轮融资
健康险服务公司（TPA）易雍宣布完成数千万元A

轮融资，由元璟资本领投、海尔资本跟投。至此，万亿健
康险市场迎来新的生力军， 第三方服务公司正在成为
撬动产业的新生力量。

易雍日前宣布联合法国再保险公司推出了中华联
合财产保险股份有限公司《世纪精英个人医疗保险》和
利安人寿保险股份有限公司 《畅享人生医疗保险》，并
启动“惠民直付网络医院计划”，这项计划使得用户在
合作医院就诊后，无需现场支付费用，签字即可离开，
费用由易雍与医院直接结算。

“易雍希望立足于保险用户需求，携手医院和保险
公司，以健康险产品为切入点，从医疗服务细节着手，
打通健康险市场的‘毛细血管’。”旨在成为商业健康险
的发展引擎， 以及促使大健康产业链各方风生水起的
助推者。易雍创始人兼CEO郑勇说。

据郑勇介绍，相比于其他公司，易雍目前的理赔
外包服务具有相当的优势，首先易雍的系统自动化理
算程度高、风控逻辑严谨、作业流程分配和作业效能
管理高效，从而可以为合作的保险公司实现真正的合
理控费；其次，易雍自主研发的健康险产品满足市场
的有效供给；再次，易雍首个实现中端医疗直付网络
的布局。

TPA最早起源于商业健康险高度发达的美国，它
是对医疗保险产品提供理赔管理、产品设计和支持服
务的独立组织。 易雍认为TPA机构还可以做得更多，
一方面，凭借积累多年的技术实力，易雍可以帮助保
险公司控制风险 、创新产品 ，另一方面 ，通过联合医
院，为用户在一线提供服务，易雍以实打实的用户体
验来撬动本就存在的健康险需求。易雍健康信息咨询
有限公司成立于2013年，是一家专业从事TPA服务的
公司。易雍将健康险核心理算系统引入国内。截至当
前，易雍累计服务被保险人超过100万人，数十家万人
级以上企业。 北京商报综合报道

国家卫计委网站发布最新 《医
师执业注册管理办法 》（以下简称
《办法》），敲定医师“一次注册、区域
有效”规定。今后，医师在一家主要
执业机构进行注册， 其他执业机构
进行备案，执业机构数量不受限制。
《办法》自4月1日起施行，1999年7月
16日原卫生部公布的 《医师执业注
册暂行办法》同时废止。

《办法》将医师执业地点由过去
的 “医疗 、预防 、保健机构 ”修改为
“医疗、预防、保健机构所在地的省
级或者县级行政区划”，执业医师的
注册地点为省级行政区划， 执业助

理医师的注册地点为县级行政区
划，实现“一次注册、区域有效 ”。医
师在医疗、预防、保健机构执业以合
同（协议）为依据，确定一家主要执
业机构进行注册， 其他执业机构进
行备案，执业机构数量不受限制。

《办法 》第四条规定 ，国家建立
医师管理信息系统， 实行医师电子
注册管理。 通过网上一站式注册服
务，改进原有注册模式，方便医师办
理注册、变更、注销等事项。

国家卫计委同时配发解读指出，
国家建立医师管理信息系统，一方面
通过信息化手段精简申报材料，缩短

办理时间， 提高行政审批办理效率；
另一方面在注册过程中收集、整理和
分析各种数据，有利于构建医师执业
全过程、 动态化和高效能的管理模
式，提高精细化管理水平。

据了解， 国家卫计委已在京津
冀地区开展了医疗机构、医师、护士
电子证照试点《办法》要求地方各级
卫生计生行政部门在医师管理信息
系统及时更新医师定期考核结果 ，
对连续两个考核周期未参加医师定
期考核的注销注册； 增加了对医师
参与有组织作弊不予注册和注销注
册等规定。 北京商报综合报道

《医师执业注册管理办法》下月施行

藿香祛暑软胶囊等药品不合格
国家食药监总局日前发布通告

显示， 标示为西藏神猴药业有限责
任公司（以下简称“西藏神猴药业”）
生产的5批次十三味菥蓂丸和山西
黄河中药有限公司（以下简称“山西
黄河中药”） 生产的１批次藿香祛暑
软胶囊不合格。

对上述不合格药品， 相关省份
食品药品监督管理局已采取查封扣
押等控制措施， 要求企业暂停销售
使用、召回产品，并进行整改。

通告显示 ，西藏神猴药业生产
的 批 号 为 20160109、20160407、

20160613、20150113、20151212 的 十
三味菥蓂丸因微生物限度 、 水分 、
重量差异等项目不符合 《中华人民
共和国卫生部药品标准 》1995年版
藏药第一册相关规定上榜 。山西黄
河中药生产的批号为 20160302的
藿香祛暑软胶囊因装量差异项目
不符合国家食药监总局国家药品
标准WS3-B-4047-98-5相关规定
被通报。

资料显示， 山西黄河中药是经
改制的集科研、生产、经营为一体的
综合性现代化中药制药企业。

山西黄河中药现生产软胶囊
剂 、硬胶囊剂 、颗粒剂 、丸剂和滴
鼻剂 5个剂型 ，共 55个品种 。涵盖
了心血管 、高血压 、糖尿病 、感冒 、
咳嗽 、中暑等常见病及消化系 、肺
系 、癌症 、补益等多类常见病多发
病用药 。

国家食药监总局要求相关省级
食品药品监督管理局依据有关规定
对生产销售不合格产品的违法行为
进行立案调查， 在一个月内做出处
罚决定， 所有处罚均应处罚到相关
责任人。 北京商报综合报道


