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·简讯·

北京商报讯（记者 刘洋）新车
金融已经成为网络化的下一个风

口。在汽车金融研究院近日发布的

报告中显示，新车金融领域正在涌

入越来越多的新面孔，并通过渠道

下沉、缩短审批时间等方式，与传

统车企金融公司和银行展开差异

化竞争，抢占更多份额。

据悉，目前车企金融公司和银

行借助渠道在市场上占据优势地

位，市场份额占比超过90%。其中，

银行占比超过60%，车企金融公司

占据28%的份额。随着汽车金融市

场的发展以及新车市场结构的变

化，互联网新车金融平台正在加速

布局，并向下寻找突破口。

近年来，国内一线城市受新车

限购等因素影响，车企纷纷下沉渠

道谋求新车增量。面对与新车渠道

下沉相应增长的新车金融需求，传

统汽车金融机构受制于网点布局

少、运营成本、管理受限等因素，渠

道下沉不足，反而让互联网新车金

融平台抢得先机。

以美利金融为例，平均贷款审

批时间仅15分钟，当天便能放款提

车，并在原有二手车金融渠道优势

的基础上，将新车金融业务不断下

沉到三四五线城市和县城；易鑫、

大搜车则推出10%首付开新车业

务，进一步拓展新车金融业务领

域。业内人士认为，三四五线城市

4S店对互联网新车金融平台的态

度更为开放，即使有对应汽车品牌

车企金融机构的服务和产品，4S店

依然会与互联网新车金融平台进

行合作。效率、服务以及收益，是4S

店最看重的因素，而互联网平台更

具优势。

不过，对于互联网新车金融平

台来说，抢占三四五线城市新车消

费市场的同时，如何控制风险和坏

账率也成为关键。目前，美利金融

已经接入央行征信的汽车金融平

台，并与征信机构合作接入了20个

数据源以及30个以上的数据模块，

将新车金融的整体坏账水平控制

在1%以内，低于今年以来商业银

行1.74%的不良贷款率。

业内人士表示，通过渠道下

沉，以及产品、服务的持续深化和

差异化竞争，新车金融市场还有很

大增长空间。而互联网新车金融

平台在业务扩大的同时，对产品

规划、服务质量、风控能力的把

控，将很大程度影响该平台成长的

健康度。 韩玮/制表

丰田金杯技师学院项目签约

北京商报讯（记者 刘洋）历时27年、作为丰田在
中国历史最久的社会公益项目———辽宁丰田金杯技

师学院项目（以下简称“学院”）合作签约仪式在沈阳

举行。

1990年9月丰田“以培养能担负起制造汽车重

任、具有高度专业技术的人才”为目标，丰田与金杯

汽车股份有限公司共同创立了学院的前身———中国

汽车工业丰田金杯技工培训中心，率先开创了中国

职业教育的先河，为整个汽车制造业持续不断地输

送了大批优秀的技能型人才，成为国际化合作创办

职业教育的成功典范，同时也为东北地区汽车产业

的发展和工业经济的振兴做出了积极贡献。

27年来，丰田持续不断地对学院提供全方位的

投入与支持，包括从整个校园的规划，到教师队伍的

建设、无偿提供教学设备、教材，安排教师赴日研修、派

遣专家、接待学生到丰田在华相关公司参观学习、提供

奖学金等，至今已累计投入金额超过18.5亿日元。

兰博基尼在华推出延保计划

北京商报讯（记者 蓝朝晖）兰博基尼汽车有限
公司日前宣布将在中国市场推出全新延保计划，致

力于为广大尊贵车主提供更为全面周到的车辆养

护。作为针对中国车主推出的售后服务，兰博基尼延

保计划于2018年1月1日生效，将为购买该计划的客

户提供每6个月一次的车辆检查以及发生故障时的

配件维修服务。

“兰博基尼入华12年来，中国已经成为我们在全

球范围内至关重要的市场，这离不开每一位车主的

支持与厚爱。”兰博基尼汽车中国内地、香港及澳门

地区总经理FrancescoScardaoni表示，“兰博基尼

重视每一位中国车主，此番推出的兰博基尼延保计

划旨在进一步为广大车主提供高水平、全方位的售

后服务，满足客户对品牌的极高期待。”

计划有效期内，兰博基尼将按照客户需求，通过

各授权经销商对计划涵盖的车辆部件执行每6个月一

次的检查和维修，确保车辆满足兰博基尼享誉业内的

严苛质量标准，在整个车辆使用寿命期间为车辆保

值。更多有关兰博基尼延保计划的信息请洽询兰博基

尼客户服务中心或兰博基尼官方授权经销商。

第五届轩辕奖评选揭晓

北京商报讯（记者 刘洋）第五届轩辕奖中国汽车
产业年度贡献奖近日揭晓，共28款车型最终获奖。轩

辕奖评审团主席、奥地利EFS汽车企业咨询有限公司

总裁雷霆生表示：“本届轩辕奖共评估46辆车，有120

项测评标准，并且从东西方视角综合进行评定。”

本届轩辕奖共设立1项年度大奖、7项特别奖和

10项提名奖。其中，沃尔沃S90长轴距豪华版获得年

度大奖。在测试中，这款车在静动态等方面的评价都

名列前茅，而从技术看，该车型搭载2.0T涡轮发动机

代表未来豪华车向小排量发展趋势。中国汽车工程

学会理事长付于武认为，对中国汽车产业而言，沃尔

沃不仅是一个中国人拥有的豪华品牌，S90也是一

款在中国生产的销往全球市场的豪华车产品。

同时，7项特别奖中，上汽大通D90获得产品开

发策略奖。该车型从产品定义、造型、试验验证、定价

等环节，通过自建消费者沟通平台，让客户充分参与

产品开发，实现客户与工程师的深度沟通、互动。

据了解，本届轩辕奖于去年下半年启动后，共有

46款车型进行竞逐。值得一提的是，纯电动车型数量

达到11款，同时还加入部分混合动力车型，新能源汽

车数量占到1/3以上。轩辕奖评审委员对参评车型进

行车辆静动态、NVH、HMI人机交互、信息娱乐和互

联、语音控制、内饰、氛围感知专业测试。纯电动汽车

还增加了里程和效率组等方面的测试。

小排量车赶搭政策末班车

据了解，我国车辆购置税的法

定税率为10%。2015年，财政部发

布优惠政策，其中规定：从2015年

10月1日起至2016年底，对购买1.6

升及以下排量乘用车减半征收车

辆购置税；2016年末，财政部又发

布通知规定，今年小排量车型购置

税按照7.5%进行征收，2018年1月

1日起，恢复按10%的法定税率征

收车辆购置税。同时，乘用车购置

日期按照《机动车销售统一发票》

或《海关关税专用缴款书》等有效

凭证的开具日期确定。

按照今年车辆购置税计算，以

市场中小排量车型集中度最高的

10万-15万元车型为例，今年购买

一辆售价为10万元的小排量车型，

购置税需要交纳6410元，明年购买

则需要交纳8547元，相差2137元；

售价为15万元的小排量车型，今年

交纳的购置税为9615元，明年需交

纳1.282万元，相差3205元。市民曾

先生表示：“对于十几万元的车型

来说，节省几千元挺重要的，还能

留着给新车做装饰和以后保养用，

已经准备在年底前出手。”

北京商报记者在一家上汽通

用雪佛兰4S店看到，由于该店主力

销售小排量车型，到店看车的消费

者明显增多。值得一提的是，多数

消费者在向销售人员询问车价优

惠幅度的同时，最为关心的也是今

年购车能够省下多少购置税支出

费用。该4S店负责人介绍，为了让

消费者更加了解购置税的变化，在

店内设置了该品牌在售车型今年和

明年需交纳购置税的对比图，而且

除车型优惠加大外，还在新车装饰

等方面进行优惠，以促进销量提升。

“年底前是经销商传统的新车冲量

期，为了完成全年销售目标，各经销

商都会抓住小排量车型购置税优

惠政策到期前的最后机会。”

业内人士认为，今年小排量车

型购置税优惠政策即将到期，能

够促使国内车市出现购销两旺的

现象，但是与去年底新车销量的大

幅“翘尾”相比，在今年购置税优惠

减少的背景下，并不会出现销量井

喷。去年，小排量车型在购置税减

半政策的激励下，市场增速高达

24.7%，今年政策调整后，前3个季

度增速仅为2%。

此外，国家信息中心信息产业

发展部副主任刘明表示，随着国内

消费者新车需求的不断升级，A

级、A0级以下的小型车销量逐步

萎靡。同时，近年来豪华品牌车型

价格不断下探，以及SUV车型的持

续热销，使得车市中“去小型化”的

趋势日益明显。应该说，小排量车

型购置税的优惠政策，能够刺激新

车销量的增长，但在消费者车辆置

换需求的增长下，即使明年小排

量车型购置税优惠政策退出，车

企在激烈的竞争压力下，也会主动

让利消费者。 北京商报记者 刘洋

互联网汽车金融下沉渠道抢份额

在小排量车型购置税即将到期的背景下，车市开启最后的冲刺。北京商报记者近
日走访发现，保持观望态度的消费者，开始选择在政策末期出手新车，而经销商也加
大优惠，寄希望在今年最后的时间里交出漂亮的销量答卷。

二线 16%

农村 14%

三线 25%四线 31%

一线 14%

2015年低线城市市场份额70% 2016年低线城市市场份额77%

二线 14%

农村 9%

三线 30%四线 38%

一线 9%


