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北京商报

合纵连横 银联能否扳回一局

近日，互联网金融信息服

务平台金信网在喜迎四周年之

际迎来了庆生豪礼———累计成

交额突破500亿元。四年前的12

月，金信网扬帆起步，四年后的

12月，金信网累计交易金额已

经突破500亿元大关。在互联网

金融风起云涌的大背景下，金

信网保持着稳健的步伐，迈上

了发展的新征程。

金信网总经理徐磊锋表

示，自2013年成立至今，金信网

已为188万注册用户提供了金

融信息服务，如今累计撮合交

易规模500亿元的突破是金信

网践行普惠金融的一个新里程

碑，更是金信网四年来坚持稳

健、合规发展的结果。2017年是

P2P网贷行业的合规整改年，也

是金信网夯实内功、拥抱监管

的一年，这一年，金信网依然保

持着合规稳健的发展态势，500

亿元的成交量见证了金信网砥

砺奋进的坚定足迹。

在发展进程中，金信网一

直将风控工作放在首位，引进

三方风险管理体系等相关工

作，加强风险防控策略研究，加

大在数据安全、网络安全、系统

安全等方面的投入，在传统管

理和金融科技的基础上进行多

层次、系统化的风控，降低用户

风险。

徐磊锋透露，金信网一直

通过金融科技手段致力于产品

和技术手段的精进提升，并在

科学风控的基础上不断通过科

技引擎驱动平台前行。随着监

管的持续推进，网贷行业作为

传统金融服务的有力补充，将

在发展普惠金融、促进金融产

品创新等诸多方面发挥举足轻

重的作用，而风控的作用将更

加凸显。

500亿元的发展历程，记录

了金信网普惠金融的初心，记

录了金信网孜孜不倦的创新探

索，记录了金信网的合规、责任

与坚守，更记录了金信网不断

升级的品牌战略和“客户至上”

的运营理念。

对于金信网来说，交易额

突破500亿元是发展历程中具

有里程碑意义的事件。随着行

业发展大浪淘沙，2018年互联

网金融行业将迎来快速发展

期，而金信网将站在新的航点

上，创造更大辉煌。

《2017胡润品牌榜》日前揭晓，凭借着良好

的经营业绩与抗风险能力，宁波银行以品牌价

值43亿元人民币荣登中国金融品牌价值第36

位，并荣膺“2017金融品牌”奖项。

成立于1997年的宁波银行是国内首家在

深圳证券交易所挂牌上市的城市商业银行。宁

波银行各项业务取得长足发展，已经发展成为

一家资本净额超670亿元、总资产超9500亿元、

员工人数超1.5万人的区域性股份制上市银行，

跻身全球前200家银行之列。

近年来，利率市场化、人民币国际化等一

系列金融业改革措施稳步推进，再加上经济

结构调整、互联网金融快速发展的冲击，国内

商业银行业绩持续承压。在激烈的市场竞争

中，宁波银行不断开拓进取，稳固发展态势。

根据宁波银行日前发布的三季度报告，该行

今年1-9月实现营业收入185.75亿元，同比增

长3.54%，增速较半年度有所提升；归属于母

公司股东的净利润73.68亿元，同比增长

16.15%；不良贷款率下降0.01个百分点至

0.9%，表现出卓越的成长性。

在寻求自身发展的同时，宁波银行不忘肩

负的社会责任，将银行经营管理与履行社会责

任紧密结合，努力回馈社会。秉承“门当户对”的

经营策略，宁波银行将服务小微企业作为自身

发展的使命，将个人银行作为业务发展重心，

着力在小微企业金融服务、社区金融服务、电

子银行服务、公益慈善活动等领域推进普惠

工作，将普惠金融的价值理念融入战略规划、

业务发展、绩效考核等方面，确保普惠金融各

项工作扎实推进与落实。数据显示，截至2017年

9月末，宁波银行小微企业贷款余额超过1400亿

元，前三季度累计发放涉农贷款超过180亿元。

在小微企业金融服务领域，宁波银行聚焦

小微企业及小微企业主客户，不断探索解决小

微企业“融资难、融资贵、融资急”等问题，创新

推出“快审快贷”、“转贷融”、“税务贷”、“捷算

卡”等特色产品，努力提升小微企业金融服务

质量，推动实体经济发展。

在个人金融服务领域，宁波银行针对特

定人群设计并推广普惠金融产品，深入社区、

市场、工厂、学校、乡村开展普惠金融和消费

者权益保护知识宣传。

在支农助农领域，宁波银行创新农村金融

服务，推广特色金融产品，推广免抵押、免担保

的“路路通”小额信贷产品，加大支农信贷投

放，加强对农村经济的支持力度。

在电子银行领域，宁波银行打造升级网

上银行、手机银行、微信银行和自助银行四类

渠道，提供开户“零”距离、转账“零”限制、取

现“零”等待和信贷“零”门槛四大优势服务，

持续提升金融服务的可得性。

宁波银行相关负责人表示，勇于承担社会

责任的企业才能赢得尊重，2017年是宁波银行

“苦干新三年”的关键年，宁波银行将拥抱变

革，不断创新产品和服务，提升服务实体经济

的效率和质量；稳健经营，守住风险底线，提高

资产质量；大力践行普惠金融，紧随互联网金

融时代潮流，不断提升客户体验，满足多元化、

个性化的金融需求。

宁波银行荣膺“2017胡润金融品牌”奖金信网成立四周年
累计撮合交易规模突破500亿

近年来，以支付宝、微信为代表的

第三方支付机构快速壮大，令银联一

家独大的地位受到前所未有的冲击，

第三方移动支付领域成为群雄逐鹿的

战场。日前，银联联合各家商业银行、

支付机构共同推出银行业统一App

“云闪付”，再度对互联网巨头发起挑

战，银联能否凭借此举实现逆袭也引

来各方猜测。

统一App“云闪付”面世
“双12”前夕，银联推出银行业统一

App云闪付，据悉，这款App集收付款、

开户、转账、扫码等基础功能为一体，同

时可以享受商城、周边优惠、手机充值、

购买电影票、计算汇率等场景化服务。

北京商报记者注意到，在开户选项

中，分有“申请II、III类银行账户”、“开通

手机闪付”、“申请信用卡”三大模块。云

闪付App目前支持五家银行II、III类账

户的申请，“如果消费者看到商场的某家

信用卡优惠服务，也可以通过云闪付

App临时线上办理第三类账户的方式

享受优惠”。银联相关负责人介绍道。

“双12”大促再度掀起消费热潮，银

联也以此为契机，推出“双12”5折优惠

的活动，北京商报记者注意到，云闪付

App活动专区页面中，包括屈臣氏、国

美电器、万达百货、家乐福均贴出扫码5

折的优惠活动。“本次‘双12’营销，云闪

付很多优惠是直接与线上和线下消费

场景相关，加上活动力度比较大，所以

也吸引了不少新用户。”苏宁金融研究

院高级研究员赵卿坦言。

频频发力移动支付
随着移动支付、扫码支付的兴起，

第三方支付机构迅速占领线下市场，沉

寂已久的银联也企图在移动支付领域

分得一杯羹。北京商报记者注意到，近

年来，银联在移动支付市场频频发力。

2011年6月，中国银联正式宣布推

出“银联在线支付”和“银联互联网手机

支付”业务。自2016年起，银联不断尝试

移动端支付领域，如联合苹果、三星、华

为等公司推出ApplePay、Sam-sung

Pay、HuaweiPay等移动支付工具。

去年“双12”期间，中国银联推出银

联二维码支付标准，2017年5月，中国银

联进军二维码支付领域，联合40余家

商业银行以及京东支付推出银联云闪

付二维码产品，在推出二维码的同时，

银联开始了声势浩大的“62营销活

动”，即在全国近10万商超、餐饮、电商

甚至地铁等各种消费场景开展6.2折的

银联优惠活动。

然而由于市场份额已经被支付宝、

微信等互联网支付平台瓜分殆尽，新市

场的培育还需要一定过程，因此成效并

不明显。北京商报记者注意到，截至今

年二季度末，中国第三方支付行业综合

支付市场交易规模达35.92万亿元，其

中，移动支付市场规模23.04万亿元，占

比超六成，而在如此大规模体量的移动

支付市场中，银联的市场份额占比并不

理想。易观数据显示，今年二季度末，支

付宝、腾讯金融的移动支付交易份额占

比分别为53.7%、39.12%，二者占据绝

对优势，市场份额占比前八名的机构中

并未寻得银联的身影。

能否扳回一局
尽管银联在支付领域动作频频，然

而却由于布局比较晚的原因迟迟没能

实现突围，目前移动支付几乎是支付宝

与微信的天下，银联面临较大竞争压

力，对于银联能否凭借云闪付扳回一

局，各方猜测不一。

赵卿表示，支付业务重要的是场景

嵌入，此前银联联合银行的营销活动效

果不明显，是因为借助于银行通道，而

非直接嵌入到消费场景中，对于目前

用户而言，已经习惯通过三方支付进

行消费，所以通过银行扫码支付渠道的

比较少。

“银联的劣势也显而易见，主要是后

发劣势，进入支付领域的时间较晚，在场

景和渠道覆盖上前期投入较大，也需要

培养用户的消费习惯。但考虑到云闪付

确实拥有一些特色服务，同时，在近期的

营销推广中也逐步加入互联网思维，重

视从用户体验角度去设计产品，同时注

重对消费场景的铺设，预计未来发展前

景还是不错的。”赵卿坦言。

同时，部分银行业内人士也认为，

相较于市场上其他二维码支付方式，支

付标记化、技术安全性更高、配备完善

的风险补偿机制保障以及境内外通用

是云闪付的三大优势。此次推出的App

将银联和各大银行的支付工具、支付场

景及优惠活动集中在一起，是传统金融

机构的一次反击。 北京商报记者 王晗


