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·行业纵横·

居然之家谋开300店
“年底店面数量将定格在221

家、签约340家。照这样的速度，明

年一年居然之家店面数量有望超

过300家。”居然之家副总裁任成透

露了居然之家近期的动向。

居然之家自1999年在北京北

四环开设第一家家居卖场后，经过

15年努力，实现百店连锁的规模，

又经过三年拼搏，第200店将于12

月16日在长春太阳城居然之家自

购物业中开业，一雪在长春遭到封

杀的前耻。

“按照居然之家董事长汪林朋

的规划，未来五年，店面数量将达

到600家，年销售额超千亿，十年实

现1200家店、年破2000亿元的目

标。”任成也发布了对未来的发展

规划。“不断升级店面的同时，居然

之家还向家居产业上下游延伸，加

速从‘大家居’向‘大消费’转型。”

对于这些规划，居然之家的老

朋友感受到的是满满的信心。“汪

总的很多目标，在开始看似很难实

现，但最后都实现了”，荣麟世佳董

事长戚麟回顾与居然之家一同成

长时表示。其中的原因是居然之家

的发展引领了行业发展。“在我们

痴迷于促销时，居然之家开始做标

准化、提倡零延迟；当我们做标准

时，居然之家开始做设计和线上线

下融合，并形成风口。居然之家高

瞻远瞩的决策，在引领自身发展的

同时也带领了行业发展。”

红星美凯龙布局新疆
12月5日晚，红星美凯龙发布

公告称，公司在A股发行股票的申

请通过了中国证监会的审核。12月

9日，来自京派、津派两大品牌的数

十家家居企业与来自新疆的70多

位家居经销商进行了一场高峰对

话，畅谈未来新疆家居业的发展，以

及红星美凯龙在新疆的布局。

红星美凯龙在新疆的布局可

谓是大手笔，“一店一城”双出击，

团队则由红星美凯龙总裁王伟亲

自挂帅，以“store+market零售+

批销大本营”的模式辐射整个新疆

乃至中亚地区。其中“一店”就是红

星美凯龙在乌鲁木齐红光山区的

20万平方米全球家居一号店，针对

新疆乃至亚欧的C端消费者；“一

城”就是居酷·亚欧国际家居博览

交易中心。该中心不仅针对B端和

C端客户，更将成为众多名牌家居

企业新“5S”标准旗舰店集群。在当

天的巅峰对话上，不管是厂家代表

还是经销商代表都对红星美凯龙

在新疆的布局产生浓厚的兴趣。北

欧艺家新疆经销商对北京商报记

者表示：“红星美凯龙经营团队、管

理理念有一定的优势，是吸引我进

驻红星美凯龙的重要原因。”

家居卖场展现新势力
不管是居然之家200店开业，

还是红星美凯龙布局新疆，二者持

续发力无不体现了家居卖场的渠

道优势。这种优势在消费升级，消

费者更加注重体验、服务的新零售

时代下，则更趋明显。

“未来，顾客进入卖场，通过人

脸识别系统，卖场就能够了解到顾

客曾经浏览过哪些家居品牌的网

站，登录过哪些企业的App。”红

星美凯龙总裁助理兼招商中心总

经理胡利杰表示，“卖场不仅要看

位置，更要看与数据的有效对接和

转化能力，为商家精确营销赋能；

卖场虽然不是惟一的变现场景，但

却是最理想、价值最高的场景。”

意风家具董事长温世权用自

己的经历告诉大家渠道有多重要：

山东莱西距离青岛一个半小时车

程，高铁需要40分钟，当地购房主

力“80后”购买家具都是开车或乘

高铁到青岛的居然之家。“‘80后’

作为互联网的拥趸，他们告诉我到

居然之家买家具踏实、服务好、体

验好。”

渠道为王，戚麟用一句话形

容：“骑自行车再卖力气，也比不上

高铁快，所以选择平台很重要。”非

同家具董事长乔印军将渠道优势

总结为：“平台比能力重要，选择比

天赋重要。”

北京商报记者 李振兴

北京商报讯（记者 谢佳婷）在“2018年9月的北
京国际家装建材智能家居展暨国际设计博览会上，

将举办第二届‘居然设计家杯’室内设计大奖赛颁奖

典礼，本次大赛不仅保证奖励水平不低于上一届，而

且将进一步完善参赛规则、评比流程。”2017年12月

12日，在第二届“居然设计家杯”室内设计大奖赛启

动仪式上，居然之家副总裁任成向台下的设计师们

投出期待的目光。

从首届“居然设计家杯”家居设计大奖赛，到第

二届“居然设计家杯”室内设计大奖赛，名称上的小

变化透露出赛事范围的扩大与升级。奖项设置了工

程类和方案类，工程类在已经竣工的产品里奖项增

加了“展位设计”，同时针对国家对于房地产精装修

的趋势增加了专门的精装修奖项。“方案类运用‘居

然设计家杯’3D软件完成的作品设计了从2000元、

4000元、1万元到10万元等多项大奖。”美国《室内设

计》中文版董事长兼出版人赵虎当场宣布大赛进入

倒计时：2018年6月30日截稿，2018年9月29日颁奖！

“截至目前，居然之家已在全国100多个城市开

办了199家分店，2017年有望突破600亿元销售额，

在中国经济深刻变革、消费亟待升级的关键时期，中

国家居产业的转型升级势在必行，设计创新已经成

为中国家居产业转型升级的重要引擎，近几年来居

然之家一直非常重视与设计领域的合作，主动推动

整个家居行业的设计创新。”任成表示，从打造顶层

设计中心到构建设计家创客空间，从收购美国

Homestyler打造设计家平台，到引进德国红点家居

设计展，居然之家始终坚定地支持广大设计师创新、

创业，坚定推动设计与产业的结合，始终积极探索中

国家居产业转型升级的新思路、新未来。

居然之家谋开300店 红星美凯龙布局新疆

家居卖场展现渠道新势力
中国最知名的两大家居卖场居然之家和红星美凯龙在2017

年岁末好戏连台：12月16日，居然之家第200店即将开业，并谋划
在未来一年开到300店；红星美凯龙在即将回归A股之时，宣布将
以“一店一城”的方式布局新疆，受到京派和津派两大品牌商和经
销商的追捧。在消费升级、新零售的时代，家居卖场并没有成为明
日黄花，而是重新展现“渠道为王”的魅力和实力，成为一股不可
忽视的渠道新势力。

第二届“居然设计家杯”

室内设计大奖赛启动


