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现象：从留洋到归国
艺术家郜少华是第三代留

洋艺术家中的重要一员，他于

上世纪90年代旅居美国。谈及

走出国门的初衷，郜少华向北

京商报记者表示：“当时，在国

内接触国外艺术的途径很有

限，甚至连本好的画册都很难

见到。我辞去高校的职务出国，

主要是想开阔眼界，在艺术上

取得发展和重大的突破。”

时过境迁，今天的美术留

学生成为相当庞大的群体，“80

后”、“90后”构成了中国第四代

留洋的艺术生力军。北京大学

艺术学院副院长彭锋指出了当

下艺术家出国的初衷与前辈相

比有很大不同：“早期艺术家出

国留学有非常明确的目的，为

学习西方先进文化而奔走异

国，带有强烈的使命感；今天的

艺术家出国学习大多没有明确

的目标，心态上就是出去看看，

增加生活和异国文化的经验。”

就身份来看，以前留洋艺术家

往往肩负着“公派”、“桥梁角

色”或“国际交流使者”的身份，

现在则成为私人化的行为，以

常态化游走中外生活的中青年

艺术工作者群体为主。

应该说，“海归”艺术家是

沟通中西文化、艺术的桥梁。一

方面，他们是引入西方艺术思

维的领潮人；另一方面，他们是

将中国元素世界化的助推者。

近年来，越来越多身处异

乡的当代中国艺术家选择了回

国发展。对此，著名油画家陈和

西认为，艺术需要根基，需要

适宜的土壤，需要发展的空

间。“很多艺术是从西方传过

来的，画家都会很好奇，求学

心切，纷纷出国发展。然而，学

有所成后，许多画家发现创作

的灵感始终离不开自己的家

乡，离不开那一方热土。浓浓的

思乡情，是造成艺术家‘海归’

的一个原因。”

与此同时，国内经济的飞

速发展成为艺术家归国的重要

原因。“经济的发展带动了国内

艺术市场的繁荣，国内收藏家的

实力和数量都在不断壮大，相对

于国外成熟的艺术市场，国内的

包容性更大。”陈和西表示。

此外，中国一系列鼓励海

外人才回国发展的政策，不仅

激发了无数高科技人才回国创

业的热情，同样也吸引了众多

海外艺术家回国。

市场：从辉煌到平淡
广东省拍卖协会会长雷敏

曾经断言，如果海归派艺术家

全部淡出，那么中国艺术品市

场的文化魅力与精彩程度将大

打折扣，“绝对黯然失色”。

在雅昌艺术网统计的“油

画艺术家价格指数排行榜”中，

位列前十的均是在19世纪末至

上世纪80年代之间有旅居海外

经历的艺术家，业界人士将其

归为前三代的艺术留洋群体。

这些在中国近现代美术史上，

作为重要美术现象的海归艺术

家有两大令人瞩目的贡献：其

一，开创了中国现代美术教育

先河；其二，引进西画，使中国

画的面貌发生了重大变化，并

形成了西洋画与中国传统画分

庭抗礼的新局面。

谈及艺术家国外留洋的利

好环境，广州美术学院教授胡震

向北京商报记者表示，“中外的

区别主要体现在系统、机制的问

题。西方艺术界已经形成了一种

比较完善的机制，在市场的操作

方法上以及教育方式上，相对规

范并有很大的空间”。

旅美艺术家陈逸飞在市场

上的成功便得益于此。1991

年，陈逸飞的《浔阳遗韵》在香

港佳士德拍卖会上以137万港

元成交。据了解，该作品估价不

过50万-60万元，后来是其美

国运作团队给予压力，令作品

价位攀升到百万级别，创当时

中国当代油画家油画作品的拍

卖最高价。

当年只身前往美国的郜少

华，也感受到画廊机构的繁荣

有序。他在美国期间与多家画

廊建立了合作关系，并于

1997-2000年期间担任了夏威

夷州美术家协会副主席。“刚去

美国的时候，随便卖一幅小画

就比国内的月收入高很多。”郜

少华表示，当时美国的画家大

多数还不能靠画生存，需要有

兼职工作维持生计，自己很幸

运能以职业艺术家的身份立足

于异乡。

不可否认的是，尽管前三

代海归艺术家在国内外艺术品

交易中有很好的表现，但随着

国内市场步入深度调整期，第

四代海归艺术家无论是作品质

量还是市场价格，表现都趋于

平淡。

据策展人顾振清回忆，

2000-2005年期间，海归艺术

家们在市场上和学术上的表现

不凡，他们将国外所学转换为

中国当代艺术语境的创作，藏

家们纷纷为这些“新鲜血液”买

单。但在2010年后，金融危机、

当代艺术的动荡接踵而来，再

加之随着人们掌握国际一手信

息的渠道和能力越来越强大，

海外留洋年轻一代艺术家想在

国内市场获得快速成功已经越

来越难。

未来：新环境提出新课题
为了适应国内环境，归国

的艺术家也正在尝试新的发展

方式。去年，郜少华联合多位从

美国、法国、日本等地回来的艺

术家，成立了中国海归油画院。

郜少华表示，“艺术家单打独斗

不占优势。许多职业艺术家在

国内没有官方的单位，我们需

要一个平台来开展活动”。

“墙外开花墙内香”这是很

多人对当代海归艺术家的认

识。对此，学者及艺术家纷纷表

示留洋并不一定“吃香”。郜少

华认为，吃香与否归根结底还

是要看作品本身是否过硬。在

胡震看来，艺术家留洋是机遇

与挑战并存的，“由于长期旅居

国外，艺术家对于国内的发展

情况比较陌生，可能会与艺术

圈脱节，海归之路也存在不少

困境”。

艺术家许固令认为，“市场

是会变化的，收藏家也越来越

成熟，坚持个人的风格、审美非

常重要，如果一个画家没有自

己的品牌、风格，很难生存。以

前早一点回国的还好，现在很

多人回来，会感觉很难在国内

画坛、市场立足了。因为现在社

会对艺术家的需求越来越尖

端，如果没有过硬的艺术，很难

打开局面”。

在郜少华看来，虽然国内

艺术市场暂时处于低潮，但前

景还是充满希望：“国内人口众

多，随着百姓生活质量的提高、

审美的提高，未来会对艺术品有

着大量的需求。”谈及当下海归

艺术家可能面临的困境，他表

示：“艺术家脱离国内多年，人

脉、资源方面失去了很多。但只

要艺术创作上不存在困境，坚定

不移地继续追求新的高度，其

他问题都容易克服。”

其实，在整体艺术市场趋

于理性的新时期，艺术家留洋

也有新的机遇和意义。胡震指

出，信息时代中的当代艺术已

经是一个全球范围的概念，早

已摆脱了“中国当代艺术”或

“美国当代艺术”范畴的局限，

艺术家需要走出国门参与其

中。“从当代艺术的国际层面来

讲，需要艺术家把不同文化、不

同学科和不同领域融合在一

起，这样的艺术家必有未来，留

洋艺术家具有跨文化的优势。”

在立足艺术市场方面，胡震

表示：“对于留洋艺术家来讲，他

们需要深刻地理解国外文化，同

时还要和国内艺术圈保持比较

密切的联系，因为只有两者的结

合，才能保证他们在当今艺术圈

中占有一席之地。”

北京商报记者 隋永刚 胡晓钰

“海归”艺术家能否玩转国内市场
近日，筑中美术馆打造的海外青年艺术家品牌展览正式开幕，学术主持彭锋指出，“希

望展览重新吸引艺术界对海外留学群体的关注。”经过百余年的发展，中国艺术家到海外
留洋经历了从无到有，再到常态化的过程。在艺术品全面市场化的背景下，作品价格成为
衡量艺术家成功与否的重要标准。从历年拍卖记录中不难发现，以林风眠、徐悲鸿为代表
的首批留洋艺术家在国内外艺术市场屡创拍卖高点，堪称行业风向标。那么，当下海归艺
术家归国后能否被国内市场接纳？面临怎样的机遇与挑战？

作为留洋艺术家的杰出代表，林风眠的《渔村丰收》在佳士得香港2016年
秋拍“先锋荟萃“专场中，以3974万港元拍卖成交，创艺术家个人拍卖纪录。


