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·资讯·

北京老年人意外险

试点四年理赔2500万

北京试点税优健康险承保近万件

揭开上市险企“吸金”神器
去年以来，在严监管背景下，快返还

理财险和万能险产品跌下神坛，各大保

险公司开始主推年金类保险产品。从统

计数据来看，年金保险在去年为四大保

险公司贡献不菲，保费收入近2000亿元。

据北京商报记者统计，在中国人

寿、新华保险、平安人寿和太保寿险保

费排名前五的20款保险产品中，有11款

为年金保险、6款为两全保险、2款为终

身寿险、1款为重大疾病保险。具体来

看，国寿有4款年金保险，1款两全保险；

平安有3款两全保险，终身寿险和年金

保险分别有1款；新华有3款年金保险，

重大疾病和两全保险分别有1款；太保

有3款年金保险、1款终身寿险及1款两

全保险。

据了解，去年10月1日实施的《关于

规范人身保险公司产品开发设计行为的

通知》，叫停快速返还、附加万能账户类产

品。曾经，此类产品是保险公司冲规模的

利器。不过，保监会也为保险公司指明出

路。上述通知明确指出，保监会支持并鼓

励保险公司大力发展长期年金保险产品。

保险公司开发的长期年金保险产品，应重

点服务于消费者长期生存金、长期养老金

的积累，并为消费者提供长期持续的生存

金、养老金领取服务。

对此，一位保险专家分析，年轻人

购买年金保险，可以养成长期坚持储蓄

养老金的习惯，做到专款专用。如若投

保具有分红功能的商业险，其附带的增

值作用在一定程度上抵御通货膨胀。

在这20款保险产品中，国寿鑫丰新

两全保险 (A款)保费收入排名第一，达

到596.36亿元，成为去年保费收入最多

的一款保险产品；国寿鑫福赢家年金保

险紧随其后，保费收入达到405.88亿元

排名第二；平安赢越人生年金保险(分红

型)保费收入为397.34亿元排名第三。

据中国人寿相关人士介绍，鑫丰新

A的最大特点就是集“高固定收益、高现

金价值、高保险保障”于一体。从收益看，

以一位30周岁投保人为自己投保该产品

为例，一次性交纳保险费10万元，生存至

5年期满后即可按基本保险金额领回

11.8万元。从产品责任配置的角度看，鑫

丰新A的保险责任有三项：满期给付、身

故保障和意外身故保障。

数据显示，国寿鑫丰新两全保险(A

款)2017年保费收入为596.36亿元，新

单标准保费收入仅达到59.64亿元。不

过，排名第二的国寿鑫福赢家年金保险

新单标准保费“马力”则更足，2017年保

费收入为405.88亿元，新单标准保费收

入就达到197.7亿元。排名第三的平安

赢越人生年金保险(分红型)保费收入为

397.34亿元，新单标准保费收入124.02

亿元。一位保险行业人士指出，标准保

费是由不同类别的业务折算后具有的

相同价值标准，它能比保费收入更客观

地反映寿险公司的经营状况。

在保监会提出“保险业姓保”期间，

保险业务回归保障成为一大趋势，其中

发展长期的、期缴类的保险产品成为绝

大多数保险公司的发展方向。

北京商报记者注意到，四大险企

披露的20款产品中，除市场广泛欢迎

的年金保险，两全保险、终身寿险、重

大疾病保险也成为各大险企主推的保

险产品。如太保金佑人生终身寿险A款

(2014版)去年保费收入就到达191.49

亿元。据了解，该产品险为分红型，产

品渠道为个人客户业务。而正在转型

期的新华保险在个险推出“健康无忧

C1系列产品”以应对监管新政。去年，

新华健康无忧C款重大疾病保险实现

保费收入83.93亿元，其中首年保费收

入就达到34.21亿元。值得注意的是，

“健康无忧C1系列产品”是对原“健康

无忧系列产品”的升级。作为典型的

保障型产品，新老版本的健康无忧系

列产品都被打上了“回归保险本源”

的明显印记。 北京商报记者 许晨辉

北京保险业作为首都金融体系

的重要组成部分，不断探索保险业

服务“新医改”、参与多层次医保体

系建设。北京商报记者近日从北京

保监局了解到，截至2017年末，已

有16家保险公司在京开展个人税

优健康险业务，累计承保9457件。

据了解，近年来，北京保险业

着力提升健康险发展质量，充分发

挥行业在精算技术、服务网络、信

息管理等方面的优势，积极参与政

府民生项目、延伸健康管理服务

链，成为首都社会公共服务的积极

参与者。在试点税优健康险方面，

2017年北京地区共发生税优健康

险赔案166件，涉及115名被保险

人，已赔付金额68.35万元。

具体来看，保险业已成为“健

康北京”的有效助推，市民健康保

障意识逐步提升。截至2016年末，

北京商业健康险赔付占本市卫生

费用支出比重为3.6％，五年平均增

幅约为8％；北京商业健康险密度

为1487.31元/人，远高于全国292.3

元/人的平均水平。同时，健康管理

服务供给不断增加，北京保险业通

过探索将健康险与健康管理相结

合，正逐步参与疾病预防、健康维

护、慢病管理等健康管理服务，商

业健康险的服务功能正从基本的

医疗费用补偿向预防、治疗、康复

为一体的综合性健康管理转变。

同时，保险业自身健康险经营

专业化水平得到提升。据北京保监局

相关负责人介绍，北京健康险服务

质量明显提升。截至2017年末，北

京个人健康险业务保单平均出单

时效为1.32天，理赔平均时效为

2.14天，小额简易案件理赔平均时

效为1.94天。北京商报记者 许晨晖

中宏保险升级MOVE计划强化健康管理
近日，中宏保险升级了创新保

险理念MOVE计划，进一步倡导积

极健康的生活方式。同时，新版

MOVE移动应用程序拓展了用户

范围，将成为一个面向公众开放的

健康平台。通过与全球广受欢迎的

健康伴侣AppleWatch合作，帮助

用户追踪健身计划进度，以更简

单、更有趣的体验方式达成目标。

任何人均可下载MOVE2.0移动

应用程序，并借助简洁直观的界

面，使用内嵌健康资讯、健康测评、

在线问诊等第三方提供的增值服

务，在指尖畅享一站式健康体验。

计划升级后，参与12期运动激

励计划的用户可通过每月闭合

AppleWatch上的三个健身记录

圆环获得奖励，会员活动数据将由

MOVE2.0应用程序进行同步。同

时，会员还可通过达成步数目标获

得高至20万元的防癌保障。

为公众提供长远保障，似乎是

险企与生俱来的使命。而如何将这

一未来使命转化成时下的行动，中

宏保险的MOVE计划提供了更多

的可能性。MOVE计划鼓励会员用

积极运动换取更加健康的体魄和

更加充足的保障。

长久以来，理赔成为了许多客

户投保后与保险公司的惟一接触

点，在长达几年甚至几十年的合同

期中，两者成为了“最熟悉的陌生

人”，很难发生交集。而中宏保险

MOVE计划提倡客户进行积极的

运动，并与用户进行了良好的互

动，增加了与客户的接触频率，为

客户提供更多的健康管理服务，提

升了客户体验。

保险公司拥有更加健康的客

户，无论对于被保险人还是保险公

司，都是双赢的结果。正如医学领

域提倡“治未病”，中宏保险提出

MOVE计划意在将未来的保障延

伸至当前，进行前瞻性的健康管

理，让用户现在就享受健康带来的

好处。

“中宏保险将通过MOVE开放

平台，在倡导积极生活方式的同

时，为公众提供健康保障和财务规

划。”中宏保险首席执行官张凯表

示，“凭借有竞争力的保险保障产

品和前瞻性的健康管理服务，中宏

将进一步拓展在中国健康领域的

布局。”

北京市老年人意外伤害保险自2013年上线至今

已有四年之久，由中国人寿北京分公司试点推行。3

月30日，中国人寿北京分公司相关负责人在发布会

上透露，四年多来，国寿北京市老年人意外伤害保险

共实现保费收入3501.41万元，其中614万元为市财

政统保资金支出，市民自愿购买及其他形式的保费

收入2887.41万元。截至2017年末，国寿北分已为全

市过万老年人提供理赔服务，累计理赔金额2550.87

万元。

据悉，北京市老年人意外伤害保险是北京市民

政局、北京市财政局、北京市老龄办依托国寿北分，

针对在北京市生活或工作的50周岁以上(含50周

岁)身体健康人群推出的一款产品，目的在于提高

老年人抵御意外风险的能力，减轻老年人因意外伤

害造成的经济负担，同时发挥商业保险的重要补充

作用。

据北京市民政局有关负责人介绍，今年北京市财

政仍将统一出资为北京市户籍60周岁及以上的享受

城乡最低生活保障待遇人员、城镇“三无”人员、农村

“五保”对象、享受定期抚恤补助的优抚对象及失独老

年人投保，目前已有7.5万符合条件的老年人受益。

从投保方式来看，个人投保可由本人或委托亲

属前往中国人寿服务中心网点现场投保或联系身边

的中国人寿销售经理，根据个人需求选择产品方案

并获取微信购买链接，通过微信支付投保。团体投保

可由本人所在区县民政部门、社区、街道、村(居)委

会、社会团体等统一组织投保，或由本人及子女所在

企事业单位统一组织投保。团体投保时，可拔打中国

人寿95519客户服务专线咨询具体事宜，中国人寿将

安排专人指导或协助办理。

国寿北分相关负责人表示，下一步，国寿北分将

新增两项保险服务，一方面将通过多种渠道和方式，

确保将保险凭证派发至每位被保险人手中，另外也

将向投保人提供健康咨询及120紧急救援服务。

北京商报记者 张弛

北京保险之窗

上市险企年报悉数出齐，中国人寿、新华保险、平安人寿和太保寿
险四大寿险巨头的保费明细已公之于众。 据北京商报记者统计，2017
年，上述四家险企排名前五的保险产品保费收入达3615.63亿元，其中
年金保险保费收入居多，前12款产品保费收入超过百亿，保障型产品
仍为各大险企主要转型方向。


