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前途超跑路线面临市场考验
在造车新势力中，前途汽车

无疑选择了一条最具挑战的路

径。近日，工信部在《道路机动车

辆生产企业及产品公告》（第306

批）发布了新增车辆生产企业名

单，其中，新三板公司长城华冠的

全资子公司前途汽车赫然在列。

值得关注的是，与其他造车

新势力首款量产车选择SUV车

型不同，前途汽车的首款量产车

是一款超跑前途K50。业内普遍

担心，作为小众车型，纯电动超

跑在国内的销量并不大。虽然特

斯拉ModelS已经得到了公众的

认可，但年销量也仅为数千辆，

前途汽车能否借超跑站稳市场

将遇到挑战。

前途汽车创始人、董事长陆

群也表示：“K50在公司看来只是

数千辆级的产销量，加上后续开

发的大众化车型，到2019年长城

华冠的新能源车型至少能达到5

万辆的产销量。”

据了解，前途汽车是目前国

内15家获得了国家发改委批复生

产资质的新建新能源汽车企业之

一，也是国内第六家获得工信部

生产销售审批的新建纯电动乘用

车生产企业。

公开资料显示，2010年，长城

华冠便成立了前途电动车技术

部。2011年，前途电动技术通过对

传统车的纯电动改造实验，积累

纯电动核心三电技术。2015年2

月，长城华冠的子公司前途汽车

正式成立。

实际上，长城华冠自2015年

登陆新三板以来，以其独特性和

稀缺性赢得了不少投资机构的青

睐。但是从这几年的财报中看出，

长城华冠的资金情况却并不乐

观。2015年长城华冠在新三板上

市之后，一直没有盈利。

截至2017年6月30日，长城华

冠2017年上半年营业收入为

6505.74万元，较上年同期增长

219.03%；归属于挂牌公司股东的

净利润为-8939.01万元，较上年

同期-3811.68万元，亏损继续增

大，并在近三年进行了多次股权

质押融资。同时，长城华冠已完成

了几次定增，募集资金均用于纯

电动汽车及核心零部件的研发、

生产、制造和公司汽车设计服务

及补充公司流动资金等方面。

2月8日，长城华冠再次发布

了股票发行方案，拟募资10亿元。

据了解，本次募集资金将主要用

于前途汽车品牌推广、广告宣传、

营销活动、品牌店铺、售后服务及

后续车型开发等方面。

业内普遍认为，从目前前途

汽车的融资规模来看，资金成为

了最需要解决的问题。这家投前

估值已达65亿元的新兴车企，想

要撬动中国新能源市场，可谓是

充满了挑战。

根据最新规划，前途汽车K50

系列产品将在2018年批量生产并

正式上市。此后，前途汽车会推出

第二款产品，也是首款大批量量

产产品，该车定位更加入门级。

不过，想要在超跑纯电动汽

车市场获得消费者认可并非易

事。特斯拉自2014年开始在中国

销售以来，三年累计向中国客户

才交付了2.12万辆车。

全国乘联会秘书长崔东树认

为，虽然国产新能源跑车市场竞

争对手并不多，但前途汽车遭遇

的对手无疑是豪华品牌。而假设

前途K50能够一炮打响，长城华冠

则有可能进一步走进市场的主

流，但是如果K50的反响并没有预

期的高度，长城华冠也将面临之

前的资金问题，陷入困境。

北京商报记者 蓝朝晖

·快讯·

广汽摘得第三届“博远奖”大奖

北京商报讯（记者 蓝朝晖）以“创新进化论”为
主题的第三届“博远奖”颁奖盛典暨《环球时报》2018

年汽车产业文化促进论坛近日在京举行。共有来自

不同企业递交的48个创新案例获奖，其中最具分量

的“2017年度博远大奖”则由广州汽车集团乘用车有

限公司摘得。

“经过十多年的发展，创新已成为引领经济发展

的第一动力，并且对国民经济的可持续发展起到支

撑作用。但是，与此同时，我们也要清醒地认识到，对

于我们而言，创新的层次应该逐步递升。这种递升往

往不是直冲云霄的空中楼阁，而是向下直至根茎深

处，夯实基础。”《环球时报》副总编辑谢戎彬指出。

熊毅出任宝沃营销常务副总经理

北京商报讯（记者 蓝朝晖）4月8日，宝沃汽车集
团对外宣布，熊毅已正式加盟该集团，担任宝沃汽车

集团营销公司常务副总经理，协助集团首席运营官

兼营销公司总经理杨嵩负责商品规划、市场营销、客

户关系管理以及水平事业等工作。

熊毅曾在东风日产、东风雷诺以及中国第一大

SUV社群平台越野e族任职，拥有丰富的营销及管理

经验。同时，主机厂商和媒体两个不同类型平台的经

历，让熊毅具备了更开阔的营销思维，以及更敏锐的

消费者洞察，尤其是在对SUV用户的需求把握上有

着更深刻的见解。

宝沃汽车集团高层表示，“熊毅的强势加盟，不

仅进一步强化和完善了宝沃汽车营销团队，同时也

意味着宝沃汽车全新市场战略布局推进的加速”。


