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洛克菲勒家族“世纪拍卖”的启示
———专访佳士得中国区董事总经理刘■

高端访谈

近日，被誉为“世纪拍卖”的洛克

菲勒家族珍藏即将上拍的消息刷爆

各大媒体头条。究其原因，家族传奇、

印象派大师、慈善拍卖等都已给出最

好的注解。洛克菲勒的家族收藏对于

内地藏家有哪些启示？凝聚数代人心

血的珍藏再度流向市场又该如何看

待？佳士得中国区董事总经理刘■给

出了她的答案。

5月上旬，佳士得将在纽约洛克

菲勒中心举办佩吉及大卫·洛克菲勒

夫妇珍藏拍卖，拍品包含逾1500件

跨多个品类的洛克菲勒家族藏品，估

价超过5亿美元，毕加索玫瑰时期巅

峰作品之一《拿着花篮的女孩》、马蒂

斯重要作品《侧卧的宫娥与玉兰花》、

莫奈《绽放的睡莲》等艺术精品将悉

数进行拍卖。

本次拍卖可谓有史以来最大规

模的慈善拍卖，拍卖所得全部收入将

悉数捐至大卫·洛克菲勒夫妇毕生支

持的10多家慈善机构，用以继续推

动科学研究、扶助高等教育、资助艺

术事业、促进可持续发展及土地保护

项目等。

慈善拍卖是善举，令人肃然起

敬。然而，凝聚几代人心血的艺术收

藏再度散落，是否是藏品的最佳归

宿呢？“这些曾为我和佩吉带来无比

愉悦的藏品将再度与世人分享，希

望其他藏家能像我俩一样，从藏品

中找到我们过去数十载所获得的那

股快乐与满足感。”从大卫·洛克菲

勒的这句话中，似乎能找到答案。他

们并未把自己当做这些艺术品的拥

有者，而是保管者。与此同时，也能

够清晰看到洛克菲勒家族传承的情

怀和力量。

刘■表示，“其实，慈善和收藏

的交融是洛克菲勒家族一直在做的

事情，已经将不少艺术品以捐赠形

式献给世界顶级博物馆，对于洛克

菲勒家族来说，这只是百年传统的

一种延续。这次拍卖之所以备受关

注，一方面是因为大卫·洛克菲勒夫

妇艺术收藏的规模特别大，另一方

面，佳士得希望把洛克菲勒家族的

艺术收藏和慈善故事推广到中国，

从而影响更多的人关注收藏，关注

慈善”。

对于国人来说，“洛克菲勒家

族”并不陌生。1917年，洛克菲勒基

金会捐资创办北京协和医学院，正

是这个富有传奇性的家族以及印象

派大师作品的魅力，使得佳士得北

京艺术空间迎来开馆以来最多观展

人群。

值得一提的是，观展人群不只是

藏家、艺术爱好者，还有很多企业家

和慈善人士积极参与，这让刘■甚感

欣慰。她表示，“这次拍卖意义重大，

不仅在于艺术品收藏层面，有些企业

家或慈善人士或许不了解艺术品，但

对于洛克菲勒家族在过去100年的

成就和贡献很了解。洛克菲勒家族的

传承、艺术收藏、全球视野会对他们

产生很大启发。所以佳士得关注的不

只是拍品和拍卖规模，更关注拍卖之

后的慈善捐赠，以及对社会的推动性

作用”。 北京商报记者 徐磊

■北京商报：从安思远专场、藤田美术
馆旧藏，再到洛克菲勒家族珍藏，佳士得为
何总能拿到这种全球瞩目的拍卖标的？

刘珺：从佳士得来说，非常荣幸能够
拿到这些标的的委托。佳士得的品牌很重

要，但品牌不是抽象的概念，而是需要强

有力的支撑。首先，佳士得是一个拥有跨

品类优势的公司，有很专业的估价、梳理、

宣传能力。其次，佳士得与委托方的合作

并不是从这一场拍卖才开始的。比如洛克

菲勒家族的收藏是五六十年甚至更久的

时间里在佳士得或通过佳士得顾问竞得

的，这是一个长期合作和信任的关系。再

次，佳士得全球平台的宣传服务和非常

有力的拍卖结果，对于组织大型拍卖活

动的能力都是很好的印证，能够给委托

方足够的信心。

■北京商报： 从目前招商的情况来
看，这次拍卖的买家构成有哪些变化？将
采取怎样的策略？

刘珺： 洛克菲勒家族珍藏拍卖涵盖大
约1550件拍品，除印象派与现代艺术大师

作品外，还有欧洲装饰艺术，以及中国与欧

洲瓷器等多个范畴。拍卖门类的多元，受

到全球买家的关注，也使得买家组成更加

分散。同时，因为洛克菲勒家族的影响力，

买家群体也更加多元，企业家和慈善人士

对洛克菲勒家族的收藏会有不同的感受

和思考，这也是洛克菲勒家族的愿望，一

方面通过拍卖收入去支持慈善机构，另一

方面引起企业的社会责任感，这是一个无

形的、更为重要的初衷。

■北京商报： 洛克菲勒家族收藏对
于中国藏家或者企业家有哪些启示？

刘珺：我觉得还是时间，这不是十年
二十年就能一蹴而就的事情。洛克菲勒家

族第一代是做石油起家，到现在已经第五

代、第六代，而中国企业家还处于第一代、

第二代。洛克菲勒家族的成功，能够给中

国藏家很多启示，比如如何进行艺术品收

藏，家族传承怎么做，作为一个企业家对

社会应该承担什么责任等。令人欣喜的

是，观展人群里有不少企业家已经开始注

重慈善方面，一直在咨询洛克菲勒家族如

何将艺术收藏与慈善相结合。对于佳士得

来说，在介绍艺术大师作品之外，积极推

广洛克菲勒

家族的艺术

收藏和慈善

故事，如果能

够对社会起

到积极作用

的话就更有

意义了。

人物专访

平安银行北京分行邀您体验“一站式”企业开户服务
为深入贯彻落实党的十九大精神，落实“放管服”工作

要求，优化营商环境，进一步便利企业开立人民币银行结

算账户，平安银行北京分行积极响应，多措并举优化企业

开户服务。在防范企业账户业务风险的基础上，提高开户

效率，提升客户体验和满意度。

电子渠道 轻松开户
大力推广电子渠道预约开户，通过“平安银行公司业务”

微信公众号、“平安银行自助填单”微信小程序、企业手机银

行、对公自助设备等电子渠道实现预约开户或在线预约填

单。

专人专柜 绿色通道
针对小微企业基本存款账户开户，设立绿色服务通道，设

置小微企业开户服务窗口，并对小微企业开户优先叫号。对公

业务网点制定专人专柜进行开户业务办理、咨询和服务。

增值服务 一户N开
根据客户需求灵活选择，实现一户N开，即开户同时开

通企业网上银行、手机银行、公司短信服务等业务。

表单整合 一键直达
将开户申请书、账户管理协议、增值产品签约表等资

料进行整合优化，减少信息重复填写，一键完成开户与基

本结算服务申请，快速高效。

一次办结 高效送审
客户申请开立基本账户，快速审核，避免客户往返，人

民银行核准后迅速通知客户。

平安银行北京分行开展系列账户服务优化举措的同

时，还组织开展各类宣传活动，营业网点滚动屏播放宣传

标语、摆放宣传折页、发放服务手册、设立专人专柜、公告

咨询电话等，营造良好的宣传氛围。开展“进企入户”活动，

深入小微商圈、写字楼、金融中心等地进行上门宣传，进一

步向企业、公众普及账户知识、解答客户疑惑。

平安银行北京分行将继续围绕提效能、优服务，在有效识

别客户、防范风险的基础上，综合施策。让信息快传递、企业少

跑路，加快企业开户速度，为客户提供更加便利、高效的服务。

北京商报讯（记者 徐磊）4月14日，“梦
幻成真”———纪念何海霞诞辰110周年精品

展将于北京嘉德艺术中心开幕。今年适逢

何海霞诞辰110周年，中国嘉德有幸受家属

所托，将家属收藏的何老历年重要作品集

结展出。

本次展览参展作品110余件，涵盖何海

霞先生上世纪60-80年代的作品，题材丰

富多样，有山水、花鸟、人物、书法；形式从

尺幅硕大的殿堂之作、长卷，到盈尺有余的

扇面、斗方，很多题材在目前市场中不多

见，藉由此次展览首次集结现身，殊为难

得。展品中亦涵盖3件当代玉雕大师玉器，

均与何海霞的画作一一对应，是家属精心

属意的当代艺术精品，颇具意趣。本次展览

中的作品《梦幻成真》尤为值得关注，此幅

即为本次展览的题眼，作品尺幅巨大，画工

精湛，堪称何海霞先生的铭心巨制。

何海霞诞辰110周年精品展
北京举办
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